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BEBE COCUK KONFEKSIYONU SEKTORU SANAYICI VE ISADAMLARI DERNEGI
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Tiirkiye bebek ve cocuk giyim tiretiminin yiizde 80’ini Bursa’da Vigne
Caddesi’nde gergeklestiren sektor, lilkemize siginan Suriyeliler ile birlikte
6zellikle Arap pazarini da kazanda.
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BASKANDAN
BEKSIAD’DA SON 4 YILIN ONEMLI SATIR BASLARI

BEKSIAD’DA 3. ‘YILDIZ’ DONEMi

4. UR-GE PROJESI ONAYLANAN ILK SEKTOR

JUNIOSHOW TASARIM YARISMASI’NIN FINALISTLERI ITALYA’DA EGiTIME BASLADI
JUNIOSHOW’DAN 2 YIL SONRA YENIDEN ‘MERHABA’

BEKSIAD UYELERINE 6ZEL INDIRIMLER

NECATiBEY KIZ MESLEK LISESI ILE iSBiRLiGi PROTOKOLU YENILENDI

BEKSIAD’DAN BUU MODA TASARIM BOLUMU’NE TAM DESTEK

BEKSIAD’DAN AFET BOLGELERINE YARDIM ELI

YILDIRIM BELEDIYESI’NDEN VISNE CADDESi’NDE PLAN DEGiSiKLiG1

ARAP PAZARI’NIN ROTASI BURSA’YA DONDU / DOSYA KONUSU

GENG GIRISIMCI / FURKAN ATALAY / FOZY BEBE PANDEMIDE DOGDU

RGPORTAJ / MUHAMMED YUNUS SAVAS / FAVO KIDS E-TICARET iLE YENI PAZARLARA AGILACAK
UYELERIMiZ / BABY Z’NIN ROTASI AVRUPA

UYELERIMiZ / AKBEYAZ TEKSTIL’IN HEDEFI iHRACATINI DAHA DA ARTIRMAK

ROPORTAJ / DR. KUTALMIS EMRE CEYLAN / SEKTORUN iLK PAZARLAMA SIRKETi: INTERKIDSY
ARGUL TEKSTIL ¢OZUM ODAKLI CALISIYOR

YILLARIN IMALATCISI KUZiM BEBE SIMDI TOPTANCILIKTA HEDEFINE YURUYOR

MAKALE / PROF. DR. HALIS AYDEMIR / 0ZGURLUK

UYELERIMiZ / ZUFF BABY’E KADIN ELi DEGDI

MAKALE / AV. DOG. DR. CAHIT SULUK / DERSIMiZ: MARKA KORUMASI




12

BASKANDAN

BEKSIAD | S19

4
DURMADAN

CALISMAYA
DEVAM

Dernedimizin 10. Genel Kurulu'nu
gerceklestirdik ve Uyelerimizin teveccihu
ile ben ve arkadaslarim bir donem daha
yonetime getirildik. Oncelikle bizi 3.

kez bu goreve layik géren tiim BEKSIAD
Uyelerine sonsuz tesekkirlerimi sunuyorum.
2017 yilinda ilk segildigim genel kurulda
“Sektoriimiiziin sézclisii BEKSIAD'In 15 yildir
bizlere sagladigi en biylk kazanim, birlik ve
beraberlik i¢cinde hareket etme kiltird ve
kabiliyeti oldu. Bizim de en biiylik hedefimiz
birlik ve beraberlik icinde yeni projelerle
sektorimizl daha ileriye gotirmek”
demistim. Peki biz bu siirecte neler yaptik?
Oncelikle son siirecte yasadigimiz pandemiye
ragmen dernek faaliyetlerini aksatmadan
yiiriitmeye calistik. isyeri ziyaretleri ve

canl toplantilari kismen azaltirken, online
toplantilarla bir araya gelmeye gayret
gosterdik. Nitelikli eleman ihtiyacimizin
karsilanabilmesi i¢cin meslek liseleri ve
meslek yiiksek okulu ile is birliklerini devam
ettirdik. Okullarla yaptigimiz isbirlikleriyle
sektdre nitelikli eleman kazandirdik. internet
sitemizi sektoriin giincel ihtiyaclarina hizh
¢o6zlimler sunabilmesi icin glincellemeyi
sdrdirlyoruz. Web sayfamiz araciligi ile
Dijital Istihdam Ofisi uygulamamizla aday

BEBE (OCUK KoN'

"It ve ISADAMLART DERNEG
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calisanlarla isverenleri bulusturuyoruz.
Uyelerimize avantaj saglamak iizere saglik
kurumlari, okullar, oteller, patent ofisleri ve
akaryakit istasyonlari ile anlasmalar yaparak
Uyelerimize indirim imkani sagladik ve bu
calismalarimizi da siirdiriyoruz.

BIRLIK VE BERABERLIK
GOK ONEMLI

Bu ¢alismalarimizi yeni donemde de artirarak
devam ettirecegiz. Bize diisen gorev daha
cok calisip, daha cok Uretip, daha ¢ok ihracat
yapmak ve daha fazla istihdam saglamak
olmalidir. Biz sektdr olarak pandemiye
ragmen calismaya, Uretmeye ve ihracata
devam ediyoruz. iste bu asamada, birlik ve
beraberligimizin devamhligi blylik 6nem arz
etmektedir.

Bildiginiz gibi sektorimiz icin cok onemli
olan JUNIOSHOW Fuari uzun bir aradan sonra
12-15 Ocak 2022 tarihlerinde gergeklesiyor.
Sektoriimizle pandemi sonrasi ilk kez bu
fuarda bulusacak olmaktan ¢ok mutluyuz.
Bu fuarimiza 150'nin Uzerinde firma istirak
ediyor. BTSO'nun da katkilariyla firmalarimizi
yine yabancr alim heyetleriyle bulusturarak,
Bursa bebe giyim sektorind tim diinyaya
tanitmaya devam edecegiz. Fuarimizin tim
sektorimiize hayirh olmasini diliyorum.

Tiim BEKSIAD (iyelerine bir kez daha tesekkiir
eder, saglikl glinler dilerim.

OMER YILDIZ

BEKSIAD YONETIM KURULU BASKANI
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HABER / BEKSIAD’DA SON 4 YILIN ONEMLI SATIR BASLARI

BEKSIAD’DA
SON 4 YILIN

ONEMLI

SATIR BASLARI

Bugiin 195 iilkeye hazir giyim Uriinii ihrag ede

ve diinyanin en biiyiik 7. hazir giyim ihracatgisi
unvanina sahip olan Tiirkiye hazir giyim
sektoriiniin alt sektérlerinden olan bebek ve gocuk
giyim sektérii lGretiminin yilizde 80’1 Bursa’da

gerceklesiyor. O

Sektér Bursa'da Visne Caddesi ile bir yandan iiretimin hakkini verirken, kisa adi BEKSIAD olan Bebe
Cocuk Konfeksiyonu Sektérii Sanayici ve is Adamlari Dernegi de Bursali firmalarin kiiresel ticaret-
ten daha fazla pay alabilmeleri amaciyla sektére liderlik etmeye devam ediyor. BEKSIAD da son 4
yilin en 6nemli satir baslari soyle siralaniyor;

Kendi alaninda Tirkiye'nin

bir numaral fuari olan
Junioshow'a 50 tlkeden 1000'e yakin
yabanci is insani geldi. 200'e yakin
firmanin stant agtigi fuarda, ilkbahar
ve yaz kreasyonu Urinleri de goricliye
cikti.

5 Y

\d 2018

EYLUL

BTSO liderliginde Tica-

ret Bakanligi ile birlikte
yuritllen Bebe ve Cocuk Konfeksiyonu
Sektord 2. Uluslararasi Rekabetgciligin
Gelistirilmesi Projesi (Ur-Ge) kapsamin-
da sektor temsilcileri, Kirgizistan'da ikili
is gorismeleri gerceklestirdi. Cum-
hurbaskani Recep Tayyip Erdodan'in
cagrisinin ardindan Kirgizistan'a di-
zenlenen ilk ticaret heyeti programinda
60" askin bebe ve ¢cocuk konfeksiyonu
sektorl temsilcisinin yer aldigi heyet,
Kirgiz is diinyasi temsilcileriyle 6nemli
is birlikleri gergeklestirdi.

Necatibey Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi Cocuk Giyim Modelistligi Dali agil-

masini saglandi. Okul yonetimi ile yeni
projeler icin bir araya gelindi.

Tirkiye'de ayni anda en

fazla UR-GE projesi yiriten
kurum olan BTSO, bebe — ¢ocuk kon-
fesiyonu sektdriinde yer alan firmalar
icin Ticaret Bakanligi destegi almaya
hak kazandi. Uluslararasi Rekabetin Ge-
listirilmesinin Desteklenmesine (UR-GE)
yonelik proje, Bebe Cocuk Konfeksiyon
Sektdrii Sanayici ve isadamlari Dernegi
(BEKSIAD) isbirligiyle gerceklestirilecek.
Destek stiresinin 3 yil olarak belirlendigi
yeni UR-GE projesi, basariyla tamam-
lanan 'Bebe ve Cocuk Konfeksiyonu
Sektorliniin Bursa'dan Diinyaya Agilimi’
1. UR-GE projesinin devami niteligi ta-
siyor. Yeni UR-GE projesinde 20'si yeni,
21'i ilk projeden olmak tzere toplam 41
firma yer aliyor.




— .-—‘4 .

« d

i

2018
ARALIK
Bebe — ¢ocuk konfeksi-

yonculari, BTSO'nun UR-GE
projeleri kapsaminda gergeklestirilen
yurt disi pazarlama faaliyetiyle Fas'in
sanayi ve ticaret merkezi Kazablanka'ya
damga vurdu.

BEKSIAD'I ziyaret eden Bursa Biiyiikse-
hir Belediye Baskani Alinur Aktas'a Vis-
ne Ticaret Bolgesi'nin sorunlari ve bolge
sanayicilerinin beklentilerini aktarildi.

Bursa'da yilin ilk fuari olan
Bursa Uluslararasi Bebe, Cocuk Hazir Gi-
yim & Gocuk ihtiyaglari Fuari Junioshow
sona erdi. 200'e yakin katilimci firma
ile katihmci sayisinda rekorla kapilarini
agan Junioshow, dort glin boyunca 64
tlkeden 26.424 sektcr profesyonelini
agirlayarak ziyaretci sayisinda da kendi
rekorunu kirdi.
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4 2019

MART
Sektorlin gelisim ihti-
yaglarini karsilamak igin
toplu egitimler sunan ve isletmeye 6zel

" 2019

SUBAT

BEKSIAD ydnetimi, Bursa
Uludag Universitesi (BUU) Teknik
Bilimler Meslek Yiiksek Okulu Midi-
ri Prof. Dr. Abdilvahap Yigit'i ziyaret
ederek agilisi 2017 yilinda YOK tarafin-
dan onaylanan Teknik Bilimler Meslek
Yiiksek Okulu'ndaki moda-tasarim
bolimiine 6grenci kabuliine baglanma-
sini talep etti.

¢ozimler gelistirerek, daha iyiyi
arayan tim Uyelerin ufuklarina ufuk
katmak amaciyla bir 6grenme zemini
olan BEKSIAD Akademi kuruldu.

BEKSIAD' ziyaret eden Yildirim Kayma-
kami Adem Yazici'dan bolge giivenligini
daha Ust seviyede saglamak icin gerekli
adimlarin atilmasi istendi.

& 2019

MAYIS

Yildirim Belediye Baskani
Oktay YILMAZ'I makaminda ziyaret
edilerek, bolgenin daha etkin kullanimi
icin destek istendi.

Uludag Universitesi Teknik Bilimler
Meslek Yiiksek Okulu'nda 2019-2020
egitim 6gretim yilinda Moda Tasarim
boliimii acildi. Ogrencilere kariyer giin-
leri etkinligi kapsaminda bebe ve ¢ocuk
konfeksiyonu sektori tanitildi.

Necatibey Mesleki ve Teknik Lisesi

ile imzalana protokol ile Cocuk Giyim
Modelistligi Bolimu agildi. Yildirim'da
ayni kulvarda egitim veren okullar ara-
sinda tek Moda Tasarim Alani'na sahip

q

olan Yigitler Mesleki ve Teknik Anadolu
Lisesi, bu 6zelligi ile Visne Caddesi'nde
kiimelenen bebe ve ¢cocuk konfeksiyo-
nu sektorl igin 6nemli bir potansiyel
barindiriyor. BEKSIAD, imzaladigi bu
protokolle de staj ve istihdam destegi
konusunda blyiik destek verdigi okulun
ogrencileri, bdylece alt yapisi gliclii
atolyelerde yetiserek sektére donanimli
olarak adim atiyor.

€ 2019

KASIM
BEKSIAD, gesitli kurumlarla
imzaladigi kurumsal anlas-
malar ile Uyelerine indirim avantajlari
sagliyor. Son olarak Ozel Hayat Has-
tanesi'nden Uyelere ylizde 15 indirim

anlasmasi yenilendi.

Sonbahar-kis konsepti ile
8-11 Temmuz 2020 tarihiy-
le ziyaretgileriyle bulusma-
si hedeflenen Junioshow
Fuari, dlinyayr alarma ge-

ciren koronaviriis pandemisi
nedeniyle iptal edildi.

a 2020

MART BEKSIAD catisi altinda

faaliyette bulunacak olan

Geng BEKSIAD'In kurulus
islemleri tamamladi ve yonetim kurulu
belirlendi. Buna gore Geng BEKSIAD'In
kurucu baskani Muhammed Ali Varol
oldu. Geng BEKSIAD'in Yénetim Kuru-
lu'nda Muhammed Ali Varol'un yani sira
Enes Bayrak, Onur Albayrak, Ertugrul
Yasar, Yusuf Arikan, Muhammed Yunus
Savas yer aldi.

@ BENSIAD

BEKSIAD geride kalan 2

yilda gergeklestirdigi faa-
liyetleri ve gelecek 5 yillik donem igin
gelistirdigi stratejik eylem planindaki
hedefler icin basin toplantisi diizenledi.
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4 2020

ARALIK
Yildirim Belediyesi, BEBKA,

Bursa il Milli Egitim Mid(ir-
|igii ve ISKUR Bursa il Miidiirliigii pay-
dashginda, BEKSIAD ile Yildirim ilce Halk
Egitim Mudurlugu istirakgiliginde hayat
bulacak Yildirim Istihdam Kompleksi,
insaat calismalarinin tamamlanmasiyla
hizmete hazir hale geldi.

BEBKANIN 'Mesleki Egitimin

Gelistirilmesi Mali Destek

Programi’ kapsaminda,
BEKSIAD'In da destekleriyle, Hiiseyin
Ozdilek Mesleki ve Anadolu Teknik Lise-
si'nde kurulmasi kararlastirilan Dijital
Baski Atdlyesinin yapimi tamamlandi.

& 2021

SUBAT :
BEKSIAD Yonetimi, pan-

demi doneminde kiigtik
de olsa Uyelerinin yiikiind hafifletmek
adina 1.500 TL olan yillik Gyelik aidatini
2021 yilii¢in 1.000 TL 'ye indirilmesine
karar verdi.

isletmelerin daha verimli calismasi-

na imkan saglayan ve her gegen giin
artan dijitallesmeden Uyelerimizin de
faydalanmasi amaciyla perakendeci,
toptanci ve Ureticiler icin gelistirilmis
ERP yazilimr igin ilgili firmalarla toplan-
tilar gergeklestirildi.

Bursa Bebek ve Cocuk Konfeksiyon
sektoriinde 4. kez Ur-Ge projesi hayata
gegirildi. Bebek ve Cocuk Konfeksiyon
sektorl ayni sektorde 4.kez projesi
onaylanan ilk sektor oldu.

Pandemi nedeniyle en son 2020 Ocak
ayinda gergeklestirilen Junioshow Fu-
arl, 2 yil aradan sonra 12-15 Ocak 2022
tarihlerinde TUYAP Bursa Uluslararasi
Fuar ve Kongre Merkezi'nde sektorl
bulusturuyor.
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BEKSIAD'DA 3.
‘YILDIZ’ DONEMI

Omer Y1ld1z’1n 3. kez ayn1 géreve segilen ilk Bagkan olarak giiven tazeledigi
10. Genel Kurul’da, Biiyiiksehir Belediye Bagkani Alinur Aktas’tan da Visne
Ticaret Bolgesi ile ilgili iyilestirme galigmalarina éniimiizdeki bahar aylarinda
baslanacagi miijdesi geldi.

Bebe Cocuk Konfeksiyonu Sektori BEKSIAD’IN 2019-2021 BEKSIAD'in iretimden istihdama,
Sanayici ve Isadamlari Dernegi'nin DEGERLENDIRMESI ihracattan yeni yatirimlara ve sosyal
(BEKSIAD) 10. Olagan Genel Kurulu, kalkinmaya kadar Bursa'ya ve ilke
Merinos AKKM Yildirim Bayezid Genel Kurul toplantisinin agilisinda ekonomisine pek cok alanda deger
Salonu'nda gerceklestirildi. konusan Baskan Omer Yildiz, kattigini sdyledi.

Genel Kurul'da yapilan oylamada
mevcut baskan Omer Yildiz giiven
tazeleyerek yeniden BEKSIAD
Baskanhgina segildi.

BEKSIAD'In 2019-2021 calisma
dénemini de degerlendiren Omer
Yildiz, "Yonetim olarak biz de bu
donemde dernek faaliyetlerini
aksatmadan ytritmeye calistik.
Isyeri ziyaretleri ve canli toplantilari
kismen azaltirken, online
toplantilarla bir araya gelmeye
gayret gosterdik. Nitelikli eleman
ihtiyacimizin karsilanabilmesi
icin meslek liseleri ve meslek
ylksek okulu ile is birliklerini
devam ettirdik. Okullarla
yaptigimiz is birlikleriyle
sektore nitelikli eleman
kazandirdik. internet
sitemizi sektdriin glincel
ihtiyaglarina hizli
¢oziimler sunabilmesi
icin glincellemeyi
stirdlrdyoruz.

BEKSIAD'In Genel Kurul toplantisina
AK Parti Bursa Milletvekili Atilla
Odiing, Bursa Bliyiiksehir Bagkani
Alinur Aktas, Yildirim Belediye
Baskani Oktay Yilmaz, BTSO
Yonetim Kurulu Baskani
ibrahim Burkay ile Il

Ticaret Midiiri ismail
Aslanlar'in yani sira

cesitli kamu kurum

ve kuruluslarinin
ve STK'larin
baskanlari ve
yoneticileriyle,
BEKSIAD

uyeleri katildr.
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Web sayfamiz aracilidi ile Dijital
istihdam Ofisi uygulamamizla

aday calisanlarla igverenleri
bulusturuyoruz. Uyelerimize avantaj
saglamak Uzere saglik kurumlari,
okullar, oteller, patent ofisleri ve
akaryakit istasyonlari ile anlasmalar
yaparak Uyelerimize indirim imkani
sagladik ve bu galismalarimizi da
surdurdyoruz” dedi.

Baskan Yildiz s6zlerini "Bu dénemde
bir defa daha gordiik ki, tlke
olarak cok onemli bir cografyada
bulunuyoruz. Gériinen o ki,

birgok sektorde ve czellikle bizim
sektoriimuzde Tirkiye Uretim Ussi
haline gelecek. Burada bize diisen
gorev daha ¢ok ¢alisip, daha ¢ok
uretip, daha ¢ok ihracat yapmak
ve daha fazla istihdam saglamak
olmalidir. Ve siikirler olsun ki, biz
sektor olarak pandemiye ragmen

calismaya, lretmeye ve ihracata
devam ediyoruz. Iste bu asamada,
birlik ve beraberligimizin devamliligi
blylik 6nem arz etmektedir” diyerek
stirdlrdd.

“BURSA, SEKTORDE
MODA VE TRENDLER1
BELIRLEYEN MERKEZ
HALINE GELDi”

Genel Kurul'da konugan BTSO
Yonetim Kurulu Bagkani ibrahim
Burkay da, "Turkiye ekonomisinin
yeni yol hikayesinde en 6nemli rol,
dreticilerimize ve ihracatgilarimiza
verilmistir. Bizler de Bursa Ticaret
ve Sanayi Odasl olarak gerek katma
dederli Uretimi gerekse de Kiiresel
Fuar Acentesi'nden Ticari Safari'ye,
fuar organizasyonlarimizdan alim
heyetlerine kadar ihracatimizi
destekleyen birgok projeyle

sizlerin yaninizdayiz. Tekstil
sektoriimiiziin alt kolu olan
bebe-gocuk konfeksiyonu
sektorimuzde firmalarimiza

ihracat yolculuklarinda rehberlik
etmek Uzere Ticaret Bakanligimizin
destekleriyle 2014 yilindan itibaren
UR-GE projelerimizi hayata
gecirdik. BEKSIAD is birliginde
gerceklestirdigimiz Junioshow ile
Bursa, bebe-cocuk konfeksiyonunda
moda ve trendleri belirleme
noktasinda ¢ok 6nemli bir merkez
haline geldi. Sektorimiziin bu
basarilarla yetinmeyecegine

ve ¢ok daha biiylik hedeflere
odaklanacagina ylrekten
inaniyorum” diye konustu.

ekonomisine énemli katma deger
sagladigini belirtirken, Bursa
Blylksehir Belediye Baskani Alinur
Aktas da, Visne Ticaret Bolgesi

ile ilgili iyilestirme calismalarina
onidmizdeki bahar aylarinda
baslanacagini mijdeledi. AK Parti
Bursa Milletvekili Atilla Odiing ise
Visne Caddesi ve Ticaret Bolgesi'nin
her gegen giin daha da gelistigini,
Bolgede yapilan tretimin gok onemli
oldugu soyledi.

BEKSIAD’IN YENI
YONETIM KURULU
BELIRLENDI

Ridvan Giler'in Divan Baskanlidi'nda
gerceklesen Genel Kurul'da

faaliyet raporu ve mali tablolarin
kabullinden sonra yapilan
secimlerde BEKSIAD'In yeni yénetimi
su isimlerden olustu:

BEKSIAD'In 10. Genel Kurul toplantisinin sonunda Dernede 2021 yilinda (iye olanlara tesekkiir plaketleri verildi.

VISNE TICARET BOLGESI
VE BEKSIAD UYELERINE
ove0

Yildirim Belediye Baskani Oktay
Yilmaz ise, Visne Ticaret Bolgesi'nin
Yildirim'in goz bebegdi konumunda
oldugunu, bolgenin Bursa ve tilke

BEKSIAD’DA KIM,
HANGI DONEMDE
BASKANLIK
YAPTI?

1. Nihat Alpay
(04.08.2003-28.12.2009)

2. Ridvan Giiler
(29.12.2009-03.06.2013)

3. Halil Atalay
(04.06.2013-22.12.2017)

4. Omer Yildiz
(23.12.2017- .....)

Yonetim Kurulu Asil Uyeler: Omer
Yildiz, Faruk Yilmaz, Sedat Sengtl,
Mehmet Raif Uzunboy, Mustafa
Yilmaz, Abdullah Duman, Ridvan
Hatipoglu, Kasif Kasifoglu, Ali
Azizoglu, Mehmet Bayezit, Servet
Yilmaz, Omer Faruk Cevik

Yonetim Kurulu Yedek Uyeler:
Fatih Gurses, Asim Resit Malkog,
Fatih Ersin, Faruk Isik, Yunus Emre
Otman, Rifat Cakar, Yalcin Uslu,
ismail Colak

Denetleme Kurulu Asil Uyeler:
Mustafa Savas, Adem Colak, Ali
Albayrak

Denetleme Kurulu Yedek Uyeler:
Sultan Germi, Selahattin Duman,
Huseyin Caymaz

Disiplin Kurulu Asil Uyeler: Mesut
Okyay, Hasan Ertiirk, Zafer Altas

Disiplin Kurulu Yedek Uyeler: Arif
Orug, Orhan Yedikardesler, Eray Acar
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www.nebim.com.tr

Nebim V3 ERP sayesinde A'dan Z'ye tum is sureclerinizi ayni platform
Uzerinde ve entegre bir sekilde yonetin

KAPSAMLI VE ENTEGRE

Satin almadan dretime,

finans yonetiminden satiga kadar
ihtiya% duydugunuz tum is sUrecglerinizi,
ayni platform Gzerinde, bastan sona
entegre bir sekilde yonetebilirsiniz

DEGISIME VE BUYUMEYE AGIK

Moduler yapisi ve baska sistemlerle
entegrasgon yetenekleri sayesinde
ERP'nizi firmanizin buyumesini
saglayacak platform olarak
kullanabilirsiniz

HIZLI UYARLANABILIR

Sektorinuze 6zel hazir fonksiyonlari
ve Nebim'in gelistirdigi hizli ERP
uyarlama yéntemleri sayesinde yeni
projelerinizi hizla ve ceviklikle hayata
gecirebilirsiniz

NEBIM
URETIM

O O O
SATIN ALMAVE MAMUL / HAMMADDE
AMMADDE YONETIMI

Zarmani imas o z kum
gerektidi kadar ternin edin e parti takibini o)
atil stok maliyetinin onune olarak yonetin.

o]

ON MALIYET iS EMRi SUREG NUMUNE / MODEL OPERASYONEL
VE REGETE TAKIBI TAKIBI VERIMLILIiK

n i e = J erek Uretim
2rinizi olusturun. sekilde yonetebilirsiniz ey erek Ure
' ' = cldihe - b ki dlurt

) ‘ arl
kontrol altina alabilirsin z}

e o
BARKODLU URETIM BARKODLU KOLI VE MALIYET YONETIMI MALIYET MUHASEBESI
TAKIBI YUKLEME TAKIBI

) hracat siparislerinizde { reeklesen Uretimde gerceklesen
Ig 15 istasyonlarda kalilerinizi barl naliyet : izini yapabilir, [ inizi
aretimlerinizi anlik ! bili ; a baar
takip edebilir ve b
P e

=]

; ; v 1zl mali
olusturabilir, inracatiarniniz > t 2 otomatik
hatasiz yapabilirsiniz k olarak yansitabilirsiniz.

: J




ASIST YAZILIM

“20 YILLIK SEKTOR DENEYIiMIi"

asist

www.asistyazilim.com.tr

Asist Yazilim,
20 yilin Gzerinde sektor deneyimi
ile Nebim ERP ¢cozimleri danismanligi ve
proje yonetimi yapmaktadir. .

Q—

Nebim Uretim is Emri Surec Takip Uygulamasi
ile uretim sdreclerimizi uctan uca
tim detaylar ile rahatlikla takip ediyoruz.

YUNUS DOGRU

ebe | Genal Madar

e

Nebim V3 ile sureglerinizi nasil yénetiyorsunuz, isleyisi
anlatabilir misiniz?

Moda tasanmdan sevkiyata kadar tUm sUreclerimizi Nebim V3
ile yonetiyoruz. Uctan uga tum birimler arasinda veri akisini
Nebim V3 ile sagliyoruz. Nebim V3'den once
departmanlarimizda farkli farkl yazilimlar ve destek
uygulamalari kullaniliyor iken Nebim V3 ile birlikte tek data
Uzerinde daha yalin bir sekilde suUreclerimizi yonetiyoruz.

Uretim strecinizde Nebim Uretim ile operasyonel
verimliligi nasil sagliyorsunuz?

Uretim asamalarimizi ve kapasitelerimizi Nebim V3 Uzerinden
takip ediyoruz. Tum planlamamizi sistem uzerinden
gerceklestiriyoruz. Nebim V3'un sagladigi 6zellestirmeler
sayesinde planlama ve organizasyonel sUreclerimiz daha
verimli ve hizli ilerliyor.

Nebim’i tercih etme sebeplerinizden bahseder misiniz?

Firmanizda uretim ile ilgili farkli birgok s&rei
Terminleri ve hedef tarihlerini ySnettigimiz bir stire¢ olan

mevcut.

Nebim V3 raporlama yetenegi cok ylksek ve diger programlara
kiyasla esnek bir yapiya sahip bir yazilim. Bu sayede istedigimiz
tum ozellestirmeleri Nebim V3 Uzerinden saglayabiliyoruz.

Uygulamanin sagladigi en 6nemli faydalar nelerdir?

TUm sUreclerimizi uctan uca verimli bir sekilde yonetebiliyoruz.
Istedigimiz tum raporlan sistemden alarak, sUreclerimizi
rahatlikla takip edebiliyoruz.

Projenin fiili kullanima gecis agmasrndaki hizli
entegrasyonundan ne olgude faydalandiniz?

Projenin fiili kullanima gecis asamasindaki hizli entegrasyonu
i¢ streclerimizi hizlandirdi ve daha verimli yénetmemize fayda
sagladi. Firmamiza buyuk élcude katki bulundu.

Projeyi hayata gecirirken ne tir zorluklar yasadiniz

ve bu zorluklari nasil astiniz?

Her ERP gecisinde, herkesin yasadigi gibi biz de zorluklar
vasadik. Asist Yazilim ekibinin hizli geri dénusu ile tim bu
sorunlari kalicl olarak cozduk,

Projeyi fiili kullanima alirken yasadiginiz deneyimlere gére
énerilerinizi bizimle paylasir misiniz?

Bu slrecte Asist Yazilim, projenin her bir adiminda
kullanicilarimizla birebir calisarak sUreclerimizi hizlandird.
Birebir ya(fﬂan egitimler sayesinde personellerimizin Nebim
VV3'e cok daha hizli adapte olmasini sagladi. Asist Yazilim'in bu
destek performansina hep devam etmesini éneririm. Hizl|
entegrasyon acisindan bu performans buyuk onem arz
etmektedir.

Nebim Uretim Is Emri Streg Takip uygulamasi ile siz
firmanizda bu siregleri nasil yénetiyorsunuz?

Nebim Uretim Is Emri SUreg Takip uygulamasi ile Uretim
sureclerimizi ugtan uca tUum detaylari ile rahatlikla takip ediy-
oruz. Asist Yazilim, firmamiza ozel Uretim hareketliliklerimize
yaraticl cozumler bulup, Gretim sUreclerimizi rahatlikla yonet-
memizi sagladi.

TUm bu sUreclerimizi sistemden rahatlikla yurttmekle birlikte
istedigimiz tum raporlari alabiliyoruz.

Ham madde ihtiyag planlamasi, numune Grin takibi, dretim
planlamasi, dretim strecleri ve son asamada blitge ve
gerﬁekfe;en analiz streglerinde Nebim’in firmaniza
katkilarini 6grenebilir miyiz?

Harmmadde ihtiyag kisminda firmamiza 6zel durumlar
mevcuttu, Sureclerimizi Asist Yazilim ekibine detaylica anlattik.
Nebim VZ'den 6nce hesaplamasi gunlerce suren hammadde
ihtivac planlamamizi artik tek tusla sistem Uzerinden
yapabiliyoruz. Numune takip ve diger tum ic¢ sureclerimizi
Nebim V2'Un bu katkis| ile daha verimli yénetebiliyoruz.

Asist Yazilim olarak deneyimlerimizden ve satis sonrasi
destek hizmetimizden memnun musunuz?

Evet kesinlikle memnunum. Tum proje boyunca sureclerimizi
detayll bir sekilde inceleyip her adimda firmamiza destek
oldular. Tum Asist Yazilim ekibine tesekkulrlerimi iletiyorum.

Nebim Toptan Satis ve Uretim Kullanan MUsterilerimizden Bazilari
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4. UR-GE PR

0JESI

Bursa Bebek ve Cocuk Konfeksiyon sektoriinde 4. kez Ur-Ge projesi hayata gecirildi. Bebek
ve Cocuk Konfeksiyon sektorii ayn1 sektorde 4.kez projesi onaylanan ilk sektér oldu.

Bursa Bebek ve Cocuk Konfeksiyon
sektord, 3 Ur-Ge projesinin ardin-
dan 4. Ur-Ge projesini de basariyla
hayata gegirdi. 34 Uretici firma ile
Haziran ayinda Ticaret Bakanligi
onaylyla faaliyetlerine baslayan
projenin Ekim ayinda ilk faaliyeti ve
proje acilisi gergeklestirildi.

Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi ana
hizmet binasinda diizenlenen ve
BTSO Meclis Bagkan Yardimcisi
Metin Senyurt'un konusmasi ile
baslayan proje agilis toplantisi ve ilk
egitim faaliyeti 'Kiimelerde isbirligi,
Guiven ve AJ Olusturma' konusun-
da gergeklestirildi. Tim firmalarin
katihm gosterdigi egitimde, diinya
genelinde basarili olmus kiimelerden
ornekler sunuldu, kiimelerin bolgesel
rekabet gliciine ve ekonomiye olan
etkileri incelendi. Kimelenme te-
melli Ur-Ge projesinde oniimuizdeki
donemde neler yapilabilecedine dair
yaklasim olusturulmaya gahsildr.

Egitim sirasinda kendi markalariyla
satis yapan bebek ve cocuk giyim
dreticilerinin giinlimzin artan
rekabet ortaminda, degisik pazarla-
ra girebilmelerinin ve bu pazarlarda
surdurdlebilir basariyr tek basla-
rina yakalamalarinin son derece
zor oldugunun anlatildidi egitim
sirasinda, firmalarin bireysel olarak
hareket etmeleri halinde karsila-
sabilecekleri diger zorluklar da su
sekilde siralandi:

“Yenilikei Griin ve hizmetleri ge-

listirip pazarlayabilmek, etkin

insan kaynagi bulmak, ise alma ve
calisanlari motive edebilme, kisitl
firma kaynaklarinin dogru noktalar-
da ve isabetli kararlar gergevesinde
kullanilabilme.”

ZORLU REKABET
KOSULLARINDA GUG
BIRLIGI

Firmalarin tek baslarina zorlandik-
lari bu ve benzeri konularda diger
firmalarla isbirligi icinde kendilerini
gelistirmeleri ve hedeflerine yonel-
melerinin zorlu rekabet kosullarini
blytiik ol¢lide rahatlatabildiginin
vurgulandigr egitimde, kiimelenme-
nin hem bolgesel, hem ulusal, hem
de uluslararasi rekabette avantaj
saglamalarini saglayan bir calisma
sekli oldugu ifade edildi. Bu kap-
samda kiimelenme calismalarinin
oldukga 6nem arz ettigini belirten
egitimciler, yine kime galismalarin-
da firmalarin birbirine olan giiveni-
nin artirilmasinin isleyisi ve yonetimi
kolaylastirdigina dikkat cektiler.

Kiimelenme modeli ve drneklerinin
anlatildigi egitim sirasinda ele alinan
diger basliklar ise sunlar oldu:

"Kiimelenmenin temel ilkeleri, Din-
yadan basarili ve basarisiz kiime-
lenme ornekleri, Kimelerin bolgesel
rekabet glicline ve ekonomiye olan
etkilerinin incelenmesi, Yenilikgilik
performansi, Uzmanlasma ve odak-

lanma, Yeni is alanlari ve istihdam,
Disa acilma-Uluslararasilasma, Ag
Olusturma, Glven yaratmaya ve
gelistirmeye yonelik uygulanabilecek
aktiviteler, Glveni 6lgme, Kimedeki
insan, finans, teknoloji, bilgi, is adi
(network) kaynaklarini gelistirme.”

UR-GE’NIN GIKTILARI

Bugline kadar gergeklestirilen 4
UR-GE projesinde yer alan 104
firma, ilk projenin hayata ge-
cirildigi 2014 yilindan bu yana
24 egitim programi, 19 yurt disi
pazarlama faaliyeti, 17 alim
heyeti, 50'ye yakin (lkeden 11
bin katilimci ve 38 bin civarinda
is goriismesi gerceklestirdi.

BTSO-BEKSIAD isbirliginde
gergeklestirilen Junioshow ile
Bursa, bebe-¢ocuk konfeksiyo-
nunda moda ve trendleri belir-
leme noktasinda ¢ok 6nemli bir
merkez haline geldi.

Tiim bu ¢alismalarin sonucunda
bebe-cocuk konfeksiyonu sek-
tord, 2020 yilinda bir énceki yila
gére ylizde 11'lik artis yakaladi.
(16,8 milyon dolar)

Bebe-cocuk konfeksiyonu sek-
térindn bu yilin ilk 9 ayindaki
ihracat artis orani ise ylizde
38'e ulasti. (Ilk 9 ayda gegen
yihin tamaminin ihracat rakami
yakaland)

UR-GE lyesi firmalar 3 yillik
proje stirecinde ihracatlarini
ylizde 150 seviyelerine kadar
ylikseltmeyi basardi.
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ROYAL

TERMAL HOTEL
BURSA

Simdi “Royal Termal Hotel” zamani

Royal Termal Hotel, Bursa sehir merkezinde,
GCekirge Bolgesi'nde giiler yizli ekibi ile
4 yildiz kategorisinde hizmet vermektedir.

Uludag'a 35 km. Mudanya feribot iskelesine
25 km. Yenisehir Havaalani'na 40 km.
uzaklhkta, Bursa Kiltir Parki'na ydirlyls
mesafesindedir.

Caparsoy Tekstil 1995
yilindan itibaren Kumas ve
Tekstil Uriinleri pazarinda
faaliyet gostermektedir.

Caparsoy Tekstil, 2012
yilinda inegél Royal Hotel
ile turizm sektorine ilk
yatirimini yaparak 2021
Orhan CAPAR Mayis ayinda Bursa Gekirge

Caparsoy Tekstil Royal Termal Hotel'in
Yonetim Kurulu Baskani isletmesini devralmistir.

Standart odalarimizda ihtiyac duyabileceginiz her sey siz konuklarimiz igin diisiiniilmistiir. internet
erisimi {icretsiz olarak sunulmaktadir. is ve tatil seyahatlerinizde rahat edecediniz standart
odalarimiz 25-30 m? kullanim alanina sahiptir.

Odalarimizda iki ayri yatak (twin bed) veya biyiik genis tek yatak (french bed) mevcuttur. Tamami
mermer genis banyolarimizda giiniin yorgunlugu atabilir, konforlu yataklarimizda rahat bir uyku ile
yeni gline keyifle baslayabilirsiniz.

Tel: +90 224 888 0 404 | Mobil: +90 542 426 76 61

@ /royaltermalhotel info@royalbursa.com  www.royalhotelbursa.com




OMER YILDIZ TRT RADYO'DA

BASKAN YILDIZ:

SEKTORDE

RAKIBIMIZ YOK

TRT Radyo’nun “Ureten Tiir-
kiye” Programi’na konuk olan
BEKSIAD Bagkani Omer Yildiz,
ozellikle son 4 yilda dernek
olarak meslek liseleri ile
iligkilere agirlik verdiklerine
dikkat cekerek, “Tiirkiye bebe
ve cocuk konfeksiyonu lreti-
minin yiizde 80’ini gercgek-
lestiren sektor olarak, bizim
rakibimiz yok. Meslek liseleri
ve liniversitelerimizden mezun
olanlarin sektére katilmasiy-
la da Diinya cocuk modasina
yon verebilecek bir noktaya
gelebilecegimize inaniyoruz”
dedi.

TRT Radyo 1'de canli

olarak yayinlanan ve

her hafta birbirin-

den farkli sektcrler

ile is dinyasinin cati

kuruluslarinin temsil-

cilerinin konuk edildigi

Ureten Tiirkiye Programi’'nda konu-
san Bebe Cocuk Konfeksiyonu Sek-
torii Sanayici ve isadamlari Dernegi
Yonetim Kurulu Bagkani Omer Yildiz,
Tirkiye bebe ve cocuk konfeksiyonu
dretiminin ylizde 80'ini gerceklestir-
mesine ragmen Bursa'nin markalas-
mada hala emekleme asamasinda
oldugunu belirtti.

87.9 frekansindan ve https:/www.
trtdinle.com/radyolar adresinden
yayin yapilan programda Cagatay
Sevdi'nin sorularini yanitlayan Yildiz,
sunlari soyledi:

“Pandemi déneminde tim sektérler
gibi bebe ¢ocuk konfeksiyonu sektorii
de etkilendi. Sektorimtiz 40 giinlik
kapaliliktan sonra kontrollii olarak ¢a-
lismalarina devam etti. Sektorimtiz-
de daralma oldu ancak lretimimizi

O

50U

durdurmadik ve ‘iyi glinde de kot
glinde de birlik olmali’ diistincesiyle
istihdamimizi koruduk. 100 bine yakin
istihdamin oldugu sektoriimiizde ki-
raci ve mal sahipleriyle yardimlasma
noktasinda karsilik bulduk. Devletimiz
ve BTSO'dan sektére yonelik kredi ta-
leplerimiz oldu. Pandemi ile birlikte ti-
caret de sekil degistirdi. Online olarak,
Whatsapp ve BIP gibi dedisik dijital
kanallar lizerinden devam etti. Sek-
térimUiz geng ve hareketli oldugu igin
hizli bir déniistiim icinde. Biz de online

olarak dijital pazarlama egitimle-

_rivererek bu dénlisiimde
= firmalara yardimer olmaya
calistik. Bugtin itibariyle
ihracatta ciddi kaybimizin
olmamasinin sebebi de; ti-
careti bu kanallar lizerinden
devam ettirmemiz oldu.”

“CIN’IN COK ONUNDEYIZ”

“Uretimimizin yiizde 80'ini ihra¢
ediyoruz. Farkli ihrag kanallarimiz
var. Cevremizdeki Ulkelerin tamamina
ihracatimiz var. ic Afrika ve Giiney
Afrika'ya kadar, Uzak Dogu'dan
Pakistan'a kadar, Avrupa’nin birgok
Ulkesine, son 3-4 yildir da Amerika'ya
ihracat yapiyoruz. Diinyanin 60-70
Ulkesine ihracatimiz var. 2020 yili
ihracat rakamlarinda hazir giyimde
kismi bir disis var. Hazir giyimin
icinde yer alan bebe ve ¢ocuk kon-
feksiyonunda ise artis s6z konusu.
Eskiden rakibimiz Cin'di. Ama artik biz
lojistik olarak Cin'in ok ¢ok éntinde-
yiz. Ozellikle bu pandemi déneminde
diinyanin her yerine ucak kargo ile
1-2 glinde, karayolu ile 3-4 glinde ya
da denizyolu ile 1-2 hafta driinlerimizi
rahatca ulastirabildik. Bu blyik bir

- -
. www.trtdinle.com/radyolar
BEKSIAD Bagkani Gmer YILDIZ

avantaj. Bence llke olarak rakibimiz
yok. Rakibimiz kendimiziz. Kendi igi-
mizde kalitemizi artirirsak, Diinya ve
Avrupa standartlarina uygun Gretimi
yakalarsak bence rakibimiz yok."

“YEREL YONETIMLERDEN
BOLGEMIizE iLGILERINI
ARTIRMALARINI
BEKLIYORUZ”

“Uretimlerimizi kendi etiketlerimizle
dinyaya satsak da markalasmada
emekleme asamasindayiz. BEKSIAD
olarak son 4 yildir meslek liseleri ile
iliskilere agirlik verdik. Clinku sektorin
nitelikli insan ihtiyaci var. Marka-
lasmada da model tasariminda da

en temel ihtiyacimiz bu. Bu amagla
meslek liseleri ile iliskilerimizi gelis-
tirdik. Necatibey Kiz Meslek Lisesi ile
protokol imzalayarak ‘Cocuk Moda
Tasarim Sinifi'nin agilmasini sagladik.
Bursa Uludag Universitesi'nde Bebe
Giyim Sektori ve Moda Tasarim Prog-
rami'nin agilmasina énayak olduk.
Nitelikli insan yetisirse sektor ayakta
kalir. Biz sektorimuiziin boyle ilerleye-
bilecegini diistintiyoruz. Bugiine kadar
boyle geldi ancak boyle gitmeyecektir.
Kendi etiketlerimizle lrettigimiz gibi,
bir miiddet sonra kendi modellerimizi
de biz belirlemeliyiz. Hatta diinya ¢o-
cuk modasini biz belirlemeliyiz. Meslek
liselerinden ve iniversitelerin bu bo-
limlerinden mezun olanlarin sektore
katilmasiyla daha ileriye gidebilecegi-
mize, dlinya ¢apinda markalar ¢ika-
rabilecegimize inaniyoruz. Tiirkiye'de
bebe ve gocuk konfeksiyon lretiminin
ylizde 80'ini gerceklestiren bir sektor
olarak yerel yonetimlerin bolgemize
olan ilgi ve alakalarini artirmalarini
bekliyoruz."




v ¢ ISTANBUL
% @ SERTIFIKA
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Beksiad ile yapilan isbirligimizle sizlere
%50 devlet tesvigi kapsaminda
Rusya EAC belgesi, Ukrayna Ukr-sepro belgelerinin
temini icin istanbul Sertifika Ofisi uzmanlari ile
goriisme saglayabilir, Beksiad tliyelerine saglanan

%20 indirimden yararlanabilirsiniz.

Uyari! EAC belgesine sahip olan firmalarin EAC sertifikalarinin Gizerinde ®
yazan belge ¢ikis yerlerinin Kirgizistan olmasi nedeniyle Rus ithalat¢i
tarafindan kabul edilmemektedir. Belgelerin lizerinde belge cikis yeri
RUSYA yazilmasi gerekmektedir. Bu ylizden ciddi ¢alisan
Rus ithalatc¢ilar EAC sertifikalarini gecersiz kabul etmektedir.

Esra Ozyigit

Sertifika Danismani

9 Axis Avm Ofis Bloklari Kat: 2 No: 18 Eyiip/ISTANBUL

. 0212 577 57 12 - 0532 626 02 15
esra@sertifikaofisi.com

@ www.sertifikaofisi.com
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the schoel of fashion

YARISMASI'NIN

FINALISTLERI ¢
iTALYA’DA EGITIME BA$LADI

Ticaret Bakanligi’nin yurtdisi
egitiminden faydalanmaya
hak kazanan 4. Junioshow
Bebe Cocuk Giyimi Geng
Tasarimcilar Yarigmasi’nin
finalistlerinden Hilal Karakas
ve Nur Sena Vural, italya’da
egitimlerine baslada.

Junioshow Bebe Cocuk Giyimi Geng
Tasarimcilar Yarismasi, katihmcila-
rina biiyiik imkanlar sunuyor. 2019
yilinda Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi
(BTSO) ile Bebe Cocuk Konfeksiyon
Sektérii Sanayici ve isadamlari
Dernegi'nin (BEKSIAD) is birligiyle
gerceklestirilen 4. Junioshow Bebe
Gocuk Giyimi Genc Tasarimcilar
Yarismasi'nin finalistlerinden Hilal
Karakas ve Nur Sena Vural, Ticaret
Bakanligi'nin yurtdisi egitiminden
faydalanmaya hak kazandi. Tim
basvuru siregleri, egitim ve burs
odemeleri BTSO tarafindan yiiriti-
len siire¢ sonucunda, gegen Ekim
ayinda Hilal Karakas Milano'daki Nu-
ova Academia Di Belle Arti Fashion

L)

Design /MA Programinda, Nur Sena
Vural da yine Milano'daki Istituto
Marangoni Master Fashion Design
Womenswear bolimiinde egitimle-
rine basladi.

IMKAN SAGLAYICILARA
TESEKKUR

izmir Ekonomi Universitesi (IEU)
Moda ve Tekstil Tasarimi Bolimu
mezunu olan Hilal Karakas, 0-12 ay
araligindaki bebekler icin tasarladigi
ozel koleksiyonla, Ticaret Bakanli-
gi'nin da destekledigi Junioshow
Bebek ve Cocuk Giyim Geng Tasarim-
cllar Yarismasi'nda ikinci oldu. BTSO
ve BEKSIAD is birligiyle diizenlenen
yarismada dereceye giren Karakas, 5
bin liralk odul ve yurt disinda tasa-
rim egitimi almak icin burs kazand:.
Karakas, Nuova Academia Di Belle
Arti'de Fashion Design Bolimu'n-

de 2 yil MA Programi’'nda 6grenim
gorecek. Egitim hayati boyunca
Milano'nun hayalini kurdugunu dile
getiren Hilal Karakas, “Meslegim igin
daha ¢ok ¢abalayabilmeme imkan

TASARIM KULTURUNUN OLUSTURULMASINA KATKI

Ticaret Bakanligi'nin bu konudaki tebligi

soyle:

« Isbirligi kuruluslarinin; tasarim kiil-
tirinin olusturulmasi, yayginlasti-
rilmasi ile Tirk tasarimcilarinin ve
Uriinlerinin yurt i¢i ve yurt disi pa-
zarlarda tanitiimasi, pazarlanmasi
ve markalasmasi amaciyla gergek-
lestirecekleri gérsel ve yazili tanitim

giderleri, sergi, bienal, tasarim fuari
ve tasarim yarismasi katilimlari ve
organizasyonlari ile bu faaliyetlerin
tanitim, reklam ve pazarlama faa-
liyetlerine iliskin harcamalari, %50
oraninda ve proje basina en fazla
300.000 ABD Dolari tutarinda des-
teklenir.

[sbirligi kuruluslari tarafindan dii-

saglayan bu yolu bana mimkin kil-
diklari icin BTSO, BEKSIAD ve Ticaret
Bakanligi'na tesekkdir ediyorum”
diye konustu.

“HAYALLERIME BIR ADIM
DAHA YAKLASTIM”

Marmara Universitesi Giizel Sa-
natlar Fakdltesi Tekstil ve Moda
Tasarimi Bolimii'nden mezun olan
ve 2019 yilinda gerceklestirilen 4.
Junioshow Bebe Cocuk Giyimi Geng
Tasarimcilar Yarismasi'nin 1 — 10
Yas Kategorisi Uglinciisii Nur Sena
Vural da, Karakas gibi yine Milano'da
bulunan italyan moda ve tasarim
okulu Istituto Marangoni'de Fashion
Design Womenswear bolimiinde 1
yil master yapacak. Tasarim alanin-
da gelismis imkanlariyla bilinen Mi-
lano'ya gelerek hayallerine bir adim
daha yaklastigini dile getiren Vural,
"Hayalini kurdugum okulda master
egitimi almama imkan sagladiklar
icin BTSO, BEKSIAD ve Ticaret Bakan-
hgi'na tesekkir ederim dedi.

zenlenen tasarim  yarismalarinda
dereceye giren yillik en fazla altmis
adet tasarimcinin  yurt disindaki
egitim giderlerinin tamami ile aylik
1.500 ABD Dolarini asmamak kaydiy-
la olusacak yasam giderlerine iliskin
isbirligi kuruluslarinin  gergeklesti-
recekleri harcamalar en fazla iki yil
sliresince desteklenir.

" .ata
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Pandemi nedeniyle en son 2020 Ocak ayinda
gerceklestirilen Junioshow Fuari, 2 y1l aradan sonra 12-15

Ocak 2022 tarihlerinde TUYAP Bursa Uluslararasi Fuar ve

Kongre Merkezi’nde sektorii bulusturuyor.

TUYAP Bursa Fuarcilik Anonim
Sirketi, Bursa Ticaret ve Sanayi

Odasi (BTSO) tarafindan, Bebe Cocuk
Konfeksiyon Sektérii Sanayici ve Isa-
damlari Dernegi (BEKSIAD) isbirligin-
de, Bursa Biiyiiksehir Belediyesi'nin
destekleri ile yapilan JUNIOSHOW
Bursa Uluslararasi Bebe, Cocuk Hazir
Giyim ve Cocuk ihtiyaclar Fuari,

12-15 Ocak 2022 tarihlerinde TUYAP
Bursa Uluslararasi Fuar ve Kongre
Merkezi'nde gergeklesiyor.

0-12 yas aras! "ilkbahar-yaz" bebe
gocuk kreasyonundaki 10 binden
fazla modelin “tek tip ozel dekor
standlarda” ziyaretgilere suna-
cak olan Junioshow Fuart, yerli ve
yabanci bebe-¢ocuk konfeksiyonu

=~

AL

sektoriind bir araya getirmeye ha-
zirlaniyor. Bebe cocuk konfeksiyonu
sektoriinde Uretimin ylizde 80'ini
tek basina karsilayan Tirkiye'nin
Uretim UssU Bursa'da diizenlenen
Fuar, 4 ayri salon ve fuaye alanin-
dan olusan 20 bin m2 kapali alanda,
200'e yakin katilimei firmasi ile yurt
ici ve yurt disindan is insanlarinin
bulusma noktasi olmaya devam
edecek.



2022'YE MORALLI
BASLANGIC

Sektorii en son 8 — 11 Ocak 2020 ta-
rihleri arasinda Bursa'da bulusturan
Junioshow Fuari'nin bir sonraki bu-
lusmasinin 6zlemle beklendigini dile
getiren TUYAP Bursa Fuarcilik A.S.
Genel Miidiiri ilhan Ersozli, “2022
yilina moralle baslamak isteyen
uretici firmalar, fuarda yerlerini ald”
dedi. Simdiye kadar oldugu gibi yine
farkli cografyalardan is insanlarini
TUYAP Bursa catisi altinda bulustu-
racak olan Junioshow Fuari'nin ocak
ayinda kapilarini agiyor olmasindan
mutluluk duyduklarini dile getiren
Ersozli, soyle devam etti:

"Yalnizca toptan satisin yapilacagi
bir Junioshow Fuari; TUYAP yurt disi
ofislerinin calismalari ve BTSO'nun
Ticaret Bakanhgi destekleriyle
ylirattiga Ur-Ge projeleri kapsa-
minda, sektoriin giicli oldugu farkl
cografyalarda 70'ten fazla tilkeden
1000'nin tzerinde is insani isbirligi
yapmak amaciyla Bursa'ya geliyor.
Yurt iginden ise istanbul, Gaziantep,
izmir, Ankara ve Denizli bagta olmak

STANT KURALARI CEKILDI

Bebe Cocuk Konfeksiyonu Sektorii
Sanayici ve Isadamlari Dernedi'nin

(BEKSIAD), Tiiyap Bursa Fuarcilik A.S.
ile Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi
(BTSO) isbirligiyle diizenledigi ve 12-
15 Ocak 2022 tarihlerinde gercek-
lestirilecek JUNIOSHOW Fuari'na
katilacak firmalar arasinda stant
kuralari gekildi.

2022 yili ilkbahar-yaz drdinlerinin
sergilenecegi fuarin kura geki-
minden 6nce degerlendirmelerde
bulunan BEKSIAD Yénetim Kurulu
Baskani Omer Yildiz, “Sektoriimiizii
pandemi sonrasi ilk kez bu fuara

lzere 40'tan fazla sehirden gelmesi
planlanan sektér temsilcisi, fuarda
firmalarla 6nemli is birligi gorisme-
si yapacak. Fuar slresince olusacak
is baglantilarr ile sektorin ihracat-
¢l kimligine gli¢ katmaya devam
etmeyi hedeflemekteyiz. Fuar ayni
zamanda katilimei firmalarin Ar-Ge
galismalarini artirmaya, kalite odakli
dretim anlayislarini tasarim ve
teknolojiye yaptiklarini yatirimlarla
gelistirmeye tesvik ediyor!”

TUM PANDEMI ONLEMLERI
ALINIYOR
icinde bulundugumuz pandemi

déneminde, HES kodu kontroliinden
hijyen kurallarina kadar gerekli olan

L

il‘lﬂﬂt

bulusacak olmaktan gok mutluyuz”
dedi.

Onceki senelerde yilda iki defa
dlizenledikleri Junioshow Fuari’ni
pandemi nedeniyle 2020'nin ikinci
yarisinda ve 2021 yilinda gercek-
lestiremediklerini hatirlatan Yildiz,
sunlari séyledi:

“Bu fuarimiza 150'nin lizerinde
firma istirak edecek. Toplam 12 bin
metrekarelik alanda yapacagimiz
fuarimiza yurt igi ve yurt disindan
bliytik bir ilgi olacak. Kura ¢ekimiyle

tlm onlemleri alarak 'yeni normale’
uygun sekilde olusturulan givenli
bir alanda gergeklesecek fuara tim
sektor ilgililerini davet eden TUYAP
Genel Midurd Ersozll, "Herkesin go-
nil rahatlidi ile gelebilecegi, aradigi
tUm Urlin gruplarini tek platform-
da; hijyenik kosullarin saglandig

bir ortamda 'bakarak, test ederek,
deneyerek'’ bulacagi bir fuar dénemi
gegirmeyi planliyoruz. Birincil 6nce-
ligimiz katihmci ve ziyaretgilerimi-
zin saghgidir. Fuari ilk yilindan beri
destekleyen ve kisa stirede geldigi
son noktada blytik katkilari olan
BTSO ve BEKSIAD'a tesekkiirlerimizi
sunuyoruz” diye konustu.

katiimcilarin yerleri de belirlendi.
Yeni modellerini sergileyecek olan
katihmcilar uzun stiredir bu fuari
bekliyorlardi. BTSO'nun da katkila-
riyla firmalarimizi yine yabanci alim
heyetleriyle bulusturarak, Bursa
bebe giyim sektoriini tim din-

yaya tanitmaya devam edecegiz.

Fuarimizin simdiden hayirli olma-
sini diliyor ve Fuar Komisyonu'muz
basta olmak lzere fuarin bugiine
ulasmasinda emekleri bulunan her-
kese ¢abalarindan otiirli tesekkdir
ediyorum” dedi.

61S | avIsM3g
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BEKSIAD UYELERINE
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OZEL INDIRIMLER

BEKSIAD, saglik ve egitim-
den akaryakita kadar ¢cesitli
sektorlerdeki kuruluslarla
yaptig1 anlagmalarla lyele-
rine yonelik 6zel avantajlara
patent, sertifika ve konakla-
ma alanlarini da ekledi.

BEKSIAD, dernek {iyelerine avantajlar
sunmak Uzere farkli alanlarla is birlikle-
rine giderken, anlasma yaptigi kuru-
luslarin sayisi da her gegen gtin artiyor.
Sagliktan egitime, akaryakita kadar ¢ok
genis bir yelpazede Uyeleri igin 6zel indi-
rimler alan BEKSIAD, Royal Termal Hotel,
Saydam Patent ve istanbul Sertifika
Ofisi'yle de isbirligi protokollerine imza
attl. Sektoriin yurt ici ve yurt dis| pazar
payini artirma amaciyla tyelerinin daha
rahat ticaret yapmasina olanak saglama
adina gesitli is birlikleri yaptiklarini dile
getiren BEKSIAD Bagkani Omer Yildiz,

bu kapsamda Uyelerinin en 6nemli
ihtiyaclarindan olan patent, konaklama
ve sertifika konularinda girisimlerde
bulunduklarini vurguladi.

BEKSIAD"in anlasma yaptigi kuru-
luslar ve indirim oranlar soyle:

Saydam Patent : Bugline kadar
3000'in Uzerinde marka, patent, faydali
model, endUstriyel tasarim, barkod vb.
tescil islemini tamamlamis yurtigi ve
yurtdisi olarak hiz-

met veren Saydam 5aydam
Patent ile de proto- Patfent
kol yapan BEKSIAD,

Uyeleri icin tUm tescil basvurularinda
ylizde 35 indirim saghyor.

istanbul Sertifika Ofisi: BEKSIAD,
ozellikle Rusya'ya ihracat yapacak fir-
malar icin gerekli

olan EAC Belge- Er- iSTANBUL
leri gibi sertifika H % @ SERTIFIKA
ile deklarasyon =R OFisi

hizmetlerinde
istanbul Sertifika Ofisi'nden Uyeleri igin
ylizde 20 indirim aliyor.

Royal Hotel Gekirge: BEKSIAD, liye-
lerinin, yerli ve yabanci misterilerini
agirlayabilmeleri igin 4 yildizli Royal Hotel
Gekirge'yle de
anlasma imzala- . WA
yarak avantajelde = TERMAL OT1]
etti. 12-15 Ocak

2022 tarihleri arasinda TUYAP Bursa
Uluslararasi Fuar ve Kongre Merkezi'nde
diizenlenecek olan Bebe ve gocuk kon-
feksiyonu sektorlintin marka bulusmasi
Junishow Bursa Uluslararasi Bebe Cocuk
Hazir Giyim ve Cocuk ihtiyaclari Fuar
icin farkli cografyalardan 1000'in tizerin-
de yabanci is insani bekleyen BEKSIAD
Uyelerinden, 31 Ocak 2022 tarihine kadar
acik biife kahvalti ve KDV dahil tek kisilik
standart oda icin 280 TL, cift kisilik oda
icin ise 380 TL aliniyor.

Doruk Hastanesi: Yildirim, Cekirge
ve Esentepe subelerinde gegerli olmak
lizere, BEKSIAD (iyeleri ve 1. derece ya-

kinlarina muaye-
DORUK

ne, ameliyat ve
rontgende yiizde SAGLIK GRUBU

15, laboratuvar ve

USG'de ylizde 20,

dooplerde yiizde 5 indirim uygulaniyor.
Doppler'deki indirim orani Mudanya Yolu
Baglarbasl/ Esentepi Sube'de yiizde 15'i
buluyor. indirimlerden yararlanabilmek
icin Uyelerin kurum kimlik kartini gos-
termeleri gerekiyor.

Hayat Hastanesi: BEKSIAD Uyeleri ve
1. derece yakinlarina, muayene, tahlil
ve tetkiklerde ylizde

15 indirim uygulaniyor. §

Uyeler, Hayat Has-
HAYAT

tanesi'nde ameliyat,
dogum, tiim cerrahi HASTANESIL

midahaleler ve yatakli
tedavilerde ise ylizde 10
indirimden yararlanabiliyor. Bu indi-
rimler icin BEKSIAD Uye Karti'nin ibraz
edilmesi yeterli oluyor.

Halis Petrol: BEKSIAD ve Halis Petrol
arasinda yapilan BP Tasitmatik Sistemi
anlasmasi sonucu ile Tirkiye capinda
650 adet BP istasyonunda Dernek Uyele-

rine Tasitmatik ile PO Automatic Servisi
veriliyor. Arag basina sistem kurulum
ve aylik kullanim
bedeli alinmiyor.
BEKSIAD ile yapilan
anlasma sonucu
sirket araglari igin
ayda 1 glin, 30 giin vadeli deme aliniyor.
Ayrica kredi karti 6n provizyon ya da
kredi karti 6n 6deme seklinde 6deme
yapilabiliyor. iskonto oranlari 6deme
sekline gore degisiklik gosterirken, tim
BP istasyonlarindan yapilan alimlarda
pompa satis fiyatindan %7'ye varan
iskonto indirimi faturalara yansitiliyor.

HALIS PETROL

Kavram Koleji Yildinm Kampiisii:
Uyeler ve 1. derece yakinlari igin yiizde 20
indirim uygulayan Kavram Koleji Yildirim
Kampdsu, yemek

ve editim Ucreti KAVRAM
olarak Uyelerden

Anaokulu igin

14.000 TL, ilkokul icin 16.000 TL, Ortaokul
icinse 18.000 TL aliyor.

Ozel Data Sivil Havacilik Lisesi:
BEKSIAD Uyelerine egitim Ucreti ize-
rinden ylizde

20 indirim ‘f KOLE]i
uygulaniyor. ’ _ _
Egitim kurumu, e
Ankara'da Ug,
Bursa'da bir olmak Uizere toplam dort
farkli kamplste egitim ve 6gretimine
devam ediyor.

Biyotip: Dernek Uye ve 1. derece yakin-
larindan Covid 19 oes

PCR testi igin sade- ses Biyptlp

ce 140 TL aliniyor.

Norma Standart: Firma, EAC-UKR
SEPRO vb. gibi hizmetler icin yiizde 10 is-
konta sagliyor.
BEKSIAD Uyesi

firmalar, anlas- % nurma
ma kapsamin- SrANEAET
da belirtilen
hizmet ve ihracatlari konusunda NORMA
STANDARD'a bedelsiz olarak danisma ve
bilgi alma hakkina da sahip bulunuyor.
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YILDIRIM
BELEDIVESI »
‘BEBE VE GOCUK

KALIP TASARIMCISI'

YETISTIRIYOR

Y1ldirim Belediyesi Sosyal Inovasyon

Ve Girisimcilik Merkezi’nde verilen
‘Bilgisayar Destekli Bebe Cocuk Kalip
Tasarim Kursu’ ile bebe gocuk giyim
sektoriine nitelikli eleman yetigtiriliyor.

Yildirim Belediyesi'nin, Yildirm Sosyal inovasyon ve Girisimcilik
Merkezi'nde nitelikli is gliclini ortaya cikarmak amaciyla
diizenledigi Ucretsiz teknik egitim kurslarina Yildirimli genglerin
ilgisi yogun.

Yildirim Belediyesi'nin, sanayi sehri Bursa'da ilge sakinlerinin
meslek sahibi olmasi ve sektdériin nitelikli eleman ihtiyacinin
karsilanmasi igin diizenledigi kurslar araliksiz devam ediyor.
Yildirim Belediyesi onciiligiinde, Yildirim Halk Egitim Merkezi
ile Ttirk Kizilay ve Toplum Merkezi is birliginde, Sosyal inovasyon
ve Girisimcilik Merkezi'nde 'Bilgisayar Destekli Bebe Cocuk Kalip
Tasarim Kursu' veriliyor. 280 saatlik egitim boyunca kursiyerler
moda sektorinlin hizla gelisen ve degisen gereksinimlerine
cevap verebilme, yeni ve glincel teknolojileri kullanma bilgi ve
becerisi, tasarim strecini organize etme, yetenek ve yaraticilik
gibi kazanimlar elde ederek, tekstil sektdriinde Bebe ve Cocuk
Modelisti olarak istihdam is imkani bulabilecek.

IS ARAYAN VE ISVERENE DESTEK

Ucretsiz teknik egitim kurslari ile yiizlerce gencin hayatina
dokunduklarini aktaran Yildirim Belediye Baskani Oktay Yilmaz,
"Yildirim Belediyesi olarak genglerimizi istihdam agigi olan
meslek gruplarina yonlendirerek becerilerini gelistiriyor ve is
hayatina kazandirilmalarr igin onciiliik ediyoruz. Nitelikli ara
eleman yetistirilerek kalicr istihdamin saglanmasi en 6nemli
hedefimiz. Bir taraftan hemsehrilerimizin istihdamina katki
sadlarken, diger taraftan da farkli sektcrlerin nitelikli, yetismis
eleman ihtiyacinin karsilanmasina katki sagliyoruz. Boylece
hem is arayanlara hem de eleman arayanlara yardimci oluyoruz.
Genglerimizi istihdama kazandiracagimiz projeler tizerinde

calismayi siirdiiriiyoruz. Genglerimizin her daim yanindayiz" dedi.
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NECATiBEY KIZ MESLEK

LISESI ILE ISBIRLIGI
PROTOKOLU YENILENDI

BEKSIAD okul-sanayi
igbirligi kapsaminda
Necatibey Kiz Meslek
Lisesi ile imzaladiga
igbirligi protokoliinii
yeniledi. 3 yi1l siirecek
olan is birligi protokoliiyle
Cocuk Moda Tasarim
boliimiinde egitim géren
ogrencilere destek
verilecek.

Bursa'da tekstil sektoriniin gelecegine
yonelik adimlar atan ve sektorin kalifiye
eleman ihtiyacini karsilamak igin

cesitli egitim kurumlariyla is birlikleri
gerceklestiren Bebe Cocuk Konfeksiyonu
Sektorii Sanayici ve isadamlari Dernegi
(BEKSIAD), bu kapsamda 2018 yilinda
Necatibey Kiz Meslek Lisesi ile '‘Cocuk
Moda Tasarim' bolimiinin agilmasi

ve desteklenmesini igeren isbirligi
protokollni dernek merkezinde

diizenledigi imza toreniyle yeniledigini
duyurdu. 3 yil stirecek olan is birligi
protokoliyle Cocuk Moda Tasarim
boliminde egitim gdren 6grencilere
destek veren BEKSIAD, sektoriin de
kalifiye eleman ihtiyacini karsilamaya
katki yapiyor.

Protokol imza toreninde konusan
BEKSIAD Bagkani Omer Yildiz, hem
ogrencilerin hem de sektdriin gelecegdine
yonelik isbirlikleri yapmayi kendilerine
hedef koyduklarini belirtti. Okul- sanayi
is birligiyle, bilimsel ve teknolojik
gelismeler dogrultusunda sektdriin
ihtiyaci olan mesleki yeterliklere sahip
bireylerin yetisecegine dikkat ceken
Baskan Yildiz, "Yapilan isbirligimiz
gelecegdimize yonelik ki meyvelerini de
almaya basladik. Kurulan atolyelerde

evlatlarimiz egitimini uygulamali olarak
aliyor. Bizim icin dnemli olan hem
istihdama hem de evlatlarimizin ve
sektorimiiziin gelecegine katki saglayan
bu is birligini devam ettirmektir.
Destegimizi artirarak devam edecegiz.
Ogretmenlerimiz cabaliyor ve ellerinden
geleni yapiyor kendilerine gosterdikleri
hassasiyetten dolay tesekkiir ederim”
dedi.

BEKSIAD’A TESEKKUR

BEKSIAD'In her zaman yanlarinda
oldugunu ve destek verdigini dile getiren
Necatibey Kiz Meslek Lisesi Mud(ird
Tiirkan Caner de, "BEKSIAD bizim ihtiyag
duydugumuz atolyeler konusunda
destegini hicbir zaman esirgemedi.
Yaptigimiz is birligiyle 6grencilerimiz
teorik egitimi uygulamayla birlestiriyor,
mesleki gelisimlerine katki sagliyor.
Saglanan staj imkaniyla sektorin

icinde son teknolojilerle egitimlerini
pekistiriyorlar. BEKSIAD Bagkani Omer
Yildiz'a ve Yonetim Kurulu Uyelerine
desteklerinden dolayi tesekkdir
ediyorum" ifadelerini kullandi.
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BOLUMU’NE
TAM DESTEK

BUU Teknik Bilimler MYO Moda Tasarim
Bélimii 6grencilerine sektor ile ilgili
bilgiler verilirken, okulun birgok ihtiyaci
da BEKSIAD tarafindan karsilanda.

BEKSIAD, BUU Teknik Bilimler nitelikli egitim almalari i¢in
MYO Moda Tasarim Boltimi ileis  gereken tim destegi vermeye
birligine devam ediyor. BEKSIAD'I  devam edeceklerini ifade
ziyaret eden okul 6grencilerine etti. Bu kapsamda oncelikle
sektor ile ilgili bilgiler verilirken, dgrencilerin BEKSIAD tiyelerinin
okul yoneticilerinin talebi isletmelerinde staj ve isyeri
dogrultusunda okulun sarf egitimi yapmalari konusunda
malzemesi eksikleri BEKSIAD galismalarin da stirecegini
tarafindan karsilandi. belirten Yildiz, ilk mezunlarini
veren okulla egitim atolyelerinin
alt yapisi ve sarf malzemelerine
de destek verilecegi soyledi.

BEKSIAD Yénetim Kurulu
Baskani Omer Yildiz, Moda
Tasarim Bolimi 6grencilerinin

l’
! g ensind

¢ BE 4TS




® |

DIVONET T

cocuk giyim

ol W

www.divonette.com

| @® |



38

HABER / BEKSIAD'DAN AFET BOLGELERINE YARDIM

BEKSIAD | S19

BEKSIAD'DAN
AFET BOLGELERINE
YARDIM ELI

Turkiye bu yil hem yangin hem de
blyiik sel felaketleri ile sarsildi.
Binlerce hektar orman arazisi

kil olurken, Karadeniz'in birgok
bolgesindeki sellerde ¢ok sayida

can kaybl yasandi. Once Ege ve
Akdeniz'de 30'dan fazla sehirde cikan
yanginlar, daha sonra da Karadeniz'deki
sel felaketinin vurdugu bdlgeler

icin 6 araglk yardim konvoyu Bursa
Bliylksehir Belediyesi koordinasyonunda
hazirlanarak gonderildi.

Blylksehir Belediyesi'nin hazirladigi 2
TIR'lik masa, sandalye, hijyen malzemesi
ve oyuncak, BESAS tarafindan
hazirlanan 1 TIR gida, Tarim AS.
tarafindan hazirlanan iki kamyonda
hayvanlari zayi olan yetistiricilere 90
adet koyun, BTSO ve BEKSIAD tarafindan
hayirsever firmalarin destegiyle
hazirlanan 2 TIR su, ev tekstili ve

hijyen malzemelerinden olusan konvoy
bolgelere gonderildi. Yardim malzemesi
yUkld tirlarin ugurlanmasina, Biytiksehir
Belediye Baskani Alinur Aktas'in yani
sira Bursa Milletvekilleri Vildan Yilmaz
Giirel, Ahmet Kilig ve Atilla Odiing, BTSO
Baskani ibrahim Burkay, AK Parti Bursa
il Bagkani Davut Giirkan, isadamlari ve
belediye yoneticileri katildi.

“BURSA HER ZAMAN
UZERINE DUSEN{
YAPMISTIR”

Bursa'nin gicll bir sehir oldugunu ve
glcll bir Blytiksehir Belediyesi'ne sahip
oldugunu sdyleyen Baskan Alinur Aktas,

30 personelin ve 13 aracin bolgeye
bulundugunu hatirlatti. Hazirlanan

6 araglik yardim konvoyunu da yola
cikardiklarini belirten Bagkan Aktas,
"Malzemeleri ¢zellikle bolgeyle irtibat
kurarak belirledik. Kafamiza gére

degil, bir koordinasyon igerisinde
calismalari yirittik. BTSO basta olmak
izere isadamlarimizdan giig alarak
yapllanmaya girdik. BTSO ve BEKSIAD'In
yani sira FURPAya da katkilarindan
dolayi tesekkdr ediyorum. Destek veren
hayirseverlere tesekkir ediyorum.
Ayrica Cevre ve Sehircilik Bakanhgi
tarafindan konutlari yapilacak magdur
vatandaslara inegdl Mobiliyum AVM

ile birlikte ev mobilyasi yardiminda
bulunacagiz. Kendilerine tesekkir
ediyorum. insallah ihtiyac dogrultusunda
bolgedeki vatandaslarimizi rahatlatacak
desteklerimize devam edecegiz. Bursa
hayirsever bir sehirdir. Bursa her zaman
lizerine diiseni yapmistir. izmir, Elazi§

ve Malatya depremlerinde, Van'daki

ci1§ felaketinde, Karadeniz'deki sel
felaketinde de Uizerine diiseni yapti" diye
konustu.

Aralarinda BEKSIAD’1n

da bulundugu BTSO,
BESAS ve TARIM AS’nin
destekleriyle hazirlanan
yardim konvoyu, Bursa
Biiyliksehir Belediyesi’nin
koordinasyonunda yaralari
sarmak igin Tirkiye’yi
derinden etkileyen afet
bélgelerine gdnderildi

“MUCADELE EDEN
EKIPLERIN ARKASINDA
DURMALIYIZ”

BTSO Yonetim Kurulu Baskani
ibrahim Burkay ise, Tiirkiye'nin

farkli bélgelerinde gikan yanginlari
endise ve Uzlntlyle takip ettiklerini,
Tdrk milletinin zor zamanlarda ne
kadar yardimsever oldugunu bir

kez gordiklerini ifade etti. Bursa is
diinyasinin boylesi zor zamanlarda
bolgenin ihtiyacina yonelik yardim
kampanyasi diizenledigini anlatan
Burkay, Blylksehir Belediyesi'nin
organize ettigi kampanyadaki 6 TIR'In
2'sini BTSO olarak hazirladiklarini dile
getirdi. Ev tekstili, bebek, cocuk ve kadin
Urtnleri basta olmak bir buguk milyonun
Uzerinde degeri olan Urlnleri, bdlgeden
gelen taleplere gore belirlediklerini
anlatan Burkay “Kisa zamanda hizla
tepki veren is diinyasina ve Uyelerimize
tesekkdr ediyorum. Bolgenin ihtiyaci
olan her alanda ve konuda BTSO

olarak insanimizin yanindayiz. Cok
fazla canl gesidinin yer aldigi biiyiik
bir alani kaybediyoruz. Kayiplarimiza
Allah'tan rahmet diliyorum. insallah
bunu atlatacagiz. Bélgede miicadele
eden herkese tesekkiir ediyorum. Ulke
olarak birlik ve beraberlik icerisinde
felaketle miicadele eden ekiplerin
arkasinda durmaliyiz. Rabbim insallah
boylesine zor olaylari tlkemize bir daha
yasatmasin” diye konustu.




for baby love.

www.bebemania.com.tr

f bebemaniaturkey

bebemaniababy

© +90 538 383 62 44
+90 533 136 68 00

\.+90 224 364 90 09

Yunus Emre Mah. I_(_apt_an Sok. No:1
Yildirnhm/BURSA/TURKIYE




40

HABER / HALK EGITiIM MERKEZi ZIYARETI

BEKSIAD | S19

OSMANGAZI

HALK EGITIM MERKEZI

SEKTORE KALIFIYE
ELEMAN KAZANDIRIYOR

BEKSIAD ile yapilan
calismalar sonucunda
bebe ¢ocuk konfeksiyonu
sektoérinin ihtiyaglarini
belirleyerek makinaci,
overlokgu ve regmeci
alaninda 75 aktif kalifiye
eleman yetigtirerek istih-
dama kazandiran Osman-
gazi Halk Egitim Merkezi,
ocak ayinda baslatacagi
Tekstil Kalip Tasarim
Atdlyesi’nde de 3 dénem-
de toplam 40 kursiyer
daha egitmeyi planliyor.

Osmangazi Halk Egitim Merkezi Midri
Mehmet Kése BEKSIAD'| ziyaret etti.
Ziyarette, sirdirilen egitimler ve mezun
kursiyerlerin is bulma stiregleri yani sira,
sektorin ihtiyac duydugu elemanlarin
yetistirilmesi adina hangi egitimlerin
verilmesiyle ilgili istisarelerde bulunuldu.

Kose'ye ziyaretten dolayi tesekkiir eden
BEKSIAD Bagkani Omer Yildiz, "Amacimiz,

| 5 BEKSIAD

® BEKSIAD

2

sektoriimiizde faaliyet gdsteren kisi

ve kuruluslarin daha ileri bir diizeye
ulasmasina yardimci olmak, sektorin
kamuoyundaki imajini artirmak,
sektdr ile ilgili toplumsal gelismelerde
ve kamuoyunu ilgilendiren konularda
gorus ve oneriler gelistirmek. Sektdrde
her zaman kalifiye elemana ihtiyac
duyuyoruz. isini iyi yapan makineciye her
zaman igin bizim ihtiyacimiz var. Bizim
yegane ihtiyacimiz yetismis egitimli
elamandir. Bu nedenle Osmangazi Halk
Egitim Merkezi'nin kurslari cok Gnemli.
Bu kurslarda kendini gelistirenlere is
kapimiz her zaman agik" dedi.

TEKSTIL KALIP TASARIM

ATOLYEST AGILIYOR

BEKSIAD ile sektoriin ihtiyaglarina
yonelik 6nemli galismalar yaptiklarini
belirten Osmangazi Halk Egitim Merkezi

2] BEKSIAD'

0 BEKSIAL

MUdird Mehmet Kose de sunlari
kaydetti:

“BEKSIAD yénetiminden bilgi alarak diiz
makinaci, overlokcu, recmeci alaninda
75 aktif kalifiye eleman yetistirdik.
Yetistirdigimiz bu nitelikli elemanlarin
ylizde 50'sinin cesitli isletmelerde
istihdami saglandi. Kurumumuz
blinyesinde 2 atdlye kurularak aktif
hale getirildi. 2021 yilinda 3,5 ayhk
donemler halinde 2 atélyemizde 6 kurs
acildi. Bu kursa gelen kursiyerlere kadin
Ust giysisi, bebe cocuk giysisi dikimi
alaninda egitimler verildi ve 75 kadin
kursiyer egitim alarak mezun oldu.
Ayrica Tekstil Kalip Tasarim Atdlyesi de
2022 Ocak ayinda faaliyete girecek.

Bu atdlyemizde 3 donemde toplam 40
kursiyer egitmeyi planliyoruz. BEKSIAD
ile ortak calismalarimiz stirecek.”
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MARSIFED’DEN

. ||
4

ZIVARET

BEKSIAD Yonetim Kurulu’nu ziyareti sirasinda Bursa’daki S1AD’lar bir araya geti-
rerek gliclii bir sinerji yakalayan MAKSIFED ile ilgili bilgi veren Bagkan Ramazan
Kaya, dernek ile ortak caligmalar gergeklestirmekten mutluluk duyacaklarini sdyledi.

Marmara ve ic Anadolu Sanayi ve is
Diinyas! Federasyonu (MARSIFED)
Yonetim Kurulu Baskani Ramazan

Kaya ve MARSIFED Baskan Yardimcis
Osman Akin, BEKSIAD'| ziyaret etti.
Ziyarette, konusan Baskan Ramazan
Kaya, Bursa'daki SIAD'lari bir araya
getirerek glcli bir sinerji yakalayan
MAKSIFED ile ilgili bilgi verirken, BEKSIAD
ile ortak galismalar gergeklestirmekten
mutluluk duyacaklarini séyledi.
MARSIFED'in, yapti§i calismalarla Bursa
ve Tirkiye ekonomisi i¢in gok 6nemli bir
misyonu yerine getirdigini dile getiren
Kaya, ‘Ortak yapilacak galismalar,

Bursa ve Tirkiye ekonomisine deder
katacak projelerle MARSIFED'i daha iyi
konumlara getirecegimize inaniyoruz”
diye konustu.

BAGIMSIZ SIAD’LARIN

ORTAK SESI

TUSIAD'in Tiirkiye'nin en giiclii isadamlart
dernegi olarak 2004 yilinda Tirkiye
capinda tiim bagimsiz SIAD'larin
TURKONFED Tiirk Girisim ve Is Diinyas
Konfederasyonu ¢atisi altinda bir

araya getirilmesi projesini baslattigini
hatirlatan Kaya, sunlari kaydetti:

"TURKONFED, bdlgelerin bilyiikltigi
ve dernek sayilarimizin cogalmasi
sonucunda ve ozellikle Avrupa Birligi

uyum stirecinde tlkemizde olusturulan
istatiki Bélge Birimleri Siniflandirmasi
kapsaminda 12 bolge ve 26 alt bdlge
kapsaminda her TR bolgesine bir
federasyon olusturulmasi ve bu
federasyonlar ile bolgesel kalkinmada
daha etkin faaliyetlerde bulunulmasini
kararlagtirmistir. TURKONFED
konfederasyonumuz bugtin itibariyle
26 bolgesel, 4 sektdrel olmak tzere 30
federasyon ve bu federasyonlara bagl
274 dernek tzerinden 40 bine yakin
sirket ile Turkiye genelinde is diinyamizin
bagimsiz ortak sesi haline gelmistir.

Bu baglamda konfederasyonumuz
herhangi bir siyasi birlikteligi olmayan,
sadece is dlinyasl faaliyetlerinin ortak
akil ile ylratdldiga Ulkemizin yegane is
birlikteligi érgiitiidir. Avrupali KOBI'lerin

cati orgiitii olan ve 12 milyon firma ve
55 milyon galisani temsil eden Avrupa
Esnaf, Sanatkar ve KOBI Birligi (UEAPME)
Uyesidir. Kuruldugu giinden bu gtine, on
yillik stirecte TURKONFED Tiirk Girisim ve
is Diinyasi Konfederasyonu biinyesinde
Marmara, Trakya ve Karadeniz
bdlgelerinde faaliyette bulunan
MARSIFED federasyonumuz; TURKONFED
konfederasyonumuzca alinmis bulunan
her TR alt bolgesinde bir federasyon
olusturulmasi karari ile blinyesinden gok
sayida federasyon olusturmus ve bugiin
TR41 Bursa, Eskisehir ve Bilecik bdlgesi
kapsaminda yer alan BUSIAD, NiLSIAD,
GESIAD, ESIAD, BISIAD, HOSABSIAD, IGIAD,
BUIKAD dernekleri ve TUSIAD dernekleri
ile TR 41 bélgesindeki bagimsiz SIAD'larin
ortak sesini olusturmustur.
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Visne Caddesi'nde yakin gelecekte
konfeksiyon ve tekstil alanlarinda
dretimin artarak devam edecegini
6ngdren BEKSIAD, liretim yapilacak
yeni alanlarda sektdrde kullanilan
jakarli makinalarin kullanilabilmesi
icin Yildirim Belediyesi'nin bolgede
kat yiksekliklerini artirarak fizi-

ki sartlari iyilestirilmesini istedi.
BEKSIAD'In talebi {izerine harekete
gegen Yildirim Belediyesi, glin gec-
tikge yurtici ve yurtdisindan gelen

@»

ziyaretcilere yonelik magazalara do-
nisen Visne Caddesi'ne yonelik ger-
ceklestirdigi plan degisikligdi ile yeni
yapilacak insaatlarda 10 metre olan
yapilanma kosulunu 12.50 metreye
cikarirken, zemin kat yliksekligini de
4.80 olarak belirledi. Boylece Visne
Caddesi'nin bulundugu bdlgede
konfeksiyon ve tekstil alanlarinda
Uretim yakin gelecekte de artarak
devam edecek.




BOLGEDE URETIM
ARTARAK DEVAM EDECEK

Yildirim Belediyesi, BEKSIAD'In Visne
Caddesi'nde dretim yapilacak yeni
alanlarda imar planlarinda belirti-
len yapilasma kosullarinin yeterli
olmadi§i gerekgesiyle fiziki sartlarin
iyilestirilmesine yonelik olarak kat
yiksekliklerinin artirilmasi talebi
Uzerine plan degisikligi gerceklesti-
ren Yildirim Belediyesi'nden yapilan
aciklamada su ifadelere yer verildi:

ilcemiz sinirlarinda konfeksiyon

ve tekstil imalatina yonelik kiigtik
sanayi ve konut disi kentsel ¢alisma
alanlari olarak faaliyet gésteren
atolyeler mevcuttur. Ozellikle Visne
Caddesi'nin bulundugu bélgede yer
alan sz konusu atdlyeler gegmis
yillarda yapilmis ve tretim alanlari
fiziki acidan yetersiz kalmistir. Visne
Caddesi'nin oldugu bolge, giin geg-
tikce yurtici ve yurtdisindan gelen
ziyaretgilere yonelik magazalara
donlsmius, Uretim ise daha uygun
fiziki sartlar sunan bdlgelere kay-
mistir. Mevcut duruma bakildiginda
yakin gelecekte bdlgede konfek-
siyon ve tekstil alanlarinda Gretim
artarak devam edecektir. Ayrica
tekstil sektorinde kullanilan jakarli

makinelerin yapilabilecedi uygun kat

yuksekliklerine ihtiyac bulunmakta-
dir. Bu nedenle BEKSIAD tarafindan

Uretim yapilacak yeni alanlarda imar

planlarinda belirtilen yapilasma ko-
sullarinin yeterli olmadigi gerekce-
siyle fiziki sartlarin iyilestiriimesine

yonelik olarak kat ylksekliklerinin
arttirilmasi igin Belediyemize bagvu-
ruda bulunulmustur.

BEKSIAD’IN TALEBINE
KULAK VERILDI]

Bu dogrultuda Yunusemre Mahalle-
si'nde yer alan ve imar planinda ko-
nut disi kentsel ¢calisma alani olarak
tanimli alanlarda; BEKSIAD'In talebi
ve Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi'nin
tekstil firmalarinin kullandigi gesitli
marka jakarli dokuma tezgahlarinin
yuksekligine yonelik yazisi dogrul-
tusunda plan degisikligine gidil-
mistir. Yildirim Belediye Meclisi'nin
08.01.2020 tarih ve 5 sayili karari ile
uygun gorilen soz konusu plan degi-

sikligi ile mevcut Ankara Yolu Kuzeyi
1. Bdlge ilave ve Revizyon Uygulama
imar Plani'nda konut disi kentsel
calisma alanlarinda tanimlanan;
ylkseklik Hmax:11 m olan yapilanma
kosulu 12.50 m'ye cikariimig, zemin
kat yiksekligi ise 4.80 m olarak
belirlenmistir.

FIZIKI KOSULLAR
IYILESTIRILDI

BEKSIAD'In talep ettigi plan degi-
sikliginin onayindan sonra ilgemiz
Kazimkarabekir ve Yunusemre
Mahalleleri'nin bir kismini kapsa-
yan ve imar planinda kiiciik sanayi
alani, ylkseklik 10 m olarak tanimli
alanlarindaki yapilanma kosullarinin
ihtiyaglari karsilamamasi nedeniyle
yeniden diizenlenmesi ve uygulama-
da ortaya ¢ikan sorunlarin gideril-
mesine yonelik talepler giindeme
gelmistir. Bu kapsamda Yildirim
Belediye Meclisi'nin 08.06.2021 tarih
ve 309 sayili karari ile uygun goriilen
plan degisikligi ile mevcut Ankara
Yolu Kuzeyi 1. Bdlge Uygulama imar
Plani'nda kigtk sanayi alanlarinda
tanimlanan; ytikseklik Hmax:10 m
olan yapilanma kosulu 12.50 m'ye
cikariimis, zemin kat yiiksekligi ise
4.80 m olarak belirlenmistir. Bdylece
ilcemiz sinirlarinda yer alan konfek-
siyon ve tekstil atSlyelerindeki kat
ylksekliklerine yonelik yapilan plan
degisiklikleri ile sz konusu alanlarda
fiziki kosullar iyilestirilmis, yasanan
sorunlarin oniine gegilmistir
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—__ ARAP
S PAZARI'NIN

ROTASI
BURSA’YA

DONDU

Suriyeliler artik hayatin her alaninda. Yerinden
edilmig haldeler ve sermayeleri kisitli; yasamlarini

“devam ettirebilmek i¢in galigsmak zorundalar. Emek

piyasasinda yer edinme miicadelesi igindeler. An-
cak, bir de Tiirkiye’de is yeri acip ekonomiye deger
katanlar var. Bursa’da da bu kisilerin agirlikli ola-
rak faaliyet gosterdigi sektér ise hazir giyim ve kon-
feksiyon. Ozellikle, bebe cocuk konfeksiyonu sek-
~ toriinde cok sayida Suriyeli patron, uretim ve satig
personeli Visne Caddesi’ne deger katiyor.

Tirkiye hazir giyim sektorinin alt
sektorlerinden olan bebek ve ¢o-
cuk giyim Uretiminin yiizde 8Q'ini
Bursa'da Visne Caddesi'nde ger-
ceklestiren sektor, Ulkemize sigi-
nan Suriyeliler ile birlikte ozellikle

Arap pazarini da kazandi. Visne
Caddesi'nde, Bursa'ya yerlesen ve
bebe cocuk konfeksiyon sektorii-
ne deger katan sahipleri Suriye ko-
kenli firmalarla goristik.
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SURIYE’DEN
VI$NE CADDESI’NE:
NIFO KIDS

Suriyeli Marwan Karet, savagtan kagip geldigi
Tiirkiye’ye, lilkesinde yaptigi isi de tasidi. Vigne
Caddesi’nde Nifo Kids’i kuran Karet, kisa siirede
sektoériin 6nemli toptancilarindan biri oldu.

Suriye'den gelip Tirkiye'de is yeri
acarak ekonomiye deger katanlar
var. Bursa'da da bu kisilerin agirlikli
olarak faaliyet gosterdigi sektor ise
hazir giyim ve konfeksiyon. Ozellikle,
bebe cocuk konfeksiyonu sektorin-
de ¢ok sayida Suriyeli firma, Visne
Caddesi'nde faaliyet gosteriyor. Nifo
Kids de bunlardan biri. Marwan Ka-
ret'in sahibi oldugu sirket, Suriye'de
de ayni is kolunda faaliyet gosteri-
yormus. Oradaki iliskilerini Bursa'ya
da tastyan Marwan Karet ve Nifo
Kids Genel Midird Canan Yilmaz ile
konustuk...

Once sizi taniyalim, Suriye'de de
bu isi mi yapiyordunuz?

Marwan Karet: Suriye'de de imalat
isindeydim. 1991 yilinda basladik.
Bebe sektoriinde rme ve triko ka-
zak yapiyorduk.

Suriye'den Tiirkiye'ye gelmeye
nasil karar verdiniz?

M.K: Savas oncesi Tirkiye ile cok
ticaretimiz oldu. iplik, hammad-

de aliyorduk. Visne Caddesi'ne

cok gelmisligim vardi. Bu caddeye
geldigimde Visne Caddesi'nde ¢ok
az firma vardi ve bir glin benim de
burada satis yapacagim aklima bile
gelmezdi. Nasipmis ki Turkiye'ye gel-
meye karar verdim. Ve 10 yili geride
biraktim.

ILETISIMDE GUCLUK
CEKMEDIM

Burada yeniden bir hayat kur-
mak zor oldu mu sizin igin?

M.K: Normalde de iletisimimiz vardi,
dolayisiyla zor olmadi bizim igin.
Bizim Suriye'de de Nifo Kids olarak
atolyemiz var, hala tretim yapiyoruz.
Orada direkt ihracat yapiyoruz. Vis-
ne Caddesi'nde ise Uretim yapmiyor,
dolayli olarak ihracat gergeklestiri-
yoruz.

Baslangicta kag calisaniniz var-
di, su anda ulastiginiz istihdam
sayisi ne oldu?

M.K: 1 kisiyle basladik, su an 20
kisiyiz.




Suriye ile Tiirkiye'nin is yapma
seklini degerlendirebilir misiniz?
M.K: iki lilkenin ticareti de gok ayrI.
ikisinin de ayri rengi ve sistemi

var. Bursa'yl ben savastan once de
biliyordum, clinku Tirkiye'ye stirekli
gidip geliyordum. Kiyas edilemez.

Farkl lilkeden gelip Tiirkiye'de
calisiyor olmanin avantajlarini
ya da dezavantajlarini yasadiniz
mi?

M.K: Ticaret cesaret gerektiren bir
sey. Cesaret ederseniz miicadele
edersiniz. Dil konusunda, iletisim
kurmada zorluk gekmis olabilirim.
Diger Ulkelerde yabanci bir yatirimci
olarak sirket agmak ¢ok zor ama
Tirkiye'de rahat. Dil haricinde zorluk
cektigim bir sey olmadi. 10-12 yil
once Bursa'ya geldigimde 1 tane
Arapga konusan yoktu. 1-2 giinde
ancak tercliman getirilebilirdi. Ama
su anda iletisim kurabilmemiz icin
bdyle bir sorun kalmadi. Terciiman
olarak ¢alisan ¢ok Suriyeli var Visne
Caddesi'nde.

Canan Hanim sizinle devam
edelim. Suriyelilerle ne zaman
calismaya basladiniz?

Canan Yilmaz: Ben bu sektore ilk gir-
digimde Suriyelileri ¢calisan eleman-
lar olarak tanidim. Uriin satisi nasil
yapilir, kat dlizeni nedir, musteri
nasil kazanilr cok iyi biliyorlardi.
Sonradan 6grendim ki Suriye zaten
tekstil diyariymis. Ozellikle toptan
satista cok iyiymis. Ulkelerinde sa-
vas ¢ikip ulkelerini terk ettiklerinde
ilk sigindiklari yerlerden birisi Tir-
kiye oldu biliyorsunuz. Tirkiye'de de
bu sektor hizli oldugu igin onlar igin
cok iyi bir is potansiyeli oldu. Ve su
an caddede en iyi satiscilar Suriye-
liler. Piyasada glizel bir yer edindiler
ozellikle satis sektoriinde.

SEKTORE ARAP MUSTERI
KATTILAR

Ne kattilar mesela? Sektorii
nasil gelistirdiler?

C.Y.: Arap misteri kattilar en 6nem-
lisi.

‘Arap Pazari'nin rotasinin Bur-
sa'ya gevrilmesinde ve direkt
ihracatta Suriyeliler'in biiyiik
katkisi var' diyebilir miyiz?

C.Y.: ‘Suriyelilerin ve Ahiska kokenli-
lerin' diyebiliriz. Clinkli ben 6 yil 6nce
bu caddeye ilk basladigimda Ruslar
bu caddede tek tiik vardi. Su anda
ylizde 50'ye yaklastigini diistini-
yorum:. Laleli'yi tiim diinya taniyor
ama o bolge Ozbekistan, Kazakistan,
Kirgizistan tamami taniyor ve artik
Bursa'yl da tanimaya basladirlar. Ben
magaza midurligl yapryorum. Haf-
talik ya da aylik planlar ciziyorum,
istanbul'da kargolari geziyorum.
Mesela Laleli'deki Rus kargolariyla
ilgileniyorum. Para giris ¢ikis taki-
bini ben yapiyorum. ister istemez
Bursa Visne Caddesi'ni de tanitmis
oluyorum ve burasi ciddi bir ataga
gecti. Laleli biraz i¢ ice bir yer, nefes
almiyor. Tamam belki potansiyeli
buradaki 1000 metrekare yerden
daha fazla ama insanlar Bursa'ya
geldiginde Paris'e gelmis gibi hisse-
diyorlar. Ferah ve diikkanlar koca-
man. Biz buranin reklamini ne kadar
cok yaparsak o kadar cok musteri
cekeriz. Bursa esnafi her zaman gok
gller yiizli ve gok ilgili.

NIFO KIDS MARKALASMAK
ISTIYOR

Pazarlama isinde yiizde kagi
Suriyeli Bursa'da?

C.Y.: Firma sahibi olarak Tirkler ha-
kim. Marwan Bey gibi caddede bas-
ka Suriye kokenli toptan magdazacilik
yapanlar da var. Ancak Marwan Bey
ileride Uretime de girerek Nifo Kids
ile markalasmak istiyor. Suriye ko-
kenli cok sayida imalatgi da var.

Kag¢ metrekare iizerinde kulla-
nim alani ne kadar buranin?

C.Y.: 4 kat Uzerinde 600 metrekare.
Yine bu cadde lizerinde depomuz da
var. Her katimizda 0-12 yasa kadar
Urinimiz mevcut. Bebeden basla-
yarak, Uriin yelpazemiz ¢ok genis.
Akliniza gelebilecek bebek ve cocuk
urtnd her sey var.

Kag galisaniniz var?

C.Y.: 20 galisanimiz var, sadece 5'i
Suriyeli. Biz direkt ihracat yapmi-
yoruz, aracl kargolarimiz ile ¢alisi-
yoruz. Bu caddenin sistemi genelde
boyle isler. Toptancilar boyle calisir.
istanbul'daki Arap ve Rus kargola-
riyla calisiyoruz. Biz fatura kesiyoruz
onlar ihracati gergeklestiriyor. Arap
bolgelerinin tamamina diyebilirim
ama en ¢ok Filistin, Libya, Cezayir,
iran, Irak bu bolgeler hizl.

Eklemek istedikleriniz...

M.K.: BEKSIAD'dan Burulas'in Sabiha
Gokegen'den yolculari getirip gotlr-
digi gibi Mudanya ve Glizelyali'dan
Visne Caddesi'ne servis konulmasini
saglamasi en bliylik beklentimiz.
Visne Caddesi'nde ciddi bir potansi-
yel var. Misterilerimizin rahat ulasi-
mi satislarimiza da yansiyacaktir.
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V1§ne Caddesi’nin ilk top-
tancilarindan olan Cantoy’un
2. kusak yoneticilerinden
Yunus Emre Otman, Suriyeli
ortagi Yaman Agahoglu ile
tretime de girip Babydola ile
merkezini Madrie’e tasidi.
Sirketin hedefi marka olarak
tim diinyaya iriin satmak.

Yaklasik 1 yil 6nce hayatini kaybeden Eyiip
Otman'in kurdugu Cantoy firmasi, Visne
Caddesi'nin ilk toptancilarindan. $imdi ise
isin basinda oglu Yunus Emre Otman var.
O da babasinin ardindan sirketi daha ileri
tasimak adina 6nemli adimlar atiyor. ilk
olarak ortagl Yaman Agahoglu ile Babydoll
ile Uretime girip Babydola markasiyla da
merkezini Madrid'e tasidi. Sirket merkezi
ile tasaarim ofisi Madrid'te ama Uretim
tamamen Kestel'de yapiliyor. Firma kendi
markasiyla yaklasik 100'Un tzerinde
Ulkeye Uriin satiyor. Laleli ve Visne Cadde-
si'nde olmak Uzere 2 toptan, Bandirma ve
Bursa'da 2 perakende magazalari var. Yu-
nus Emre Otman, Agahodlu ile yollarinin
kesisme ve Babydola ile ortak hedeflerini
anlatti...

Oncelikle sizi ve firmanizi tanirken,
ortaginiz Yaman Agahoglu'yla da
yollarinizin nasil birlestigini 6gren-
mek isteriz?

Yaklasik 1 yil 6nce kaybettigimiz Babam
Eylp Otman'in 43 yillik bir ticari gegmisi
vardi. Haliyle babamizla birlikte, ticareti
ogrenmeye yonelik bir cocukluk gegir-
dik. 2002 yilinda insaat Miihendisligi'ni
bitirdikten sonra babamin da istegiyle
tabiri caizse 'arka koltuktan direksiyona
gegtim' Ve netice itibariyle 2020 yilina
kadar babamla birlikte ticaret yaptik.
Ticareti babamizdan gordigimiz sekilde;
mevcudu basari kabul etmeyerek bir

ILK TOPTANCISI,
ORTAGI ILE YENI

adim yukariya tasima hedefi ve gayretiyle
stirdiirdiik. ik nce toptan ticaretimizde
isletmemizi gelistirip, blytttik. Can-

toy olarak eskiden Tuzpazari'nda 18-20
m?2'lik bir dikkanda ticaret yaparken,
ardindan Cumhuriyet Caddesi'ne, 2010
yilinda da isimizi daha da blytiterek Visne
Caddesi'ndeki 2 bin 800 metrekarelik bu
icinde bulundugumuz binay! organize
etmek nasip oldu. Visne Caddesi'ndeki

ilk toptanci oldugumuzu soyleyebilirim.
Visne Caddesi zamanla hem dlke hem de
diinya ¢apinda bilinen bir marka oldu.
Bunda nagizane belki Cantoy'un da bir
katkisi olmus olabilir. Su anda Cadde'de
300 toptanci var. Visne Caddesi marka
olduktan sonra yurtdisindan ¢ok sayida
girisimci ¢ekti, yeni bir pazar ve piyasa
olustu. 2012 yilindan sonra Suriye'deki i¢
savas, i¢ karisiklik tilkenin genel yapisi-
nin yasanilmaz hale gelmesine, oradaki
sanatkarlari, tliccarlar, dinyanin farkli
bdlgelerinde sanatlarini icra etmeye,
ticaretlerini yonetme arayisina yoneltti.
40 yili askin gegmisi olan bir firma olarak
soyleyebilirim ki; 2013-2014 yilina kadar
biz Turkiye'de Arap misteri neredeyse

hi¢ gormezdik. Diinyada 27 kadar Arapga
konusulan, Arap kiiltiiriyle, islam kdiltii-
ryle yetismis Ulke var. Dolayisiyla bebe ve
cocuk tekstil sektoriinde bu dlkeler ciddi
bir potansiyeldi fakat biz buralara hitap
edemiyorduk. Demek ki bizim gérmedigi-
miz bir agiymis, bir tarafmis. Suriye'deki
savasla birlikte Arap musteriler arayis

HEDEFLERE

YURUYOR

icerisine girdiler. Suriye'deki komsu Ure-
ticiler kendilerine en yakin ve tekstil alt
yapisinin da gok miisait oldugu Turkiye'yi
dretim igin verimli bir arazi, verimli bir
lokasyon olarak tespit etmisler ki buraya
cok sayida Suriyeli arkadasimiz tretim ya
da ticaret yapmak igin geldi. Yetenekleri
olmasa diinyadaki o Arap portfdyiind de
buraya cekemezlerdi. O Arap portfoyiin bir
kismi codunlukla Cin'e, bir kismi Avrupa
tlkelerine, kendi pazarlarina uygun Uriind
tedarik edecekleri bir noktaya dogru
kayarlardi. Fakat Suriye'den Tirkiye'ye
gelenler igerisinde nitelikli, sanatkar, isin
hem ilmini bilen hem de zevkini barindi-
ran ¢ok ciddi Ureticiler vardi. Bunlardan
biri de Yaman Bey'di.

BABYDOLA’NIN MERKEZI
MADRID’E TASINDI

Ortagim Yaman Agahoglu, hayati boyunca
tekstil Uretiminin disinda higbir meslekle
ugrasmamis. Suriye'de Ulkenin genel siya-
si yapisi bozulup, i¢ karisikliklar baslayinca
orada ticaretin mimkin olmayacagini
gorlp savas baslamadan sanatini icra
edebilecedi bir zemin arayisiyla Turkiye'ye
gelmis. Ve Bursa'da Uretime baslamis. Biz
Yaman Bey ile 2 sene sonra tanistik. 2013
yilinda tesadifen farkli fason atdlyelerin-
de su anki ortagim Yaman Agahoglu'nun
Urettigi Urlnleri gordik. Bu isin icinde
dogup blytdigimiiz icin iyi bir tGriin gor-
diglimizde bu Urini Uretenin herhangi
bir Uretici olamayacagini, zevkini, ilmini ve
hassasiyetini anlariz. Yani eser sanatkari
gosterir. 15-20 personelle, dokuma ve
orme olarak yeni dogan bebekler icin
200-300 metrekarelik isyerinde kapali
Uretim yapan Yaman Bey'e ulasarak,
‘Urettiginiz mamiilleri gérdiik, sizinle
tanismak istiyoruz' dedik. ‘Dogru ama
ben sadece yapiyorum, satmiyorum' dedi.
Nasibimizde de varmis ki 2013 yilindan bu
yana ortak bir is yonetiyoruz. 2013 yilina
kadar sadece Bursa merkezli toptan bir
firmayken, ‘Laleli'de bir nokta olustu-




rursak daha fazla yabanci misteriyle
tanisma firsatimiz olur’ diye diistindik.
Laleli'ye magazamizi agtigimizda da bir
numarall misteri portfoyimizi yine
Araplar olusturdu. ik kuruldugumuzda
Babydoll markasiyla tretim yaparken,
uluslararasi pazarlara agilmaya baslayin-
ca bir kisitlamamaya maruz kalmamak
adina sirket merkezimizi Madrid'e tasidik.
Ve orada uluslararasi patentte Babydoll
misait olmayinca Babydola markasiy-

la diinya patentini olusturarak tretimi
glclendirmeye calistik. Su ana kadar
yurtdisinda bir Uretim yapmadik ama alt
yaply! hazirlayip bekletiyoruz, gelecekte
sartlar ne olur bilmiyoruz. Sirket merke-
zimiz Madrid'te ama Uretim tamamen
Kestel'de ve o giin bugtindir birlikte
dretim yapiyoruz. Biz kendi markamizla
yaklasik 100'ln Uzerinde Ulkeye Uriin
satlyoruz. 0-4 yas aras| orme, dokuma her
tlr Urldn var. Bizde yeni dodan grubunda
gitcith badiden tutun da battaniyeye, ka-
bana monta kadar, hastane cikislari dahil
su anda 1000 kalem Uriin hazirda, kendi
etiketimizle magazalarimizda satista.
Laleli ve Visne Caddesi'nde olmak lizere 2
toptan, Bandirma ve Bursa'da 2 peraken-
de magazamiz var. Bir de Kestel'de Uretim
yaptigimiz fabrikamiz var. Toplamda 150
personelimiz mevcut. Bugiiniin ekonomik
sartlarinda, bu maliyet yapisiyla bir Griind
Uretip, satip, pazarlayip, tahsil edip, bu
sistemi yonetmek oldukea glic ama isler
el birligi ile yurtyor.

VISNE CADDESI
TICARETTE HACIM OLARAK
LALELI’YI GECTI

Suriye'den gelenler, Visne Caddesi'n-
de sektore nasil bir katki koydular
sizce?

Laleli tek pazard, alternatifi yoktu. Yeni
bir pencere agild!. Laleli, alternatifsiz bir
pazar degil artik. Bursa, Visne Caddesi ile
uluslararasi ticarette hacim olarak Lale-
li'yi gegti su an ve Suriyelilerin kentimize
yerlestikleri ddneme denk geldi. Nasil

ki bir kisim Uretici Bursa'ya yerlesti ise
diger kismi da agirlikli olarak Gaziantep
ve Istanbul'a yerlesti. Ama hicbiri Bursa
kadar basarili olamadi. Clinkl Bursa'nin
sektorde alt yapisi giigliydu. Kaliteli Griin
Uretmek icin hem altyapi, hem kumas,
hem aksesuar, hem fason gibi hepsinin
bir arada olmasi lazim. Bir Uretici bir
anda bitlin tretimi kendi blinyesinde
kurmaz. Once tasarim yapar, sonra bunun
organizasyonunu yonetir. Organizasyon
icin de alt yapi lazim, Bursa'da tekstil yan
sanayisi gok verimli ve becerikli oldugu
icin bu Ureticiler Bursa'yi hedef lokasyon
olarak belirlediler. Bugiin geldigimiz nok-
tada 300'lin lzerinde toptanci, binlerce
imalatginin oldugu Visne Caddesi'nde bir-
cok Suriyeli arkadas cok nitelikli Griinler
yaplyor. Suriye'den Tirkiye'ye gelmis ¢ok
nitelikli sanatkarlar var ve bu sanatkarlar
tlkeye katma deder saglad, bize ve il-
kemize deger katti, istihdam noktasinda

lilkede ciddi bir yiiki de gekiyorlar. Aslinda
Tirkiye'de binlerce de Suriyeli Uretici var
su anda, her birisinin yaninda 50 ile 200
kisi calisiyor. Benim 200 personeli olan
Suriyeli imalatgim var. Bursa'da oransal
olarak belki ylizde 20'sini gegmez ama
nitelik ve nicelik olarak hatiri sayilir bir
konumdalar.

Bugiin Babydoll ve Babydola'nin gel-
digi nokta nedir?

O giinlerde Babydoll sadece Suudi
Arabistan'a satilan bir markaydi. Clnki
Yaman Bey kapali Uretim yapiyordu.
Bugtin 100'tn Uzerinde Ulkede Urint
satilan, Avrupa'nin birgok Ulkesinde,
italya'da, ispanya'da, Almanya'da katma
degeri yiiksek bircok fuara katilmis bir
marka Babydola. Bu sertiveni, bu siireci
yonetirken haliyle Grlin kalitesini daha
yukariya tasimak ve gesitliligi artirmak
durumundasiniz. Dolayisiyla Babydola
40-50 kalem Uriln Ureten bir firmayken,
bugtin 1000 kalem urtinden bahsediyoruz.
Bu Uretimi bir kere yapmakla da marka
olunmuyor, stireklilik gerekiyor. Bunun

icin de hem maddi hem manevi biyik bir
fedakarlik ve gayret lazim. Ben ve ekibim,
isin satis ve pazarlama tarafini organize
ediyoruz, Yaman Bey de Uretimiyle ilgili
tlim detaylari ydnetiyor. Amacimiz bu ko-
numdan daha geriye diismemek. Diinyada
pandemi dahil, ekonomik sartlar gibi her
seyin normale donmesi lazim ki kapasite-
ler yerinde dursun, Uretimler devam etsin,
artsin. Bu siirecin bir an evvel saglikl bir
zemine oturmasini biz de imit ediyoruz.

HEDEFIMiZ KENDIMIZE
AIT BIR TARZ
OLUSTURMAK

Suriyeli iliretici ve pazarlamacilarda
gozlemlediginiz farkliliklar nelerdir?

‘Cografya kaderdir' denir ya herkes
yetistigi bolgeye ve llkeye gore bir
karakter sahibi oluyor. Buglin Karade-
nizlinin karakteriyle Glineydodu Anadolu
bolgesindeki Tiirk vatandasin karakteri
birebir ayni olmuyor. Arap bdlgesi igin de
farkli sartlarda blylmiis, Gretim yapmis,
pazarlamis bir kiiltlirden bahsediyoruz.

Dolayisiyla kaliteli Grin tretenler, iscilik
noktasinda Urline sekil verirken cok daha
zor Urlnleri tercih etmisler. Ve yakistir-
mislar, glizel seyler yapmislar. Bunlarin
icerisinde bize uygun tarzi olan ¢ok firma
varmis. Ve oradaki Uretim alt yapisi eko-
nomik maliyetlerle trdn Uretip, isciligin
ucuz oldugu bir pazarda yetismis. Karli-
igin ylksek oldugu bir tlkeymis Suriye,
dolayisiyla tirlind Uretirken de satarken
de zorlanmamislar. Cok misait olan bir
zeminde ¢ok rahat hareket kabiliyetine
sahip bir Uretim icindelermis. Bu da onlari
liyakat ve kabiliyet olarak gelistirmis.
Orada 'ne istersen yapabilirsin' denmis,
ozglr birakilmislar. Bizse burada bir stilist
ya da modeliste 'benim maliyet diye bir
sorunum yok, istedigini yap' diyemiyoruz.
Biz bu zamana kadar siirekli bir fiyat
baskisiyla Gretim yaptirdik, organize ettik.
Orada dyle bir sey olmadigi igin kabiliyet-
leri tam ortaya ¢cikmis. O ortaya cikan ka-
biliyetlerle 2013-2014 yillarinda Tirkiye'ye
geldiklerinde ilkenin enflasyonunun gok
yiiksek olmadigi, doviz dalgalanmalari-
nin cok olmadigi dsnemlerdi. Ulkede en
verimli zamanlardi. O zamanlar istedikle-
rini yapip, istedikleri fiyata satabildiler ve
belli bir noktaya geldiler. Biz de onlardan
bir nebze istifade ettik. Yani biz hep sunu
hedefledik; "Herkesin yaptigini yaparak
bir yere varamayiz. Yapilmayani yapalim,
kendimize ait bir tarzimiz, bir parmak
izimiz olsun. Babydola diye bir marka
olsun ve insanlar yeri geldiginde etikete
bakmaksizin ‘Bu Urtin Babydola'dir diyebil-
sinler! Kisacasi Urtinimtiz diinyanin gogu
Ulkesine uysun istedik. Kendine ait tarzi
olup, bu tarzi bittin tlkelere uyan belli

bir kalite seviyesinin Ustlinde olan trin
tretelim istedik ve markamiz trtinimiiz-
den taninsin istedik. Geldigimiz bugtinkd
nokta itibariyle insanlar Griinimizden
markamizi tanimaya basladilar. Bu cok
glizel bir gelisme ve simdi bunu stirekli bir
sekilde devam ettirme cabasindayiz. He-
defimiz bunu tiim diinyada yonetebilmek,
organize edebilmek, tim Ulkelere Babydo-
la'y1 pazarlayabilmek. Su an tretimimizin
yiizde 80'ini ihrag ediyoruz. Agirlik Kuzey
Afrika ve Arap Ulkeleri dedigimiz pazarlar.

Eklemek istedikleriniz...

Her insan kendi ¢apinda degerlidir, Suri-
ye'den, Irak'tan, Azerbaycan'dan gelmis
arkadaslarimiz var. Bu insanlar diiriistge
layikiyla ticaret yapmak icin gelmisler.
Ticaretin maksadi kar elde etmek oldugu-
na gore, herkes isinin, ticaretin, insanin
kiymetini bilirse sorun olmaz. ilk 6nce

biz pazar olarak buraya gelen insanlara
dogru bir durus sergilemeliyiz, bizim bu
caddemizin bir kiiltlrd olmali. Buglin
pandemiden sonraki yeni diinya diizenin-
de biz durusumuzu dogru sergilersek kisa
zamanda mesafe kat edebiliriz. Biz dege-
rimizi bilelim, burada degerli is yapanlara
kiymet verelim, ondan sonra istedigimiz
noktaya geliriz zaten.
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Bebe cocuk konfeksiyon sektoriinde
babalarinin kurup biydttigu firmalarin
diimenine gegmek yerine sektérde farkli
alanlarda kendine yer edinmeye ¢aligan
gencglerden biri olan Furkan Atalay da
Visne Caddesi’nde Fozy Bebe'yi
kurarak toptanciliga adim atti.
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Bebe ¢ocuk konfeksiyonu sektoriin-
de Turkiye'nin Uretim Ussi Bur-
sa'da, babalarinin kurup blytttigi
firmalarin diimenine gegmek yerine
sektorde farkli alanlarda kendine yer
edinmeye galisan 2. kusak gengler
de var. Abisi Fatih Atalay gibi yurt-
disinda egitim goren ancak O'nun
aksine babalarinin kurdugu Lilax'ta
devam etmeyip Fozy ile toptancilik
yapmay! tercih eden Furkan Atalay,
sektorde emin adimlarla ilerlemek
istiyor.

Amerika'da isletme egitimi alan

23 yasindaki Atalay, babasi Halil
Atalay'in 8 yillik kadin giyimindeki
tecribelerini 1998 yilinda Lilax'a
aktarip 2-5 yas kiz elbisesi Uretimi-
ne basladigini hatirlatarak sunlari
anlattr:

“Cocuklugumdan bu yana sektére
merakim vardi. Sdmestr tatillerinde
calismaya geldigim Lilax'ta esnafla
sohbet etmek hosuma gidiyordu.
Dolayisiyla farkli bir sektérii hig dii-
stinmedim. Biz 3 kardesiz. Abim Fatih
Atalay da yurtdisinda okudu. Okulu-
nun ardindan Lilax'ta diimene gegti.
7-8 yildir da Lilax'ta. Ben ise pandemi
déneminde Amerika'dan Tiirkiye'ye
gelerek, egitimime online olarak
devam ettim. Ve gectigimiz agus-
tos ayinda da mezun oldum. Benim
planim Amerika'da yasamakti. Ancak
plansiz bir sekilde hayatimiza giren
pandemi nedeniyle 1-1,5 yil kalinca
da Bursa'ya alistim. Artik Bursa'da
kalmaya karar verince de bir seyler
yapmaya karar verdim. Lilax'ta is ko-
nusunda zaten kurulu bir diizen vardi
ancak ben 6zglir kalmak ve farkli sey-
ler denemek istedim. Ve nihayetinde
toptancilik isi yapmaya karar verdim.
Kendi markam olan Fozy Bebe'yi 3 ay
énce kurarak Istanbul'da kéklii bir
firma olan Aziz Bebe'nin Bursa Bayisi
oldum. Fozy’'nin ayni zamanda kendi
imal ettigimiz Uriinlerimiz de var. Aziz
Bebe'nin hastane ¢ikislari olan 0-3
yasa kadar bebek (rlinleri satiyoruz.

Bebede gticliiytiz ancak bu Urtinlerin
yanina birbirini destekleyen firmalarla
da anlasma yoluna gidip yol almak
istiyoruz.”

FOZY’'I SUREC
SEKILLENDIRECEK

Visne Caddesi 196 numarada, 4
kattan olusan yaklasik 270 metreka-
relik bir isletmede faaliyet gosteren
Fozy Bebe olarak kontrolll gitmek
istedigini kaydeden Atalay, soyle
devam etti:

“Ise kis sezonu ortasinda girdim.
Dolayistyla isleri kiyaslayabilecek bir
gegen sezonum yok. Ise ilk girdigimde
korkuyordum. ClinkU neyi bilmedigimi
ve neler sormam gerektigini bilmi-
yordum. Ancak pandemi nedeniyle
islerin durgun olusu konuyu daha ¢ok
dlstinmeme, derinlestirmeme vesile
oldu. Fozy'i agtigim gibi ¢ok is olsaydi
hatalarimi, eksiklerimi géremeye-
cek, kendimi sorgulayamayacaktim.
Simdi ise neyi bilmedigimi biliyorum.
Tam anlamiyla her seyi 6grendigimi
s6yleyemesem de Gnemli bir yol aldim.
Fozy'de 1000'e yakin farkl trtin var.
Gelecekle ilgili kararlar verebilmek

icin en az 4 sezon gérmek gereki-

yor. Ancak ben Fozy'de uzun vadede
glivene dayali isler yapmak istiyorum.
K&r marjim az olsa da uzun sdireli isler
yapayim istiyorum. Sektorde glizel
anilalim, diirtist olarak bilinelim ve bi-
zimle birlikte ticaretimiz de bliyisin.
Istanbul'da araci firmalar aracilidiyla
dolayli ihracat yapiyoruz. Yogun olarak
Arap (ilkeleri, Ozbekistan ve Kazakis-
tan. Yeni bir firma oldugumuz igin yiiz
ylize satisi 6nemsiyoruz. Fozy, sabirla
zamanla bir yumak gibi bliyliyecek.
Fozy, ilerde belki imalat da yapacak
ama slireg sekillendirecek.”

BEKSIAD'DA BEN DE
SORUMLULUK ALMAK
ISTERIM

Ortak gikarlari korumak, dogabi-
lecek sorunlara ¢ozim saglamak
gibi konularda sorumluluk yiklenen
BEKSIAD gibi STK'larin éneminin far-
kinda oldugunu dile getiren Furkan
Atalay, “BEKSIAD'da ben de sorumlu-
luk almak isterim. Gneminin ve sag-
ladig faydalar ortada. ilk olarak Fozy
ile lye olup, ben de elimi tasin altina
koymayi gok isterim” dedi.
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BEKSIAD’IN KURUMSAL

WEB SITESI
YENILENDI

BEKSIAD'in bastan asag:
yenilenen kurumsal web
sitesindeki en 6nemli
ozellik, is arayan kalifiye
personel ile eleman
arayan ig insanlarini
bulusturan kay:ut
butonunun olmasa.

Kurumsal web sitesini son ¢ikan
teknolojilere gore yenileyen BEK-
SIAD'In acilis sayfasi, is arayan
kalifiye personel ile eleman arayan is
insanlarini bulusturan kayit butonu
ile ziyaretgilerini karsiliyor. isveren-
lerin 'is Arayan ilanlari'ni inceleyip,
gorisebildigi, is arayanlarin ise 'is
Arayan Basvurusu' kismindan bas-
vuru yapip, gerekli bilgileri doldur-
duktan sonra isverenlerin kendilerini
bulmasini saglayabilecegdi dnemli

bir hizmet platformunun olusturul-
dugu ve yeni tasarim metodojileri
uygulanarak hazirlanan kurumsal
web sitesinde, Jquery, Responsive
Design, Bootstrap 5, PHP, Codeigni-
ter, Animate CSS, CSS3 ve Html5 tek-
nolojileri kullanildi. Artik daha hizli,
daha kullanish ve daha modern bir

BURSA ULUSLARARASI .
) BEBE, COCUK HAZIR GiYiM &
u cocC UK IHTI YACLARI FUART JIE

araytlize sahip olan web sitesi, bebe
cocuk konfeksoyuna sektoriniin
marka bulusmalarini ve yaklasan
fuarlarin timind inceleme imkani
da veriyor.

www.beksiad.org'da dernegin
dyelerini Dijital Pazarlama, Yonetim,
Pazarlama, Uretim Planlamasi, Bilgi
Sistemleri ve Kurumsallasma gibi
konularda alaninda uzman egitmen-
lerle bulusturdugu 'BEKSIAD Aka-
demi Egitim Takvimi'nin yani sira
sektor ve dernek hakkinda son cikan
haberler ve gelismelerin okunup
glincel haberlerin takip edebilecegi
'Bizden Haberdar Olun' ile BEKSIAD
Dergi'nin tim sayilari da yayinlandi-
g1 boltimler yer alyor.

BEKSIAD'In yeni web sitesinde, farkli
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cihazlarin farkli ekran ¢oztntrlikle-
riyle, kullanici deneyiminde kayip ya-
sanmadan mobil teknolojisine uyum
saglamasini amaglayan 'Responsive
Design’ teknolojisi kullaniliyor. Bura-
daki ‘Responsive (duyarh)" kavrami,
sitenin daha yiiksek ¢oziintrlikld
bir ekranda piksel kaybi yasamadan
calisabilmesini sagliyor. Ayni sekilde
disik ¢oziinurlige sahip bir ekran-
da da sayfayi kigtlterek kullaniciyi
zorlamadan, islevselligi artiriyor.

DIiJITAL VE SOSYAL
MEDYA ARASINDA
SINERJI YARATILDI

BEKSIAD hakkinda bilgi sahibi olmak
isteyen ziyaretgiler, sitenin hem
Tiirkce hem de ingilizce versiyonlari-
ni kullanabiliyor. iki dilde hazirlanan
icerikle sadece Turkiye'den degil,
tlm diinyadan siteyi ziyaret eden
kullanicilar, erismek istedikleri say-
falardan bilgi alabiliyor.

Ayrica, BEKSIAD'In web ve sosyal
medya hesap bilgilerine yer verilme-
siyle dijital ve sosyal medya arasinda
sinerji de yaratilyor.

BEKSIAD Kurumsal Web Sitesi:

https://www.beksiad.org/
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MUHAMMED YUNUS SAVA$

HEDEFI
GLOBAL

Muhammed Yunus Savas, ‘’Favo Kids olarak kaliteli iiriinler lireterek uluslar arasi
pazarlarda yer almaya ve siirdiiriilebilirligi saglayarak uluslar arasi bir marka olmayi

hedefliyoruz’’ dedi.

Favo Kids su an sadece
erkek cocuklar i¢cin 6 aydan
9 yasa kadar takim tiretiyor.
Direkt olarak 16, dolayl1
olarak 100 kisiye istihdam
sagliyor. Aile sirketi olan
Favo Kids’in iiretiminden
sorumlu olan Muhammed
Yunus Savas, aylik 40-50
bin adet iiriin Urettiklerini
belirterek, ‘’Uretimimizin
yiizde 90’1 Rusya Fede-
rasyonu basta olmak lGzere
Balkan lilkeleri ve Arap
cografyasina ihrag edili-
yor. Ihracatimiz1 Istanbul
ve Bursa’daki is ortagimiz
olan toptancilar vasitasiyla
gerceklestiriyoruz’’ diye
konustu.

Sektore nasil giris yaptiniz?
Favo Kids 2001 yilinda cok ortakli
bir yapi olarak ticari faaliyetine
basladi. Sonrasinda kurucu ortak
olarak ailemizce isletilmeye devam
etti. Suan kelimenin tam anlamiyla
bir aile sirketi. Benim dahil olmam
2014 yilinda gergeklesti. Aktif olarak
sirketin Uretiminden sorumluyum.
Dokuma ve 6rme kumastan erkek
cocuk dis giyim kiyafetleri tret-
mekteyiz. 1500 metrekare alanda
faaliyet gosteriyoruz. Yas grubumuz
agirlikl olarak 6 aydan 9 yasa kadar.
Ablam AR-GE'den, Abim ise satis ve
pazarlamadan sorumlu. Babam da
isletmenin basinda. Gercek anlam-
da aile sirketiyiz yani. Kesimhane,
Utd, paket ve kalite kontrol disinda
tim Uretim islemlerini fason olarak
gergeklestiriyoruz. Bu islemler baski,
nakis, dikis ve elisi olarak kategorize

edilebilir.

Uretim kapasiteniz nedir?

Aylik 40-50 bin adet takim tretme
kapasitesine sahibiz. Rakamlar
esnek olabiliyor. Sezon disinda bu
rakamlar asagi disebildigi gibi sezon
icinde yukari dogru ivmelenebiliyor.

Peki pandemi donemini nasil
gegirdiniz? Neler yaptiniz?
Pandemi diinya ticaretini etkiledi.

Bizi etkilememesi mimkin mu?
Ancak bu etki bizim sektdrimizde
olimcdl olmadi. Kisa bir kapanmanin
ardindan tekrar ticari faaliyetimize
devam ettik. Fakat hicbir sey eskisi
gibi olmayacak. Dlinya'da ticare-

tin sekli degisti. Degdisimin devami
kaginilmaz mesela e ticaret cok
artti. Firma olarak bizim e-ticaret
satisimiz bulunmamakta. Is ortakla-
rimiz olan toptancilar kendilerini bu
degisime uydurduklari igin biz de gok
fazla bir problem yasamadik.

UR-GE’DE DEMOKRATIK
BiR SISTEM iSLiYOR

Ur-Ge galigmalarini nasil bulu-
yorsunuz? BTSO ile birlikte nasil
bir yol katettiniz?

Ur-Ge'de demokratik bir sistem isli-
yor. Firmalarin cogunlugu hedef gos-
terilen Ulkelerden hangi bolgeyi talep
ediyorsa o Ulkelere gidiliyor. Direkt
hedeflerimize ulagsmamizi saglamasa
da gok gtizel bir 6n hazirlik oluyor
bizim icin. Ur-Ge ile cok aktif ticaret
yapamadik bugline kadar. Clinkd git-
tigimiz bolgenin bizim bdlgemizi ka-
bullenisi, varhigimizdan yeni haberdar
olmasi gibi dezavantajlarimiz vard.
Ancak Ur-Ge'nin de amaci bu zaten.
Bursa pazarindan haberi olmayan



dlkeleri, pazarlari haberdar kilmak.Yani
'Biz de variz' diyoruz. Hedef pazarla-

ri bilgilendirme amagli programlar
diizenleniyor. Ur-Ge bizim icin bir
baslangic, bir tanitim, bir teshir. Onun
devamini takip edip, bu misterilerle
ozel olarak ilgilenip, siparisleri stirekli
hale getirmek gerekiyor. Ur-Ge sadece
bize 'burada bir pazar var, oraya seni
gotiriyorum, o da senin varligindan
haberdar olacak, sen daha sonrasinda
bu firmalara trlin sat' diyor. Tabi ki cok
faydali ama tam istedigimiz hedefe
ulasmamizda asil etken degil. Ama
tabii ki basamak basamak cikilacak bir
yol oldugdu igin yine de ok etkili. Ihra-
cat noktasinda diustindtigiiniiz zaman
bizim yeni hedefimiz olan Avrupa'yi bir
kenara birakalim, ihracat noktasinda
distindigimizde mikemmel bir fa-
aliyet. Turistik bir gezi gibi disiinmek
yerine 'burada cok onemli bir miisteri
varmis, ben onunla 6zel goriismek
istiyorum, bizim grup gitsin ben bir
daha bir geri geleyim' gibi atilimlarda
bulunursaniz Ur-Ge ¢ok 6nemli firsat-
lar barindiriyor. Onemli olan siirekliligi,
misteriye gliveni verebilmek.

MARKA OLMANIN YOLU
KALITEDEN GECIYOR

Favo Kids olarak varmak istedi-
giniz nokta neresidir? Gelecek
planlariniz nelerdir?

Oncelikli hedefimiz "Marka" olmak.
Bunun yolunun da kaliteden gegtigine
inaniyoruz. Uretimimizi yaparken son
tlketicinin beklentilerini géz 6nine
aliyoruz. Kaliteli kumas, kaliteli isgilik,
standart Olcller ve glizel gorsellik
vazgegilmez kriterimizdir. Uriin gami-
mizi da gelistirmek istiyoruz tabiki.
Marka olarak uluslararasi pazarda
yer edinmek ve sirddrilebilirlik nihai
hedefimiz. Bu hedefe ulastigimizda
Ulkemizin ihracatini ve istihdama daha
¢ok katkida bulunmanin mutlulugunu
yasayacagimiza inancimiz tamdir.

DIJITAL CAGIN
GEREKLERINE AYAK
UYDURDUK

Peki pandemi size ne 6gretti?
Pandemi bahsettigimiz gibi Dinya
ticaretinin seklini degistirdi. Basta
duradanlasan ticaret ihtiyaglarin gide-
rilmesi gerektidi igin sekil degistirerek
devam etti. Ulkelerin aldigi dnlemler
sebebiyle Gnceden bizzat gelen miis-
teriler internet ortami Uzerinden alig-
veris yaptilar. Bu durumda bizi dijital
cagin gereklerine ayak uydurmak ge-

rektigini 6gretti. Profesyonel fotograf
cekimi, dijital tanitimlar, ticaret nem
arz ederek asiri derecede artti.

DAHA COK SEGICI OLDUK

Bu durumda siz ne yaptiniz?
Pandemi slrecinde ticaret hacmi biraz
daraldi. Biz de bu daralmaya ayak
uydurarak tretimimizi biraz diisir-
dik. Kaliteye daha gok 6nem vermeye
basladik. Son tiiketici gibi biz de daha
cok secici olduk.

SON TUKETICIYI MEMNUN
ETTIGIMIZDE BASARI DA
GELECEKTIR

Diinya ticaretinde varolabilmek ve
siirdiiriilebilirlik nasil gergeklese-
bilir?

Sadece bizim degil tlim firmalarin
hedefi budur bence. Veya bu olma-

Ii. Uluslararasi arenada Ulkemizden
marka yok denecek kadar az. Oysaki
tlkemizde ciddi anlamda tretim var.
Sektor olarak isimizi de glizel yapi-
yoruz. Yukarida degindigimiz UR-GE
faaliyetlerinden devletimizin beklentisi
bence markalasmak ve uluslararasi
rekabette var olabilmek. Bu kolay bir
is degil bence. Emek istiyor, sermaye
istiyor, zaman istiyor, kaliteli Gretim
ve tanitim da olmazsa olmazi. Kaliteli
dretim noktasinda basit bir kriterim

var benim. "Bu kiyafeti cocuguma alir
miyim?" Bu soruya ‘evet' cevabi veren
herkes goniil rahathgiyla Gretim yap-
mali. Son tiiketiciyi memnun ettigimiz
her seyde basari bizimle olacaktir. Mo-
ritanya'nin Ucra kdsesindeki anne de
Paris'in gobeginde ki anne de gocugu-
na kaliteli ve glizel kiyafetler giydir-
mek ister. Sadece renkler ve tarzlar
farklilik gosterebilir. Son tiiketicinin
beklentilerine gore yapilan tretim her
cografyada kabul goriir diye dislini-
yorum. Bu kriterleri goz ontine alarak
dretimimizi yaparsak ve bunu kendi-
mize siyar edinirsek basari kendiligin-
den gelecektir. Prensiplerimizden taviz
vermeden isimize devam etmemiz de
surdurulebilirligi saglayacaktir.

DAHA YASANABILIR BIR
DUNYA HEDEFLENMELI

Eklemek istedikleriniz var mi?

Her ticari isletme gibi biz de kazang
temelinde kurulduk ve faaliyet goste-
riyoruz. Ancak bu amaci gerceklesti-
rirken dodaya, insanlida ve tlkemize
faydali olmay kendimize on sart
olarak kabul etmeliyiz. Sosyal sorumlu-
luklarimizi gozardi etmemeliyiz. Daha
iyi yasanabilir bir diinya hepimizin
hedefi olmall.
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DOVIZ HESABINI
TURK LIRASI

MEVDUATINA
CEVIRENLERE

DESTEK

Merkez Bankasi, doviz
hesaplarini kendi
istekleriyle Tirk

lirasi vadeli hesaba
donustirenlere destek
saglanacagini acikladi.

Doviz tevdiat hesaplarinin ve doviz
cinsinden katihm fonlarinin hesap
sahibinin talebi tizerine Tirk Lirasi
vadeli hesaplara donismesi halinde
mevduat ve katilim fonu sahiplerine
destek saglanmasina karar verildigi
aktarilan agiklamada, su ifadelere
yer verildi:

"Bankacilik sistemindeki toplam
mevduat katiim fonu iginde Tirk
Lirasi'nin payinin artirilarak finansal
istikrarin desteklenmesi amaciyla;
20 Aralik 2021 tarihinde ABD dolari,
euro ve ingiliz Sterlini cinsinden
doviz tevdiat hesabi veya doviz
cinsinden katilim fonu bulunan
yurt icinde yerlesik gercek kisiler,
so6z konusu hesaplarini vadeli Tiirk
Lirasi mevduat katilma hesabina
dontstlirmeleri halinde destekten
yararlanabileceklerdir.

Hesaplar 3, 6 ve 12 ay vadeli olarak
acilabilecektir. Agilacak Turk Lirasi
vadeli hesaplara isleyecek faiz,

kar pay! ile hesap agilisi ve vade
sonundaki kur degisim orani
kiyaslanarak yiiksek olan oran
tzerinden mevduat ve katilim fonu
sahibine 6deme yapilacaktir.

Hesap acilisindaki kur ile vade
sonu kurunun ne olduguna

bakilmaksizin anapara ve faiz/

kar payi tutari musteriye banka
tarafindan 6denecektir. Vade sonu
kuru tzerinden hesaplanacak
tutar, anapara ve faiz, kar payi
tutarindan blytikse; aradaki fark
TCMB tarafindan karsilanacaktir.
Vadeden 6nce hesaptan para
cekilmesi durumunda destekten
faydalanilamayacaktir!
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Online aligverisi hiz-
landiran pandemi ile
birlikte zincir magazalar
araciligiyla yaptigi satig
oranini yiizde 5’lerden
ylizde 60’lara ¢ikaran
Baby Z, hedefini Avrupa
pazarina gevirdi.

Sektorlin 6nemli oyuncularindan
olan Baby Z, bebe dis giyiminde 2016
yilindan buyana faaliyet gosteriyor.
Agirlikli olarak zincir magazalarla ¢a-
lisan sirketin hedefini Avrupa pazari
olarak agiklayan firma ortagi Ersin
Baykal, Baby Z'yi anlatti.

Baby Z'yi 2016 Ocak'ta 3 ortak birlik-
te kurduklarini belirten Ersin Baykal,
"Mehmet Senocak, Abdullah Duman

ve ben. 3 aydan 24 aya kadar tulum,
ikili ve Uglii takim gibi bebe dis giyime
yénelik, koleksiyon yaparak lretim
yapiyoruz. Tasarim ve Ar-Ge'miz var.
Uretimimizi fason olarak gerceklestiri-
yoruz. Dolayli olarak yaklasik 150-200
kisiye istihdam saglyoruz" dedi.
Baykal, 2016'da Baby Z'yi kurduktan
sonra 2017 Ocak'ta da ilk Junioshow
Fuari'na katildiklarini ifade ederek,
"Hi¢cbir Junioshow Fuari’'ni kagirmadik.
Ayni zamanda Ur-Ge'deyiz. 2. Ur-Ge
olarak baslayip yenilenen 4. Ur-Ge'de
de variz. Kurulur kurulmaz fuara
katilmanin avantajini yasadik. Yurtdisi
misteriler edindik. Ur-Ge'nin tim

yurt disi organizasyonlarina katildik.
Ur-Ge'den bagimsiz olarak katildigi-
miz 9-11 Eyliil 2021 tarihleri arasinda
Almanya'da gergeklestirilen Cocuk ve
Bebek Esyalari, Cocuk Giyim Fuari Kin-
d+Jugend KoIn'den de énemli baglanti-
larla déndiik” diye konustu.

ONCELiGIMiz IHRACAT

Toptancilarla da galistiklarini ancak
onceliklerinin direkt ihracat oldugu-
nu vurgulayan Baykal, sunlari soyledi:
“Pazar arayisimiz hep devam ediyor.
Uretimimizin yiizde 40'1-50'si ihraca-
ta gidiyor ama biliyorsunuz ki direkt
olanin yani sira dolayli ihracat da var.
Bebe ¢ocuk konfeksiyonu sektdriinde
ihracat genelde toptancilar lizerinden
ya da dis ticaret firmalari lizerinden
oluyor. Biz son dénemde Almanya,
/ng/'/tere, Polonya, Bosna Hersek ile
calisiyoruz. Kur hareketlerinden sonra
hedefi Avrupa'ya cevirmistik. Aslinda
pandeminin hemen arkasindan Al-
manya'daki fuara katilmamizin sebebi
de hedef olarak Avrupa'yi zorlamaya
karar vermemizdendi. Onun haricinde
Rusya, Tirki Cumhuriyetler ve Ukrayna
ile dolayli da olsa ihracatimiz devam
ediyor. Suudi Arabistan bizim igin

¢ok ciddi bir pazardi ama son siyasi
gelismelerden &tirii sekteye ugrayip
neredeyse sifirlandi. insallah bu sorun-
lar bir an 6nce diizelir. Onun haricinde
Irak, Cezayir, Libya var."

ZINCIR MAGAZALARLA
CALISIYORUZ

2018'in basinda zincir magazalarla
da galismaya basladiklarini anlatan
Ersin Baykal, “Yiizde 50-60'"1 zincir ma-
gazalar araciligiyla ¢alisiyoruz. Kendi

markamizla, adimizla satis yapiyoruz.
Pandemiden énce yiizde 5-10 gibi dii-
slik oranlarda ¢alisirken, pandemiden
sonra artan kapasitelerde ¢alisiyoruz.
Zincir magazalarla ¢alismanin avanta-
jini gordiik. Yurtdisinda da ¢alistigimiz
zincir magazalar var. Pandemide isi
slirlikleyen e-ticaret magazalari oldu.
Enflasyona aliskiniz ancak dinyada
ayni anda yasadigimiz pandemi, test
etmedigimiz olumsuz bir gelismeydi.
Pandemide 2-3 ay kapali kaldik. Uretim
kapasitemizi dislrsek de satislarimiza
devam ettik. Pandemide depomuzda
ne kadar kumas ve aksesuar varsa
hepsini degerlendirdik. Disaridan bir
sey almadik. Is yogunlugundan zaman
ayiramazken pandemide bunun
Sneminin de farkina vardik. Baby Z
olarak pandeminin hemen ¢ikisinda
hedef olarak Avrupa'yi belirledik. Kur
artisindan 6tlird Avrupa ve Amerika'da
yeni pazarlar bulmak gerekiyor. ilk
hedefimiz Avrupa. Fuarlar sayesinde
Avrupa'da yeni firmalarla baglantilar
kurduk. Mevcut baglantilarimizdaki sa-
tislarimizi artirmak, baglantilarimiza
da yenilerini katmak istiyoruz. Clink(i
buldugumuz partnerler de buna mii-
sait. Basladik arkasini getirmek lazim.
Biz hedefimizi belirlemis ve ilerliyorduk,
pandemi krizi ve kur artisinin bunu na-
sil etkileyecegini yasayarak gorecegiz"
seklinde konustu.

PANDEMIDEN OGRENILEN

Baykal, sdyle devam etti:

“Pandemi gériismeden alisverisi 6g-
retti. Yurtdisinin gok uzak olmadigini
test ettik. Avrupa'ya bir slir(i prosediir
istiyorlar ama biz de kendimize duvar
oriyormusuz ama 6grenmis olduk.
Karsi tarafa gliven verdiginiz siirece
¢oziilmeyecek hig bir sey yok. Farkli
pazarlama stratejileri gelistirmeye
calisiyoruz. 6 senedir buradayiz. Kisa
stirede Almanya'da bile Baby Z'nin
adini gérmenin mimkiin olabilecegini
gérmek daha fazlasini yapabilecegi-
miz konusunda umutlandiriyor. Ciddi
bir pazar payi elde edebilecedimizi
dlslinlyoruz. Yeter ki biz liretmeyi
basarabilelim.”
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Akbeyaz Tekstil sirket ortagi Yavuz
Akinci, en dnemli hedeflerinin ihra-
catlarini artirmak oldugunu belirte-
rek, "Son tiketiciye ulasana kadar
bu isi yapmak hedefimiz. Normal
sartlarda yurtdisinda bir bayilik ag-
may! hedefleyebilirdim. Uriinlerimiz,
vergisiz bir sekilde Avrupa'nin her
yerinde satilsin isterim" dedi.

Akbeyaz Tekstil, 2 — 14 yas 6rme gru-
bu bebe ve ¢ocuk dis giyim alaninda
faaliyet gésteriyor. Uretiminin yiizde
70'ini Avrupa'ya ihrag eden firmanin
oncelikli hedefi bu rakami daha yu-
kariya ¢ikarmak. Sirket ortagdi Yavuz
Akinci, Akbeyaz Tekstil'in gelecek
hedeflerini anlattr...

Akbeyaz'in kurulus hikayesiyle
baslayalim...

Babamlar 1990 yilinda al-sat ile
baslayarak kurdular bu isletme-

yi. Bu bayragi 2007 yilinda da biz
devraldik. Universiteyi okurken ayni
zamanda isleri de devam ettirdik.
Visne Caddesi'nde olan firmamizda;
2 — 14 yas 6orme grubu bebe ve ¢ocuk
dis giyim alaninda faaliyet gosteri-
yoruz. Yazin penye takim, kisin ise
esofman grubu yapiyoruz. Bebe ve
cocuk sagligini 6n planda tutarak,
kansorejen madde igermeyen boya
ve aksesuarlarla, Ekoteks 100 belgesi
standartlarina uygun Uretim gergek-
lestiriyoruz. Akbeyaz Tekstil olarak
Uretimimizin ylzde 70'ini Avrupa'ya
ihrag ediyoruz. Yunanistan, Fransa,
Kuveyt ve Rusya basi gekiyor. 40
personelimiz var ancak fason tretim
yaptirdigimiz firmalarla birlikte
dolayh olarak istihdam rakamimiz
200 kisiyi gegiyordur. Su an 2 bin
metrekarelik kullanim alani bize yet-
mez oldu. Bakalim ileriki donem bize
ne gosterecek?

Gelecek hedefleriniz nelerdir?
|hracatimizi her sene lzerine biraz

DAHA DA ARTIRMAK

daha koya koya ilerletmek. Son
tiketiciye ulasana kadar bu isi
yapmak hedefimiz. Bitin drinleri
sonugta bir anne-baba kullaniyor.
Normal sartlarda yurtdisinda bir
bayilik agmayi hedefleyebilirdim.
Kendi diikkanimiz olsun satislarimizi
oradan kendimiz yapalim. Vergisiz
bir sekilde Avrupa'nin her yerinde
satilsin. Sonugta yaptigimiz Grln
kaliteli, piyasanin Ustlinde. Zaten
sirket disiincemiz, politikamiz 'kendi
gocuguma giydirmeyecegdim triini
tretmem" Daha ucuzu higbir zaman
tercih etmedik. Dogru olan bu isin
hakkini vererek yapmak. Piyasada
30-40 liraya bulabilirsin bir Grini
ama Akbeyaz'dan 50 liraya alirsin
ama 'torunuma kadar saklayacagim'
dersin. O sekilde ilerliyoruz. Ama su
anki ekonomik konjiktlrde zor.

PANDEMI BIZI OLUMLU
ETKILEDI

Pandemi donemi sizi nasil etki-
ledi? Siz de diger pek ¢ok firma
gibi e-ticarete yoneldiniz mi?
insanlar eve kapaninca hep giydigi
seylerdi. Bos vakitlerinde insanlar
daha ¢ok arastirmaya firsat buldular.
Kar marji en disik sektdr penye. Do-
kuma durunca, 6rme devam edince
insanlara 6rme hi¢ durmadi gibi geldi
ama orme zaten hep is yapiyordu.
E-ticareti hig distinmedik. Onun

icin ayri bir birim olusturmak lazim,
onu takip edecek birilerinin olmasi
lazim. Toptan satisin cok verimli
olacagini diistinmedigim igin girme-
dim e-ticarete. Perakende satisla
ugrasamayiz burada. Hem Uret, hem
perakende sat. Onunla ugrasmak ayri
bir dal, perakendecilik, online satis
ayri bir is. Biz e-ticaret sistemini

5-6 sene Once yaptik ama aktif hale
getirmedik. Su anki durumda da onu

yapabilecek ne ekip ne de is durumu
var. Clinkl benim yurtdisindan &zel
Uretim yaptigim urinler var. Ona
zaman ayirip Uretim yapabilecek,
surekli aktif tutabilecek durumda
degilim. Pandemi bizi olumlu yonde
etkiledi. Aldigim siparisler normal-
de Uretimimin yiizde 30'unu,-ylizde
40'inI kapsiyorken su anda yiizde
70'ini kapsiyor. Olumlu etkiledi, kotd
etkilemedi.

Nasil hareket ettiniz bu donemde
peki?

Temkinli davrandik. Uriin{i yaparken
de satarken de ayri bir risk aliyoruz.
Nakite satmaya ¢alisiyorsunuz ama
piyasanin geneli vadeli calistidi icin.
Bir sekilde korumaya calistik. Uretimi
dUsirdik i¢ piyasada, ihracata daha
fazla agirlik verdik. Uretim yapasite-
miz yilda 1 milyon adedi buluyor.

Akbeyaz ile varmak istedigimiz
nokta neresidir?

Bizim asil markamiz Elnino olarak
geciyor. EInino'yu global dlgekte daha
bilindik bir hale getirmeyi istiyoruz.
Kapasite artisi dislinliyoruz ancak
Turkiye sartlarinda is durumuna gore
mevzisini alacagiz.

Eklemek istedikleriniz?

Bebe ¢ocuk giyim sektdriiniin on-
cileri babalarimiz. 1990'da al-sat

ile baslayip, 1992 yilinda da Uretime
girdiler. BTSO'da bebe ve cocuk giyim
diye bir komite yoktu, oyuncakgilarin
igindeydi. Onu komitenin igerisin-
den ¢ikarip yeni bir sektdr yapmak
istediler. O zamanki tepe yonetici-
ler buna izin vermedi. BEKSIAD ile
beraber komite olusturuldu, Ur-Ge
kuruldu. Biz de 3. Ur-Ge'nin igindeyiz.
BEKSIAD ve BTSO sektdriin énemli bir
yere gelmesini sagladi. Sektore katki
koyan herkese sonsuz tesekkdirler.

_ (R 4
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DR. KUTALMIS EMRE CEYLAN

SEKTORUN
ILK
PAZARLAMA
SIRKETI:
INTERKIDSY
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Bebek - cocuk
konfeksiyonunda
Tirkiye’deki
dretimin ylizde
80’ini tek basina
gerceklestirdigi
halde geleneksel
yontemlerle satis
yapan Bursa, pandemi
ile birlikte biiyik

bir kirilma yagada.
Sektdrdeki 20’den
fazla uretici, “Vigne
Caddesi’nin bitmeyen
fuar1” olarak
projelendirilen, hem
showroom’u olan, hem
de dijitalde faaliyet
gosteren teknoloji
sirketi interkidsy.
com’da bir araya
gelerek yepyeni
pazarlara agilmaya
hazirlaniyor

Sektoriin gelismesi icin BEKSIAD’1a birlikte galigmalar yiiriiten
Istanbul Gelisim Universitesi Ogretim Uyesi ve Yonetim Danig-
man1 Dr. Kutalmis Emre Ceylan, PKF istanbul Dijital Doniigiim
Ofisi Miidiirii Saniye Yeniay Arslan ve BEKSIAD Yonetim Kurulu
Uyesi Ali Azizoglu bir araya gelerek Vigne Caddesi’nde sektoriin
ilk pazarlama sirketi Interkidsy’yi hizmete agtilar. Bebe-gocuk
giyim sektériindeki bir igletmenin, kullanabilecegi tiim pazarla-
ma yontemlerini liyeleri i¢cin organize sekilde sunan Interkidsy,
Bursa’daki 2.000’e yakan irili ufakli iireticinin iginden vizyonu
genis, koleksiyonu yeniliklere agik 20’den fazla markanin bir
araya gelmesiyle olugturuldu. Dr. Ceylan, interkidsy.com’un nasil
meydana geldigini ve nasil igledigini anlatta...

Interkidsy'i kurma fikri nasil
ortaya cikti?

Sektorin pazarlama kanallarindaki
degisim gerekliligi, salgin déneminin
kisitlamalari neticesinde herkesin
malumu haline geldi. Salginin sert
etkileriyle, bu sektdrde faaliyet
gosteren firmalarimizla beraber sar-
silirken, yeni bir kanal acma distin-
cemiz, caddenin merkezinde, ikonik
bir binada, -sektoriin ortak mali-ca-
zibe merkezinde-, dijital-geleneksel
karma bir is modeliyle hayat buldu.
Burada, yeni ¢agin gerektirdigi bir-
cok yontemi 6grenelim, 6gretelim ve
uygulayalim istedik. 'Bir Uyelik sis-
temi, bir platform olsun ve insanlar
burada hem 6grensin, gelissin, hem
de birlik olsun' dedik. Yalniz tastan
duvar olmaz, bir araya gelenler glic

birligi olustursun istedik. Bu gele-
neksel sektoriin dijital donidsimind
cadde Uzerinde, her seyi tamam bir
pazarlama sirketinde organize se-
kilde uygulamayi planladik. Interki-
dsy'yi bebe-cocuk giyim sektoriiniin
ilk entegre pazarlama sirketi olarak
hizmete agtik.

BASKA SEKTORLERE DE
ORNEK OLACAK

Interkidsy nasil galisiyor?

Biz Interkidsy'de 3 temel islev ve
yenilik Uizerine odaklaniyoruz: Bun-
lardan ilki, her Uyemize caddede bu-
lunma imkani tanimak. Cadde Uize-
rindeki showroomda herkes istedigi
drtnleri sergilerken, Ust katlardaki
standlarda ¢ok daha genis bir kolek-
siyonu numuneler tizerinden sunma

41S | avIsM3g
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zemini olusturuyoruz. Her dyemiz,
herhangi bir satinalmacinin tercih-
lerine birakmadan, tim Urlinlerine
misteri ile bulusma hakki taniyor.
Gonlintizce hareket ettiginiz kendi
showroomunuz. Bu yoniyle interki-
dsy tek binadaki showroomlar zinci-
ri. MUsteriler magazadayken bizzat
dokundugu numunelerin tzerindeki
barkodlari kendi cep telefonlarinin
kameralari ile okutup, e-ticaret site-
sine giderek, anlik stok miktarlarini
gorip siparis olusturuyorlar. ‘Ayni
firmanin baska trtinlerini de gor'
diyerek magazada fiilen bulunma-
yan drinleri de listeleyebiliyor ve
isterlerse Uye firmanin yetkililerine
hemen ulasabiliyorlar. Uyelik aidat
disinda higbir licret 6demeden,
personel ¢alistirmadan, bir personel
maliyetine denk gelecek aidat tutari
ile sisteme dahil olabiliyorlar.

ikinci yenilik, e firmalarimiz
numune Uzerinden caddeye bagla-
nirken, ayni anda e-ticaret sitemiz
interkidsy.com ile de tiim diinyaya
aciliyorlar. Sektorimdizin pek alisik
olmadigi pazarlardaki yogun reklam
calismalarimiz sayesinde, ingiltere,
isvicre gibi pek ok {ilkede peraken-
decilerden siparis almaya baslyorlar.
Bu iki yeniligi birlikte sunmakla
interkidsy, bu kadar geleneksel bir
sektorlin karma bir alisveris dene-
yimine, yani magazaciliktan dijitale
gecen bir yapiyi, bu kadar yogun bir
teknoloji kullanarak organize bir se-
kilde yapilmasinin ilk érnegi aslinda.
Baska sektorlere de 6rnek olabilecek
kismi burada. Aslinda interkidsy

bir ‘com’ sirketi, yani bir teknoloji
sirketi. Sadece showroomu da olan
bir teknoloji sirketi. Misteri fizi-
ken binanin igine giriyor ama ayni
zamanda yaptigi alisveris sekli o an
itibariyle dijital alisveris ve kendi
memleketindeyken de bu aligverisi
ayni sekilde siirdiriyor. Burasi bir
gliven noktasi: Ureticiyle perakende-
ci arasinda bir giiven noktasi. Tekno-
lojik olarak onlari baglama noktasi.

Uctincti yenilik ise, sektériimiizde
yapilmayan koleksiyon satis!. Is
gelistirme departmanindaki uzman
saticilarimiz, dinyadaki tim kuvvet-
li alict markalari ve biyik zincir ma-
Jazalarini tarayarak, onlarla eskiden
beri gelistirdikleri iliskileri kullana-

rak, firmalarimizin koleksiyonlarini,
miusteri markasi ile Uretmek icin
teklif sunuyorlar. Mireffeh diinya-
nin son tliketicisine adapte olmaya
calisan Uyelerimizin, belli bir donem
nitelikli markalara tretim yaparak,
kalip, renk, stil ve fiyat konusunda
deneyim kazanmasi gerektigini
dustiniyoruz. Biytik zincirlerin toplu
alimlarina uyacak drtinleri 6zel kate-
gorilere ayirarak diinyanin muhte-
mel alicilarina ylizylize sunuyoruz.

HAZIRLIK DONEMI ICIN
SINIRLI KATILIM

Uye markalan segerken nelere
dikkat ediyorsunuz? Herkes
iiye olabilir mi Interkidsy'ye?
Uyelik konusu bizde sitenin {riin
yonetiminin bir pargasi. Dlinyada
kendimize kiyas/baz aldigimiz 8 te-
mel B2B bebek ve cocuk hazir giyim
e-ticaret sitesi var. Kiyas sitelerin
drtin gruplarini, kategoriler bazinda
hedef pazarlardaki tercihleri stirekli
analiz ediyoruz. Bizim 48 Uyemizin
dagihmi, bu trln gruplarini kar-
silayacak bicimde dizayn edilmek
zorunda. Her bir standa eksigimiz
olan drtin gruplarini tGreten marka-
lari konumlandirip, her Griin gru-
bunun yeterince temsil edildigi bir
yap! olusturabilmek kritik bir konu.
Uyelerimizi birbiri ile nemli dlglide
rekabet ettirmeyecek sekilde ve
tlm Urdn ihtiyaclarini karsilayacak
bicimde. O yiizden de segiciyiz. Bir
firmanin aidatini alip sisteme dahil
etme distincesinde degiliz, uzun
vadede birlikte onemli islere imza
atacagimiz partner arayisindayiz.
Basvuran firmalara 32 maddeli

uyum analizimizi uyguluyoruz. Ye-
terli sartlari saglayan firmalari tye
olarak sisteme aliyoruz. Bu sektérde
interkidsy'de yer alabilecek 400'Un
tzerinde firma var. Biz bunlarin

48'i glizel bir yolculuga cikacagiz.
Sisteme yeni firma alabilmek, depo
entegrasyonlarini saglayarak satis
yapmalarini saglamak kolay degil.
Sorunlar yasamaktansa sindirerek
genislemek daha dogru. Operas-
yon mudurligimiz glglendikce

ve tecriibe kazandikea, her hafta 1
markay! ilave etme imkani olacak.
Bu da 6grenilmesi gereken bir sey
bizim agimizdan. Sistemde 48 firma
olacak diye zorlayip, bize uymaya-
cak firmalari almak istemiyoruz. An
itibariyle sitemizde satisa uygun 300
bine yakin stok listeleniyor. 3 bine
yakin gesit var ve hazirlik donemi
icin yeterli buluyoruz.

TAKIM MUCADELESI

Peki bunu bireysel olarak yapa-
cak olsalardi nasil bir maliyetin
altina girerlerdi? Siz onlara nasil
bir firsat sunuyorsunuz?
interkidsy.com bir pazaryeri.
Trendyol teknolojisine benzer, birgok
firmann Grin girisine uygun bir
altyapida, firmalarin birlikte olmakla
glic elde edecekleri bir pazaryeri.
Showroom'da, caddenin en guizel
yerinde bulunmanin disinda -dijital
dinya igin sdyllyorum- insanlar bu
platformda, birlikte olmanin gii-
clinden yararlanacaklar. Tekil olarak
yapilan sey; bir insanin kendi basina
girdigi mucadele ile bir ordu olarak,
bir takim olarak girmesi arasindaki
fark gibi benim goziimde.
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HABER / ARGUL TEKSTIL

Argll Tekstil, bebe cocuk konfeksiyonu sektori
basta olmak Uzere hazir giyim sektdriine yonelik
kumaslar Uretiyor. Firmanin merkezi istanbul'da
ama ana depo Bursa'da Visne Caddesi'nde. Sirketin
ortaklarindan Onur Salmaz, Argdl Tekstil'in diindni
ve gelecek hedeflerini anlatti.

Dedelerinin Denizli'nin Babadag ilgesinde el tezgah-
lariyla dokumaya basladigini ve sonra dayilarinin
isleri ilerlettigini belirten Salmaz, "Dayilarim 1993
senesinde Argl Tekstil'i kurmuslar ve konfeksiyona
yonelik kumaslar yapilmaya baglamislar. 2001'de de
Bursa'ya diikkan actik. Ozellikle pamuklu dokuma
kumaslar, denim kumaslar, zaman zaman kadife
kumaslar olmak tizere farkli gesitlerde tiretim yapi-
yoruz. Uretimimizin codu Denizli'de. Kendi tezgahla-
rimiz da var ama su an icin fason Uretiyoruz. Kendi
ozel tasarimlarimizda oluyor. Misteriye hemen




cevap verebilmek ve aninda ihtiyaglari
¢ozebilmek amaclyla standart yapti-
gimiz kumaslarda hep stoklu galisiriz.
Visne Caddesi'nde kiiglik bir diikkanda
basladik. Simdiki yerimiz ortalama
5500-6000 metrekare civarinda.

Allah nasip ederse daha uzun seneler
burada oluruz. Bazen zarar edecegi-
mizi bilsek dahi verdigimiz soziimiizi
tutmaya galisiriz ve onun igin gayret
ederiz. Kendimizi strekli yenilemek
zorundayiz, eger yenilemezsek yok
olmaya mahkumuz. Kiyafet Gretimini
distinmedik clinki herkes kendi bildigi
isi yapmali. Anlamadigimiz, gerekirse
miidahale edemeyecegimiz ise girmi-
yoruz. Istanbul'da yerimiz var. Firma
sahibi Dayim Ali Arpaci orada, ben ise
burada duruyorum. Uriinlerimizin hazir
bulundugu deponun da oldugu ana ye-
rimiz burasi. Basladigimiz gltinden beri
devam eden galisanlarimiz var. Cok
hizli bir sirkiilasyon olmaz bizde. Bir
aile gibiyiz, ayni kaptan yemek yiyoruz.
insallah bu sekilde devam eder” dedi.

iHRACAT_ YAPMAYI
HEDEFLIYORUZ

Bursa'da bebe cocuk konfeksiyonu
sektoriinde gok sayida firma ile galis-
tiklarini anlatan Onur Salmaz, “Stan-
dart Uretimlerimizin disinda mdsteri-
nin istegine gore 6zel dokumalar, 6zel
baskilar yapiyoruz. Daha ¢ok ¢oziim
odakli yaklasiyoruz. En biyik ozelli-
gimiz devamli olarak elimizde hazir
malin bulunmasi. Misterilerimizin acil
ihtiyaglarina aninda cevap verebili-
yoruz. Uretim kapasitemiz standart
olarak aylik 1 milyon metre civarinda.
Ondan sonra belki daha farkli tlkeler
de olabilir. Yurt ici ve yurtdisindaki
fuarlari yakindan takip ediyoruz.

Gelecekte de musterilerimizle ¢ozim
odakl birlikteligin devamini distind-
yoruz. Altindan kalkamayacagimiz
islere girmek istemiyoruz. Ayaklarimizi
saglam basarak devam etmek istiyo-
ruz Avrupa basta olmak Uzere farkli
tlkelere ihracat yapmak istiyoruz. Su

an icin e-ticarette ¢ok fazla aksiyonu-
muz yok. Clinkl bizim misterimizin
alacagr Uriind dokunup gdérmesi, o
dokuyu hissetmesi ¢ok dnemli. Ama
ileride e-ticaretle ilgili girisimlerimiz de
olabilir" diye konustu.

EN BUYUK SORUN is GUCU

Salmaz, sektoriin durumu ile ilgili

de sunlari soyledi: "Piyasalarda bir
sikinti yaganiyor. Ozellikle ham madde
konusunda. Bulunan da fiyatlari ¢ok
yiksek. Ticaretin kurallari yeniden
yazihyor diyebiliriz. Daha 6nce ¢ok ra-
hat mal alinip satilirken suan paranin
gecmedigi yerler oluyor. Acil yapiimasi
gereken isler yapilamiyor, planlanan
isler planlandigi gibi gitmiyor. Dolarin
yikselmesi sadece Tirkiye ile alakali
degil. Bu global piyasada olusan bir
durum. Ongdriiler eksik kaliyor ve
onun igin sikinti giderek blydiyor.
Bizim sektorimiizdeki en biyik sikinti
is glicl. Ne yazik ki yeterli is glicl
saglanamiyor. Kime sorsak eleman
eksikligi var. Suriyelilerin gelmesi belki
bir kisim tarafindan hos karsilanmiyor
ama is glicl bolimiindn bdylk bir
kismini da onlarla gergeklestirdigimiz
bir gergek. Su anda Suriyeli ¢alisanla
Tirk galisan arasinda lcret agisindan
bir fark yok. Ayrica Suriyeli olup kendi
Uretimini yapan musterilerimiz de var.
Sektorimiizde hem bilingli bir tiketici
var, hem de hizli degisen bir moda
var. Hizli gelisen bir piyasa ve inanil-
maz bir rekabetgi bir ortam var. Onun
icin herkes en iyisini, en glizelini ama
en uygun fiyata yapmaya calisiyor.
BEKSIAD ve BTSO &nderliginde pande-
miden 6nce fuarlar ve etkinlikler oldu.
insallah bundan sonra daha ¢ok devam
eder de yeni pazarlama kanallari
olusur!
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YILLARIN
IMALATGISI

BEBE SIMDI 7 4» 4.--..
TOPTANCILIKTA

HEDEFINE
YURUYOR

Uzun yillar konfeksiyon imalati
yapan Kuzim Bebe, 2018 yilindan
itibaren toptanciliga gegis

yapti. Sirket sahibi Sakir Ozdere,
sektoriin BEKSIAD ve BTSO’nun
girigimleriyle 6nemli bir yere
geldigini sdyliyor.

Kuzim Bebe, sektorde uzun yillar imalatci olarak
yer almis. 2018 yilindan itibaren ise toptanciliga
gegis yapmis. 3 ayliktan 14 yasa kadar diinyanin
birgok yerine bebe ¢ocuk kiyafeti satiyor. Sirket
sahibi Sakir Ozdere ile Kuzim Bebe'yi konustuk.

Ailesinin Bati Trakya gdgmeni oldugunu belirten
Ozdere, “Sektérde daha ¢ok bizim hemserilerimiz
vardi. Babam da geyiz isine nakis yaparak baslamis.
Yesilyayla'da evimizin altinda kiiglk bir diikkanimiz
vardi. Orada konfeksiyon imalati yapmaya basladik.
Sektoriin yeni yeni gelismeye basladigi donemdi.
Birbirimizden gorerek bir seyler yapiyorduk. Birakin
markay etiket bile yoktu. Yerimiz bize kii¢lik gelince
simdiki yerimizi aldik. 2008 yilindan itibaren de
Kuzim Bebe olarak yeni yerimizde devam ediyoruz.
1994'ten 2018 yilina kadar Uretim yaptik. 4 yil oldu
birakali. Toptana gectik. Uretimden yorulduk agikga-
si. Bir sikdyetimiz yoktu ne kazandiysak Uretimden
kazandik ama Uiretim ¢ok zor bir siire¢” dedi.



URUNLERIMIZ YUZDE 90
IHRACATA GIDIYOR

Sakir Ozdere, tiriinlerinin 3 ayliktan
basladigini ifade ederek, "12 yasa
kadar gok giizel gesitlerimiz var.

14-15 yasa kadar yapiyoruz ama bu

yas grubunda ¢ok gesit bulamiyoruz.
Devamli 120-130 firmanin trdnd vardir
bizde. Ihracat da yapiyoruz. Buradan
ctkan drtinlerin yiizde 80-90'1 yurt
disina gidiyor. Pazarlarimiz belli. Rusya,
Kazakistan, Kirgizistan, Ukrayna,
Azerbaycan. Onceye gore azaldi bunlar.
Ozellikle 1.5 yildir Afrika lilkelerinden
cok gelen giden oluyor. insanlar Bur-
sa'nin adini 6grendiler. Clinkl herkes
merkezinden almak istiyor. istanbul
yillarca blytik hatlar yapti. Misteriye
istemedigi mali gonderdiler. Ama artik
oyle olmaz. Agikgasi toptancilia gecis
sebebim bu oldu. istanbul'daki toptan-
cllara derdimi bir tdrll anlatamadim.
O ylizden artik Bursa en 6nemli merkez

oldu. Ozellikle bir sik&yetimiz var, malin
Ustlindeki beden etiketi ile ilgili. 3 yasa
5 yas etiketi takiyorlar. Bence sektd-
rin onindeki en blytik engel de bu.
Uriintin ucuz oldugunu sadece beden
etiketi ile saglayacaklarini distini-

yorlar. 3 yerine 5 taktiginda zaman
sanki mal ucuz olacak ama dyle degil.
5 yas dedigin Uriin 5 yasa olmall” diye
konustu.

UR-GE BiZE TICARETI
OGRETTI

BEKSIAD ve BTSO'nun sektoriin gelis-
mesi icin dnemli galismalar yaptigini
anlatan Ozdere, sunlari sdyledi:

“Ur-Ge faaliyetiyle diinyanin her yerine
giderek mallarimizi tanittik. Sektér
adina gok bliylik faydalari oldu. Daha
once gidemedigimiz (ilkelere gidip mal
satmayi 6grendik. Nasil ticaret yapildigi-
ni gordiik. Yurtdisinda standart ¢alistigi-
miz bayilerimiz var. Yeni bayiliklerimiz de

@»

olabilir. Uzun vadeli planlar yapmayi gok
sevmiyorum. Kisa vadeli planlar yapip
ona ulasmak daha tatmin edici ve daha
mutluluk vesilesi benim icin. Pandemide
islerimiz durdu tabii ki. Visne Caddesi'n-
de kimse diikkanini agmad. Yurt disinda
da kapanmalar oldu mal ihtiyaci olmadi.
Cocuklar okula gidemedi. Bizim de (riin
secimimiz ona gére degisti. Dokuma
kumastan ziyade érme kumaslari daha
cok tercih ettik. Clink{ gocuklar evde
daha rahat kiyafetler tercih ediyorlardi.
Bizim de Uriin gamimiz rme kumas
agrrlikli oldu. 2020 yilinin mayis ayindan
itibaren tekrar basladi isler. Cok hizl
giden bir artisla giden satisimiz vardi
ama 2019'da kaldik su anda.”

COCUKLARIMA DOGRULUGU
OGRETIYORUM

17-18 yasimdan beri calistigini dile
getiren Ozdere, sézlerini sdyle bitirdi:

“Herhalde 4-5 sene daha ¢alisirim. 2
tane oglum var biri 19 yasinda biri 15
yasinda. Yavas yavas onlara devretmek
icin ¢alisyyorum. Bylik oglum lniver-
siteye gidiyor. Burada isin pratigini
ogreniyor. Bizim yapamadigimiz bazi
seyler var. Dijitallesme ile ilgili. Alis-
kanliklarimizin ¢ok disina gtkamiyoruz.
Cocuklarim bu konuda daha iyi seyler
yapabilir. Cocuklarima, dogrulugu, yalan
soylememeyi ve miisterilere yanls mal
géndermemeyi 6gretmeye ¢alisiyorum.
Biz kirk senelik toptancilarin yaninda
bu sektorde varsak sayet dogruluktan
dolayi variz. Suanda 12 kisiyiz. Hepsi ile
abi kardes gibiyiz."
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0ZGURLUK

Su bir gercek ki varligimiz, bas-
langici itibariyla aslinda geri
donist gegmise dogru ¢ok fazla
olmayan, dogumla birlikte bas-
layan, dolayisiyla basi olan bir
varlk. Bu anlamda zaman ekseni
Uzerinde kendimizi 6zglr olarak
tarif edemeyiz. Bir baslangicimiz
var, dolayisiyla geri ondan once-
sine gidemiyoruz. E§er ozgtrlik,
herhangi bir kaydin, herhangi bir
sinirin, sizi kesmedigi bir mutlak
serbestlik ise sayet, 6nce bunu
zaman agisindan irdeledigimizde
bir defa varligimiz itibariyle bir
zamanda basliyoruz. En azindan
hatirladigimiz bildigimiz varlik
olarak diinya hayatinda bir zaman
baslangicimiz var. Dolayisiyla, bu
anlamda zaman ekseni Uzerinde
gecmise dogru sinirsiz bir sekilde
uzanmiyor bizim gegmisimiz...

Bir yerden itibaren baslamisiz,
devami 6zglirce ve sinirsizca

kayip olmaksizin geliyor mu? diye
bakarsak, bu hayat itibariyla hayir,
devami da oyle sinirsiz gelmiyor.
Benzerimiz olan, hemcinsiniz olan,
varlklar ve diger varliklarda iginde
bulundugumuz hayatta bir zaman
sonra oliyorlar.

Dolayisiyla, insanlar hem kendi

varliklarini hem diger varliklari
incelediklerinde ilk bulduklari
kanunlardan bir tanesi "her canli
dodar, yasar ve olur”

Bu bahsettigimiz kanun, bizim
gozlemimize dayal bir sey. Strekli
bunu gozlemliyoruz, hayat igeri-
sinde canliliklarda ve kendi varli-
gimizda... Su halde bu kanun dedi-
gimiz sey, kural yani bizi baghyor.
Bizi baglayan her sey 6zgurligi-
muzin Uzerine atilmis bir kement
gibidir. Bu bahsettigimiz ve bizden
onceki herkes de gordigimuz ve
bizim de belli ki buna tabii oldu-
gumuz stireg aslinda kusbakisi bir
tarif yani hayati en genel manada
tarif eden bir sey.

Su halde uclari itibariyle, koseleri
itibariyle, yani cercevesi itibariy-
le hayat bu cercevenin icerisine
oturuyor. Aslinda oturuyor dedigin
sey hapsoluyor desek de yeridir. Su
halde, "hayatin kendisi" 6zgurlik
tanimiyla gok uyumlu bir cer-
ceveye sahip degil. O bakimdan
ozgurlik tanimina hayatimizi
itibariyla yogunlastigimizda daha
birinci esikte tanimsal boyutta bir
uyumsuzluk gordyoruz. Su halde
zaman itibariyla;

0ZGURLUGUN,
KAYITSIZLIGIN VE
SINIRSIZLIGIN SOZ KONUSU
OLMADIGI BIR HAYAT
ICERISINDEYiZ!..

Mekan itibariyle bakarsak, bizi ya-
ratan Kudret, belli bir yerde yarat-
mis ve yaratildigimizdan beri ayni
yerdeyiz. Yani atalarimizdan bu
yana ayni kiirenin tzerindeyiz ve
orada yaslyoruz ve belli ki o kiireye
hikmetmis, o kiireye emretmis;
“bunlar, buradan ayrilmasinlar!..”
demis, Uzerinden ayrilamiyoruz.
Yani bizi kendisine cekiyor, yapisik
vaziyetteyiz.

Burasi bizi gekiyor, manyetik bir
kelepge gibi yerkireye bagimliyiz.

Bu kiireyi yaratan Kudret, bizi
burada yaratmis ve bizi buraya
bagiml kilmis.

Su halde hem zaman hem mekan
bakimindan sinirli bir ve kayitli
bir alanda yaratilmisiz, bunlar ¢cok
temel biyiklikler ve biz boyle
parantez arasi icerisinde 6zgur-
lUk dedigimiz bir soylemi 6zgtir-
lUk dedigimiz bir seyi konusmak
istiyoruz.

04Xt
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SEKULER BAKIS ACISI;
VAR EDiCi’'YE DUSUNCE
DUNYASINDA YER

VERMEK ISTEMIYOR.
HAYATI KENDISINDEN ve
EMSALLERINDEN IBARET!..

-Ben ve benim gibi insanlar bir de
gevre var. Cevreyi korudugum be-
nim gibi insanlara zarar vermedi-
gim sirece istedigimi yapabilirim.
Bu sekdler bakis agisinin kurmak
zorunda oldugu bir ¢ergeve, onun
agisindan o6zgurligin en genis
tanimi bu...

Mimince bakis acisina geldigi-
mizde; Bu kez Yaratici denklemin
en onemli 6gesidir, unsurudur
denklemi var eden denklem igeri-
sinde diger 6geleri de var eden her
seyi var eden dolayisiyla mutlak
hak sahibi olarak birinci derecede
oncelenir.

O'nun varligini kabul ettiginiz
andan itibaren; Hayati onun adina
yasama disincesi iginizde belirir.

O'nun varligini kabul ettiginiz
andan itibaren; Hayati O'na borglu
oldugunuz diislincesi iginizde
belirir.

O'nun varhigini kabul ettiginiz

andan itibaren; O'na kars! hayat-
ta sorumlu oldugunuz dislincesi
iginizde belirir.

O zaman biitiin her sey denklem-
de; O'na yer vermek, O'nun varhgi-
ni kabul etmekle bashyor.

6 X4k

Su halde... Hayatin igerisinde yine
hala istedigimizi sinirli alterna-
tifler Gzerinden yapabilmekteyiz.
Allah’'in dilemesiyle istedigimiz
sinirl seceneklerden birini dileye-
bilme 6zgirliginin tam ortasin-
dayiz. Bu da Cenab-1 Hakk'in, bize
dileyerek agtigi bir dileme. Yani
Allah dileyebilmemizi diledi.

Onij, arkasi belli mekan itibariy-
le evrende nokta kadar bir kiire
tizerinde, bir alanda... Sadece
irademizi sergileyebildigimiz bir
imkanlar dizisi yasiyoruz.

Evet sinirh bir alanda, belli 6zgiir-
likler kullaniyoruz ama bu 6zgir-
lUklerimiz sorumlu ozgurlikleri-
miz, sinirli sayida seyler arasindaki
tercihlerimizin belli bir sonucu ola-
cagini da akledebiliyoruz. Yaradan
bizi bu sorumluluk fikri ile i¢ ice
yaratmis. Bunu varliimizin icine

islemis.

4%t

Hakiki 6zglrlige ise ancak bu
dinya hayatinda hayatin sahibine
karsi sorumluluklarimizi yerine
getirdigimizde buluyoruz.

Cennette istedigimiz yere kurulu-
ruz, istedigimiz yere yerlesiyoruz.
Belli ki biri digerini zorlayan bir
mekan kisiti da yok ve zaman
kisiti kaldirildi, girisle birlikte oni
acik.

Size selam olsun giizel bir hayat ci-
kardiniz, girin simdi sonsuz olarak.
Bakin 6ni zaman itibariyla agik,
mekan itibariyle her istedikleri
yere gezinip dolastiklari yerlestik-
leri, bu kadar ugsuz bucaksiz biri
digerini sinir itibariyla zorlanmiyor
ve her istediklerine kavusabildikle-
ri bir ortamdan bahsediyoruz.

Bunu Cenab-1 Hakk'in yarattigi su
ugsuz bucaksiz evren igerisinde
aslinda onun boyle bir sey yarata-
bilecegini zaten yarattigi Gzerin-
den ispatladigina tanigiz.
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ZUFF BABY'E
KADIN ELI




Sektorin 6nemli
ureticilerinden

Zuff Baby, kurucusu
Mustafa Kartal’in
kizi Hilal Nur ile
dijital doniisimii
gerceklestirerek
Avrupa pazarinda
yerini almak istiyor.

Zuff Baby, 1995 yilinda Mustafa
Kartal tarafindan kurulmus. 0-1
yas arasi bebekler igin tretim
yapan firma, Griinlerini daha ¢ok
Arap Ulkelerine pazarliyor. Sirketin
kurucusu Mustafa Kartal, isleri

3 yildir kizi Hilal Nur'a devretmis
durumda. Sektore kadin gozlyle
bakan Hilal Nur Kartal ise hedefini
Avrupa'ya acilmak olarak anlatiyor.

Asil meslegdi terzilik olan Mustafa
Kartal, 1990'l yillarda fason dikim
yaptigini belirterek, “1995'ten
sonra ise evimizin altinda kiralik
bir yer tutarak kendimiz yap-
maya basladik. Anadolu'dan ve
istanbul'dan miisterilerimiz vard.
2010'dan sonra Visne Cadde-
si'ne geldik ve Araplar'a satmaya

basladik halen de devam ediyoruz.
0-1yas arasina yonelik Gretim
yapiyoruz" dedi. Avrupa'ya ayak
uydurmamiz sart. Blylk olgekli
firmalar genellikle markaya yati-
rim yapmiyorlar. Oysa ki markaya
yatirim yapmak lazim. Yurtdisinda
fuara gittigimiz zaman drinleri-
mizin Avrupa'da satilip satilma-
digini soruyorlar. Fuarlari hicbir
zaman kagirmadik, kagirmak da
istemiyoruz. En biyiik avantajimiz
fuarlar. Fuar bir firmanin ylzidur.
Fuardan ben cok sey kazandim”

diye konustu.

HEDEFiIMiz
AVRUPA PAZARI

Hilal Nur Kartal ise, 3 yil 6nce ba-
basi ile calismaya basladigini dile
getirerek, sunlari séyledi:

"Biz Ureticiyiz, Uretmekten yana
bir sikintimiz yok, sadece dijita-
le ayak uydurmaya calisiyoruz.
babyzuff.com.tr sitemizden satis
yaplyoruz. E-ticarette ilerlemek
gerekiyor. Artik magazacilik biti-
yor zaten. Arap llkelerinden daha
cok siparis aliyoruz. Uretimimizin
¢ogu yurtdisina gidiyor. Avru-

pa Ulkelerinde belli standartlar,
belirli sertifikalar var. Benim igin
onemli olan Avrupa ve Amerika.

Bu pazarlara yonelik ilerlemeyi
cok istiyorum. Bunun icin de dnce
fuarlarla baslamak gerek. Tabi tek
basina degil de bence BTSO'nun da
destegiyle birlikte hareket etmek
lazim. Misterilerimiz kalitemizin
artik farkinda. Bize giiveniyorlar.
Sosyal medya Uzerinden Urtnle-
rimizi kolayca pazarlayabiliyoruz.
Olusturulan siparislerin, mis-
terilerimize giivenle ulasmasini
sagliyoruz. Biz markamiza yati-
rim yapmay! sectik. Onu Avrupa
standartlari igerisinde Ureten bir
haline getirdigimize inaniyoruz.
Bu isin bel kemigi Ar-Ge. Sektorde
tasarimci yetismiyor. Bu neden-
le cok 6nem verdigimiz Ar-Ge
grubumuzun bir bitln igerisinde
calismasiyla ¢ok glizel eserler
meydana ¢ikiyor. Misterilerin de
bedenmeleri bizi daha da mutlu
ediyor. Hedefimizde firmamizi
daha iyi yerlere getirmek var. Bu
da tabi ki geng nesillerle ve Ar-Ge
grubuyla olacaktir. "

Kadinlarin sektore farkl bakis
acilari getirebilecegine inandigi-
ni da kaydeden Hilal Nur Kartal,
BEKSIAD'dan en biiyiik beklentisi-
nin kadin kollari kurulmasi oldu-
gunu sozlerine ekledi.
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DERSIMIZ:
MARKA
KORUMASI

_I_

Hemserilerimden bir aile 1970'li
yillarda Ordu'dan istanbul'a ge-
lerek Mahmutpasa'da triko isine
baslyor. “Marka bizim icin onemli"
diyerek 1979 yilinda Motif marka-
sini tescil ettirmek icin Karakdy'de
bir marka vekili buluyorlar. Vekil,
birkag ay sonra; "bu is olmuyor,
ciinkl daha dnce tescil edilmis.
Ama biraz para verirseniz bu isi
oldururuz" diyor. "Marka bizim

icin onemli" disturuna inanan aile
“tabii" cevabini veriyor. Birkag ay
sonra Vekil, "Motif" Marka Tescil
Belgesini takdim ediyor. Marka
belgesini igyerinin duvarina asan
aile rahatliyor.

_II_

2001 yilinda firmaya su icerikte
bir ihtar geliyor: "Motif ibareli
tescilli markamizi kullaniyorsunuz,
derhal son verin, aksi halde hukuki
ve cezai yollara bagvuracagiz"
Firma sahipleri, bu bir saka olsa
gerek diye disiinlyor. Biraz aras-
tirinca kendi vekillerinin aslinda
Motie markasini tescil ettirdigini,
evrakta sahtekarlik yaparak "e"
harfini “f" yaptigini, Motif marka-
sinin baskasi adina tescilli oldugu-
nu, o firma iflas edince markanin

bosa distliglini, daha sonra da

markayi, kendilerine ihtar ¢eken
firmanin tescil ettirdigini aci bir
sekilde 6greniyorlar.

-I1I-

Firma sahibi hemserim, bunlari
bana anlatinca vekili ayagin-

dan vurup vurmadigini sordum.
"Vuracaktim ama ben harekete
geginceye kadar vekil 6lmUs, zaten
yasliydl" cevabini aldim. Saka

bir tarafa, hemserim olan firma
sahibi tim israrlara ragmen ihtar
ceken firmadan markayi devral-
may! basaramiyor. Bunun Uzerine
"Motie", "Motti" ve "Moti" gibi de-
nemeler yapiyorlar ama bir tirld
"Motif" tadini alamiyorlar. Derken
firma sahibi, uzman olarak bana
geldi ve "bu isi basarirsan Sulta-
nahmet'e heykelini dikerim" dedi.

_Iv_

Ne yapabiliriz baglaminda kendi-
sine ihtar ¢eken firma hakkinda
sorular sordum. Firmanin borca
batik oldugunu sdyledi. “lyi ya,
biraz para verirsen markayi dev-
ralirz" dedim. "Biz ¢ok ugrastik,
ihtar geken firma sahibi Nuh diyor,
peygamber demiyor"” cevabini
aldim.

_v_

Adim adim su stratejiyi izledim: ilk
adimda, marka sicilini inceledim.
Borca batik olan ve ihtari geken
firmanin g dort bankaya borcu
vardi ve ticari isletme rehinleri ku-
rulmustu. isletmedeki yer fircasin-
dan ¢op kovasina kadar ne varsa
hepsi rehinli ve hacizliydi. Bingo!
Motif ibareli seri markalar tzerin-
de haciz yoktu. Nedenini sorma-
yin. Turkin kafasinda fikri mil-
kiyet haklari hala bir "ekonomik
deger" olarak karsilik bulmuyor.
Bu konuda seri halinde yayimladi-
gim su makalelerime goz atmanizi
oneriyorum: https:/fikrimulkiyet.
com/?s=Pratik+%C3%96neriler

ikinci adimda, ihtar ceken firma-
nin borca batik oldugunu diistine-
rek makul diizeyde bu firmadan
alacagr olan birini bulun dedim.
Firma merkezinin bulundugu yer
belediyesinin ¢op alacagi varmis.

Uglincii adimda, alacakli sifatiyla
belediyeye markalar tzerine haciz
koydurttum ve markalari satisa
cikarttirdim. Belediye alacagdina,
mivekkilim de Motif markasina
kavustu.

Dordiinct adimda, marka bosa



istanbul Universitesi Hukuk Fakiilte-
si'ni 1992 yilinda bitirdi. Tasarimlarin
hukuken korunmasi konulu teziyle
2000 yilinda doktora derecesi aldi. Ca-
lisan buluslari hukuku teziyle de 2020
yilinda Tirkiye'nin ilk fikri milkiyet
hukuku dogenti oldu. 2001 yilindan
beri Istanbul'da fikri miilkiyet hukuku
alaninda avukatlk ve marka-patent
vekilligi yapmaktadir.

Suluk, 2002-2008 yillarinda iTU'de
fikri milkiyet hukuku dersleri verdi.
Sonraki yillarda Kadir Has Universi-
tesi ve istanbul Bilgi Universitesi'nde
misafir 6gretim Uyesi sifatiyla gérev
yapti. 2017-2021 déneminde istanbul
Sabahattin Zaim Universitesinde fikri
miilkiyet hukuku dersleri verdi. Halen

dislince
madazacilik
hizmetlerine
iliskin 35.
sinifta bir
baska firma
markay! tes-
cil ettirmis.
Hacizden
satin aldi-
gimiz Griin
siniflarina
iliskin Motif
markalari-
ni gerekce
gostererek
onceye da-
yali hak ka-
zandigimiz-
dan bahisle
bu firmaya
marka
hikimsiz-
lGgl davasi actik ve 35. sinifta da
marka hakkini elde ettik.

_VI_

Ozelde marka, genelde fikri
milkiyet haklari artik sirketler
icin "onemli ekonomik deger"
haline geldi. O kadar ki S&P'nin
arastirmasina gore 1975 yilinda
sirket varliklarinin % 17'si maddi

17% 32%

1975 1985

istanbul Medeniyet Universitesi Hukuk
Fakiltesinde 6gretim Uyesidir.

Fikri milkiyet hukukuna iliskin kanun
hazirliklarinda da bulunan Suluk'un on
dort adet kitabi, kirk civarinda maka-
lesi ve on tebligi yayimlandi. Suluk'un
akademik calismalari, Turkiye ¢capinda
genis bir kitle tarafindan takip edil-
mektedir.

Suluk, Haziran 2004'te Diinya Ticaret
Orgiitii ile Diinya Fikri Miilkiyet Teski-
latinin Cenevre'de ortaklasa diizenle-
digi iki haftalik programa Tirkiye'yi
temsilen katildI.

ilac patenti alaninda Miinih'teki Max
Planck Enstitlistinde dort ay slireyle
arastirma yapti.

1985 2005 2015 2020

68% 80%

84% 90%

olmayan varliklar (marka, patent,
know-how gibi) iken, 2020'de bu
oran % 90'a ¢ikti: https:/www.
visualcapitalist.com/the-soaring-
value-of-intangible-assets-in-the-
sp-500/

_VI_

Marka korumasi bizatihi sizin
isiniz. Eger takibini yapmazsa-

Telif, Marka, Patent, Tasarim, Haksiz
Rekabet, Medya, Bilisim

Avukat (istanbul Barosu)

Marka ve Patent Vekili (Avrupa Patent
Vekili)

Ogretim Uyesi (istanbul Sabahattin
Zaim Universitesi)

ALAI, INTA, AIPPI, Tiirk Patent ve Marka
Kurumu, istanbul Ticaret Odasi Fikri
Milkiyet Komisyonu.

. MADDi
VARLIKLAR ~ CLMAYAN
VARLIKLAR
DTS Markalar
Ekipman
Wl = Franchiselar
arag gereg
Bina Telif
Arag - vasita Lisanslar
Stok - mal itibar
Arazi Patent
Cash Know-howlar

niz ana markaniz dahi elinizden
kayip gidebilir. Olayin uluslararasi
boyutu da var. Yine alan adi ve
sosyal medya hesaplari gibi diger
ayirt edici ad ve isaretlere yonelik
siki adimlar atmalisiniz. Lafi daha
fazla uzatmayalim, meraklilari su
linkteki yazima goz atabilir: htt-
ps:/fikrimulkiyet.com/marka-koru-
masinda-dikkat-edilecek-hususlar/

Bu arada Sultanahmet'te heykeli-
mi aramayin, bulamazsiniz. Avu-
katlarin soziline givenilmez denir
ama mivekkiller de farkh degil!
Sonugta hepimiz ayni kumastaniz.
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VERGI, HARC VE CEZALARA

YUZDE 36,2 ZAM

Hazine ve Maliye Bakanligi’nin Resmi
Gazete’de yer alan tebligine gore
vergi, ceza ve harclarda 2022 yil1 igin
belirlenen yeniden degerleme orani

yuzde 36,2 oldu.

Yeni yilda uygulanacak vergi ve
harclar Resmi Gazete'de yayimlan-
di. 1 0cak 2022'den itibaren gegerli
olmak (izere; Ozel iletisim Vergisi,
Cevre Temizlik Vergisi, Damga Vergi-
si, harglar, Vergi Usul Kanunu (VUK)
kapsamindaki cezalar ytizde 36,2
oraninda artirildi. Motorlu Tasitlar
Vergisi'nde uygulanacak yeniden
degerleme orani ise yiizde 25'e dui-
surltilmdstl. Emlak vergisi ise yizde
18,10 oraninda zamlandi.

PASAPORT HARCI

2022'de pasaport harci ylizde 36,2
oraninda artacak. 6 aylik pasaport
harci 227 liradan 309 lira 40 kuru-
sa cikacak. 3 yil ve Ustlinde sireli
pasaport alanlar 1478 lira harg Ucreti
odeyecek.

EHLIYET HARCI

Yeni yilda ehliyet harglari ayni
degerleme oraninda artacak. A

sinifi ehliyet harci, 272 liradan 370
lira 40 kurusa, B sinifi ehliyet harci
ise 820 liradan 1116 lira 90 kurusa
cikacak. Diger ehliyet harclari ise bin
368 liradan bin 863 lira 70 kurusa
yikselecek.

EMLAK VERGISi’NDE
YENIDEN DEGERLEME
ORANI

Emlak vergi degerleri, 2022 yilin-
da, bu yila ait yeniden degerleme
oraninin yarisi (yiizde 18,10) kadar
artirilarak hesaplanacak. Boyle-
ce, Turkiye sinirlari iginde bulunan
mesken nitelikli tasinmazlardan
bina vergi degeri 6 milyon 173 bin

liranin Gzerinde olanlar degerli konut
vergisine tabi olacak.

Vergi oranlarina esas mesken nite-
likli tasinmaz degerlerinin alt ve Ust
sinirlari da yeni yil igin yeniden de-
Jerleme oraninin yarisi kadar yuk-
seldi. Bu kapsamda, vergi oranlarina
esas mesken nitelikli tasinmaz de-
gerlerinin alt ve Ust sinirlari 6 milyon
173 bin lira ile 9 milyon 260 bin lira
arasinda olanlarin (bu tutar dahil) 6
milyon 173 bin lirayl asan kismi igin
binde 3 olarak tespit edildi.

S6z konusu tasinmazlardan dege-

ri 12 milyon 347 bin liraya kadar
olanlarin (bu tutar dahil) 9 milyon
260 bin lirasi icin 9 bin 261 lira,
fazlasi icin binde 6'lik oran belirlen-
di. Degeri 12 milyon 347 bin liradan
fazla olanlarda sinir, bu tutar igin 27
bin 783 lira, fazlasi igin ise binde 10
olarak hesaplandi.

VERASET VE INTIKAL
VERGISi

Veraset ve intikal Vergisi'nde yeni-
den degerleme orani yiizde 36.20
olarak belirlendi.

Evlatliklar dahil, fiirug ve esten her
birine isabet eden miras hisselerinde
455.635 TL (flirug bulunmamasi ha-
linde ese isabet eden miras hissesin-
de 911.830 TL),

« Ivazsiz suretle meydana gelen
intikallerde 10.491TL,

«  Parave mal lizerine diizen-
lenen yarisma ve cekilisler
ile 14/3/2007 tarihli ve 5602

sayili Sans Oyunlari Hasilatindan
Alinan Vergi, Fon ve Paylarin Di-
zenlenmesi Hakkinda Kanunda
tanimlanan sans oyunlarinda
kazanilan ikramiyelerde 10.491
TL olarak dikkate alinacak.

MOTORLU TASITLAR
VERGISI

Motorlu Tasitlar Vergisi'nde ise yeni-
den dederleme orani yiizde 25 olarak
uygulanacak. Otomobil grubu igin

en disik MTV tutari 109 liradan 136
liraya ¢ikti. En yliksek MTV tutari
ise 50 bin 107 liradan 62 bin 633
liraya yikseldi.

1 Ocak 2018'den sonra tescil edilen
araglardan 1-3 yas arasinda ve
motor silindir hacmi 1300-1600
santimetrekilip arasinda olanlar,
matrahina gore 2 bin 287 lira ile 2
bin 746 lira arasinda yillik Motorlu
Tasitlar Vergisi odeyecek.

Pasaport defteri 225 lira, kimlik de-
gistirme 37.50 lira, kayip nedeniyle
kimlik diizenlenmesi 75 lira, stirtict
belgesi harci 280 lira, motorlu arag
tescil belgesi 250 lira, evlilik clizdani
ise 200 liraya ylkseldi.

ENGELLI ARAGLARINDA
iSTiSNA 450 BIN 500
LIRAYA CIKTI

Engellilik derecesi yiizde 90 veya
izerinde olanlarin tasit alimlarinda
istisna tutari 330 bin 800 liradan
450 bin 500 liraya yiikseltildi. Boy-
lece yiizde 90 ve Uizeri engeli olanlar
450 bin 500 liraya kadar olan aragla-
r OTV'siz alabilecek.
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Tekstil sektoriiniin en bii-

yiik organizasyonlarindan
olan Texhibition Istan-
bul, 100’i askin lilkeden
binin iizerinde nitelikli
aliciy1 Istanbul’da bu-
lusturacak. Fuarin ihracat
hedefine 1 milyar dolarlik
katki saglamasi hedefle-
niyor.

Basta AB, ABD, Rusya, Ukrayna,
Ortadogu ve Kuzey Afrika olmak
tzere 100'U askin lkeden binin
lizerinde nitelikli aliciy istanbul'a
getirecek olan "Texhibition istan-
bul Kumas ve Tekstil Aksesuarlari
Fuari” 16-18 Mart 2022 tarihle-
rinde diizenlenecek. Orme kumas,
dokuma kumas, indigo ve tekstil
aksesuari treten yerli firmalarin
katilacagi fuarda 200'ln Uzerinde
firma yer alacak.

Turk tekstil sektortintn kiresel
marka-
larin en

glivenli li-
mani oldugu-
nun altini gizen
istanbul Tekstil ve

Hammaddeleri ihra-
catcilari Birligi (ITHIB)

Baskani Ahmet Oksiiz,

2021 yihni 12,7 mil-

yar dolar dederinde

ihracatla tamam-
lamayi ongor-
diklerini,

2022 yilinda

ise hedefin 15

milyar dolar
oldugunu kay-
detti.

“TURKIYE’NIN
GUVENLI LIMAN
OLDUGUNU is-
PATLADIK”

Oksliz, "Ozellikle pandemi
doneminde biiyik bir si-
navdan gecen birgok Ulke
sinifta kaldi. Ancak Turk
tekstil sektord olarak
lojistik kabiliyetimizi
entegre Uretim gticd
ile birlestirebildigimiz
icin bu zorlu sinavdan

h 4
3
TEXHIBITION

ISTANBUL

basariyla ¢iktik ve Tirkiye'nin en
glivenli ticaret limani oldugunu bir
kez daha ispatladik” dedi.

Texhibition istanbul Fuari'nin,
tekstil sektorini bir adim daha
Steye taslyacagini belirten ITHIB
Baskani Ahmet Oksiiz, “Texhibi-
tion istanbul Fuari'nin 15 milyar
dolar ihracat hedefine 1 milyar
dolar degerinde katki saglamasini
hedefliyoruz. Diinyanin en bliylik
5. tekstil ihracatgisiyiz. Gergek-
lestirecegimiz fuarin, orta-uzun
vadeli hedefimiz olan diinyanin ilk
3 tekstil ihracatgisi llkesi arasina
girme hedefine en 6nemli katki-
lardan birini saglayacagini ongo-
rdyoruz" diye konustu.

TURK TEKSTILCISI CARI
ACIGI KAPATMAYA DEVAM
EDIYOR

Turk tekstil sektoriinin Ulke eko-
nomisi i¢in blylk énem tasidigi-
na vurgu yapan Istanbul Ticaret
Odasi (ITO) Baskani Sekib Avdagic
de tekstilin pandeminin getirdigi
olumsuzluklara ragmen en hizli
sekilde kendini salgin sartlarina
adapte eden sektorlerden biri ol-
duguna isaret etti. Avdagig, "Tex-
hibition Istanbul Fuari'nin Odamiz
yonetimi ve sektdr temsilcileri icin
ayri bir dnemi var. Clinki bu fuarin
baslangici, dizenlenme fikri; 2019
yil Mart ayinda 156 yabanci alici
ile 42 Turk kumas dreticisi firma
arasinda yaptigimiz ikili gériisme-
lere dayaniyor.ikili gériismelerle
baslayan hikayemiz, gelecekte

de biylk ve uluslararasi bir fuar
organizasyonu efsanesine doniise-
cektir" dedi.
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BAKAN VARANK: TURKIYE'YI

KURESEL EKONOMININ YENI
KAZANANI YAPMAKTA KARARLIYIZ

Sanayi ve Teknoloji Baka-
n1 Mustafa Varank, “Tirki-
ye'yi kiiresel ekonominin
yeni kazanani yapmakta
kararliyiz. Bu kabiliyet,
bu gii¢ bu irade Tirkiye’de
var” dedi.

Sanayi ve Teknoloji Bakani Mus-
tafa Varank, Cumhurbaskanligi
Millet Kitiphanesi Konferans
Salonu'nda gergeklestirilen "Etki
Analizi Calismalari Dederlendir-
me Calistayi"nda, hem Sanayi ve
Teknoloji Bakanhginin desteklerine
yonelik gergeklestirilen etki analizi
calismalarinin hem de TUBITAK
onctiliglnde olusturulan “Girisim-
ci ve Yenilikci Universite Endeksi
2021" arastirmasinin sonuglarini
acikladi.

Yeni tip koronavirts (COVID-19)
salgininin tim ekonomileri oldugu
gibi Turkiye'yi de bircok yonden
etkiledigini belirten Varank, hii-
kimetlerin ve 6zel sektoriin zorlu
bir sinavdan gegtigi bu donemde
Cumhurbaskani Recep Tayyip Er-
dogan liderliginde etkili ve sonug
odakl politikalar uyguladiklarini
soyledi.

Varank, Turkiye'yi diinya genelin-
den pozitif anlamda ayristirmay!
basardiklarina isaret ederek, reel
sektdriin hamisi olan Bakanli-

gin da bu sirecte kritik gorevler
Ustlendigini dile getirdi. Tim ku-
rumlarla birlikte farkl sektorleri,
firmalari, Universite-sanayi is bir-
ligini, Ar-Ge ve yenilik ekosistemi-
ni desteklediklerini, desteklemeye
de devam ettiklerini vurgulayan
Varank, soyle konustu:

“Bakanligimiza emanet edilen biit-
genin verimli kullanimini saglamak
lizere destek ve tesviklerin takibini

yapiyor, etkilerini analiz ediyoruz.
Analiz sonuglarina bagl olarak da
politikalarimizda siirekli glincelle-
meler gerceklestiriyoruz. Bu amag-
la Bakanligimiz biinyesinde etki
degerlendirmeden sorumlu bir birim
ihdas ettik. Bugline kadar, KOSGEB
ve TUBITAK Ar-Ge destek program-
larinin, Teknogirisim Sermayesi
Destek Programi’nin, teknoloji
transfer ofislerinin, OSB politika ve
uygulamalarinin, teknoloji gelistir-
me bélgelerinde kurulan akademik
girisimlerin, dijital donistim des-
teklerinin, bélgesel yatirim tesvik-
lerinin ve arastirma altyapilarinin
etki degerlendirme ¢calismalarini
tamamlayarak 6zet raporlari kamu-
oyuyla paylastik.”

Bakan Varank, "Dijital Verimlilik
Kidtlphanesi” olarak adlandirdik-
lari "verimlilikkutuphanesi.sanayi.
gov.tr" adresinden bu raporlara
ulasilabilecedi bilgisini verdi.

“COK KIYMETLI VERI ALT-
YAPILARI OLUSTURDUK"”
Bakanlik blinyesinde Girisimci Bilgi
Sistemi (GBS) ve Sanayi Sicil Bilgi
Sistemi gibi cok kiymetli veri alt-

yapilari olusturduklarini aktaran
Varank, 3 milyonu askin girisime
ait verilerin bitinlesik sekilde
yer aldigi GBS'yi gelistirmeye
devam ettiklerini anlatti. Varank,
cari agiga katki, karmasiklik ve
yogunlasma endeksleri, ileri-geri
baglantilar gibi dlgitleri kullana-
rak yatirimi desteklenecek 919
irlnl adeta terzi usullyle tespit
ettiklerini belirterek, su degerlen-
dirmede bulundu:

“Yaklasik 2 milyar lira diizeyinde
yatirim éngérdiigimuz programin
ilk ¢cagrisi olan ‘Makine’ sektériinde
20 projeyi destekleme karari aldik.
Bu projelerin hepsi stratejik 6neme
sahip drtnlerin yerli ve milli imkan-
larla retilmesini hedefliyor. Ayrica,
bu yil Mobilite, Uretimde Yapisal
Déniistim, Saglik ve Kimya Uriinler
ile Dijital Doniisim ¢agrilarini agtik.
Bu ¢agrilar kapsaminda 570 proje
basvurusu aldik. Basarili projelere
yaklasik 53 milyar lira yatirim yapil-
masini éngériiyoruz. Insallah 2022
yilinda da 'Yenilikgi ve Yikici Tek-
noloji" alanlarina yénelik ¢agrilarla
Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi
Programi’ni stirdiirecegiz.”




ISTEKI STRES
KALP KRIZL
RISKINI
ARTIRIYOR

isvicre'de yapilan yeni bir calisma,
maas kaygisi gibi finansal endise-
lerin, felg veya kalp krizi gegirme
riskini yiizde 30'a kadar artirabi-
lecegini ortaya koydu. 100 binden
fazla kisiden olusan uluslararasi
bir 6rneklem kullanan arastir-
macilar, kardiyovaskiler hastalik
riskini ylksek stres seviyeleriyle
iliskilendirdi.

Stresle ilgili 21 llkeden
100 bini agkin kisi lize-
rinde bir arastirma yapildi.
Arastirmada, isteki stres ve
maas kaygisi gibi ekono-
mik endiselerin, kalp krizi
ve felg riskini yiizde 30
oraninda artirdigi sonucuna

varildi.
Onceki ¢alismalar, uzun sureli

SAGLIK

stresten kaynaklanan ylksek
kortizol seviyelerinin kan koleste-
rolind, trigliseritleri, kan sekerini
ve kan basincini artirabilecegini
zaten gostermisti. Goteborg Uni-
versitesi'nde tip profesori olan
calisma yazari Annika Rosengren,
"Asiri stresli insanlar vicutta
ateroskleroz ve kan pihtilagsmasi
gibi bircok farkli siirecten etkile-
nebilir" dedi.

™ oznurtopcukuyumculuk@gmail.com ©oznurkuyumculuk
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BES'TE

DEVLET KATKISI
YUZDE 30’A

CIKIYOR

Bireysel Emeklilik
Sistemi’nde (BES) 2013
yilindan bu yana uygulanan

ve sistemin biiylimesinde rol

Ustelenen yiizde 25 devlet
katkisi destegi, 5 puanlik
artisla yiizde 30’a cikayor.

TSB Baskani Atilla Benli, devletin,
tilke tasarruflarinin artirilmasinda
en 6nemli tasarruf yontemlerinden
biri konumuna gelen BES'e olan
tevecclhlnU artirma karari alarak
diinyanin en bonkdr tesvik sistemini

daha da yukarilara tasidigini belirtti.

Devlet katkisi oraninin ylizde 25'ten
ylizde 30'a cikarilmasinin, sistemin
blylime ivmesini daha fazla
artiracagini aktaran Benli, 2022 yili
icin aciklanan 5 bin 4 TL briit asgari
Ucret tutari ile bir katiimcinin
devlet katkisindan yararlanacagi
yillik st limitin de 15 bin 12 Tl'ye
ylkselecegini ifade etti.

Benli, "Bireysel emeklilik ve
otomatik katilim sozlesmelerine
ayri ayri devlet katkisi verildigi

icin hem bireysel emeklilik hem
otomatik katilim sozlesmesi olan
katiimcilarimizin yararlanabilecegi
devlet katkisi 30 bin TL'ye kadar
cikabilmektedir.

Cumbhurbaskanimiz tarafindan

diin agiklanan 6nlemler

paketi, halihazirdaki ekonomik
dalgalanmalarla ortaya ¢ikan moral
bozukluklarinin giderilmesi, sisteme

duyulan glivenin tazelenmesi,
dlkemizin ihtiya¢ duydugu
kaynaklarin istikrarli sekilde
blyutilmesi adina gok onemli bir
adim. Tim ekonomi aktorleri olarak
es gudim igerisinde bu politikalarin
hayata gecirmek adina var
glicimiizle ¢alisacagiz." ifadelerini
kulland.

“BUYUK BIR IVME
KATMASINI BEKLIYORUZ"”

TSB Baskani Benli, 2013 yilindan bu
yana basariyla uygulanan ytizde 25
devlet katkisinin diinyada higbir
tlkede sunulmayan bir tesvik
oldugunu aktararak, "Devletimizin
yeni reformuyla devlet katkisi orani
ylizde 30'a cikarilarak sistemimize
gliven tazelenmis, tasarruf eden
katimcilarimiz oddllendirilmis
olacaktir.

Sistemdeki katilimcilarin BES'i
tercih etmedeki en onemli
sebeplerden biri olan ylizde 25
devlet katkisi tesvikinin yizde 30
seviyesine ylikselmesiyle sistemin
surdurdlebilir bliylimesine blyiik
bir ivme katmasini bekliyoruz"

degerlendirmesinde bulundu.

Hicbir enstriimanin aylik ylizde 30
sabit getiri saglayacaginin garantisi
bulunmazken, hiikiimet sayesinde
BES ile birikimlerin bu glivenceye
kavustugunu belirten Benli, sunlari
kaydetti:

"Yiizde 30 devlet katkisinin yani sira
fonlarimizin basarili performansi
da katilimcilarimizin alternatif

bir yatirim aracina ihtiyaci
kalmayacagini ispatlamaktadir.
Ulusal tasarruflarin artmasi ve
bireysel tasarruf aliskanliklarinin
yayginlastirilmasinda bu ovgiye
layik olan sektdrimize saglanan bu
onemli tesvikin katilimcilarimizin
sisteme glivenini bir kez daha
percinleyecegine ve tasarruf istahini
artiracagina igtenlikle inaniyoruz.”

Ote yandan BES'e son dénemde
artan ilgide 18 yas alti gocuklara
sisteme dahil olma imkaninin
getirilmesi etkili oldu. 6 aya yakin bir
surede 18 yas altinda 145 bin gocuk
sisteme girdi ve burada 243 milyon
TL fon blyiikligu ve 24,5 milyon TL
devlet katkisina ulasildi.




AB’DEN DIJITAL
PLATFORMLARA
KATI KURALLAR

Avrupa Parlamentosu (AP), bilyiik dijital platformlara kat1 kurallar getirilmesini ve
bunlara uyulmamasi halinde cirolarinin yiizde 20’sine varan yiiksek para cezasi
uygulanmasini talep etti.

Strazburg'da bir araya gelen AP
Genel Kurul oturumunda, dijital plat-
formlarin faaliyetlerinde degisik-
liklere neden olacak "Dijital Pazar
Yasas!" teklifi gortsuldi.

AP milletvekilleri, blyiik platform-
larin adil olmayan uygulamalarina
son vermek Uizere hazirlanan yasa

tasarisinin AB Konseyi ile miizakere
edilmesini iceren yetki belgesini 642
"Evet”, 28 "Hayir" ve 46 "Cekimser"
oyla kabul etti. Yetki belgesine gore,
dijital piyasalarda énemli konumda
bulunan arama motorlari, sosyal
paylasim siteleri veya internet hiz-
metleri sunan platformlar belirlene-
cek. Avrupa'da faaliyet gosteren, yil-

lik cirosu 8 milyar euronun Uzerinde
olan, piyasa degeri 80 milyar euroyu
gecen, en az 3 AB Ulkesinde hizmet
sunan, aylik 45 milyondan fazla kul-
laniciya ulasan veya 10 binden fazla
ticari isletmenin kullandigi byiik
platformlar “esik bekgisi" olarak
adlandirilacak ve Dijital Pazar Yasasi
kapsamina girecek.

akliniza ilk gelen firmayiz...

www.yildizetiket.com
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ULKE TANITIM / 6ZBEKISTAN

PARLAYAN YILDIZI:

O0ZBEKISTAN

Orta Asya’n1n en kalabalik iilkesi Ozbekistan,
baslattigi ekonomik reformlar ve degisimlerle
bodlgenin parlayan y1ldizi olmayi hedefliyor.

Orta Asya'nin en kalabalik Ulkesi
Ozbekistan'in niifusunun, 2050'de
41 milyona ulasarak eski Sovyetler
Birligi Ulkeleri arasinda Rusya'dan
sonra 2. olmasi bekleniyor.

Orta Asya'da tim Ulkelerle ortak
sinirt bulunmasinin yani sira bu
tilkelerde de Ozbek uyruklu vatan-
daglarin yasamasi, Ozbekistan'in

bélgede etkili olmasini sagliyor.

Ozbekistan'da devlet dili Ozbekge-
nin yani sira uzun stiren Sovyet ha-
kimiyetinin neticesi olarak Rusca
yaygin sekilde kullanihyor.

Yizyillar boyu Orta Asya'da kurulan
Timurlular, Harzemsahlar, Sayba-
niler, Baburliler devletleri ile 19.

ylzyilda Car Rusyasi tarafindan
devrilen Buhara Emirligi, Kokand
ve Hive Hanliklarina ev sahipli-
§i yapan Ozbekistan, Sovyetler
Birliginin dagiimasiyla 31 Agustos
1991'de bagimsizhdini ilan etti.

Komsulari arasinda Kazakistan,
Kirgizistan, Tacikistan, Tirkme-
nistan ve Afganistan bulundugu
Ozbekistan, komsusunun bile acik
denize ¢ikisi olmayan diinyadaki iki
lkeden biri. Ayni 6zellige sahip bir
diger llke Lihtenstayn.

Ozbekistan, diger Orta Asya Ulke-
lerinde oldugu gibi yazlari sicak ve
kurak, kislari soguk karasal iklime
sahip. Ulkenin dogusu ve kuzey-



dogusunda Tanri Daglari ve Pamir
Daglari bulunuyor. Orta kesimin-
de diinyadaki en biyik ¢ollerden
Kizilkum Coll yer aliyor.

Bdlgenin en blylk goli Aral,
Sovyet doneminde yanlis tarim
politikalari neticesinde kurumaya
baslayarak Ozbekistan icin biiyiik
bir cevre felaketi haline geldi.

COK HIZLI BUYUYOR

Ozbekistan, uluslararasi finans
kuruluslari ongordlerine gore,
gelecek 10 yilda diinyada en hizli
biytyecek Ulkeler arasinda yer ali-
yor. Geng isglicline ve zengin dogal
kaynaklara sahip Ozbekistan'in
son 10 yilda yillik ortalama ytizde 8
biytmesi dikkat gekiyor.

Ozbekistan'in gayri safi yurt ici
hasilasi 2016'da 67,22 milyar dolar
oldu. Ekonomik gl olarak 71.
sirada yer alan ulkede, kisi basina
disen milli gelir 2 bin 220 dolar,
enflasyon yiizde 9 civarinda.

Altin rezervleri bakimindan diinya-
da 4., Uretiminde de 7. sirada yer

alan Ozbekistan'da yillik 92 ton al-
tin Uretiliyor. Ozbekistan, uranyum
rezervleri bakimindan da diinyada
11., Gretiminde 7. sirada bulunuyor.

Ulkede senede 4 ton uranyum elde
ediliyor.

Dogalgaz tretiminde diinyada ilk
11 Ulke arasinda yer alan Ozbekis-
tan'da yillik ortalama 65 milyar
metrekip dodalgaz Uretiliyor.

Dilinyada en biiyiik pamuk Ureticisi
ve ihracatgisi Ulkeler arasinda yer
alan Ozbekistan, yillik ortalama

3 milyon ton pamuk lifi Uretiyor,
bunun yarisindan fazlasini ihrag
ediyor.

TURK SIRKETLERIN
GOzDESi
Ozbekistan'da 2018 yilinda Tiirk

sermayeli 364 sirket kurulmustur.
Ozbekistan'da Tiirk sermayeli 1100

civarinda sirket bulunmaktadir.
Bankacilik, ilag, insaat, otomotiv,
ayakkabicilik, turizm ve gida sek-
torlerine yapilan toplam 1 milyar
Dolar mertebesindeki Tirkiye
mahregli yatirimlarin Ozbekis-
tan'in ihracatina 300 milyon Dolar
katki sagladigi, bu yolla 50.000
kisiye istihdam yaratildigi tahmin
edilmektedir.

Turk miteahhitlik sirketlerinin
bugiine kadar Ozbekistan'da
Ustlendikleri miteahhitlik isleri-
nin toplam tutari 2,7 milyar Dolar
dizeyindedir. Sirketlerimiz uzun
siureli bir durgunlugun ardindan,
son iki yil zarfinda yeniden nemli
projeler Ustlenmislerdir.

Baslica ticaret ortaklari:
Cin, Kazakistan, Rusya, Turki-
ye, Glney Kore

Baslica ihracat kalemleri:
Petrol gazlari, otomotiv,
pamuk, bakir, radyoaktif
elementler, altin, yas meyve,
cinko

Baslica ithalat kalemleri:
Otomotiv aksamlari, ilag, pet-
rol yaglari, ahsap Grlnleri

Baslica Ihrag Uriinlerimiz:
Temizlik maddeleri, ilac,
romork, plastik Griinleri, gida
isleme makineleri

Baslica ithal Uriinlerimiz:
Bakir, bakir alasimlari ve ba-
kir Grtnleri, levhalar, pamuk
ipligi, islenmemis ¢inko, pet-
rol yaglari, glibre, konserve,
altin, islenmemis kursun, ipek

L8
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AFRIKA’NIN
TARIM ULKESI

Togo bir tarim iilkesi olma 6zelligini tasiyor. Ulke
topraklarinin yalnizca yiizde 10 civari tarama elverisli
olmasina ragmen, llke niifusunun yiizde 65’1 tarim

sektori ile ugrasiyor.

Afrika'nin batisinda yer alan Togo
onlarca yildir stiregelen siyasi ve sosyal
sikintilardan mustarip bir tlke. Bas-
kenti "Lome" olan bu sahil Glkesi fiziki
olarak komsulari Gana, Burkina Faso
ve Benin tarafindan gevrelenmis du-
rumda. 2016 yili niifus verilerine gére
tlke ntifusu 7,5 milyarin tzerinde. Bu
niifusun yaklasik 1,2 milyari baskent
Lome'de yasiyor. Nifusun yaklasik %
60'in1 genclerin olusturdugu Togo'da
sirekli artan bir niifus orani s6z ko-
nusu. Nifusunun neredeyse tamamini
Afrika kokenli vatandaslarin olustur-
dudu tlke, yillik 9% 2'nin Gzerinde niifus
artis oranina sahip.

ismini (lkede yasayan yerel bir kabile
olan Ewelerdeki To(Su) ve Go(Yol) keli-
melerinin birlesiminden alan Togo'da
yaklasik 40 ayri etnik kokene sahip
topluluk bir arada yasiyor. Ulkeye dilleri
vasitaslyla adini veren Eweler llke
nifusunun yaklasik % 40'ini olustu-
rurken, Tembalar % 23'inG, Akebular

% 13'Und, Gurmalar % 9,7'sini ve diger
Afrika kdkenli vatandaslar ise % 12'sini
teskil ediyor.

Ulkede dini anlamda &nemli &lgtide bir
serbestiyet s6z konusu. Vatandaslarin
yaklasik % 30'u Hristiyan inancina,

% 25'si islamiyet'e ve % 45'i lilkedeki
yerel dinlere inaniyor. Togo'daki dini
yapt ile ilgili en dikkat ¢eken husus,
sémirgeciligin etkin oldugu donem

ile kiyaslandiginda Hristiyan niifusun
azalisi ve bu durumla dogru orantih
olarak Misliman ntifusun artigl. S6-
mirgecilik doneminde Ulkede yaklasik
% 50'leri bulan Hristiyan niifus za-
manda 9% 20'lere inerken, bu donemde
% 10'larda seyreden Musliman nifus
zamanla % 20'lere ulasmis durumda.
Ticari faaliyetler vasitasiyla Ulkeye
yerlesen ve yayilan islam dini daha ¢ok
tlkenin orta ve kuzey kesimlerinde
etkisini hissettirirken, cografi kesifler
ve sémirgecilik faaliyetleri vasitasiyla
yayllma alani bulan Hristiyanlik gogun-

lukla Ulkenin gliney bélgelerinde etkili.
Togo anayasasi ise llkede yasanan bi-
tin dini inanglara saygi gosterilmesini
ve onlarin korunmasini anayasal olarak
garanti altina almis durumda. Hatta
islam dininin ve Hristiyanhgin 8nemli
giinleri resmi tatil ilan edilmis.

Eski bir Fransiz somirgesi olan
Togo'da, Fransizca bagimsizhgin ila-
nindan sonra dahi resmi dil olarak var-
l1gini stirddrtyor. Resmi dil olmasinin
yani sira baskent Lome ve gevresinde
Fransizca halen daha ticaret lzerinde
etkili bir dil. Fransizcanin yaygin olarak
kullanildigi baskent Lome Snemli bir
ticaret merkezi konumunda. Ulkede
ayrica birgok Fransizca gazete gikiyor.



Her ne kadar Fransizca baskin dil
olarak goriinse de, Togo'da 40'in lize-
rinde yerel dil ve lehge de kullaniimaya
devam ediyor. Ewece, Kabiyece, Gbece,
Temce, Minaca ve Mobaca gibi yerel
dillerin kullanildigi Glkenin kuzeyinde
Hausa dili oldukca yaygin olarak kulla-
niliyor. Tiirk Devlet Televizyonu TRT de,
Hausa dilinde yayin yapiyor. Bu durum
Afrika'ya hala daha kendi dillerini
dayatan eski somurgecilerin aksine,
Afrikahlarin dilinde yayin yapan Tirki-
ye'nin bdlgeye nasil yaklastigini gozler
onlne seriyor.

Onemli daglik bélgelere sahip tilke ya-
sanan i¢ karisikliklar, sosyal ve siyasal
sikintilar ve bozulan ekonomik durum
nedeniyle turizm faaliyetleri bakimin-
dan oldukga ciliz bir gorinti sergiliyor.
Ayrica, Ulkede gorilen hava ve su kir-
liligi igme suyu ve topragin kalitesini
disiridrken, Sitma, Cigek, Sari Humma,
Clizzam, Frengi gibi hastaliklara neden
olabiliyor. S6z konusu hastaliklar dyle
ciddi bir hal almis durumda ki, Togo'ya
gitmek isteyenler llkeye girmeden

en az 10 giin 6nce "Sari Humma" asisi
yaptirmak zorunda. Su kirliliginden
kaynakl belirtilen hastaliklarin ya-
sandigi tlkede balikgilik bilhassa kiyi
bdlgelerde vatandaslarin en dnemli
gecim kaynagi durumunda. S6z konusu
durum zaman zaman tlkenin ekono-
mik faaliyetleri tizerinde de olumsuz
etki yapabiliyor.

Togo'da Ucretsiz egitim ve saglk
hizmetleri verilmekte fakat verilen
hizmetlerin kalitesi beklentileri karsi-
layamamaktadir. Ayrica Fransizcanin
yani sira ortaokul cagindaki gocuklara
ingilizce egitimi verilmektedir. Bdylece,
ortalama bir Togo vatandasinin egitim
aldiktan sonra Fransizca ve ingilizce
dillerini layikiyla konusmasi beklen-
mektedir. Ulkede bir baska problemli
alan kadin haklari konusunda yasan-
maktadir. Her ne kadar kadinlarin
toplum hayatindaki roli glinden giine
gelisse ve kadin haklari konusunda
olumlu gelismeler yasansa da, Togolu

kadinlar hala daha mirastan pay
sahibi olabilme, bosanma istedinde
bulunabilme, nafaka isteyebilme ve
calisma(eger erkek izin vermezse
calisamiyor) gibi bazi temel konularda
mahrumiyet yasamaktadirlar. Ulkede
ayrica saglik yoninden oldukga zararli
gorilen kadin siinneti uygulamasi da
yaygin olarak gorilebilmektedir.

EKONOMIK DURUM

Togo 2013 yili verileri itibariyle "Yasa-
nabilecek Ulkeler Siralamasi” olarak
ifade edilen insani Gelisme Endeksi
Siralamasinda 162. sirada bulunmak-
tadir. Bu hususta dikkat ceken nokta
yillar ilerledikge Ulkenin s6z konusu
siralamadaki pozisyonunun olumlu
yénde seyretmesidir. Ulkenin Gay-

ri Safi Yurt ici Hasilasi(GSYIH) 4.399
Milyar Dolar olarak ifade edilmektedir.
Buna mukabil kisi basina diisen GYSIH
ise 636, 44 dolara karsilik gelmektedir.

Togo bir tarim Ulkesi olma ozelligi
tasimaktadir. Zira lilke ekonomisinin
neredeyse yarisi tarima dayanmakta,
bu is kolunun GSYiH icerisindeki orani
% 47'yi bulmaktadir. Ulke topraklarinin
yalnizca %710 civari tarima elverisli
olmasina ragmen, ilke nifusunun
%65'i tarim sektord ile ugrasmaktadir.
Hizmet sektdriinde faaliyet gosteren
%30'luk kitle ve sanayi sektoriinde ga-
lisan 9%5'lik kitle dusintlduginde, tlke
nifusu ve ekonomisi igin tarimsal fa-
aliyetlerin 6nemi ortaya ¢tkmaktadir.
Topraklarin veriminin yagdisa endeks-
lendigi ve su kirliliginin verimliligi etki-
ledigi Ulkede tarim Urlnd olarak kahve,
kakao ve bugday ihracati yapiimakta-
dir. Tarimsal faaliyetlerin ardindan en
onemli ekonomik faaliyeti ise ticare-
tin olusturdugu Ulkede Fransa, ABD,
Almanya, Hollanda ve Belgika ilkenin
onde gelen ticari ortaklarindandir.

2013 yili verilerine gore, Togo din-

ya ulkeleri ithalat siralamasinda
982.200.000 dolar ithalat hacmi

ile 148. sirada yer almaktadir. Yine
ayni verilere gore, s6z konusu Ulke
ihracat siralamasinda 1.677.000.000
dolar ithalat hacmi ile 155. sirada yer
almaktadir. Togo genel olarak makine
ve donanimlari ile gida Griinlerini ve
petrolii ithal etmektedir. Ulkenin itha-
lat yaptigi baslica dlkeleri Cin, Amerika
Birlesik Devletleri ve Fransa teskil
etmektedir. Ihracat alanlari g6z 6niine

alindiinda ise Ulkenin kakao, kahve,
pamuk ve bugday gibi tarim drdnleri
ile beraber fosfat dogal kaynagini
ihrag ettigi goriilmektedir. Ulkenin
baslica ihracat ortaklari ise Hindistan,
Almanya, Nijerya, Benin ve Gana'dir.
Her ne kadar yukarida ifade edilenler
Ulke ekonomisinde gdreceli olarak
olumlu bir tabloya dogru gidise isaret
etse de, Ulke ekonomisi Uzerinde IMF
ve Fransa basta olmak Uzere gesitli ku-
ruluslarin agir baskisi s6z konusudur.
Bunun en bariz 6rnedi Ulkenin para
birimidir. CFA Franki bliylk oranda
Fransizlarin kontrolindedir ve Togo

ile birlikte bolgedeki 12 eski Fransiz
somiirgesi de dahil olmak Uzere 14
ayri Ulkede kullaniimaktadir. Bu durum
Fransa'nin diledigi zaman bolgedeki 14
ilkenin para politikalari tizerinde etkili
olabilmesine neden olmakta ve s6z ko-
nusu Ulkelerin ekonomik bagimsizhgini
zedeleyebilmektedir.

TOGO -TURKIYE
ILISKILERI

iki tilke arasindaki iliskilerde her-
hangi bir sorun bulunmamaktadir.
Turkiye'nin Akra Biytkelciligi Togo ile
ilgili meseleler konusunda yetki sahibi
iken, Togo'nun Berlin Blylkelgiligi de
Turkiye ile ilgili meseleler konusunda
yetki sahibidir. Dolayisiyla iki Ulke,
buyukelgilik diizeyinde dogrudan bir
temasta bulunmamaktadir. Turkiye ile
Togo arasindaki ticaret hacmi yak-
lasik 40 milyon dolar dolaylarindadir.
Turkiye Togo'ya hububat, demir ve
celik, kagit, karton ve mamulleri ve et
ihrag etmekte, karsiliginda bu lkeden
kakao ve suda ylizen arag ithal etmek-
tedir. Tirk hikimeti Togolu 6grenci-
lere gesitli burslar tahsis etmektedir.
Gordldugu iki Ulke arasinda yogun ikili
iliskiler géze garpmasa da, iliskiler
gelistiriimeye ¢alisilmaktadir. Ancak
TIKAnin Somali'de hayata gegirdigi
tarim okullari projesinin bir benzeri bu
llkede aktif hale getirilebilirse diplo-
matik iliskilerin ivme kazanmasinda
blylk bir basari elde edilebilir.
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Tarihi ipek yolunun Anadolu'daki son
duragi olan ve Osmanli doneminde
basta Topkapi olmak Uzere diinya sa-
raylarini sisleyen ipek hali ve kumas-
lar Ureten Bursa, yaklasik 2 asir sonra
dinyaca Unli ipegiyle yeniden vitrine
cikiyor. 15'inci ylizyilda ipek dokuyan
yiizlerce tezgahta giinde ortalama 150
kilogram ham ipegin uretildigi Bur-
sa'da, ozellikle Glimrik Birligi'ne giris-
le birlikte 1991 yilinda ipek Gzerindeki
fonlarin kaldiriimasiyla fabrikalar bir
bir kapandi, kozalari elde kalan koyli-
ler dut agaglarini kesti. Turk kdltlrd-
nin en 6nemli parcalarindan biri olan
ipekgilik, tarihin tozlu raflarinda yerini
alirken, devreye giren Bursa Bulyikse-
hir Belediyesi Osmanli'nin en stratejik
Uriind olan ve Avrupa'nin yillarca vergi
bile almadigi Bursa ipegini yeniden
eski ihtisamli glinlerine dondiriyor.

BURSA
BEYAZI

YENIDEN
DOGUYOR

Osmanl1 déneminde Avrupa saraylarini
siisleyen, 30 y1l 6nce Giimriik Birligi’ne girisle birlikte
tizerindeki fonlarin kaldirilmasiyla liretimin durma
noktasina geldigi Bursa Ipedi, yeniden ihtigamlu giinlerine
doniiyor. Bursa Biiyiiksehir Belediyesi’nin BEBKA ile
birlikte hayata gecirecegi ‘Ipek Sehri Bursa: Kirsal
Kalkinma Projesi’ ile Bursa Ipegi, nostaljik bir iiriin
olmanin 6tesinde endiistriyel ticari lriine dénistiiriilecek,
ayn1 zamanda istihdama da katki saglayacak.

3 MILYON LIRALIK PROJE

Son yillarda 'Bursa ipedi Yeniden Hayat
Buluyor' projesiyle Umurbey ipek Ure-
tim ve Tasarim Merkezi ve kirsal bol-
gelerde agilan dokuma tezgahlarinda
ipek hali dokuma faaliyetlerine agirlik
veren Bursa Blyiiksehir Belediyesi,
Bursa ipegdinde lretimin artirilmasi
amaciyla yeni bir projenin startini ve-
riyor. Bursa Biyiiksehir Belediyesi'nin,
Bursa, Eskisehir, Bilecik Kalkinma
Ajansi (BEBKA) ile birlikte hayata
gecirecegi 'Ipek Sehri Bursa: Kirsal
Kalkinma Projesi' ile Bursa ipeginde

Uretiminin arttiriimasi, dretimde mo-
dernizasyonun ve daha fazla kadina
istihdam saglanmasi hedefleniyor.

Projenin 3 milyon 275 bin TL olan biit-
gesinin, 2 milyon 300 bin TL'si BEBKA
tarafindan karsilasacak ve proje 18
ay siirecek. Bursa Ipegini nostaljik bir
drdn olmaktan gikarip, endistriyel
ticari Urtine donustirmenin hedeflen-
digi projenin protokolli Bursa Blylk-
sehir Belediye Baskani Alinur Aktas ile
BEBKA Genel Sekreteri Muhammed
Zeki Durak arasinda imzaland.
ONCE EGITIM

SONRA URETIM

Biytksehir Belediyesi'nin Umurbey
ipek Uretim ve Tasarim Merkezi'nde
dizenlenen imza toreninde konusan
Bursa Biylksehir Belediye Baskani Ali-
nur Aktas, Bursa'da 2021 yilini ‘Hanlar
Bélgesi ve ipek Yili" ilan ettiklerini ve
bu kapsamda gesitli etkinlikleri haya-
ta gegirdiklerini hatirlatti. Bursa ipegi
ve ipekgiligin gelistirilerek gelecek
nesillere aktarilmasini ok énem-
sediklerini belirten Baskan Aktas,
“Istiraklerimden Tarim A.S, Kiiltiir A.S
ve Bursa Ipekciligi Gelistirme Dernegi
ile birlikte 'ipek Sehri Bursa: Kirsal
Kalkinma Projesi'ni hayata gegiriyo-



ruz. Proje kapsaminda ‘Orhaneli, Keles,
Biytikorhan ilgelerimiz ile yogun géc
alan Yildirim ilgemizdeki kadinlarimi-
zin mesleki editimden gegip kalifiye
olarak tekrar Uretim siireci icerisinde
yer almalarina katki saglayacagiz.
Proje ile kadin kursiyerlerimizin aktif
isglicline katilimlarini saglarken, sos-
yo-ekonomik gelismislik diizeylerinin
artirilmasina katki koymus olaca-

§iz. Egitimler ilgelerimizde kurulan
ipek egitim ve dokuma atolyelerinde
gergeklestirilecek. Kadinlarimiza ipek
hali ve ipek sal Uretimi konusunda 6
ayri noktada mesleki egitimler veri-
lecek. Projenin 3 milyon 275 bin TLlik
biitgesi ile Umurbey ipek Uretim ve
Tasarim Merkezi'nin Uretim donanimi-
nin modernize edilmesi ve merkezin
ihtiyaci olan sarf malzemelerin alimi
saglanacak" diye konustu.
IPEKBOCEGININ TARIHI
ipekbdcedinin Bursa'ya gelisi tiirlii
rivayetlere dayaniyor. Milattan dnce
2600 yilinda Cin'e ait bir sirken, ipek-
bdcedi kozalari milattan sonra 552
yilinda Bizans Krali Jistinyen done-
minde topraklarimiza dogru yola ¢ik-
mis. Bursa; havasiyla, suyuyla, ovasiyla
her tirll imkani sermis ipekbdcedinin
éniine. ipekbdcedi de vefasini ispat-
lamis Bursa'ya ve Bursalilara. Yillarca
siiren dostluklari boyunca Bursa, ova-
sindaki dut adaclarinin yapraklariyla
beslemis ipekb&cedini. ipekbdcedi ise
Bursalilarin en gegerli gelir kaynagi
olmus. ipligiyle, dokumasiyla, kuma-
siyla, ticaretiyle hep tam kalbinde
durmus Bursa'nin. Neler yasamis,
neler gormus bu topraklarda... Kisacik
omrine inat dlimstzlesmeyi basar-
mis. Bir mucize olarak geldigi diinya-
da, dodanin sundudu bir hediye olmus
insanhda... Hak ettigi degeri gordugd,
hi¢ a¢ kalmadigi hatta yiyebildigi tek
seyin, dut yapraklarinin en lezzetli-
sini buldugu bu topraklarda uzanmis
sonsuzluga... Bursa'nin nazli melegi;
ytlizlerce yil siren yolculugunda kendi-
ni Bursa'da bulmus. Memleketi kabul
ettigi Bursa'da, bitmeyen bir masalin
baskahramani olmus. Bugiin bu masal
kaldi§i yerden devam ediyor. Diinya
nefesini tutmus, "Bursa beyazi"nin
"yeniden dodusunu” izliyor.

Bursa'nin iklim 6zellikleri hem ipek-
béceklerinin gelisiminde hem de koza

orme donemleri igin o kadar uygundu
ki bu durum elde edilen ipedin kalite-
sinde en 6nemli etkendi. Bursa Ova-
si'ni kaplayan dut adaglari ipekbdcek-
leri igin sonsuz bir besin kaynagiydi.
Bursa'nin havasindaki sicaklik ve nem
orani son derece elverisliydi. Uludag'in
bereketli kar sularinin bollugu da
ipekli Grin elde edilmesinde gereken
bir sarf malzemesiydi ¢linkil ipekbd-
ceklerinin beslenmesi igin dnemli bir
noktaydi. Bu saf su, kozalar kaynati-
lirken, ¢ekilirken, boyanirken, baskisi
yapilirken, durulanirken kisacasi her
evrede kullanilan suydu ve kozanin
hassasiyetine uygun saflidiyla ipligin
gercek kalitesini ortaya cikartiyordu.
ipekbdcedi, havasina suyuna vurul-
dugu bu kente geldigi andan itibaren
biyik bir gelir kaynagi oldu. Bursa'nin
verimli topraklarinda biyiyen dut
agaglarinin yapraklariyla beslenip,
ozenle 6rdiigl bir kozadan 800-1200
metre arasinda ipek ipligi Uretebiliyor.
Ortalama 6 haftalik dmriinde 132 saa-
te yakin bir uyku dénemi gegirip 5 kez
deri degistiriyor. 5. hafta sonunda ise
kozasini 6rebilecek hale geliyor. 3 glin
boyunca, blylk bir ustalik ve 6zenle
orlyor kozasini. Bu siire i¢cinde de yak-

lasik 130 bin kez déniyor. O kiigliclik
bocek, boylece diinyanin en saglam,
en zarif ve en glizel ipligini Uretiyor.

KOZALARIN HANI

Zarafeti ve mucizesiyle, ylzlerce yildir
sairlere, ressamlara, fotograf sanat-
gilarinin ilham kaynagi ipekbdcegi...
Kendi iplige donislrken, Bursa'yl da
bir tekstil merkezine, bir ipek cenneti-
ne dondstiren ipekbdceginin koza-
lari, 1491'de 2. Bayezid'in yaptirdidi
Koza Han'da toplanirdi. Oyle cok, dyle
bereketliydi ki bu kozalar, adini verdigi
bu han dolup dolup tasardi. Kdylerden
gelen ipekbdcegi yetistiricileri, elle-
rinde kollarinda kozayla dolu sepetleri
gelip hanin meydanina yigarlard. ipek
kozalari tliccarlara satilir sonrasinda
bu kozalardan elde edilen kumaslar da
yine Koza Han'daki ipek diikkanlarinda
satilirdi. Buglin de handa, eski glinleri
yasatircasina ipek driinler satan dik-
kanlar mevcut ancak ¢ogu fabrikada
tiretilen triinlerden olusuyor. ipekb&-
cekgiliginin Bursa'da yasadigi altin
¢agda, isimlerine ilham oldugu baska
hanlar ve ¢arsilar bulunsa da Bursa'nin
ipekten tarihinde Koza Han'in hep ayri
bir yeri oldu.
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HATSAPP'TAN
ENi GizLiLik

Mesajlagma uygulamasi
WhatsApp, kullanicilarin

bir siiredir talep ettigi
gilincellemeyi aktiflestirdi.
Son gériilmeniz agik bile olsa
rehberinizde olmayan insanlar
bunu géremeyecek. Gegen
sene gelen kaybolan mesajlar
6zelligi artik kalici hale
getiriliyor.

Yapilan hesaplamaya gore, Subat
Dinya ¢apinda yaklasik 1,6 milyar
kullaniciya sahip olan mesajlasma
uygulamasi WhatsApp, yeni bir
ozelligi devreye soktu. Bilindigi
gibi WhatsApp'ta son gorilme
ozelligi bulunuyor. Bunu istede
bagli olarak agip kapatabiliyor-
sunuz. Ancak sirketin sisteminde
gizliligi ihlal eden bir uygulama
agigi vardi.

WABetalnfo'da yer alan bilgilere

SANAL DRTAMI\_N:" |

GUVENLIGINI
TEMINATI:

gore rehberinizde kayith olmayan
kisiler bile sizin numaranizi ekle-
yip, son gorilmenizi kontrol ede-
biliyordu. Yani haberiniz olmadan
takip edilme pratigine sirketin
uygulamalari izin veriyordu. What-
sApp sessiz sedasiz uygulamaya
aldigi son giincellemeyle bu duru-
mu ortadan kaldirdi. Teknik olarak
WhatsApp'in son duyurusu daha
once yayimlanmis bir glincelleme-
nin genisletilmis versiyonu. Sirket
gegen yil rakibi Signal benzeri bir
adim atarak, kaybolan mesajlar
ozelligi getirmisti. Ancak bunu
kisiye ozel olarak tek tek yapma-
niz gerekiyordu. Yani WhatsApp'ta
tim yazismalariniz kayit disi kal-
sin istiyorsaniz bitin rehberle tek
tek bunu isaretlemek zorundaydi-
niz. WhatsApp son gtincellemeyle
bu durumu ortadan kaldiracak.

W
1l

SiBERAY - %

Icisleri Bakanlig1 ve Emniyet
Genel Midiirliigii Siber Suglar-
la Miicadele Daire Bagkanligi
biinyesinde gelistirilen SiBE-
RAY Projesi ile giivenli internet
ortami igin sanal ortam 7 giin 24
saat taraniyor.

internet ve sosyal medya kulla-
nimi her gecen gtin artiyor. Siber
ortamda islenen suclarin orani da
yiikseliyor. Ozellikle, cocuklar ve
gencler risk altinda. icisleri Bakan-
[1g1 ve Emniyet Genel Midurligu;

siber suglarla miicadele icin SIBE-
RAY projesini hayata gegirmisti.

Siber Suglarla Miicadele ekipleri,
glvenli internet igin sanal ortami
7 glin 24 saat tariyor. internet
dolandiricilari ve kara propaganda
ureticileri tek tek tespit edili-

yor. Siber zorbalara gecikmeden
miidahale ediliyor. igisleri Bakan-
lig1'na ait sosyal medya hesabi
lizerinden 'SIBERAY' hakkinda bir
tanitim videosu paylasildi. Egitim

>
s
M1§§

Tek bir yerden biitin mesajlas-
may! belirli bir siirenin ardindan
sildirmek mimkin olacak.

7 GUN KURALI DEGISIYOR

WhatsApp ayrica 7 glin kuralini da
degistiriyor. Gegen sene baslayan
uygulamada mesajlar 7 glin sonra
kayboluyordu. Artik mesajlarin ne
zaman kaybolacagina dair sireyi
siz belirleyeceksiniz. WhatsApp
halen bu konuda Signal'in gerisin-
de. Signal bircok segenek sunar-
ken WhatsApp 24 saat, 7 glin ve
90 giin segeneklerini getirdi. Beta
versiyonu dagitima cikan gincel-
lemeyle birgok uygulamada olan
ozellik WhatsApp'a da gelecek.
Android kullanicilari igin 2.21.24.8
Beta versiyonu dagitima sokan
WhatsApp'ta mesajlara tepki ver-
mek mimkin olacak.

\{q\
\
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Hizmetleri Sube Midurliga Siber
Suglarla Miicadele Daire Baskanhgi
Komiser Yardimcisi Sinem Serife
Kandemir'in, SIBERAY'In calisma-
larini anlattigr bir videonun da

yer aldigi paylasimda, “Siberay;
glvenli ve bilingli internet kulla-
nimini saglamak, siber giivenlik
alaninda siber farkindalik olustur-
mak amaclyla her yas grubundan
vatandaslarimizi bilinglendirmeyi
amag edinen bir projedir" ifadeleri
kullanildi.



Sosyal medya adreslerimizi ve
web sitemizi ziyaret edebilirsiniz.

www.kartriko.com :

0 /kartriko /kartriko_

Tel :02243717712
Gsm :0533 60496 32
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ASI OLMA SAATI

ANTIKOR ICIN ONEMLI

Harvard Universitesi
ve Oxford
Universitesinden
bilim insanlari,

2 bin 190 saglik
calisaninin
asilanmasina yonelik
yaptig1 aragtirmada
6gleden sonra yapilan
Covid-19 asilarinin,
sabah yapilanlara
oranla daha fazla
antikor iirettigini
ortaya koydu

Harvard Universitesi ve Oxford
Universitesinden bilim insanlar,
Covid-19 asilari ile ilgili yeni bir
arastirma yapti. Buna gore, asinin
yalnizca dozu degil; yapildi§i saat
de antikor seviyesini etkiliyor.
Ogleden sonra yapilan asilar daha
fazla antikor Uretiyor.

OGLEDEN SONRA YAPILAN
ASIDA ANTIKOR DAHA
YUKSEK

Bilim insanlari, 2 bin 190 saglk
calisaninin asilanmasina iliskin
bir arastirma yurittl. Buna gore,
o0gleden sonra yapilan asilarin,
sabah saatlerinde yapilan asilara
gore daha fazla antikor Urettigi
kaydedildi.

Saatin yani sira yas ve cinsiyet
de antikor seviyelerini etkiliyor. @
Kadinlarda erkeklere; genglerde
ise yaslilara oranla daha yiksek
antikor olusuyor.

Arastirmacilara gore bu bulgu
asinin etkinliginden en iyi sekilde
faydalanmaya olanak saglayabilir.
Ayni arastirmaya gore Pfizer-Bi-
oNTech asisi diger Covid asilarina
gore daha fazla antikor Uretiyor.
Ancak Omicron varyanti karsisin-
da asinin iki dozunun sagladigi
antikor seviyesinin disik kaldigi,
Uclinci dozun gerekli oldugu agik-
lanmistr.
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ALZHEIMER GLUME YOL ACAN
10 BASLICA NEDENDEN BIRI

Genellikle 65 yas usti kisilerde
goriilen Alzheimer, demans has-
taliginin en yaygain tiirii olarak
biliniyor

Diinya Saglk Orgiitiiniin (DSO)

verilerine gore, Alzheimer'in da
dahil oldugu demans (bunama)
hastaliklari, diinyada olime yol
acan 10 baslica sebepten birini
olusturuyor.

ilk kez 1906'da Alman psikiyat-
rist ve patolojist Alois Alzheimer
tarafindan tanimlanan ve genel-

likle 65 yas Ustu kisilerde gorilen
Alzheimer, giinlik aktivitelerde
azalma ve bilissel yeteneklerde
bozulmaya yol agan bir hastalik
olarak biliniyor.

DSO verilerine gore, diinya gene-
linde an itibariyla 55 milyonun
Uzerinde Alzheimer ve demans
hastasi bulunurken, her yil ortala-
ma 10 milyon yeni vaka ekleniyor.

Demansin en yaygin tirl olan Alz-
heimer, kiiresel demans vakalari-
nin ylzde 70'ini olusturuyor.

Orgiitiin gegen yil yayimladigi "Kii-
resel Saglik Tahminleri” raporuna
gore, Alzheimer basta olmak Uzere
demans tdrleri, 6lime yol agan
baslica 10 sebepten 7'ncisi olarak
yer aliyor.

Demansa yakalananlarin yiizde
60'indan fazlasi dislk ve orta
gelirli Glkelerde yasarken bu has-
talik tiirleri, DSO'niin Avrupa ve
Amerika bolgelerinde 3'lGncl 6lim
sebebi.

41S | avIsM3g

SIGARA VE ICKIDEN
UZAK DURMAK
DEMANSI ONLUYOR

Demans hastaligini iyilestirmek
ve ilerleyisini durdurmak igin
halihazirda etkili bir tedavi
yontemi bulunmuyor fakat DSO,
demansa yol acan sebeplerin,
hastaliga yakalanmadan engel-
lenebilecegini belirtiyor.

Orgiitiin demans hastaliklarina
iliskin yayimladigr yeni kilavuza
gore saglikli bir yasam tarzi be-

@»

nimsemek, demans ve Alzheimer
vakalarini blytik oranda dislrme
potansiyeline sahip.

Bu kapsamda bireylere diizenli
egzersiz yapma, sigara ve icki gibi
zararh aliskanliklara son verme,
dengeli ve saglikli beslenme, tan-
siyonu saglikli seviyelerde tutma,
kolesterol ve sekere dikkat etme
gibi tavsiyeler yapiliyor.
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employees and employers with our Digital
Employment Office application through our

website. We have provided discounts to our

members by making agreements with medical
N 0 N S I 0 P institutions, schools, hotels, patent offices

and fuel stations to provide advantages to our

members, and we continue these efforts. @
UNITY AND SOLIDARITY ARE VERY
We held the 10th General Assembly of our IMPORTANT .

association and with the approval of our
members my friends and | were elected for the
administration for another term. First of all, |
would like to express my endless thanks to all
BEKSIAD members who have deemed us worthy
of this duty for the third time. At the general
assembly | was elected for the first time in
2017, | said “The biggest gain that BEKSIAD,

We will continue to increase these efforts in
the new period as well. Our duty should be to
work harder, produce more, export more and
provide more employment. As the sector, we
continue to work, produce and export despite
the pandemic. At this stage, the continuity of
our unity and solidarity is of great importance.

the spokesperson of our sector, has provided JUNIOSHOW Fair, which is very important
us for 15 years has been the culture and ability for our industry as you know, is taking place
to act in unity and solidarity. Our biggest between January 12-15, 2022 after a long
goal is to take our industry forward with new break.

projects in unity and solidarity. So what did
we do in this period? First of all, despite the
pandemic we have been experiencing in the
last period, we tried to carry out the activities
of the association without interruption. While
we partially reduced workplace visits and

live meetings, we made an effort to come
together with online meetings. We continued
our cooperation with vocational high schools
and vocational community colleges in order )
to meet our need for qua||f|ed personne|_ We | would like to thank all BEKSIAD members once
have brought qualified personnel to the sector again and wish them a healthy new year.
through our cooperation with schools. We

continue to update our website so that it can ..

provide fast solutions to the current needs of OMER YILDIZ

the industry. We bring together prospective PRESIDENT OF THE BEKSIAD

We are very happy to be meeting with our
industry for the first time after the pandemic
at this fair. More than 150 companies are
exhibiting in this fair. We will continue to
introduce the Bursa baby wear industry to

the whole world by bringing our companies
together with foreign buyer delegations thanks
to the contributions of BTSO. | wish our fair to
be beneficial for our entire industry.




The Development

of International
Competitiveness Project is
being implemented for the
fourth time in Bursa Baby and
Kids Wear industry. The Baby
and Kids Wear sector is the
first sector whose project was
approved for the fourth time
in the same sector.

The first activity and opening of the
project, which started its activities
in June with the approval of the Mi-
nistry of Commerce with 34 manu-
facturers, took place in October.

The project opening meeting and

THE FIRST SECTOR OF WHICH
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FOURTH DEVELOPMENT OF
INTERNATIONAL COMPETITIVENESS
PROJECT IS APPROVED

the first training activity, which

was held at the headquarters of the
Bursa Chamber of Commerce and
Industry with the speech of Metin
Senyurt, the Vice President of the
BTSO Assembly, was held on the sub-
ject of "Building Cooperation, Trust
and Networking in Clusters". Examp-
les of successful clusters around

the world were presented, and the
effects of clusters on regional com-
petitiveness and the economy were
examined. An approach was tried to
be formed on what can be done in
the coming period.

During the training, in which it
was explained that it is extremely

THE FIRST WHOLESALER OF VISNE
STREET IS WALKING TOWARDS
NEW TARGETS WITH ITS PARTNER

Yunus Emre Otman, one of the
second generation managers
of Cantoy which is one of the
first wholesalers of Vigne
Street, started production
with his Syrian partner Yaman
Agahoglu and moved his
headquarters to Madrid with
the brand name of Babydola.
The goal of the company is

to sell products to the whole
world as a brand.

The company of Cantoy, founded

by Eylip Otman, who passed away
about a year ago, is one of the first
wholesalers of Visne Street. Now his
son Yunus Emre Otman is in charge
of the business. The company,

which first started production with
its Syrian partner Yaman Agahoglu
under the Babydoll brand, moved

its headquarters to Madrid in order
not to be exposed to restrictions in
international markets and created
a world patent with the Babydola
brand. The headquarters of the
company is in Madrid, but the
production is done entirely in Kestel.
The company sells products to more
than 100 countries with its own
brand. It has 2 wholesale stores in
Laleli and Visne Street, and 2 retail
stores in Bandirma and Bursa.

Yunus Emre Otman said "As a
company with a history of more
than 40 years, | can say that we
hardly saw Arab customers in

difficult for baby and kids wear ma-
nufacturers selling under their own
brands to enter different markets
and to achieve sustainable success
in these markets on their own in
today's increasingly competitive
environment, other difficulties that
companies may encounter if they
act individually are listed as follows:
"Developing and marketing innova-
tive products and services, finding
effective human resources, hiring
and motivating employees, using
limited company resources at the
right points and within the fra-
mework of accurate decisions.”

Turkey until 2013-2014. There are

23 Arabic-speaking countries in

the world that have grown up

with Arabic and Islamic culture.
Therefore, these countries had a
serious potential in the baby and
kids wear sector, but we could not
address them. With the war in

Syria, Arab customers went on a
quest. Neighboring manufacturers
in Syria have identified Turkey,
which is the closest to them and
where the textile infrastructure is
very suitable, as a fertile land and a
productive location for production,
and many of our Syrian friends
came here to produce. Without their
talents, they would not have been
able to attract that Arab portfolio of
the world here."
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THIRD ‘YILDIZ’
TERM AT BEKSIAD

At the 10" General Assembly of the Industrialists’ and Businessmen’s Association
of the Baby and Kids Wear Sector (BEKSIAD) the current President Omer Y1ld1z
reassured himself as the first president to be elected to the same position for the
third time.

Speaking at the opening of the should be to work harder, produce
General Assembly meeting, more, export more and provide
President Omer Yildiz said that more employment.”

BEKSIAD adds value to Bursa and
the economy of the country in
many areas, from production

to employment, exports to new
investments and social
development.

ibrahim Burkay, President of the
Board of Directors of BTSO, said,

"I wholeheartedly believe that our
industry will not be content
with these achievements

and will focus on
much bigger targets.”

He said "We have seen

again that Turkey has a Alinur Aktas, Mayor The new members of the Board
very important location. of Bursa Metropolitan of BEKSIADIareas rollows:Fanilk
It seems that Turkey will Municipality, heralded Yilmaz, Sedat Senglil, Mehmet Raif
become the production that the improvement Uzunboy, Mustafa Yilmaz, Abdullah
base in many sectors works for Visne Trade Duman, Ridvan Hatipoglu, Kasif

and especially in our
sector. Our
duty here

Zone will start in Kasifoglu, Ali Azizoglu, Mehmet
the = Bayezit, Servet Yilmaz, Omer Faruk
spring.
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Junioshow Fair, which was
last held in January 2020
due to the pandemic, will
bring the industry together
between January 12-15
January, 2022 after 2 years.

JUNIOSHOW Bursa International
Baby and Kids Wear and Kids' Neces-
sities Fair, organized by TUYAP Bursa
Fair Co. and the Bursa Chamber

of Commerce and Industry (BTSO)

in cooperation with the Baby Kids
Clothing Industry Industrialists' and
Businessmen's Association (BEKSI-
AD), with the support of the Bursa

FROM SYRIATO
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VISNE STREET: NIFO KIDS

Syrian Marwan Karet carried
his business to Turkey, where
he fled the war. Establishing
Nifo Kids on Vigne Street,
Karet became one of the
important wholesalers of the
sector in a short time.

There are those who come from
Syria and open a business in Turkey
and add value to the economy. The
sector in which these people mainly
operate in Bursa is ready-made
clothing and apparel, in particular
the baby and kids wear sector on

Visne Street. Nifo Kids is one of
them. The company, owned by
Marwan Karet, was in the same line
of business in Syria. He said "l was
also in the manufacturing business
in Syria. We started in 1991. We
used to make jersey and knitwear
sweaters in the baby sector. We had

Metropolitan Municipality, will take
place between January 12 — 15, 2022
at TUYAP Bursa International Fair
and Congress Center.

Junioshow Fair, which will showcase
more than 10 thousand models in
“Spring-summer” baby and kids
wear creations for the age groups
of 0 -12 on “uniform special decor
stands', is preparing to bring
together the domestic and foreign
baby and kids wear industry. The
fair, which is held in Bursa, Turkey's
production base, which alone meets
80 percent of the production in the

a lot of trade with Turkey before the
war. We used to buy yarn and raw
materials. | had been to Visne Street
many times. When | came to this
street 10 years ago, there were very
few companies on Visne Street and |
never thought that | would sell here
one day."

Canan Yilmaz, General Manager of
Nifo Kids, said "When | first entered
this sector, | knew Syrians as
employees. They knew very well how
to sell products, what floor layout

is, and how to acquire customers. |
learned later that Syria was already
a land of textiles. It was especially
good at wholesale. As you know,
when Syrians left their country due
to the war, one of the first places
they took shelter was Turkey. Since @
this sector is fast in Turkey, it was
a very good business potential for
them, especially in the sales sector.”

baby and kids wear sector, will be
held in a closed area of 20 thou-
sand m2 with nearly 200 exhibitor
companies, will continue to be the
meeting point of business people.
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g AFRA TEKSTIL (224) 360-5858 www.ninosalegres.com fatih@afratekstil.com

3 AGUCUK BEBE (224) 364-6344 www.agucukbaby.com agucukbaby@gmail.com
/I-E\EEFI\T c/;\ Z TEKSTIL KONF. SAN. TIC. LTD. $TI. - (224) 360-3001 www.akbeyazteksfil.com akbeyaz@akbeyaztekstil.com
AKDEM TEKSTIL (224) 364-7090 www.akdemtekstil.com tuncay.akdemir@hotmail.com
AKIRA BEBE (224) 3660526 www.akirabebe.com info@akirabebe.com
AKKON TEKSTIL SAN.TIC.LTD.STI. (224) 363-8763/64 www.akkonbaby.com admaksoy@gmail.com
AKM TEKSTIL SAN.TIiC.LTD.STi. - KTS BABY (224) 3649697 www.kishaby.com bilgi@akmiekstil.com
AL-GIY KONFEKSIYON (224) 363-6184 www.algiykids.com algiy@algiykids.com
SEEQTEK KONFEKSIYON TEKSTIL - TOMUYCUK (224) 364-0732/33 www.tomuycuk.com.ir i.kumtepe@hotmail.com
ALI-KAN TEKSTIL - SINDIBOY (224) 366-5978 www.alikantexile.com ali-kan textil@hotmail.com
ALIBEY IZGARA (224) 233-3300 alictn16@hotmail.com
AMANTE - METIN SENYURT KONFEKSIYON (224) 2208349 www.amantekids.com senyurfozkan@gmail.com
ANNA CARINO (224) 364-7845 www.annacarino.com ayse@annacarino.com

- i i i onur-salmaz@hotmail.com;

ARGUL TEKS SAN.TIC.LTD.STI. (224) 364-3142 www.argultekstil.com.r e at e
ARILAR FANTAZI KUMAS (224) 361-5738 www.arilarfantezi.com.r bursaarilar@hotmail.com
ASELBE TEKSTIL KONFEKSIYON ITHALAT I[HRACAT . -
SANAYI VE TICARET LTD. STi.-CASSIOPE (224) 361-0838 www.aselbe.com info@cassiope.com
ASILGUG TEKS.KONF.SAN.TIC.LTD.STi. (224) 3637745 www.asilguc.com info@asilguc.com
AVCI TEKS. SAN. VE TiC. (ESTELLA BABY) (224) 360-7122 www.estellababy.com info@estellababy.com
AYAZMALI TEKSTIL (224) 360-6838 www.ayazmalitekstil.com info@ayazmaliteksfil.com
AYDINLAR TEKSTIL (224) 364-0585 www.aydinlarbebe.com info@aydinlarbebe.com
AYDOGDULAR NAKIS iPLiK KON.TEKS.LTD.STi. (224) 3600784 www.aycitykids.com.ir ay-dogdular@hotmail.com
AYFi BABY (224) 360-0407 www.ayfibaby.com info@ayfibaby.com
BABACAN KUMAS (224) 362-5544 www.babacantekstil.com abdullah@babacantekstil.com
BABY DOLL DIS TICARET (224) 3642100 www.baybdoll.com.tr hasebe@babydola.com
BABY Z (BEBEROLLI) (224) 3600078 www.babyz.com.ir ersinbayk@hotmail.com
BABYLIA (224) 364-2224 www.sweetpatiks.com.r info@sweetpatiks.com.r
BABYROSE - GULBEBE TEKS. KONF.SAN.TIC.LTD.STi. (224) 363-4242 www.gulbebe.com gulbebe@gulbebe.com
BARKODART ETIKET (212) 550-8030 www.barkodart.com info@barkodart.com
BEBEKEVI (224) 363-5000 www.bebekevi.com.ir info@bebekevi.com.ir
BEBELINNA (224) 363-0531 www.bebelinna.com info@bebelinna.com
BEBEMANIA (224) 364-9009 www.bebemania.com.r f.ersn@hotmail.com
BEBESSI - AKARSU (224) 361-0660 www.bebessi.com.tr muhasebe@bebessi.com.ir
BEBETTO (224) 364-3434 www.bebetto.com.ir info@bebetto.com
BEBEZADE www.bebezade.com.tr burak_heper@hotmail.com.tr
BEBITOF BABY (224) 3641092 www.bebitof.com.ir bebitofhabymuhesebe@hotmai,

com; info@bebitofhaby.com

BEBUS KiDS (224) 361-1797 www.bebuskids.com info@bebuskids.com
BELEMIR TEKSTIL (224) 362-2096 www.belemirbebe.com hayrielverir@hotmail.com
BENIZ KiDS (224) 363-5050 www.beniztoptanbebe.com info@beniztoptanbebe.com
BERMU AMBALAJ (224) 362-2487 www.bermuambalaj.com.ir T:::g::::::{:mﬁl::I:I":rr’
BEYAZ BEBEK (224) 360-3165 www.beyazbebek.com azemgun16@hotmail.com
BEYZADE BEBE (224) 364-5118 i.ismailoglu@hotmail.com
Bi BABY - AKDEM MAGAZACILIK LTD. STi. (224) 364-7090 www.hibaby.com.tr turgay.a@akdemgroup.com
BIRCAN TEKSTIL (224) 3644058 www bircantekstilcom m:‘;ﬁgﬂ:gﬂ‘;’ils;‘l":o;"
BIRTON TEKSTIL (224) 361-2464 www birtontekstil.com '"{TﬁgL‘:ﬁg'Lgm
BOMBILI - BEKON KONF.NAKIS.SAN.TIC.LTD.STi. (224) 363-2258/59 www.bombili.com.r serifyilmazhombili@gmail.com
BONTINO KiDS (224) 342-5019 www.bontino.com.ir bontinokids@hotmail.com
BURSA ASKI (224) 364-8292

BUSRA BEBE (224) 3649112 www.busrabebe.com info@busrabebe.com
BUUDE BABY (224) 3649159 www.buude.com koseburak0@gmail.com
CADDE KUYUMCULUK (224) 3638076 www.caddekuyumculuk.com caddekuyumeuluk16@gmail.com
GAKAR TEKSTIL (224) 363-5183 www.cakartekstil.com.ir info@cakartekstil.com.r
CANBEY TEKSTIL INS. ELEKTR. SAN. TiC. LTD. $Ti. (212) 516-3861 www.matilda.com.tr mafilda@canbey.com
CANOZ (224) 363-8869 www.canozhebe.com OkLEt:EIL?Z%;::‘Tﬁ'!:;m’
CANTOY (224) 364-8686/96 www.cantoybebe.com canfoy@cantoybebe.com
CANWIN - WECAN (224) 360-5566 Www.canwin.com.ir canwinkids@gmail.com

CAPRICE BABY

www.capricebaby.com

capricehebe@hotmail.com




=
CARAMELL (224) 364-5050 www.caramell.com.ir info@caramell.com.ir ?
CAYMAZ PLASTIK (224) 361-1847 www.caymazplastik.com caymazplastik@hotmail.com 3
CiCCIM-ULUOCAK BEBE GiYiM (224) 361-5860 www.ciccimbaby.com ciccimbaby@gmail.com
GINAR APRE KUMASCILIK SAN. VE TIC. A.S. (224) 2647200 wwwcinardenim.com ?:'ﬂ:ﬂiﬁ%ﬁ'.mﬂ'.ﬁﬂ
COCOLE TEKSTIL (224) 3609905 www.cocole.com.tr zafer.altas@gmail.com
(S:,(A)I’\\IA EVRS TBIEBII_ET}I;O,;;EI((I\S/IISPIZI OTI?SARIM ITH. THR. (224) 3647358 Www.moinoi.com.tr info@moinoi.com.tr
COPPA KiDS (224) 361-1186 www.coppatekstil.com coppatekstil@hotmail.com
CREMIX KIDS COLLECTION (ASB) KUMAS (224) 360-3733 cremix@hotmail.com
CUMINO TEKSTIL (224) 364-0576 Www.cumino.com.ir emrah@cumino.com.ir
DECO SPORT - KASIFOGLU TEKS.KONFEKSIYON (224) 367-5999 www.decosport.net kasif_kasifoglu@hotmail.com
DiFA GOCUK GiYiM www.difakids.com difakids@hotmail.com
marketing@divonette.com;
DIVONETTE - K.YILDIZ TEKSTIL SAN. TiC LTD. STi (224) 361-6815 wwwdivonette.com d"’gw:s:‘ﬁgﬁm‘:ﬂﬁm
omerdivo@gmail.com
DIiZAYN DOKUMA KUMAS (90532) 748-9477 www.dizayndokuma.com dizayndokuma@hotmail.com
DMB TEKSTIL-HAZER TEKSTIL (224) 253-6303 www.dmbeksfil.com dmbtekstil@hotmail.com
DOLCE DESTINO (90549) 699-1222 www.dolcedestino.com kader@dolcedesfino.com
DUNDARLAR KON.SAN.TIC.LTD.STi (224) 2250505 www.dundarlarkonfeksiyon.com (;:Lf:::ﬂiﬂf;g:::ggﬁ:II“:::“
DURUCAN BEBE (224) 362-8968 www.durucanbebe.com info@durucanbebe.com
ECOO BABY (224) 3602776 www.ecoobaby.com info@ecoobaby.com
EFE TEKSTIL (224) 361-4282 efeteksfil-16@hotmail.com
ELAYZA - CEVVAL TEKSTIL - MINIMEN (224) 361-7071 www.cewval.com.tr omerfarukeevik@gmail.com
ERAY KiDS (224) 363-5054 eray_acar57@hotmail.com
ERDESEN TEKSTIL SAN. TiC. LTD. STi. - TiTiMIX titimixmuhasebe@hotmail.com
ERIS BEBE (224) 2249787 www.erishebe.com erishehe@hotmail.com
ESERIM KIDS - GRAND BABY (224) 361-1521 www.eserimkids.com seytex@hotmail.com
ESLEMIX (SERIFOGULLARI) BABY (224) 3649142 www.eslemix.com eslemixbaby@hotmail.com
EXIM TEKSTIL SANAYI VE TiC. A.S. - WOGI (224) 3647906 www.wogibaby.com ""Zim@"ﬁ;?::z:;’rm; nfo@
EYMEN BEBE TEKSTIL SAN. VE TiC. LTD. STi. (224) 2509753 www.eymenbebe.com.ir eymenbebe_tekstil@hotmail.com
F.C. BEBE - FLEXi BABY (224) 361-2424 www.flexibaby.com.ir fchebe@fchebe.com
FAVO KiDS (224) 362-1160 www.favo.com.ir muhasehe@favo.com.ir
FINDIK BABY&KIDS - WALLOP KiDS - BY YILMAZ
TEK;TIL KQNFEKSiYON SANAYI VE TICARET (224) 3633359 www.findikbaby.com servetyilmaz6]1 @hotmail.com
LIMITED SIRKETI
FIRAT MAK. BEBE - BEBELOP - MiNITANEM (224) 3622478 www.minitanem.com i"{O@biZl:,ﬂ;;,';{;ﬂl:,;uﬁl:ﬂdirim@
FLORATEKS TEKSTIL (224) 364-7910/11 www.florateks.com info@florateks.com
FUAR BEBEK - MOTHER LOVE (224) 360-8180 (90552) 737-8180 www.fuarbaby.com yigit.ergl@gmail.com
GAMZELIM KiDS - RAKKIN COLLECTION (224) 364-1764 www.gamzelimkids.com.tr akin_alan@hotmail.com
GAYE BEBE (224) 246-4429 www.gayebebe.com asni_82@hotmail.com
GULERBEBECIX - GULERGEYiz (224) 362-5580 www.gulerbebecix.com mzn@gulerceyiz.com.ir
GULHAN TEKSTIL (FINGER) - MINILIVA www.fingerkids.com.tr fingerkids@gmail.com
GUVEN MAKINA (224) 363-1591 www.guventekstilmakina.com guven@guventekstilmakina.com
GUVENIR BEBE (224) 362-8988 www.guvenirbebe.com guvenirbebe@hotmail.com
HAKINO LAZER (224) 364-4732 hakinolazer@gmail.com
HAKNUR WEAR SPORT (224) 3608018 wwnw haknurbebe.com ":"ﬂ';i"f%g;i‘;(tﬁt‘;’l]'mﬂ
HATIPOGLU KONFEKSIYON - BABY SPORT (224) 369-1990 www.babysport.com.ir mehmet_8316@hotmail.com
HiPPIL BABY (224) 361-0013 www.hippilbaby.com hippilbaby@hotmail.com
HK HARUN KUMASCILIK (224) 3639010 www.kelestekstil.com kamilaltuntas34@gmail.com
IKLIMIX (224) 3425531 iklimixkids@hotmail.com
ILKAY IPLIK MAKINE (224) 360-4344 www.ilkay-makina.business.site erkanak75@gmail.com
IMKO TEKSTIL (224) 362260 wwwimkoteksti.com lrgsung ey
sedat@incimimarlik.com;
INCI MIMARLIK (224) 372-1634 www.incimimarlik.com muhasebe@incimimarlik.com;
ugur@incimimarlik.com
JIKKO BABY (224) 3620042 www.jikkobaby.com jikko@jikkobaby.com
JNF KiDS (224) 361-4630 www.jnfkids.com infkids@gmail.com
JOIN TURIZM (224) 4529940 www.jointurizm.com.ir s.guler@jointurizm.com.r
JOJOMAMA (224) 360-3949 www.jojomama.com.r info@jojomama.com.ir




- . .. . .
S BEKSIAD UYE LISTESI

&

g TeLerON 90) | simceToon a0 e e |
%)

x

& JUNIOR CLASS www.juniorclass.com.ir yalcin@juniorclass.com.ir

KAHRAMAN BEBE

osmankahraman968@gmail.com

KAHRAMAN TEKSTIL (224) 364-6540 www.kahramanaksesuar.com info@kahramanaksesuar.com
KAMBURLAR TEKSTIL LTD.STI. (224) 364-6666 www.kamtexbaby.com info@kamburlar.com
KANGAROO - ETEMOGLU BEBE KONF. (224) 360-8907 mesut.ahmet@hotmail.com
KAPALI GARSI KUYUMCULUK (224) 361-5636 se-se-su55@hotmail.com
KARDELYA BEBE (224) 360-6361 www.kardelyababy.com kardelya@kardelya.com.ir
KARGO 63 (212) 632-6364 www.kargo63.com export@kargo63.com
KARGO AVVi RUSSIA www.avvifransport.com awvi.trans@mail.ru
o . s : ) info@kidexs.com;
?ilé)f;;r L:Jl\/?I(TSIFEngsﬁgKl—é/}rIZIR GIYIM TEKSTIL SANAYI (224) 221-7678 www.kidexs.com ﬁ:zﬂﬂg&zgmzﬁtz:
KIDSROOM (224) 361-7272 hacerkaravas@gmail.com
KIRTEKS TEKSTIL (224) 364-0159 www.kirteks.com.r bursa@kirteks.com.ir
KOROGLU TEKSTIL - DODIPETTO (224) 367-3110 feyizkoroglu@gmail.com
KUMRU BEBE - OZAK GIDA SAN. TiC. LTD. STi. (224) 361-0041 (90545) 347-1461 www.kumrubebe.com 0zak1986@hotmail.com
KURTOGLU (WiZZY) TEKSTIL (224) 3631258 Www.wizzy.com.r info@wizzy.com.r
KUS TEKSTIL (MAIBELLA) (224) 361-3769/70 www.kustekstil.com info@kustekstil.com
KUZiM BEBE - CUSIMIO (224) 361-3338 www.kuzimbebe.com kuzimbebe@hotmail.com
LAMONDE - H.M.A. TEKSTIL (224) 361-7681 www.lamondbaby.com ayseergul16@gmail.com
LEMON - BEBESIN (224) 2540357 www.lemonteksfil.com info@lemonteksfil.com
LILAX - A.H.ATALAY TEKS.KONF.SAN.TIC.LTD.STi. (224) 3629191 www.atalaytekstil.com h.atalay1964@hotmail.com
LILITOP BABY COLLECTION (224) 3648217 www lilitop.com.tr I'I'::Foz(gﬁnz:)"‘[ﬂ‘;m
LOVETTI - MAVERA TEKSTIL (224) 363-7389 www_lovetti.com.ir info@lovetti.com.tr
MALKOG BEBE (224) 361-6102 www.malkochebe.com 0Sin;'l:‘:ﬂg:“@smgltzgﬁ:;om;
MAMO BEBE mamo.mm@hotmail.com
MASGO TEKSTIL (COCOLAND) (224) 360-6322 WWW.masgo.com.r gulsahozhay@masgo.com.ir
_';A E/?Z\/ElKBK%,\;QC'IEJEKS 2? iT_ASRA;\I T\'I/'Iil (’:\‘ ll_/§I'I5 STi. (224) 363-2200 www.maviboncuktoptan.com minia.tr@hotmail.com
MC DIAMOND KiDS www.mecdiamondkids.com diamondstartekstil16@gmail.com
MELCAN KiDS (224) 3420059 www.melcankids.com melcan_kids@hotmail.com
MIiNi BARAY BEBE (224) 363-4277 www.minibaray.com baraybaby@hotmail.com
MINIDUNYA TEKS.KONF.SAN. VE TiC.LTD.STI. (224) 351-2040 www.miniworld.com.ir smbayteks@hotmail.com
MINIMIDI BEBE - CUENTO (224) 3634253 www.minimidi.com.ir info@minimidi.com.ir
MINIPA (POPOLIN) TEKSTIL (224) 364-4420 bektasmucahit@gmail.com
I'\gll E IEF;S ELD g EQAN?:E&ZI\};SI’: F_E:j Qg:;; LTD. 511 - (224) 363-7454 www.bupperkids.com info@bupperkids.com
MINISi BABY - ZEKi BEBE (224) 362-8658 www.minisibaby.com zeki-minisi@hotmail.com
MINNOS / YTL TEKSTIL (224) 364-3283 www.minnoshaby.com info@minnoshaby.com
MIRAY TEKSTIL (224) 2114616 miraytekstill@hotmail.com
Misi MiSi BABY (224) 215-5657 fuat_batisoy@hotmail.com
MISS ELITE KiDS (224) 3640272 rimykids@hotmail.com
MISS PALLONE BEBE (224) 362-7888 www.misspallone.com misspallone@gmail.com
MISS TUFFY - TOMAN TEKSTIL SAN. TiC. LTD. §Ti. (224) 364-2160 wwwmisstuffy.com h::nlf:ﬁ:inl:g;:m?cmom
SEALY KONFEKSIYON TEKSTIL SAN.TIC. LTD. STi. (224)364-5612 www.sealykids.com sealykids@hotmail.com
MODAX NAKI$ KONFEKSIYON (224) 3649224 modax@windowslive.com
MY GRUP TEKSTIL SAN. iG VE DIS TiC. LTD. STi. (90532)5924341 www.mycollection.com.tr melyesilcicek@hotmail.com
MONNAROSA (224) 362-6661 WWW.MOnNarosa.com info@monnarosa.com
MURSEL MERT TEKSTIL - BIiYELLI (224) 220-9902 www.biyelli.com.ir info@biyelli.com.ir
MYMIiO BABY — DEMEKA TEKSTIL (90537) 658-0676 info@mymiobaby.com ercan.h@mymiobaby.com
NASUFLU TEKSTIL iNS.SAN.DIS TiC.LTD.STi. www.nasuflutekstil.com info@nasuflutekstil.com.r
EiliACi?SDTgi};SKTEl%'iP-Aéé SIS":'\Q?BSI? NAYIVE TICARET (224) 360-0684 www.bursabebekgiyim.com yunusdogru@hotmail.com
NEHAD BEBE (90538) 010-5959 www.nehadbaby.com nehad2011bb@gmail.com
NENNY BEBEK (224) 366-3548 www.nennybaby.com.tr info@nennybaby.com.tr
NiFO KiDS www.nifokids.com.tr marwan@nifokids.com.tr
NNK (NANIK BEBE) (224) 363-7912 www.nnkkids.com info@nanikbebe.com
NOY NOY BABY COLLECTION (224) 361-1827 www.noynoybaby.com noynoy-16@hotmail.com
OKYANUS AKSESUAR (224) 360-1670 www.okyanusdugme.com okyanusak@hotmail.com
ORYEDA BEBE (224) 366-9542 (90537) 6620948 www.oryedakids.com oryeda@hotmail.com

OVERDO KiDS

(224) 3644354

www.overdokids.com

overdokids@hotmail.com
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OZ ATILIM BASKI (224) 363-8595 atilimbaski1992@hotmail.com &l
0zGUL BEBE - VIYOLINA TEKSTIL (224) 360-3214 www.ozgulbebe.com ozlem016guler@gmail.com
OZLEM BEBE (224) 2204576 info@ozlembebe.com.ir
OZNUR BEBE - NURCIX BABY (224) 363-0951 www.oznurbaby.com oznur2503@hotmail.com
BZNUR KUYUMCULUK (224) 2210808 (90501) 240-0808 °l"“"""‘“k“{:z"‘l"k@gm""‘
PAFIM (224) 364-0027 www.pafim.com pafim@pafim.com
PAKEL BEBE (224) 360-2694 pakelbebe@hotmail.com
PAYAS TOPTAN (224) 363-1636 www.payastoptan.com yunus-payas@hotmail.com
PEDALIZA BEBE TEKSTIL SAN. VE TiC. LTD. STi. (224) 360-3333 www.pedalizababy.com hakankanalici@hotmail.com
PENGIM BEBE (224) 362-5021 Www.pengim.com pengim@hotmail.com
POPSHOPS (224) 360-9095 www.popshops.com.tr faikdogruu@gmail.com
RAL TEKSTIL A.S. - BEBENGO - ATILGAN TEKSTIL (224) 360-0550 www.bebengo.com info@bebengo.com
RAMEL TEKSTIL (224) 363-5641 www.ramel.com.r mserifer@hotmail.com
RISA KiDS SERAMIS (224) 360-3233 Www.seramis.com.tr ridvancagman@hotmail.com
SANI TEKSTIL (224) 364-7979 www.sanikids.com sani@sanikids.com
SCF FERMUAR www.scffermuar.com sait@scffermuar.com
SEBAT TEKSTIL - MNK KiDS - MINIKADAM (224) 362-8682 www.mnkkids.com mnk@mnkkids.com
SEHRISTAN KUMAS (224) 3629393 eyyupsokucu@gmail.com
SELDING TEKSTIL (BiZiZO) (224) 360-0036 www.bizizo.com info@bizizo.com
SERBEST TEKSTIL (PONPON BABY) (224) 2732831 www.ponponbaby.com info@serbesttekstil.net
SEREF FERMUAR (224) 363-3285 www.sereffermuar.com seref@sereffermuar.com
SERKON BABY (224) 361-7519 www.serkonbaby.com sserkon@gmail.com
SERMINO (224) 360-6760 Www.sermino.com.r serminobursa@hotmail.com
SEVDE GiYiM KONF.SAN.TIC.LTD.STi. - SEVNUR (224) 363-4808 www.sevnurbaby.com.ir info@sevnurhaby.com.ir
SEYFULLAHOGULLARI SAN. VE TiC. LTD. STi. (224) 251-3404 www.sanslitriko.com info@sansli.com.ir
SISERO TEKSTIL - STARLET - HARUN TEKSTIL (224) 364-1057 www.sisero.com.r harun@sisero.com.ir
SNR (MOONSTAR) TEKSTIL (224) 241-3191 www.moonstarkids.com info@moonstarkids.com
SNS ARAS BEBE (224) 360-1965 www.arashaby.com info@arashaby.com
;I;!.TEKS OTO GIDA INg. TEKS. SAN. VETIC. LTD. (224) 360-1838 www.stilteks.com.ir kadri@stilteks.com.r
SO 01 POOPES- OYIMSEROEIGETS | g smphans | oS
T.FTAFYY BABY (224) 361-6858 www.fafyy.com tafyybaby@hotmail.com
THREE STAR BABY (224) 361-4962 www.t-starbaby.com bunyaminterzi335@hotmail.com
TiASIS BEBE (DEMARLAR) (224) 364-2217 www.tiasis.com info@fiasis.com
TIBABABY TEKSTIL SANAYI VE TICARET LIMITED (90534) 8258189 aliz_baby@hotmail.com
SIRKETI
TiMi KiDS (224) 3627232 www fimikids com i"f"@;l':i}jg;;':ﬁiﬂz"m“"'
TIMO (ZEYNEVA TEKSTIL) (224) 3601333 www fimo.com.fr i“{°@ﬁm°i§zl";:12n‘:ﬂfm'”"""i@
TINY WORLD KiDS COLLECTION - YILDIZ YILMAZ - . . .
EFULIM tinyworldkids@gmail.com
TIPYCiX - MiSS BERISH - TAPANCILAR TEKSTIL www.fipycixkids.com.tr hasantpnc@gmail.com
TiVIDO BEBE KONFEKSIYON (224) 362-0065 tividobehe@hotmail.com
TOYSI KiDS (224) 3640449 www.toysikids.com toysikids@gmail.com
TRAKYALILAR KUMASGILIK (224) 364-3800 www.trakyalilarkumas.com info@irakyalilarkumas.com
YUSUF SEREF SERBEST TEKSTIL (PONPON BABY) (224)273-2831 www.ponponbaby.com info@serhestrekstil.net
VAROL KiDS - I.V.K. TEKSTIL (224) 362-5560 www.varolkids.com varolkids@hotmail.com
VEFA BEBE - TITI&VN - RIFAT SESEN (224) 360-6013 "ef"bebe—m”:':;"b"@hmm"“'
VERSCON BABY (224) 342-2297 WWW.verscon.com.fr fabrika@verscon.com.ir
VIA GIRLS (224) 363-8035 via_nuray@hotmail.com
VISNE BEBE - FATIHIM TEKSTIL (224) 361-2157 www.isnebebek com V:;T:tl‘:?ﬁgﬁ';ﬂ]m:
YILDIZ ETIKET TEKS.KONF.LTD.STi. (224) 364-8930 www.yildizetiket.com grafik@yildizefiket.com
YITASLAR TEKSTIL (224) 353-0206/07 www.yitaslar.com cemhayirli@yitaslar.com
YUVAM BEBE (224) 362-7060 www.yuvambaby.com info@yuvambaby.com
ZAFER BEBE GEREG SAN.TIC.LTD.STi. - BABYCOOL www.babycool.com. i i"f°@bgl;{;2gtl‘z:‘;§rzufe’@
ZTS TEKSTIL (224) 3620135 www.zisplastik.com zisplastik@hotmail.com
ZUFF BABY (BY KARTAL) (224) 3620139 www.babyzuff.com.tr babyzuff@babyzuff.com.r
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BTK - INPLAY - MONEYTRANS - WARI - WORLDREMIT - EASY PAY - MONEX - SMALL WORLD - BLOCKCHAN

Tel: 02243638076 (GSM: 0537 316 9595

@ Kazim Karabekir Mah. Visne Cad. No:141/B Yildirnm / BURSA
@ www.caddekuyumculuk.com = caddekuyumculukl6@gmail.com
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Tiiyap Bursa Fuarcihk A.S. www.tuyap.com.tr

BURSA TICARET VE SANAYi ODASI

BURSA
ULUSLARARASI BEBE,
COCUK HAZIR GiYiM &

COCUK iHTiYACLARI FUARI 4@

BURSA INTERNATIONAL BABY,
KIDSWEAR & KIDS NECESSITIES FAIR
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BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREGINCE TOBB (TURKiYE ODALAR VE BORSALAR BiRLiGi)
DENETIMINDE DUZENLENMEKTEDIR.

THIS FAIR IS ORGANIZED WITH THE AUDIT OF TOBB (THE UNION OF CHAMBERS AND COMMODITY EXCHANGES OF TURKEY) IN ACCORDANCE WITH THE LAW NO.5174
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BABACANTEKS

Orme Sanayi Ticaret A.S.

www.babacantekstil.com
istanbul@babacantekstil.com
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Ofis : Seyit Nizam Mah. Mevlana Cad. Ginze Plaza Fabrika : 1. Organize Sanayi Bélgesi Magaza : Duaginan Mah. Visne Caddesi
No:81 Kat:3 D:36 Zeytinburnu —iISTANBUL 2. Cadde No: 42 Yesilyurt—-MALATYA No:122 Yildinm - BURSA
Tel: +90 212 637 B5 44 pbx Fax: +90 212 637 59 77 Tel: +90 422 237 51 29 pbx Fax: +90 422 237 51 87 Tel: +90 224 362 55 44 pbx Fax: +80 224 362 55 43




