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BERBE COCUK KONFEKSIYON SEKTORU SANAYICI VE ISADAMLARI D 2]

2. Junioshow da | Bebek giyim BEKSIAD’da
hedefine ulasti ihracati yikseliste | Omer Yildiz dénemi

BTSO ve TUYAP Bursa Fuarcilik AS Hazirgiyimin alt sektorlerinden olan bebek ve RBebe Cocuk Konfeksiyon Sektort Sanayici ve
isbirligi ve BEKSIAD'IN destekleriyle cocuk giyim sektord, uluslararasi piyasada gevre, isadamlari Dernedinin (BEKSIAD) 8. Olagan Genel
duzenlenen Junioshow Fuarrnin 2017 deki sadlik, kalite gibi konulardaki iddiall pozisyonuyla Kurulunda Omer Yildizin baskanhdindaki yeni

2. organizasyonu da buyuk ilgi gordu ve inracatini artirmaya devam ediyor. 856 yonetim kurulu belirlendi. $26

sektorun gucunu percinledi. s20
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*g0 224 363 86 63 +90 534 5526363 / +90 530 304 13 63 *90 530 307 13 63
wnw kargo63.com export@kargot3.com Skype kargot3
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Aksaray / Istanbul / TURKIYE / +g0 212 632 63 64 / +90 212 632 63 08
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Tiiyap Bursa Fuarcihk A.S. www.tuyap.com.tr

BTSO

BURSA TICARET VE SANAYi ODASI

BURSA
ULUSLARARASI BEBE,
COCUK HAZIR GiYiM &
COCUK iHTiYACLARI FUARI

BURSA INTERNATIONAL BABY,
KIDSWEAR & KIDS NECESSITIES FAIR

junioshow.com
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TilYAP BURSA ULUSLARARASI FUAR VE KONGRE MERKEZ w

TUYAP BURSA INTERNATIONAL FAIR AND CONGRESS CENTER

“Bursa’nin Giicii”
“Power of Bursa”

BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREGINCE TOBB (TURKIiYE ODALAR VE BORSALAR BIiRLiGi) DENETIMINDE DUZENLENMEKTEDIR.
THIS FAIR IS ORGANIZED WITH THE AUDIT OF TOBB (THE UNION OF CHAMBERS AND COMMODITY EXCHANGES OF TURKEY) IN ACCORDANCE WITH THE LAW NO.5174




Yunus Emre mh. Kehribar sk. No:12/A
Yildirm/BURSA www.canozbebe.com

TellFax: (0224) 363 88 69 info@canozbebe.com

Cep : 05327813105 facebook: canoz bebe
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SANAYI ve TICARET A.S.

Merkez : Fi arlik Ustil Cad. Mc AVCILAR / ISTANBUL
Tel. : (2 . at) p. 790

Fabrika : Jademlik Mevkii CORLU / TEKIRDAG
Tel. : (282) 46 (8 Hat) : (282) 672 26 49
web :  hitp:/fwww. uclertekstil. com.tr @uclertekstil.com.tr




TOrkiyenin Parlayan Markasi...
Turkey’s Shining Brand..

e 0-16 Yas Bebe Cocuk Giyim Imalat Toptan Satis
e 0-16 years age baby children clothing
manufacturing wholesale

www.visnebebe.com - wwwwishnebaby.com
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Little Wardro

Merkez: Duacinar Mh. Visne Cd. No: 78

Yildirim/BURSA

Tel: +g0 224 364 9596  +90 544 364 97 98
bilgi@ktshaby.com

Sube: Katip Kasim Mh. Tiirkeli Cd. Asya Sk. No.zo

Laleli/ISTANBUL

Tel: +g0 212 516 16 34 +90 544 364 95 96
sube@ktsbaby.com

www.ktsbaby.com.tr
onlineshop
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Ocak 2018 YiI 6 Sayl 1
6 ayda bir yaymnlanir,

BEKSIAD Adina Imtiyaz Sahibi
Halil ATALAY

Sorumlu Yaziisleri Mudura
Salih BAHADIR

Yayin Kurulu
Omer YILDIZ ‘
Omer Faruk CEVIK

BEKSIAD Yénetinn Kurulu
Omer YILDIZ

Eyip OTMAN
Adem COLAK
Faruk YILMAZ
Sedat SENGUL

Ali AZIZOGLU

Raif UZUNBOY
Kasif KASIFOGLU
Mustafa YILMAZ
Omer Faruk CEVIK

Yayina Hazirlayan
y%‘le'ﬂ ilefisim &
< yayincilik

.. —
29 Ekim Mh. Umit Kaftancioglu Cd
No: 21 H Blok D:8 Nilufer / Bursa

Tel 0224 451 66 67
wwwyazievicomitr

Baski

Rota Barisci Matbaacilik ve Tanitim
Hizmetleri AS

Barisci s Merkezi Fethiye Mah: Sanayi
Cad. No:317

BURSA-TURKIYE

0224 242 72 00
wwwrotabariscicomitr

Basim Tarihi
2 Ocak 2018

Dergi lletisim

Erol Bakis

Arif Ozer

DuacinariMah. 1. Ozgunay Sok. No: 10
Kat4 Yidinm / BURSA

Tel: +90 224 361 92 00

Fax: +90 224 361 92 01
wwwbeksiadorg  info@beksiadorg

Dergide yayinlanan yazi ve makalelerden
kaynak gostermek kaydiyla alintiyapilabilir.
Makalelerin sorumiulugu yazarina, reklamlarin
sorumiulugu reklam verene aittir.
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Baskandan / Sektorimuz icin calismaya devam
Ekonomi diinyasindan

Haber /2. Junioshow da hedefine ulasti
Haber / Yabancilardan Junioshow ve Bursa'ya 6vgi
Haber / BEKSIAD da Omer Yildiz dénemi
Haber / AK Parti il Baskani'na ziyaret
Haber / Juniokids'e ‘lyi Uygulama Ornegi’ 6diili
Haber / Junioshow Fuariicin kura cekimi yapildi
Makale / ilhan Ersdzlu

Haber / UR-GE firmalari egitimlerle glcleniyor
Makale / Prof. Dr. Binnaz Kaplangiray

Roportaj / Murat Osanc

Makale / Erdem Kaya

Dosya konusu / iran ve Rusya agilimi

Dosya konusu / Sektdr iran igin atakta

Dosya konusu / Rusya ile yeni dénem

Haber / Bebek giyim ihracati ytikseliste
Arastirma / Fasonculuk reticiyi gelistiriyor
Roportaj / Mehmet Yildirm

Makale / Av. Esra Akozek

Roportaj / Ali Kambur

Haber / Kitikate Korupark'ta

Haber / Rusya'dan tekstil Grinlerine siki denetim
Kitap tanitim / ibn Batuta Seyetahnamesi
Bursa'nin degerleri / Oylat Magarasi
Makale / Osman Arici

Uye tanitimlar



S
£
-
)
&
N
a
x

l‘-:-:l.nmnmm

Junioshow.com. _j)

COCUH InTiy,

it

izl




BEKSIAD Ocak2018 Yil6 Sayill

Omer YILDIZ / BEKSIAD Ysnetim Kurulu Baskan

Sektéorumuiz
icin calismaya
devam

Cok degerli meslektaslarim,

> 22 Aralik'ta dernegimizin genel kurulunu gerceklestirdik.

Ben ve arkadaslarim siz degerli Uyelerimizin tevecclhdi ile 2

yiligina yénetime getirildik. Hepinize bir kez daha tesekkurlerimi

iletiyorum. Bizler, Bursa sevdalisi insanlar olarak aldigimiz bu gorevin
sorumlulugu ile BEKSIAD bayragini basariyla tasimak icin tizerimize

diseni sonuna kadar yapmaya devam edecegiz.

Kiymetli Gyelerimiz,

Sektériimiiziin sesi BEKSIAD'In 15 yildir bizlere sagladigi en biiyiik kazanim, birlik
ve beraberlik icinde hareket edebilme kabiliyeti oldu. Bizim de en biytk hedefimiz,
ayni birlik ve beraberlikle yeni projelerle sektoriimizi daha ileriye tasimak olacaktir.
Bizden dnce gorev alan arkadaslarimiz gibi, sorumlulugumuzun farkinda olarak,
hedefimize ulasmak icin elimizden gelen cabayi gdsterecegdiz. Bugiine kadar gorev
alan degerli baskanlarimiza, yonetim kurullarinda ve komisyonlarda gorev almis tim
arkadaslarima stikranlarimi sunuyorum. Yeni donemin sektdrimuze ve dernegimize
hayirlar getirmesini diliyorum.

Sektorimuzin ve dernegimizin geldigi noktaya baktigimizda, cok daha fazla
calismamiz gerektiginin farkindayiz. Rotamiz; sektorimiz ve Bursa icin deger
Uretmek, 6nceki donemlerde oldugu gibi gelecege birakacagimiz projelerin
temellerini atmak olacaktir.

Degerli okurlar,

Bildiginiz gibi bebe cocuk giyim sektorimiz emek yogun Uretim yapisi ile Glkemiz
istihdamina blyuk katkilar saglayan sanayi kollarindan. Bundan 25-30 yil 6nce

kiclUk kucuk atolyelerde baslayan Uretimlerden, buglin kendi tasarimlarimizla kendi
markalarimizi olusturup, dinyanin dért bir yanina pazarlar konuma geldik. Yaklasik 15
yil 6nce birkag kurucu iiyeyle yola ¢ikan dernegimiz BEKSIAD da, geldigimiz noktada
200U asan Uye sayisiyla dnemli bir glict temsil ediyor, sektorimizin sesi olmaya
devam ediyor.

Son dénemde Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi'nin énderliginde hayata gecirdigimiz
gerek kiimelenme calismalari gerekse Junio Show Fuari, sektoriimiziin diinyada
taninirligina biylk katkilar sagladi. Globallesen diinyada Visne Ticaret Bolgemiz, bebe
cocuk giyiminde bir moda ve trend merkezi olma yolunda ilerlemektedir.

Insallah sektériimiiz 2018 ve sonrasinda da basarili calismalarina devam edecektir.

Saygilarimla...
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2018 asgari
Ucret belli
oldu

Milyonlarca calisanin merakla
bekledigi zamh asgari uicret
rakam agiklandh. Asgari licre-
tin yeni yilda ylizde 14,2 artisla
1603 lira olacagim acikladh.

> 6 milyona yakin calisani ilgilendiren as-
gari Uicret rakami belli oldu. Asgari Ucret
Tespit Komisyonu toplantisinin ardindan
Calisma ve Sosyal Glvenlik Bakani Jiilide
Sarieroglu aciklama yapti. Sarieroglu
sunlari soyledi: “Asgari tcreti belirleme
calismalari 1 ay boyunca sirdd. Uzun
sliren muzakere streci ardindan nihayete
erdirdik. Komisyonun ¢ogunluguyla karar
verdik. Bu ylizden miizakereler uzun sir-
di. Asgari ticret 2018'de brit olarak 2029
lira, net 1603 lira olacak. Artis ylizde 14,2
olacak. 2016'dan itibaren baslattigimiz
asgari Ucret destegi 2018'de de slrecek.”

ASGARI UCRETLININ ALACAGI NET
TUTARLAR BELiRLENDi

Calisma ve Sosyal Givenlik Bakanli-
gi'ndan yapilan yazili aciklamada, yasal
kesintiler yapilip asgari gecim indirimleri
dahil edildikten sonra asgari tcretlinin
eline gececek net tutarlarin da belirlen-

lira 67 kurus, bekar ve ¢cocuksuz asgari
tcretli bir iscinin eline bin 603 lira 12 ku-
rus, evli ve esi calismayan asgari Ucretli
biriscinin eline bin 633 lira 57 kurus, evli
ve esi calismayan bir cocuklu iscinin eline
bin 656 lira 40 kurus, evli ve esi calisma-
yan 2 cocuklu bir iscinin eline de bin 679
lira 23 kurus gececek.

digi kaydedilerek, evli ve esi calismayan 3
cocuklu asgari Ucretli bir iscinin bin 709

Merkez Bankasrndan
kredi karti faizi

karari

Merkez Bankasy, kredi karti islemlerinde
2018 y1h ilk ceyreginde uygulanacak azami
faiz oranlaninda degisiklik yapilmadigim

duyurdu.

> Bankalarin, diger ilkelerde oldugu gibi kredi karti faiz
oranlarini bireysel kredi faizlerine gore daha ylksek belir-
ledigi belirtilen aciklamada, “Bu nedenle kisa vadeli kredi
gereksinimi olan kredi karti sahiplerinin bu gereksinimleri-
ni kredi kartlari yerine tiketici kredileri yoluyla karsilama-
lari menfaatlerine olacaktir” ifadelerine yer verildi.

Kredi karti islemlerinde uygulanacak aylik azami akdi faiz
oranlari Turk Lirasi icin yiizde 1,84, yabanci para icin yiizde
1,47, aylik azami gecikme faiz oranlari Tirk Lirasi icin ylz-
de 2,34, yabanci para icin yizde 1,97 olarak belirlenmisti.

3 T —

Borsa 2017’yi
rekorla kapatti

BIST 100 endeksi yilin son islem gliniinde yliz-
de 0,74 artisla 115 bin 333 puanla tiim zaman-
lann en yiiksek kapanisimi gerceklestirdi. islem
hacmi 5,6 milyar TL oldu.

> Endeks seans icinde 115 bin 840 puanla tim zamanlarin en
yiksegini gordd. ABD'nin Tirkiye ile vize hizmetlerinin yeniden
tamamen baslatilacagi mesajini vermesinin ardindan genele
yayilan alimlarla BIST 100 endeksi, 114.480,45 puanla tim
zamanlarin en ylksek kapanisini yapmisti. Analistler, ABD ile
Tirkiye arasindaki vize sorununun ¢éziime ulasmasinin Turk
Lirasi varliklara ilgiyi artirdigini belirterek, bu ilgilinin yilin son
islem glintinde de devam etmesinin beklendigini kaydetti.
Analistler, teknik acidan BIST 100 endeksinde gordugi en
yiiksek seviye olan 115.093 puanin direnc, 112.500 seviyesinin
ise destek konumuna geldigini dile getirdi.
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Junioshow,da
hedefine ulasti

Bursa Ticaret ve Sanayi Odas: ve TUYAP Bursa
Fuarcilik AS isbirligi ve BEKSIADin destekleriyle
diizenlenen Junioshow Fuari’'nmin 2017 yilindaki
2. organizasyonu da biiytik ilgi gordii ve sektorin
gucunu per¢inledi.

BURSA ULUSLARARAS:

BEBE, COCU¥M
HAZIR GIYIM =

COCUN Iuriv;fcmm FUARI

junioshow.com./ 44

i peibrberss @ b

BEKSIAD Ocak2018 Yil6 Sayill

20

> Turkiye bebe ve cocuk konfeksiyonu
sektorinln kalbi gectigimiz temmuz
ayinda da 4 giin boyunca Bursa'da attr.
47 llkeden 11 bin 335 is profesyone-
linin ziyaret ettigi Junioshow Fuari,
sektorn ihracatcl kimligine biyuk gic
katti. BTSO, TUYAP Bursa Fuarcilik AS
isbirligi ve BEKSIAD'In destekleriyle
bebe ve cocuk konfeksiyonu sektdriine
yonelik bu yil 2. kez diizenlenen Juni-
oshow, 47 lilkeden 11 bin 335 yerli ve

=R

> ismail KUS / BTSO Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi

yabanci is diinyasi temsilcisini agirladi.
Rusya, iran, Ortadogu Glkeleri, Ukray-

na, Afrika tlkelerive Tirk Cumhuriyet-
lerinden gelen yabanci alicilar, Bursali

firmalarin sonbahar - kis kreasyonlari-
niinceledi. Ozellikle Bursa'nin yiiksek

kaliteli Griinlerine hayran kalan yaban-
ci firmalar, Bursa markasi Uriinlerden
siparislerini de verdi.

YENI IHRACATCILAR
KAZANDIRIYORUZ

Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi Baskan
Yardimcisi ismail Kus, endustri ve
retim sehri olan Bursa'nin fuarcilik
calismalariyla ihracatini ve rekabetgili-
gini daha da glclendigini soyledi. Bebe
ve cocuk konfeksiyonu sektdrinde re-
timin ytzde 80'ini tek basina karsilayan
Bursali firmalarin BTSO nun yirittigu
UR-GE projeleri ve fuarcilik calismala-
riyla dinyaya acildigini kaydeden Ismail
Kus, BTSO'nun organizasyonlariyla
sektoriin her sene ¢ok sayida yeni

ihracatct kazandigini soyledi.

URETIM TESISLERINi DE
INCELEDILER

BTSO'nun Ticari Safari Projesi kap-
saminda Ortadogu ve Afrika Ulkeleri
basta olmak Uizere; Rusya, Avustralya,
Kanada ve Turki Cumhuriyetlerden
gelen is diinyasi temsilcileri, Bursali
firmalarin hem stantlarini hem de
dretim atolyelerini yerinde inceleme
firsati yakaladi. Yabanci alim heyetleri,
Turkiye'nin bebe cocuk konfeksiyonu
sektortindeki tretim Usst Bursa'da
firmalarla 6nemli ticari anlasmalara
imza atarak Ulkelerine dondu.

DUNYA BURSA URUNLERINI
TERCIH EDIYOR

Bursali firmalarin Junioshow saye-
sinde katma degerli ve tasarim odakli
urlnlerini dinya pazarlarina sunma
firsati yakaladigini da ifade eden ismail
Kus, “Bebe ve cocuk konfeksiyonu



sektorimuze yonelik 2 ayri UR-GE pro-
jemiz, fuarcilik ve yurtdisi fuar organi-
zasyonlariyla sektoriimiziin potansiyeli
daha da giclendi. Dinya standart-
larinda kaliteli Urtinler ortaya koyan
firmalarimizin Urettigi Urinler dinya
cocuklarini giydiriyor. Fuarlarla birlikte
farkli bir vizyona kavusan firmalarimi-
zin cabasi da Bursamizin modanin ve
tasarimin merkezi haline gelmesini
sagliyor. Artik Bursali firmalarimiz mo-
dayi belirliyor. Fuar organizasyonumu-
za katilan tUm sektor temsilcilerimize
tesekkir ediyorum” dedi.

SEKTORUN BURSA'DAN
DUNYAYA AGILAN KAPISI
oLDU

Kalite odakli tretimi tasarim ile bir-
lestiren Junioshow Fuari'ni basari ile
diizenlediklerini belirten TUYAP Bursa
Fuarcilik AS Genel Midiirt ithan Er-
s0zLU, “Bebe ¢ocuk sektérine yonelik
dizenlenen ve bu yilin ikinci bulusmasi
olan fuar, 0-12 yas arasi ‘sonbahar-kis
konsepti' ile 6zel dekor stantlarda 103
firmanin katiimiyla 3 salonda diizen-
lendi. Tekstil modasina yon veren, son
trendlerin sektor profesyonelleriile
bulustugu Junioshow Fuari, 47 tlkeden
gelen 11 bin 335 yerli ve yabanci ko-
nuklar tarafindan ziyaret edildi” dedi.

Ersozli, fuar sliresince gerceklesen

BEKSIAD'DAN

D Halil ATALAY / BEKSIAD Yonetim Kurulu Baskani

milyon dolarlik siparisler ile hem bélge

hem de Ulke ekonomisine katma deger
saglandigini da dile getirdi.

TUM FIRMALAR FUARDAN
MEMNUN

BEKSIAD Baskani Halil Atalay da, bebe
ve cocuk konfeksiyonu sektorintin her
gecen yil fuarcilik calismalari ve UR-
GE projeleriyle biytdigini soyledi.
Junioshow Fuarti ile firmalarin rekabet-
ciligini ve ihracatci kimligini artirdigini
belirten Atalay soyle konustu:

“Sonbahar ve kis kreasyonu trnle-
rimiz fuarda gdriclye ciktl. Yabanci
alicilardan olumlu déndsler aldik.
Firmalarimizin hepsi fuardan memnun
ayrildi. Firmalarimiz Ocak 2018'deki
fuar organizasyonunu simdiden bekli-
yor” ifadelerini kulland.

STANTLARA ZIYARET

> BEKSIAD Yonetim Kurulu tiyeleri,
fuarda stant acan tdm firmalari zi-
den gelen profesyonel ziyaretcilerle
ayni cati altinda bulustuklarini, yeni
is baglantilarinin 6ntind actiklarini
ve beklen-

tileri birin-

ci agizdan

dinledikle-

rini kayde-

den Atalay,

“Burada

bizimle

olan firma-

larimiz yeni

yatirim-

lara kapi aralarken yeni pazarlara
acilma firsatlari da yakaladi. Bursa,
bebe ve cocuk konfeksiyonu sek-
tortinin baskenti. Tim diinyadan
sektor profesyonellerini agirliyoruz
ve hepsini buradan mutlu gonderi-
yoruz” dedi.

SEKTORUN
TANINIRLIGI
ARTIYOR

Stant acan firmalar
da, Junioshow'un
Bursa bebe
cocuk giyim
sektortinln
tanitimiicin
cok onemli
oldugunu
ve fuara
ciddi alim
heyet-
lerinin
geldigini
dile getirdiler. ihra-
cat agisindan birgok
baglantiya imza at-
tiklarini ifade eden
firma temsilcileri,
BEKSIAD yGnetimi-
ne tesekkdr ettiler.

BEKSIAD Ocak2018 Yil6 Sayill
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Bursali cocuk hazirgiyim ve kon-
feksiyon Ureticilerinin sonbahar-kis
kreasyonlarini sergiledigi 2. Junioshow,
sektor temsilcilerinin beklentilerini
blyuk 6lclde karsiladi.

Fuarla ilgili degerlendirmelerde
bulunan Melodi Bebe'den Cemal
EyUpoglu, fuarin cok iyi gectigini sdy-
ledi. Eytipoglu, “Urettigimiz triinler de
fuar araciligiyla dogrudan musterilerle
bulusuyor. imalatcilarin musteriyle

bir araya gelme sikintisi boylece sona
erdi” dedi.

melodl

melodi
Barigin ;acuhlarlnn@
Y/

FL
: Py
| A o
> Melodi Bebe Cemal Eyiiboglu

BEKSIAD VE BTSO GOREVINi
iYi YAPTI

Buude Kids yetkilisi Burak Kose de,
“Burada bircok yeni misteri edindik.
BTSO ve BEKSIAD gérevini cok iyi yapti.

> Buude Kids Burak Kése

st

Bugin burada gordigimuz sinerji
nedeniyle bundan sonraki fuarlarda da
yerimizi alacagiz” diye konustu.

> Cocoland Giilsah 0zbay

TiCARI BiR HAREKETLILIK
YASANIYOR

Rusya, Korfez llkeleri, Kuzey Afrika
gibi cografyalardan musterilerle
temas kurduklarini aktaran Cocoland
firmasinin sahibi Giilsah Ozbay da,
“Fuarin 6 ayda bir diizenlenmesi bizim
icin bir avantaj. Buradaki bircok firma
uluslararasi marka olma hedefinde
fuarlar araciligiyla onemli bir yol kat
edecektir” seklinde konustu.

SONBAHAR-KIS
KREASYONLARINI TANITMA
SANSI YAKALADIK

Junioshow'dan memnun olduklarini
kaydeden Agucuk Bebe'nin yetkilisi
Erol Can, temas kurduklari misterile-
rin imalathanelerini gérmek istedigini
belirterek, “3. kez Junioshow'dayim.
Bundan sonra da burada olacagim.
Fuarin yilda iki kez ve ikincisinin de yaz
aylarinda gerceklestiriyor olmasi Bur-
sali Ureticilerin sonbahar-kis kreas-

yonlarini tanitma sansi bulabilmesi i¢in

blytk bir avantaj” ifadelerini kullandi.

Bu yl 2.'si diizenlenen
Junioshow, bebe ve
cocuk konfeksiyonu
sektoriinde faaliyet
gosteren isadamlarinin
yuzuni gildiirdii.

> Agucuk Bebe Erol Can

FUAR SEKTORUN BUYUMESINE
KATKI SAGLAYACAKTIR

Minimix firmasindan Serdar Ka-
derli de, fuarda yer almaktan dolayi
mutlu oldugunu soyledi. Cezayir,
iran, Irak gibi tilkelerden gelen alim
heyetleriyle sicak temas kurduklarini
soyleyen Kaderli, “Fuarda yabanci
alim heyetlerinin daha ¢ok oldugunu
goruyoruz. Bircok ikili is goriismesi
yapma sansimiz oldu. ik defa katil-
mamiza ragmen biytk bir heyecanla
karsilandik. Uriinlerimiz ilgi cekti.
Bursa bebek ve cocuk konfeksiyon
sektory fuarlarla, yapilan reklamlarla
bir butin olarak dinyada tanitilirsa
marka olacaktir. Fuarin 6 ayda bir
yapilmasi da sektdrin blylimesine
katki saglayacaktir” dedi.

A
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> Minimix Serdar Kaderli
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Yabancilardan Junioshow
ve Bursa’ya ovgu

Diinyanin dort bir yanindan Juniosow Fuan i¢in gelen firmalar, Bursa'nin yiiksek
kaliteli iriinlerine hayran kald.

2Junioshow'a Ticari Safari Projesi
kapsaminda 43 tilkeden 1000’e yakin
yabanci is diinyasi temsilcisi katildi.
BTSO, Ekonomi Bakanligi ve TUYAP
Bursa Fuarcilik AS tarafindan gercek-
lestirilen alim heyeti organizasyonunda
yabanci is diinyasi temsilcileri, Bursali
bebe-cocuk giyim firmalariyla 6nemli
is baglantilari kurdu. Rusya, iran, Irak,
Ukrayna, Cezayir, ingiltere, Fransa,
Polonya ve Turki Cumhuriyetler basta
olmak Uzere diinyanin dort bir yanin-
dan gelen alicilar, Bursali firmalarin
sonbahar-kis kreasyonlarini inceledi ve
itk siparislerini verdi.

| = L

Tattiana Pavlova

HAYRAN KALMAMAK
IMKANSIZ

Junioshow'a Rusya’'dan katilan Tattia-
na Pavlova, Bursa'nin trtinlerine hay-
ran kaldigini ifade etti. itk defa Bursa'ya
gelen Pavlova, Bursa'nin trln kalitesi
ile tasarim cesitliliginin diinyada ¢ok az
sayida Ulkede oldugunu soyledi. 2018
Ocak ayinda dizenlenecek olan Juni-
oshow Fuari'na da mutlaka katilacagini

belirten Pavlova, “Fuar boyunca gok
sayida firmayla gortstim. Butin trin-
ler oldukca glzel. Cok sayida siparis
verdim. Bursa'nin Uriinleri hem kaliteli
hem de canli renklerden olusuyor. Bu
kaliteye hayran kalmamak imkansiz”
dedi.

Daha once Cin ile ticaret yaptigini da
soyleyen Pavlova, “Ancak Cin trinleri
Turkiye'deki Urlnler kadar kaliteli
degil. Dinyada genelinde Bursa'nin
Urln kalitesini bulmak cok zor. Bundan
sonra Cin Urlnleri yerine ylksek
kaliteli ve uygun fiyatli Bursa drinlerini
tercih edecegim” diye konustu.

Lidiya Ausheva

TURKIYE VE BURSANIN
KALITESI BAMBASKA

Kazakistan'dan gelen Lidiya Aushe-
va da, Ulkesinde 0-14 yas arasinda
Urlnlerin satislarini yaptigini soyledi.
Bursa'ya 4 senedir geldigini ve her yil
Junioshow Fuari'na katildigini belirten
Ausheva, “Bursa Urlnlerini begen-
memek elde degil. Firmalar her sene

birbirinden giizel modeller ve tasarim-
lar Uretiyorlar. Biz farkl tlkelerden

de Uriinler aldik ama Tirkiye'nin ve
Bursa'nin Urlnlerinin kalitesi bambas-
ka. Ozellikle bebek kiyafetlerinde kalite
tartisilamaz. Kazakistan'daki miste-
rilerimiz de Bursa urlnlerini tercih
ediyor. Siparislerimizi verdik, Glkemize
memnun donlyoruz. Organizasyon-
dan ve misafirperverliginden dolay
yetkililere tesekkir ederim” ifadelerini
kulland.

Hamed Akbar Sahranavrad

TURIST OLARAK DA
GELECEGIM

3yildir Bursa'nin triinlerini tercih
ettigini dile getiren Dubaili isadami
Hamed Akbar Sahranavrad da, “Daha
once Asya Ulkelerinden Urtnler ithal
ediyorduk. Bursa trlnlerinin bu kadar
kaliteli olabilecegini bilmiyordum. Bur-
salilarin misafirperverligi de oldukca
glizel. Bundan sonra sadece ticaret
icin Bursa'ya gelmeyecegim, énimiiz-
deki yil turist olarak da bu sehri ziyaret
etmek istiyorum” dedi.




“Gururla Tirkiye'de iliretilmistir.”
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Bebe Cocuk Konfeksiyon Sektérii Sanayici ve isadamlan Dernegi'nin (BEKSIAD)
8. Olagan Genel Kurulu'nda Omer Yildiz'in baskanhgindaki yeni yonetim kurulu

belirlendi.

Almira Hotel'de gerceklestirilen
genel kurula; Yildirim Kaymakami
Mehmet Aydin, Bursa Ticaret ve Sanayi
Odasi Baskani ibrahim Burkay, Yildirim
Belediye Baskan Vekili Ali Erglin, BTSO
Baskan Yardimcisi ismail Kus ve sek-
tor temsilcileri katildi.

Genel Kurul'da Uyelerin tamaminin
oyunu alarak BEKSIAD'In yeni baskan!
secilen Omer Yildiz, “Sektérimiiziin
sézciisti BEKSIAD'In 15 yildir bizlere
sagladigi en biylk kazanim, birlik ve
beraberlik icinde hareket etme kdiltiru
ve kabiliyeti oldu. Bizim de en blyik
hedefimiz birlik ve beraberlik icinde
yeni projelerle sektoriimiizl daha ileri-

ye tasimak olacaktir” diye konustu.

Divan Baskanligini Mustafa Girses,
yazman uyeliklerini de Nihat Alpay ve
Kadir Oruc’un yaptigi Genel Kurul'un
acilisinda konusan BEKSIAD'in 6nceki
dénem Baskani Halil Atalay, “Kurucu-
lari arasinda oldugum dernegimizin 15
yildan beri her asamasinda gorev aldim
ve 4,5 yildan bu yana da baskanligini
yaptim. Bugln itibariyla gérevimizi
tamamladik. Allah'a hamd ediyorum.
Geldigimiz noktada 230 Uyemiz var ve

ben bu aileye katilan tim dostlarima
slikranlarimi sunuyorum” dedi.

BEKSIAD ile 6nemli calismalara imza
attiklarini belirten BTSO Baskani ibra-
him Burkay da, “Yénetime geldigimiz
2013 yiindan bugline hem sektorin
daha organize bir yapiya kavusmasin-
da hem de firmalarimizin Urettikleri
degerleri dinyadaki alicilarla bulus-
turmasinda BEKSIAD ile birlikte ulusal
ve uluslararasi bircok projeyi birlikte
goturdik” dedi.



BEKSIAD ile omuz omuza calistik-
larinin altini cizen Yildirim Belediye
Baskan Vekili Ali Ergiin de, “BEKSIAD
denilince Visne Caddesi akla geliyor.
Visne Caddesi denildiginde de Yildirim
akla geliyor. Gercekten Visne Cadde-
si'nin degismesinde, gelismesinde,
ticarete katki koymasinda biz de yerel
yoneticiler olarak elimizden geleni
yapiyoruz” ifadelerini kulland!.

Genel Kurul'da konusan Yildirim Kay-
makami Mehmet Aydin, BEKSIAD'In
Yildirim ilgesinin onemli bir degeri
oldugunu soyledi. Visne Caddesi'nde
dretim yapan firmalarin marka de-
gerlerini daha da artirmasi gerektigini
belirten Aydin, “Gelecegi yakalamamiz
icin vazgecilmez markalarimiz olmall.
Yapacak c¢ok islerimiz var. Sizler bunu
basaracaksiniz ve sizleri tebrik ediyo-
rum” seklinde konustu.

BTSO Baskan Yardimcisi ve BEKSIAD
tyesi Ismail Kus da, “Bugtin bir nébet
degisimi yapilacak. Halil Baskan gtizel

isler yapti. BTSO'da yonetime geldigi-
mizde ‘Bursa Buyurse Turkiye Buyur’
dedik ve tim sektorlerle isbirligine
giristik. En lyi isbirligi yaptigimiz sektor
de, acik ve net soyliyorum bebe ve
cocuk giyim sektoridir” diye konustu.

Yapilan acilis konusmalarinin ardindan
Genel Kurul, yonetim ve denetleme
kurullarinin secimi ile devam etti. Tek

liste ile yapilan secimde Omer Yildiz,

oy birligi ile BEKSIAD'In yeni baskani
secildi. Secimin ardindan bir tesekkur
konusmasi yapan Yildiz, “Bizlere g6s-
termis oldugunuz giiven ve tevecciih
nedeniyle sahsim ve yonetim kurulu
Uyesi arkadaslarim adina sizlere tesek-
kir ediyorum” dedi.

Bebe cocuk giyim sektdrinin sesi

olan BEKSIAD'In 15 yildir kendilerine
sagladigr en biylk kazanimin, birlik ve
beraberlik icinde hareket etme kiltird
ve kabiliyeti olduguna dikkati ceken Yil-
diz, "Bizim de en buyik hedefimiz birlik
ve beraberlik icinde yeni projelerle sek-
torimuzi daha ileriye tasimaktir. Allah
mahcup etmesin. Bundan dnce gorev
alan arkadaslarimiz gibi sorumlulugu-
muzun farkinda olarak bu hedefimize

ulasacagimiza inaniyoruz. Bu vesile ile
basta Kurucu Baskanimiz Nihat Alpay
abimize, Ridvan Giler Baskanimiza

ve gorevi devraldigim Halil Atalay
Baskanimiz ile bugline kadarki yonetim
kurullarinda gorev almis bitin arka-
daslarima siikranlarimi sunuyorum”
diye konustu.

BEKSIAD da Omer Yildiz'in baskanli-
ginda olusan yeni yonetim ile denetim
kurullarinin asil ve yedek tyeleri su
isimlerden olustu:

Yénetim Kurulu Asil: Omer Yildiz, Eyiip
Otman, Adem Colak, Faruk Yilmaz, Se-
dat Sengul, Ali Azizoglu, Raif Uzunboy,
Kasif Kasifoglu, Mustafa Yilmaz, Omer
Faruk Cevik.

Yonetim Kurulu Yedek: Selahattin
Duman, Melih Yesilcicek, Orhan Yedi-
kardesler, Mustafa Savas, Ismail Varol,
Firat Kal_kan, Mustafa Budak, Asim
Malkoc, Ibrahim Kurtoglu, Arif Orug.
Denetleme Kurulu Asil: Nihat Alpay,
Murat Osanc, Nihat Ari.

Denetleme Kurulu Yedek: Fatih
Girses, Muhammed Bektas, Mehmet
Deniz.

Disiplin Kurulu Asil: Kadir Orug, Mesut
Okyay, Mimin Hacihtseyin.

Disiplin Kurulu Yedek: Ridvan Hati-
poglu, Cemal Kop, Eray Acar.
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daskaniyna

AD Yonetim Kurulu iiyeleri, AK Parti Il Baskanhh gérevine getirilen
man'i ziyaret ederek yeni gérevinde basan diledi.

> Bebe Cocuk Konfeksiyon Sekto-

rii Sanayici ve isadamlari Dernegi
(BEKSIAD), AK Parti il Baskani Ayhan
Salman’a hayirli olsun ziyaretinde bu-
lundu. Ziyarete BEKSIAD Baskani Halil
Atalay ve yonetim kurulu tyeleri katildi.

Salman’a yeni gérevinin hayirli olmasi-
ni dileyen Atalay, BEKSIAD'In calis-
malarini da

anlatti. Dernek

olarak sektor ;
adina dnemli
projeleri hayata
gecirdiklerini
belirten Atalay,
“Bursa Ticaret
ve Sanayi Odasi
ile birlikte iki
ayrt UR-GE
projesi yurl-
tlyoruz. Bu
calismalarla hem sektorimiize katki
sagliyor hem de Visne Ticaret Bolge-
si'nin dolayisiyla da Bursa'nin adini
diinyaya duyuruyoruz” dedi.

I?UNYA PAZARLARINDA
ONEMLI OYUNCUYUZ

3yildir diizenli olarak Junioshow
Fuari'ni diizenlediklerini de kaydeden
Atalay soyle konustu:

“Bebe cocuk konfeksiyon sektérinde
tlke Uretiminin ylizde 80'ini tek basina
karsilayan
Bursali
firmalari-
miza ayri
bir pencere
daha actik.
3yildir
araliksiz
dizenle-
digimiz ve
2017'den
itibaren
yilda iki
kez diizenlemeye karar verdigimiz
Junioshow Fuari'nda sadece yerli
Uretici degil; Dogu Avrupa, Orta Asya,
Kuzey Afrika ve Korfez tlkelerinden
gelen alim heyetlerinin yogunlugu da

dikkat cekiyor. Gerek UR-GE projeleri
gerekse de fuarcilik calismalariyla
sektorimiz kabugunu kirarak diinya
pazarlarinda énemli bir oyuncu olma
yolunda ilerliyor.”

Ziyaretten duydugu memnuniyeti dile
getiren ve BEKSIAD y6netimine tesek-
kiir eden AK Parti il Baskani Ayhan
Salman da, BEKSIAD'I yakindan takip
ettigini séyledi. Sektorun son yillar-

da ciddi anlamda ivme yakaladigin
vurgulayan Salman, BEKSIAD'In bunda
yogun calismalarinin katkisi oldugunu
ifade etti.
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Bebe ve cocuk konfeksiyonu sektoriine yonelik UR-GE
Projesi, Avrupa Kiime Analizleri Sekretaryasi'min ‘Bronz
Etiket Odiilii'niin ardindan, simdi de Ekonomi Bakanh¢n ‘Iyi
Uygulama Ornegi’ 6diiliiniin sahibi oldu.

>Tirkiye'nin en fazla Uluslararasi
Rekabetciligi Gelistirme (UR-GE) projesi
yuruten kurumlarindan olan Bursa
Ticaret ve Sanayi Odasi (BTS0J, bu
alandaki basarisini ve kalitesini bir kez
daha tescilledi. Bebe ve cocuk konfeksi-
yonu sektorine yonelik UR-GE Projesi,
Avrupa Kiime Analizleri Sekretaryasi'nin
‘Bronz Etiket Odiili'niin ardindan, simdi
de Ekonomi Bakanligi ‘lyi Uygulama
Ornedi” 6dilintin sahibi oldu.

Tiirkiye ihracatgilar Meclisi Dis Tica-
ret Kompleksi'nde, Ekonomi Bakanli-
g1 Mustesar Yardimcisi Tarik Sénmez
ve UR-GE projesi ylriten kurumlarin
temsilcilerin katiimlariyla, 4'inci
Kimelenme Konferansi gercekles-
tirildi. Konferansta, UR-GE faaliyet-
lerinden dolayi basarili calismalara
imza atan 10 kuruma ‘lyi Uygulama
Ornegi’ 6duli verildi.

iYi UYGULAMA ORNEGH
OobuLU

Tirkiye'deki oda ve borsalar arasinda
en fazla UR-GE Projesi yuriten kurum-
lardan olan BTSO da, UR-GE calis-
malarindaki basarili performansindan
dolayr 6dilendirildi. BTSO 6nciiliginde
yurdtilen ‘Bebe ve Cocuk Konfeksiyonu
Sektorinln Bursa'dan Dinyaya Acilimi’
isimli UR-GE Projesi'ne ‘iyi Uygulama
Ornedi’ 6dull verildi. Sektdr temsilci-
lerinin BTSO catisi altinda "Juniokids’
kurumsal markasiyla bir araya gelerek
sahiplendigi UR-GE Projesinin odiling,
BTSO adina Proje ve Kimelenmeler
Koordinatort Dr. Mustafa Hatipoglu

Ekonomi Bakanligi Mistesar Yardimcisi
Tarik Sénmez ve TIM Baskan Vekili Mus-
tafa Cikrikcioglu'nin elinden aldi.

Bebe ve Cocuk UR-GE Projesi'nin kiime-
lenme calismalarinda kalitesi, gectigimiz
Mayis ayinda Avrupa Kime Analizleri
Sekretaryasl tarafindan ‘Bronz” etiketle
de odullendirilmisti.

UR-GE FIRMALARI KURESEL
REKABETTE BiR ADIM ONDE

BTSO Yonetim Kurulu Baskani ibrahim
Burkay, UR-GE ve kiimelenme projeleri-
nin Bursa is diinyasinin rekabetciligini ve
thracatini artirmak, diinya pazarlarinda
aktor olmalarini saglamak adina biyik
katki sagladigini soyledi. Bebe cocuk
konfeksiyonu sektoriinde Tirkiye'deki
dretimin ytzde 80'ini karsilayan Bursali
firmalarin UR-GE projeleriyle kiiresel
rekabette bir adim one gectigini ifade
eden Burkay, 34 firmanin katilimiyla
hayata gecen ilk UR-GE projesinde
yakalanan basarinin ardindan olusturu-
lan ikinci UR-GE projesinin de basarili

Y ibrahim BURKAY / BTSO Baskani

calismalara imza attigini vurgulad.

BTSO Baskani Burkay, ‘Juniokids’ ku-
rumsal markasi altinda bir araya gelen
UR-GE Projesi ile sektor temsilcilerine
yonelik bugiine kadar cok sayida alim
heyeti organizasyonu, egitim aktiviteleri,
Guney Afrika, ABD, Rusya ve Fas gibi
yurtdisi pazarlama faaliyetlerine imza
atitdigint ifade etti. BTSO 6nciligiinde,
TUYAP ve BEKSIAD'in destekleriyle
2017'de Ocak ve Temmuz aylarinda iki
kez yapilan Junioshow Fuari'nin da fir-
malarin ihracatina biyuk katki sagladigi-
nivurgulayan Burkay, “Junioshow Fuari,
bu kiimemizin ortak karari ile hayata
gecti. 2016 yilinda UR-GE firmalarimiz,
ihracatlarini ylizde 116 artirarak onemli
bir dis ticaret basarisina da imza atti.
inaniyorum ki sektér temsilcilerimizin
katkilari ve performansiyla bu ihracat
rakamlari bu yil daha da Ust seviyelere
cikacak. UR-GE projemizin aldigi bu oddil
firmalarimiza da biyik moral verdi. Bu
basarinin asil mimari olan tyelerimize
gosterdikleri performanstan dolayi da
tesekkir ediyorum” dedi.
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Junioshow calismalari
devam edlyor

Bursa Ticaret Sanayi Odasi, TUYAP Bursa Fuarcilik A.S. ve BEKSIAD isbirligiyle
gerceklestirilen Junioshow Fuan icin hazirliklar tim hiziyla siuiriiyor.

> Bebe ve cocuk konfeksiyonu sektori-
nin ihracate kimligine buylk glic katan
Junioshow-Bursa Uluslararasi Bebe,
Cocuk Hazirgiyim ve Cocuk ihtiyaclari
Fuari icin hazirliklar devam ediyor.
Tekstil modasina yon veren, trendlerin
sektor profesyonelleri ile bulusacadi
fuar, katilimci ve ziyaretcilerine tasarim
ve inovasyon odakli uluslararasi bir plat-
form sunuyor. ilkbahar & yaz konsep-
tiyle 0-12 yas arasi bebek ve cocuk hazir
giyim sektorinln en yeni Urdnlerinin
sergilenecegi fuar, 10-13 Ocak tarihleri
arasinda ziyaret edilebilecek.

10 Ocak 2018'te kapilarini aralayacak
olan fuar kapsamindaki hazirliklar,
BEKSIAD Alim Heyeti Komisyonu'nun
onderliginde gerceklestirilen, turizm
acentesi ve diger ilgililerin katildig
toplantida masaya yatirildi. Yapilan
degerlendirme toplantisinin ardindan
aciklamalarda bulunan BEKSIAD Bas-
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kani Halil Atalay, Bursa'nin bebe cocuk
konfeksiyonu Uretimindeki giictine
vurgu yaptr. Sektore yonelik bu denli
onemli bir fuarin Bursa'da yapilmasinin
dnemine dikkati ceken Atalay, “Din-
yanin her bir bélgesinden fuarimiza
misafir edecegimiz firma temsilcilerini
davet etmek lizere degerlendirmelerde
bulunduk. Bugin itibariyla 34 Glkeden
350 firma temsilcisini davet etmek Uzere
kayit altina aldik. Onlimiizdeki glinlerde
slrpriz Ulke ve firmalari da listemize
ekleyerek ziyaretci sayisini arttiracagiz”
dedi.

DU NYA STANDARTLARINDA
BIR FUAR

Atalay, Junishow'un diinya standartla-
rinda bir fuar oldugunu belirterek, “UR-
GE calismalari kapsaminda fuarlarimiza
destek olan basta Ekonomi Bakan-
ligimiza, her calismamizda bizlerin
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yaninda olan BTSO Baskanimiz ibrahim
Burkay'a ve kendilerinin nezdinde tim
BTSO yonetimine tesekkdiir ederiz. Ayrica
fuarimizin niteligini artirmak adina
BEKSIAD biinyesinde olusturulan ve
Ustlin gayret sarf eden Fuar Komisyonu
ve Alim Heyeti Komisyonu Uyelerimize
de cok tesekkir ediyorum. Bebe ve co-
cuk konfeksiyonu Gretiminin lider kenti
Bursa, Ocak ayinda yine ses getiren bir
fuara imza atacak. Biz de bunun heye-
caniyla yeni sezonda raflarda yer alacak
Urtinlerimizi yavas yavas tamamliyoruz”
ifadelerini kullandi.
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Junioshow Fuart icin
Kura cekimiy/apild

Bebe ¢cocuk konfeksiyon sektoriine bilyiik canhilik katan Junioshow Fuan icin firma
stantlarinin belirlendigi kura cekimi yapildi.

Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi zUi ve bu sektordeki ‘Bursa markasini’
(BTSOJ, Bebe Cocuk Konfeksiyon diinyada tanittik ve tanitmaya devam
Sektdrii Sanayici ve isadamlari Dernei  ediyoruz. Fuarimiz da bu noktada
(BEKSIAD) ve TUYAP onemli bir ara¢. Bu sefer de olumlu , o
Bursa Fuarcilik AS sonuglar aldiimiz bir fuari geride BTSO'nun destekleriyle yuriitilen
ishirligiyle hayata geciri-  birakacagimiza inaniyorum” dedi. UR-GE projesi kapsaminda, diinyanin
len Junioshow Fuari, 10- dort bir tarafinda yeni pazarlar
13 Ocak 2018 tarihleri kesfettiklerini aciklayan

Atalay, “Gectigimiz ginlerde
iran'daydik. Bu son gezimiz
basta olmak Uzere tim
ziyaretlerimizde, goriisme
yaptigimiz kisilere Junios-
how Fuari'ni anlattik ve bu
insanlari Bursamiza davet
ettik. Kisacasi her alanda bu
fuarin varligiyla ilgili caba
sarf ediyoruz” diye konustu.

arasinda TUYAP Bursa
Uluslararasi Fuar ve
Kongre Merkezi'nde ger-
ceklestirilecek. TUYAP
Bursa Fuar Merkezi'nde
gerceklestirilen kura
cekimine, fuara katilacak
firma yetkililerinin yani sira
BEKSIAD Yénetim Kurulu
tyeleri de katildr.

Tekstil modasina yon verecek trendle-
rin sektor profesyonelleriile bulusa-
cagl fuar oncesi katiimcilar, 0-12 yas
arasl| bebe ve cocuk grubu ilkbahar

& yaz kreasyonlarini sergileyecekleri
stantlarin kuralarini cekti.

Kura ¢cekimi dncesinde konusan
BEKSIAD Baskani Halil Atalay, fuarin
her gecen yil daha da gelistigini
soyledi. Atalay, sektérin nabzinin 4
guin boyunca yine Bursa'da atacagini
belirterek, fuar kapsaminda gelecek
alicilar ve sektdr profesyonellerinin
Bursa'da agirlanacagini dile getirdi.
Atalay, “BTSO isbirligiyle sekt6rimu-

. 'BEKSIAD Ocak2018 Yil6 Sayill
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Bebe cocuk modasinin
nabzi ocakta Junio
Show’da atacak

- 3 Bebe, cocuk hazir giyim sektor modasinin dnemli

: E bulusmalarindan olan JUNIOSHOW - Bursa Ulusla-
rarasi Bebe, Cocuk Hazir Giyim & Cocuk ihtiyaclar
Fuarl, 10-13 Ocak tarihleri arasinda Tiyap Bursa'da
gerceklesecek. Ve sektdriin nabzi ocakta yine reti-
min lider sehri Bursa'da atacak.

Fuar, 200°e yakin yerli Greticinin katiimr ile 30,000
mZ2'den olusan 4 ayri salonda hazirlanmaktadir. 0-12

2
=
//// yas arasl bebe ve cocuk hazir giyim sektorini “ilkba-
, - har-yaz konsepti” ile Bursa'da bulusturmaya hazirlanan
2 JUNIO SHOW, Bursali ureticilerinin belirledigi tekstil

modasini sektdr profesyonelleri ile global bir platformda
bulusturmaya hazirlaniyor. Fuarda olusacak is baglantilari ile
sektoriin ihracatcr kimligine guic katacak fuar, sektor profesyonelleri-
nin ajandasinda ilk sirada yer aliyor.

Hazir giyimin alt sektorlerinden olan bebe cocuk konfeksiyon tretiminin
yizde 80'ini tek basina karsilayan Bursa ilimizde diizenlenen fuarda kaliteli
urtinler ziyaretcilere sunulacak. Bursali Ureticilerin belirledigi tekstil
modasi, yeni trendleri ve son modelleri ile alicilariyla bulusacak. Afrika’dan
Asya'ya, Avrupa’dan Ortadogu'ya kadar genis cografya yapilan tanitimlar
ile organize edilen alim heyetleri fuarimizi ziyaret edecekler. Tlyap yurtdisi
ofisleri ve BTSO'nun Ekonomi Bakanligi destegindeki UR-GE projesiile
sektor ticaretinin hareketli oldugu Ulkelerden davetli olan isadamlarinin
katilimci firmalar ile bulusmasindan ortaya ¢ikacak sinerji de, yeni is
baglantilarinin kurulmasina, siparislerin verilmesine, ic piyasa satislari-
nin buyltilmesine ve dis piyasada baglantilarin gticlendirilerek sektorin
ihracat gelirlerini artirmasina dnemli katkilarda bulunuyor.

YILIN iKiNCi BULUSMASI TEMMUZ AYINDA

Junioshow'un ocak ayindan sonraki ikinci bulusmasi da 4-7 Temmuz ta-
rihlerinde gerceklesecek. 0-12 yas arasi bebe ve cocuk hazir giyim sektori
“sonbahar-kis konsepti” ile yine Tiyap Bursa'da bulusacak.

Fuarimiz hakkinda daha detayli bilgi almak i¢in www.junioshow.com ve
www.tuyap.com.tr web sitelerini ziyaret edebilirsiniz.

ithan ERSOZLU / Tiiyap Bursa Fuarcilik A.S. Genel Midiiri
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UR-GE firmalari
egitimlerle gucleniyor

Bebe cocuk konfeksiyon sektoriine yonelik 1 ve 2. UR-GE projesi kapsaminda verilen
egitimler ile firmalann rekabetcilikleri guicleniyor, gelecek stratejileri yeniden sekilleniyor.

> Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi'nin
(BTSO), bebek ve ¢cocuk konfeksiyonu
sektoriinde Ekonomi Bakanlig
destekleriyle ylritmekte oldugu her
iki UR-GE projesi kapsaminda verilen
egitimlerle firmalarin rekabetcilikleri
gucleniyor, yapilan calismalarla
sirketlerin pazarlama stratejileri,
driin portfdyleri ve gelecek politikalari
yeniden sekilleniyor.

KQLEK$iYOI~j PLANLAMA VE
YONETIMI EGITIMI

BTSO koordinasyonun bu donemde
yapilan “Koleksiyon Planlama ve
Koleksiyon Yonetimi Egitimleri” 16

ve 18 Aralik 2017 de gerceklestirildi.
Birinci UR-GE projesinden 9
firmadan 19 kisinin, ikinci UR-GE
projesinden de 16 firmadan 30 kisinin
katildigr egitimler, Bursa Teknoloji
Koordinasyon ve AR-GE Merkezi'nde
(BUTEKOM] gerceklestirildi.

Egitimde, sektdrde tasarim giictiyle
ve hiziyla fark yaratmaya devam eden
firmalara, Istanbul Moda Akademisi

egitmeni Ufuk Engin tarafindan énemli
bilgiler aktarildi. Uzun yillar diinya

devi markalarda yoneticilik yapmis ve
su an danismanligin yani sira bebek
ve ¢ocuk konfeksiyonu sektoriinde
kendi markasini da yoneten Engin,
marka olabilmenin en onemli
kosullarindan birinin koleksiyonlari
dogru planlayabilmek ve yonetebilmek
oldugunu soyledi.

Egitimin iceriginde; ‘Farkli Satis
Kanallarina Gore Koleksiyon
Zamanlama Plani’, ‘Hedef Musteriye
Gére On Hazirlik', ‘Kategoriye Gére
Planlama’, Koleksiyon Plan Sablonu ve
Mood Board Hazirlama’, ‘Koleksiyonun
0zgiin ve Rekabet Ortaminda Dogru
Fiyatta Olmasinin Onemi’ gibi ana
basliklara deginildi.

MUSTERI ILISKILERI
YONETIMI EGITIMI
BTSO'nun Ekonomi Bakanlig
destegiyle bebek ve cocuk

konfeksiyonuna ygnelik yurdtilen
2 UR-GE projesi kapsaminda

“Muisteri iliskileri Yonetimi Egitimi”
de gerceklestirildi. Egitimlere 1.
URGE projesinden 16, ikinci URGE
projesinden 12 firma temsilcisi
katildi. BTSO hizmet binasinda
yapilan egitimde, egitmen Hakan
Omer Gider katilimcilara miisteri ve
insan kavramlarindan yola ¢ikarak,
davranislar ile bitiinlesen bir siirecte
sadece satis degil, satisa destek

ve operasyon acisindan ¢ozim
saglayan elemanlarin yénetilmesi,
verim alinmasi ve karliiga ulasilirken
misteriyi de kazanarak yonetim
modelleri olusturulmasi konularinda
onemli bilgiler verdi.
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Yakin gelecek olarak Endustri 4.0
ve konfeksiyon sektoéru

Dinya Endustri 4.0 ile birlikte ekonomiden sosyal diizene
kadar bir degisim sirecine girmistir. Sanayi Gretimi
yiksek teknoloji ile donatilarak sektdrel gereksinimleri
hizli, glvenilir ve yenilik¢i anlayisla karsilamaya
calismaktadir. Gelecegin diinyasinda kiresel
rekabette 6nde olmak isteyen isletmeler, Uretim
sistemlerini yeniden kurgulayarak verimliligi
artiracak, pazara urln stirme sireclerini kisaltacak
esnek Uretim yapilarini olusturmak zorundadir.
Bu yazida, Endistri 4.0 ile birlikte ortaya cikan
gelismeler ve bunlarin konfeksiyon sektoriindeki
etkileri degerlendirilmistir.

Endiistri 4.0 Nedir?

Dordlncl sanayi devrimi olarak kabul edilen Endistri
4.0, ilk olarak 2011 yilinda Almanya’da dile getirilmis

ve 2015 yilinda Davos'ta diizenlenen Diinya Ekonomik
Forumu toplantisinin ana konusu olmustur. Bu sirecten
sonra yasanan gelismeler Endustri 4.0'1 kisa stirede Avrupa ve
Dinya dlkelerinin gindemine tasimistir. Bu yeni sirecin anlami; daha
fazla otomasyon sistemlerinden yararlanma, yiiksek teknolojili Uretim
sistemlerini olusturma, tretimde hiz ve esnekligin saglanarak maliyetlerin
dusirtlmesi, verimli ve kaliteli Gretimlerin artmasi demektir.

Endiistri 4.0’da Temel Yapi Taslari:

Endustri 4.0, sanayinin sorunlu ve ¢ozim gerektiren yiksek maliyet,

stok israfi, hatali tUretim, distk verimlilik gibi konularini ortadan

kaldirmayi hedeflemektedir. Bu da ancak kendini yonetebilen Gretim
slreclerinin hayata gecirilmesi ile mimkin olabilmektedir. Bu slreclerin
olusturulmasini ve sanayi Uretiminin sekillenmesini saglayacak teknolojik
gelismeler 9 baslik altinda toplanabilir. Bunlar; Nesnelerin interneti, Biyiik
Veri ve Analiz, Bulut Bilisim, Katmanli Yazicilar (3D Yazicilar), Yapay Zeka
ve O(jrenen Makineler, Sanal Gergeklik (Similasyon), Arititmis Gerceklik,
Yapay ve Dikey Entegrasyon ve Siber Guvenliktir.

Nesnelerin internetiile akilli cihazlarin birbirleri ile baglantisi saglanarak
uzaktan algilama, performans izleme, gorevleri yiritme gibi islemler
gercek zamanli olarak gerceklestirilebilmektedir. Cok fazla cihazin
internete bagli olmasi ile elde edilen biyiik veri miktarlarinin analiz
edilmesi ve bunlarin karar verme sireclerinde kullanilarak dogru
yaklasimlarin yapilmasi saglanabilecektir. 3D yazicilar, tasarimda
esneklik, hizli prototip tUretme, yliksek kalite, maliyetlerde azalma ve hizli
gerceklesme avantaji getirmektedir.

Gelismis yazilim ile bilgisayar programlarinin makinelere entegre edilmesi
sonucu gerceklesen akilli Uretim ile karmasik tretim strecleri hizli ve
sorunsuz bir sekilde yonetilecektir.

Konfeksiyon Sektoriinde Endiistri 4.0 Uygulamalari:

Endustri 4.0 uygulamalari genel olarak degerlendirildiginde bilgi ve ma-
teryal akisi, tedarikciler ile entegrasyon, trin ve tretim strecinin tasarim
asamasinda similasyonu, Uretim esnekligi, akilli Griin ve Gretim hatlari gibi
konular firsat alanlari olarak 6n plana ¢ikmaktadir.

Prof. Dr. Binnaz KAPLANGIRAY / Uludag Universitesi Mithendislik Fakiiltesi Tekstil Mihendisligi Bslumi

Konfeksiyon sektoriinde Endiistri 4.0 doniisiimiiyle ortaya cikan
gelismeler

Kisiye Ozel Uriinler:

urlnlere yonelmistir. Hazirgiyim ve konfeksiyon sektoriinde 3D tarayici ve
modellemenin kullanilmasi ile kisilerin kendi tasarimlarini yaratmalari ve
dijital ortamda bunu Ureticiye dogrudan géndermeleri yaygin olmamakla
birlikte gerceklestirilmektedir.




Akitli Uriinler:

Akilli Grinler teknik tekstiller icinde
katma degeri en yiksek ve en ileri
teknoloji kullanan alanidir ve 6zellikle
tibbi, askeri ve aktif spor giyimi gibi
bircok alanda kullanilmaktadir. Giyile-
bilir teknolojiler olarak adlandirilan bu
grupta sensorlerin kiyafetlere entegre
edilmesiyle giysileri; viicuda, cevreye
ve diger teknoloji cihazlarina baglayan
yeni sistemler ortaya cikmaktadir.
Ornegin, bir firma tarafindan Gretilen
akilli bebek sapkalart ile yeni dogan
bebeklerin sicaklik, kalp atisi, solunum
hizi gibi fonksiyonlari dlcllebilmekte
ve veriler dijital bir ortama aktarila-
bilmektedir. Ayni zamanda sapkalar
birbirleri ile kablosuz olarak senkroni-
ze edilebilmekte, boylece doktorlarin
ve hemsirelerin bir bakista tim odanin
bulgularini kontrol etmeleri ve fonksi-
yonlardaki bir degisim karsisinda uyari
almalart mimkin olmaktadir.

Uriin Yasam Déngiisii Yonetimi
(PLM):

Bir Grinln tasarim asamasindan ure-
netilmesidir. PLM platformunda riinle
ilgili Gretim, servis, kalite kontrol gibi
tum veriler internet ortaminda tutulur.
Bu platformda isteyen birim
istedigi bilgiye hizli bir sekilde
ulasabilir. Ancak ginimuzde
kullanilan PLM sistemle-
rinin cok saglikli oldugu
soylenemez. Bu sistem-
lerde fiziksel ortamdan
uzaklasildiginda bilgi-

lere erisimin mimkin
olmayacagi gibi, ayni
zamanda hiz konusunda

da verimsizlik saglanir. Sk
Endustri 4.0 ile birlikte
hazirgiyim ve konfeksiyon
firmalarinin tasarim, kaynak
kullanimi, numune tretme,
maliyetlendirme gibi streclerini
gercek zamanli olarak planlayip
yonetebilecegi hizli ve dijital sistemler
gelistirilmeye baslanmistir.

Rnality

Siber Fiziksel Sistemler:

Daha yiksek otomasyon, dgrenen
makineler, sensorler ile Uretim
streclerinin anlik izlenmesi, hatalara
mudahale edilmesi ile kalite ve verim-
lilik artmaktadir. Ornegin, glinimiizde
tzerinde internet erisimi, dokunmatik
ekran ve ayar konsollari bulunan dikis
makineleri, akilli telefonlara indirilen
program sayesinde birbirleriyle haber-
lesmekte, boylece kisiye dayali hatalar
onlenebilmektedir.

Big Data !I Ela

Augrmented |H-l

Manulacturing

Tiirkiye'de Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Sektorii Doniisiime Hazir mi?

Hazirgiyim ve konfeksiyon sekto-

ri Urettigi katma deger, ihracat ve
doviz kazanimi, istihdam ve girisim-
cilik acisindan tlkemizin en 6nemli
sektorlerinin basinda gelmektedir.
Tuirkiye ihracatcilar Meclisi tarafindan
aciklanan verilere gore, 2017 yilinin
Ocak-Eylil doneminde hazirgiyim ve
konfeksiyon ihracati %11'lik pay ile
otomotivden sonra ikinci sirada yer
almaktadir. Bebe giyim esyalari ve
aksesuarlari diinya hazirgiyim ve kon-
feksiyon ihracatinda %1.9 payi olan bir
drtn grubudur. Turkiye, dinyanin en
fazla bebek giysisi ihrac eden Ulkeler
arasinda 10. sirada yer almaktadir.
Goruldugu gibi hazirgiyim ve
konfeksiyon sektord Turkiye icin
ihracat potansiyeli acisindan 6nemini
korumaktadir. Bugline kadar
hazirgiyim ve konfeksiyon sektorimiiz
Uretim yontem ve araclarini
yenileyerek ve teknik tekstil gibi katma
degeri ylksek triinlerin Gretimini
gerceklestirerek diinya piyasalarindaki
rekabetci ve dinamik yapisini korumayi
basarmistir.

Autanamious
Robots

~

i Industry 4.0

Cloud Cybersecurity
Computing

Ancak

gelecegin dunyasinda rekabet
avantajini koruyabilmesi icin firmalarin
Endustri 4.0'in getirdigi yeniliklere
tam olarak uyum saglamalari,
teknolojiyi izler degil yonetir konumuna
gelebilmeleriicin adim atmalari
gerekmektedir. Turkiye'de hazirgiyim
ve konfeksiyon sektdrl otomasyon ve
teknolojik unsurlarin kullanimina bagli
olarak Endustri 2.0 ve 3.0 arasinda bir
yerde konumlanmaktadir. Endustri
4.0 uygulamalarinin Uretim slrecine
dahil edilmesi ile katma degeri yliksek

Internet of
Things

urlin ve hizmet Ureterek rekabet giicl
artacaktir. Endistri 4.0 dontsim

ile Turkiye'deki Uretim sektorlerinin
verimlilik artisinin %4-7 arasinda
olacagi tahmin edilmektedir.

Turkiye'de hazirgiyim ve dzellikle bebe
konfeksiyon sektorinin geleneksel
yapisi ve kiclk olcekli olmasi Endistri
4.0 donlsimind sinirlamaktadir. Ay-
rica, tedarikcilerin yeterince gelismis
olmamasi gerekli yatirimlarin yapil-
masini sinirlamakta, entegre olmama
sorununa yol acmaktadir. Endistri 4.0
beraberinde bilisim yetkinlikleri gelis-
mis, akilli makineleri kontrol edebilen
ve yonetebilen, verileri analiz edebilen
isglicine gereksinim duymaktadir.
Hazirgiyim ve konfeksiyon sektorinde
isglicti devri oldukca yiiksektir. Isgiici
sanayiden hizmet sektdrine dogru bir
kayma egilimindedir ve bu da yetkin
isglicl kaynaginin bulunmasi acisin-
dan bir sorun olusturmaktadir.

Endustri 4.0 dontsimunde Ureticiler,
dretim slreclerinde onceliklerini be-
lirlemek ve isgiict yetkinliklerini gelis-
tirmek zorundadir. Oncelikle esneklik,

hiz ve kalite gibi alanlarda teknolojik
iyilestirmeleri hayata gecirmelidir.

Kaynaklar:

1- Soyak Alkan, Tekno-
lojiye Dayali Sanayi-

1 T2 | Simulstion lesme: Sanayi 4.0
ve Turkiye Uzeri-
j ne Dislinceler,

Marmara Sos-
yal Arastirma-

@-@‘ m:s::;:m lar Dergisi,
; 11/2017,
2- Akilli

dretim cad:

Endustri 4.0/
http://mww.for-
tuneturkey.com/
akilli-uretim-ca-
gi-endustri-40-42841
3- Turkiye'nin Kiresel
Rekabetciligi icin Bir Gerceklik
Olarak Sanayi 4.0, Tsiad raporu,
Mart 2016

4- Sanayi 4.0, Ege Bolgesi Sanayi Oda-
s1, Ekim 2015

5- Diinyada ve Turkiye'de Bebek Giyim
Esyalari ve Aksesuarlan Ticareti Uzeri-
ne Genel Bilgiler, IHKIB Sektdr raporu,
Ocak 2015

6- Fashion Industry 4.0, www.techno-
fashionworld.com, Mart 2017

7- How Is Industry 4.0 Transforming
Fashion?, https://apparelmag.com/
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‘Hayal etmezseniz
basaramazsiniz’

Bebitof Yonetim Kurulu
Baskam Murat Osanc,

en bityuik hayalinin

bir Tirkiye markasi
yaratmak oldugunu ve
bunun i¢in calistiklannm
belirterek, “Insanlar
hayal etmedikleri
suirece hicbir seyi
basaramazlar” dedi.




S S

> 2004 yilinda Murat Osang tarafindan
kurulan Bebitof, bebe-¢ocuk giyim
sektoriiniin onde gelen sirketle-
rinden. Kurulusundan bu yana yeni
dogan bebekler icin dzel iplik ve
saglikli kumaslardan iiriinler iireten
Bebitof, yilik 3 milyon adetlik iiretim
kapasitesine sahip. Bebitof Yonetim
Kurulu Baskani Murat Osan¢’in en
biiyiik hayali ve hedefi ise bir marka
yaratmak. “Tiirkiye'ye bir marka ka-
zandirma adina elimden ne geliyorsa
yapmaya calisiyorum” diyen Osang,
“2018-2019 yiinda bu konuda énemli
bir projem var. Ben simdiden Bebitof
markasini belki 100 sene sonra bile
devam ettirecek nesilleri yetistirme-
ye calisiyorum. Bu sirket kurumsal
bir hale gelip yoluna devam etsin
istiyorum. Bunun pesindeyim. Tabii
ki su an bu diisiincelerimiz hayalden
ibaret ama vizyon olarak adim adim
bunu gerceklestirmek istiyoruz” diye
konustu.

Murat Osang ile sirketini, gelecek
hedeflerini ve bebe-cocuk giyim sek-
toriinii konustuk:

Oncelikle Bebitof'un kurulusu ve
bugtinlere gelis hikayesini anlatir
misimz?

Uzun yillardir ticaretin icindeyim. Fakat
2001 kriziyle birlikte ticaret yapmak zor-
lasinca Uretim tarafina gectik. 2004'te de
ilk imalatimiza basladik. Uretimi bilmi-
yorduk ama kendimizi surekli gelistirdik.
Bebitof'un hikéyesi de o zaman baslad.
Sektordeki bircok arkadasi eskiden beri
tanirim. Onlarin yasadiklari sikintilari da
cok iyi biliyordum. Maalesef Turkiye'de
bir marka hicbir zaman olmadi, olamadi.
Acikcasi ben bunun pesindeyim. Tirki-
ye'ye bir marka kazandirma adina elim-
den ne geliyorsa yapmaya c¢alisiyorum.
Ve 2018-2019 yiinda bu konuda bytik bir
projem var. Bu belki bircok arkadasa ha-
yal gelebilir ama insanlar hayal etmedigi

slirece hicbir seyi basaramazlar.

Nedir bu projeniz?

Bugiin markalasma sadece bizde degil
tim sektorlerde konusulmakta. Bu
konuda egitimler veriliyor ama ben dogru
egitimlerin verildigini distinmuyorum.
CUnk en basta altyapimiz, ticari kilt-
rimiz, ekonomik glicimiz buna uygun
degil. Devlet her ne kadar bu konuda
destekler verse de bizler belli bir miiddet
sonra ikinci, Uciinct kusaklara islerimizi
devredemedigimiz icin ya da onlari bu
konuda gelistiremedigimizden gercek
manada markalasmayi basaramiyoruz.
Ben simdiden Bebitof markasini belki 100
sene sonra da devam ettirecek nesil-

leri yetistirmeye calisiyorum. Bu sirket
kurumsal bir hale gelip yoluna devam
etsin istiyorum. Bunun pesindeyim. Tabii
ki su an bu distincelerimiz hayalden
ibaret ama vizyon olarak adim adim bunu
gerceklestirmek istiyoruz.

Bugtin sirketinizin sektérde bu-
lundugu konumu anlatir misimz?
Nasul bir iretim modeliniz var,

kag¢ cahisanla nasil bir kapasiteye
sahipsiniz?

Bugtin sektorimizde giinlik gelisen
bir ticaret var. Misteri geliyor, Urdnuny
begeniyor, alip gidiyor. Biz stratejik olarak
kumas ve Uriin stoguna sirekli sahibiz.
Musteriye giiniinde cevap verebiliyoruz
ve bu 8nemli bir avantaj. Ciddi bir satis
potansiyeline sahibiz. Sirket olarak
tamamen yeni dogan grubu icin Grinler
yapiyoruz. Diger alanlara girmek gibi bir
hedefimiz de yok. Bu konuda ihtisas-
lasmak, piyasanin onde gelen firmalari
arasinda yer almak istiyoruz. Su anda
yurtdisina satislarimizda iran, Cezayir,
Fas, Bulgaristan, Yunanistan var ama
daha blyiik hedeflerin pesindeyiz. Yilda

ortalama 3 milyon adetlik Uretim kapa-
sitesine sahibiz. Bunun % 40’1 yurtdisina
gidiyor. Ayni zamanda su an biinyemizde
40 kisi calisiyor ama fason yaptirdigimiz
islerle birlikte toplam 200 kisilik ekibimiz
var.

Gelecek 5 yilda firmanizi nerede
goruyorsunuz?

Bugln hangi sektorde olursa olsun
kendisini yenilemeyen bir firma gelecege
kalamaz. Cok calismamiz, Uretmemiz
gerekiyor. Tasarimda, planlamada ken-
dimizi surekli gelistirmemiz sart. Hicbir
sey yerinde durmuyor, biz de duramayiz.
Zaten durdugunuzda gelecekle ilgili plan
da yapamazsiniz. Bugln yeni bir AR-GE
ekibi kurmaya calisiyoruz. Gelecek adina
saglam temellericin simdiden bu adim-
lari atiyoruz. Gelecek 5 yildaki en biyik
hedefimiz ise bir Bursa markasi olabil-
mek. Bu yonde tecribesi olan ve gecmis-
te bu streclerden ge¢mis arkadaslarimiz
oldu. Onlar adina cok tmitliydik ama bazi
sartlardan dolayi bu gerceklesemedi.
Umarim ben ve benim gibi idealist olan
arkadaslar bunu gerceklestirir.

Sirketinizin satis ve karlhilik olarak
2017 performansi nasil? 2018'e nasil
bakiyorsunuz?

Su bir gercek ki ne kadar Uzilsek de
Suriye krizinin sektdrimize ve Ulke-
mize katkilari oldu. Ozellikle tekstil ve
konfeksiyon sektorinde tretim ve istih-
dam anlaminda bir deger yaratti. Tabii

ki gelecedi tam olarak tahmin etmek
mumkin degil ama yarinlardan, 2018'den
umutluyuz. Baktigimizda 2017'de bir 6n-
ceki yiin mevcudunu koruduk. Diinyada
ve cevremizdeki cografyalarda yasanan
sikintili gelismelerden 6tiirl ekonomide
kismen durgunluklar oldu. Haliyle bu da
satislarimiza yansidi. Bizim amacimiz
onceki yilin rakamlarini yakalayabilmek
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ve ayakta durabilmekti. Bunu da basar-
dik, fakat tabii ki hedefimiz bunu giinden
glne yikseltmek.

Son dénemdeki jeopolitik riskler ve
yukselen déviz kurunun satislanm-
za olumsuz bir yansimasi oldu mu?

ic piyasa satislari acisindan evet oldu.
Neticede ekonomide dolara endeksli bir
yapimiz var. Biz ara Uretici bir tlkeyiz,
hammadde tretmiyoruz. Bu yiizden

de i¢ piyasada bir daralma muhakkak
yasaniyor. ihracat acisindan baktigimizda
ise dolarin yiksek olmasi yabancilarin
tlkemize daha fazla ilgi gdstermesini
sagladi. Ve ihracatimiz artti.

Firsati nerede gorityorsunuz? Hangi
ulkeler satista daha fazla 6n plana
cikabilir?

Sektortimizin yillardan beri Rusya ve
Ukrayna bolgesi ile ekonomik olarak iyi
bir iliskisi var. Cok giizel satislarimiz oldu
ama buglin baktigimizda Rusya'da lretim
anlaminda bolgesel olarak sanayilerin
kiclk de olsa kurulmaya basladigini
goriyoruz. Bircok arkadasimiz ise bu
konuda bilgi sahibi degil. Bilgi sahibi

olsa da hala imitle bolgeyi gonlimuzde
sakliyoruz. Tabii ki hedefimiz yine oralara
eskisi gibi Urlin satabilmek ama Rusya
ve bélgesi biraz zayifladi. Bugiin daha
cok Arap cografyasi ve Ortadogu pazari
revacta. Bununla birlikte biz Balkanlar’
ise unuttuk. Biraz daha oraya acilmamiz
gerektigini dustniyorum. Cografi acidan
da bize yakin olan bu bélgeyi tekrar glin-
demimize almamiz gerekiyor. Ama tabii
ki bizim icin her yer, dinya bir pazar. Bu-
gn insanoglu Mars'a gitmenin planlarini
yaparken, biz Afrika'yl hedefleyemeyecek
miyiz? Ustelik hemn Balkanlar hem Afrika
bizim kiiltlirimuze de yakin bolgeler.
Sicak satislara uygun cografyalar. Her ne
kadar bu bolgelerde Cin‘in hakimiyetin-
den s0z edilse de biz hem kalitemiz hem
dini ve kiltlrel degerlerimiz ac¢isindan bu
bélgeleri kesinlikle radarimiza almaliyiz.

Markalasma planlariniz arasinda
magazalasma dusiincesi var mi?
Boyle bir hedefimiz yok. Zaten bunu ba-
sarabilecegimizi de distinmuyorum. Bu
konuda Tirkiye'de basarili olan tek firma
LcWaikiki. Biz heniz o vizyonda degiliz.
Ama sektoriimiiziin boyle vizyoner sirket-
lere de ihtiyaci var. Peki bunu basaramaz
miyiz? Elbette basarabiliriz ama kolay
degil. Belki 15-20 kisi bir araya gelerek
ortak bir marka Uretebilir ve bu markay-
la devletin ilgili mercilerine basvuruda
bulunarak magazalasmaya gidilebilir.
Fakat tek basina bunu gerceklestirmek
cok zor. Cuinki yaptigimiz Urin kategorisi
belli, daha onun disina ¢cikamiyoruz. Ve
tek bir kategoriyle de marka olamazsiniz,
yas gruplarina da girmeniz gerekiyor.
Bunun i¢in de en dogru yolun; bu ise ina-
nan ve gelecek adina bir seyler yapmak
isteyen insanlarin bir araya gelmesiyle
olacagini dustiniyorum. Sirket olarak biz
ise markalasma adina daha kurumsal fir-
malarla calisma amacindayiz. Bu konuda
yurtdisinda da bazi anlasmalar yapmak
istiyoruz. Yakin zamanda bir ingiliz firma-
siyla bu yonde gorismemiz oldu. Onlarla
bir seyler yapma amacindayiz. Bakalim
ilerleyen glinlerde gorecegiz.

Son gelismeler 151g1inda bebe-co-
cuk giyim sektorunii degerlendirir
misiniz?

Biz UR-GE projeleriyle bir hayal kurduk
ve belli firmalarla bu yola ciktik. Birinci
UR-GE bizim i¢in tecriibe oldu ve dnemli
seyahatler gerceklestirdik. Bence
UR-GE'nin bize en blytk artisi, birlikte
hareket etme olgusunu kazandirmasi
oldu. Ardindan gelen yogun taleple ikinci
UR-GE de baslad!. Ve bugin iki UR-GE de
basarili bir sekilde yoluna devam ediyor.
Tamamen amator bir ruhla gerceklesen
bu faaliyetlerin 6niimizdeki giinlerde
yapacagl calismalarla sektorimize
daha da faydali olacagina inaniyorum.
Gittigimiz Ulkelerde Bursa'yi, Visne
Ticaret Bolgesi'ni anlatiyoruz. Devletimiz

de bu konuda elinden gelen destegi bize
veriyor. Sahsi olarak benim UR-GE'deki
en blyik hedefim Japonya pazari. Su
anda bu Ulkede bebe-cocuk giyiminde
Kore, italya ve ispanya'nin hakimiyeti var.
Biliyorsunuz Japonlar cok titiz, disiplinli
insanlar, kaliteye cok dnem veriyorlar.
UR-GE kapsaminda bu Ulkeye gider-
sek onlardan 6grenecegimiz cok sey
olduguna, bunun da sektdre ciddi katkisi
olacagina inaniyorum.

Sektoriun yasadign sikintilar ve
bugiin ¢éziime kavusmasi beklenen
sorunlan neler?

Ben bu bdlgede en 6nemli problem
olarak guvenlik sikintisini goridyorum.
Ardindan da temizlik ve trafik problemleri
geliyor. Maalesef kontrolsiiz arac kulla-
nimi noktasinda ciddi bir sorun yasaniyor
bélgemizde. Neredeyse her giin kazalar
oluyor ve bolgenin imaji agisinda bunlar
kotl seyler. Yabanci misteri varligi-

nin oldugu bir bolgede bu tiir seylerin
yasanmamasl gerekiyor. Daha olumlu
bakilmasi, daha hosgdrild davranilmasi
icin firmalar olarak personellerimizi
egitmemiz gerektigini disinidyorum.

Son dénemde sektorde internet
satislaninda da ciddi bir artis var. Siz
de bu alana 6nem veriyor musunuz?
Bebe-cocuk giyimcileri olarak bizler
dretim kisminda basarilyiz, fakat is
satis-pazarlamaya gelince ayni basariyi
gosteremiyoruz. Bu konuda kendimizi
gelistiremiyoruz. Clinkid partnerlerimiz
buna uygun degiller. Buglin siz varsiniz
ama yarin bir baskasi 6n plana cikabi-
liyor. Hedef deger olmak degil, sadece
para kazanmak. Maalesef sektoriin

boyle bir sorunu var. Partnerlerimiz de
bu duyarlilikta olsa Bursa'dan nemli
markalarin ciktigini gorebiliriz. Daha
ucuzunu nasil yapariz, daha disik
kalitede yapip daha fazla nasil satariz diye
bakiliyor. Oysa gelismis Ulkelerde durum
boyle degil. Onlar daha kaliteli Grinleri
daha butik tarzda yaparak cok rahat para
kazanabiliyor ve markalasabiliyorlar.
Markalasma hedefi sirecinde de internet
bizim icin dnemli bir arac. Bu konuda
calismalarimiz var.

Eklemek istedikleriniz...

Biliyorsunuz artik Bursa’'da yapilan bir
fuar var. Tim arkadaslarimizin bu fuara
destek olmalarini istiyorum. Tabii ki mii-
kemmelligi yakalamak zor, hatalarimiz
elbette ki olacak ama bu hatalari elbirli-
giyle cozebiliriz. E§er Junioshow'u marka
bir fuar haline getirebilirsek Bursa'nin ve
sektorimuzin adini uluslararasi arenada
daha iyi duyururuz. Bunun icin herkesten
katki bekliyoruz.
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Erdem KAYA / Erdem Kaya Patent ve Danismanlik A.S. Genel Midiirii

Sinai mulkiyet haklari

Hepimizin malumu oldugu Uzere devletimizin, Cumhuriyetin 100.
yilina yonelik vizyonunda 500 milyar dolar ihracat, kisi basi gelirin
25 bin dolar olmasi, dinyadaki ilk 10 ekonomi arasina girmek
ve yilda 50.000 patent basvurusu yapmak gibi nemli hedefleri
mevcut. Bu noktada diinyaca bilinen bir gercek var: Katma
degerli Urlin ve hizmetler ortaya koyamayan ekonomiler “orta
gelir tuzagina” dislyor ve kisi basina gelirleri 10.000 dolar

seviyelerinde sikisip kaliyor. Dolayisiyla, isletmeler olarak
hem kendimiz hem de llkemiz icin artik AR-GE, inovasyon,
tasarim, patent gibi kavramlara daha fazla kafa yormak,
bunun neticesinde sizleri tercih sebebi ve karl kilacak
yenilikci ¢oziimler Gretmemiz gerekiyor. Iste fikri ve sinai
miilkiyet kavrami da tam bu noktada devreye giriyor.

Sinal miilkiyet haklarindan en bilinenlerini; markalar, tasarimlar,
patentler, faydali modeller ve alan adlari olarak sayabiliriz.

Buna gore, sizi tercih sebebi kilan glclu bir kurumsal kimlik ve
tanitim yoluyla ortaya cikardiginiz bir ibare ise (isim, logo) bunun taklit

edilmemesi ancak marka tescili yaptirmaniz halinde mimkiindur. Eger
gorselligi ile mUsterilerinizi cezbeden yeni bir tasarim ortaya koyduysaniz

(bir desen calismasi ya da bir bebek patigi gibi) ve bunun aynisi ya da cok yakin

benzerinin rakipleriniz tarafindan kullanilmasini istemiyorsaniz, bu durumda

tasarim tescili almaniz gerekmektedir. Burada glzel bir gelisme de var; bu yilin

basinda ¢ikan 6769 numarali Sinai Miilkiyet Kanunu, tescilsiz tasarim korumasi diye

bir kavrami getirdi. Bu sayede dogru yontemlerle halka acilan tasarimlar, ilave bir

masraf yapmadan 3 yillik koruma elde ediyor.

islevselligi ile tercih sebebi olan, diger bir deyisle teknik bir problemi ¢ozen yeni

bir cozim, bir bulus ortaya koyduysaniz, bu durumda da bir patent ya da faydali
model basvurusu size istediginiz etkin korumayi saglayacaktir. Eger basit ama

o gline kadar kimsenin fark edemedigi bir bulus yaptiysaniz, (Ornegin; cekete

ilk defa i¢c cep eklemek] bu bulusu faydali modelle 10 yil boyunca koruma altina
alabilirsiniz. Bir AR-GE stireciile ortaya cikan bir bulus yaptiysaniz, (Ornegin; kendi
kendini temizleyen kumas ya da zamanla diz kismi sarkmayan kot gibi) boyle bir
bulusa 20 yila kadar koruma saglayacak bir patent alabilirsiniz. Buradaki bir diger
onemli husus ise, boyle yenilikci Grinlerinizi basvuru éncesinde kesinlikle piyasaya
slirmemeniz, halka agmamaniz gerektigidir. Aksi halde bulusunuzu koruma
sansiniz kalmayabilir. ik defa sizin akliniza geldigini diistindiigiiniiz bir bulus pekala
bir baskasinin aklina da gelmis olabilir ve bu bir baskasi bu bulus icin halihazirda
bir patent almis olabilir. Bu noktada yetkin bir patent vekillik firmasindan bir on
arastirma hizmeti almanizi nemle tavsiye etmekteyim.

Bugiinlerde "Marka tescili aldim ama hala taklitler var” seklinde sikayetleri

sik¢a duymaya basladik. Burada unutmamamiz gereken bir gercek var: Sinaf
milkiyet haklarina yapilan tecaviizler sikayete bagli suclardir. Dolayisiyla taklitleri
engellemek icin calistiginiz patent vekillik firmasinin avukatlari araciigiyla ilgili
hukuk mekanizmasini harekete gecirmek sizin gérevinizdir. Burada sorulmasi
gereken bir diger soru ise, “Tamam ama sizin tesciliniz ne kadar giicld” konusudur.
Eger siz en basta patent vekillik firmaniz tarafindan dogru yonlendirilmediyseniz

ve zaten diinyada olan bir tasarima bir sekilde tescil aldiysaniz, bu tescil size
baskalarini engelleme yéniinde hicbir sey saglayamayacaktir.

Son olarak, sinai mulkiyet haklarina iliskin ciddi devlet destekleri de bulunmaktadir.
Ornegin KOSGEB; patent, faydali model ve tasarim tescil maliyetlerinin yarisini geri
ddemektedir. TUBITAK; patent basvuru sireclerindeki resmi harclari ddemektedir.
Patentli bir Grlin satiyorsaniz kurumlar vergisi yariya dismektedir. Yine patentli bir
Urtind Uretmek istiyorsaniz bu noktada KOSGEB'in ve Bilim, Sanayi ve Teknoloji
Bakanligi'nin hibe makine-techizat yatinm destekleri mevcuttur. Bu drnekleri
artirmak mimkiindir. Bugtin rakiplerine gore yenilikci Griinler, 6zgin markalar
ortaya koyan, ortaya koydugu tim yenilik¢i ve 6zgiin degerleri de sinai mulkiyet
haklari ile etkin sekilde koruma altina alan ve diger taraftan da baskalarinin tescilli
sinai mulkiyet haklarina dikkat ederek hareket eden isletmeler, hem kendileri

icin hem de tlkemiz icin dnemli degerler Uretecek kurumlar olacaktir. Bu da
siirdurilebilir ticari basari ve karliigi beraberinde getirecektir.









Iran ve
Rusya
acilimi

Var olan pazarlan gelistirmek ve yeni
pazarlarla dunyanin her kitasinda ticaret
yapmak isteyen Bursal bebe ve cocuk
konfeksiyon sektorii temsilcileri, BTSO
onculiigiinde Rusya ve Iran’a yaptiklan
gezilerden umutlu dondii.
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Bursa bebe ve cocuk giyim sektorii isadamlan, yillardir uygulanan ambargonun
kalkmasiyla kiiresel ekonomiye entegre olmaya baslayan Iran pazanna ¢ikarma yapt.
Sektor temsilcileri uiilkenin ekonomik faaliyetlerinde daha fazla yer almak istiyor.

2 Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi is diinyasi temsilcileri, 80 milyonu ile bir araya geldi. Sabahin erken saatle-
(BTSQ), iran’da 6nemli bir organizasyo-  askin niifusu ile biiyiik ve nemli bir rinde gdriismelere katilmak icin salona
na imza atti. Bebe ve cocuk konfeksiyo-  potansiyele sahip iran’da yeni ticaret gelen iranli isadamlari, Bursali firmalarin
nu ile tekstil sektord temsilcisi yaklasik  koprileri kurmak icin harekete gecti. yeni kreasyonlari ve tasarimlariyla ilgili

130 is insani, Ekonomi Bakanligi'nin
UR-GE projeleri kapsaminda 6zel
ucakla gittikleri baskent Tahran'da
yeni ticaret baglantilar kurdu. Bursali
firmalar, 2 glin boyunca siiren B2B
gérismelerinde 1500'den fazla iran is
diinyasi temsilci-
siyle is gérismesi
gerceklestirdi.

Bursa Yenisehir Havalimani'ndan 6zel gin boyu bilgller ald. Etkinlige Tebriz
’ ve Isfahan kentlerinden gelen Iranl

bir ucakla iran’in baskenti Tahran'a . & © "~ 7 eE

giden firmalar, iranli sektor temsil-

cileriyle bir araya geldi. 70'e yakin

firmanin yeni kreasyonlarini tanittigi

B2B goriismelerinde iranli tiiccarlar i.RAN FIRSATLARLA DOLU BIR
ULKE

BTSO Yonetim Kurulu Baskan Yardim-
aist ismail Kus, ‘Bursa Bllyiirse Tiirkiye
Buyir vizyonuyla Turkiye'nin 2023
hedeflerine ulasmasi icin yogun caba
sarf ettiklerini séyledi. iran pazarinin
Bursa is diinyasi temsilcileri i¢in biyik
firsatlar tasidigini kaydeden ismail Kus,
2016 yilinda Bursa'dan iran’a yaklasik
150 milyon dolar ihracat yapildigini,
ran ile ticaret yapan Bursali firma
sayisinin ise 660'in Uzerinde oldugunu
ifade etti.

2 GUNDE 1500 iS GORUSMESI

is diinyasinin alternatif pazarlardaki
kabiliyetini artirmayi hedeflediklerini
) ) belirten Ismail Kus, iran pazarinin Bur-
7 SAATLIK YOL KAT ETTILER sali tekstilciler icin avantajlarla dolu

oldugunu dile getirdi. Tiirkiye ile iran’in

katilmak icin yaklasik 7 saatlik otobtis
yolculugunu goze aldi.

Tirkiye'nin Uretim
ve ihracat Ussl
Bursa, alternatif
pazarlardaki
potansiyelini
BTSO'nun yurtdisi
programlariyla
daha da glc-
lendiriyor. 4 yili
askin siirede
Kiresel Fuar
Acentesi Projesi
ile 5 binden fazla
is insanini 130 yurtdisi programiyla ile UR-GE Uyesi Bursali Ureticiler yeni
bulusturan BTSO, komsu iilke iran'a is baglantilar kurdu.

ctkarma yapti. Ekonomi Bakanligi'nin
destekleriyle BURTEX kurumsal mar-

kasi ile faaliyetlerini stirdiren Tekstil Bursa is diinyasi temsilcilerine Iranli I <
S I L T . benzer ozellikler tasidigini kaydeden
UR-GE Projesi firmalari ile ‘Juniokids sektor temsilcileri yogun ilgi gosterdi. ; . — o
L . Ismail Kus, “Tirk isadamlarinin Iran’da
markasi ile bir araya gelen Bebe ve Co-  Bursali firmalar, Tahran basta olmak ’ ’

cuk Konfeksiyonu UR-GE Projesi Uyesi Uzere cesitli kentlerden gelen isadamlari ' yapma sansi daha yiiksek. Iran‘da



gecmis donemlerde ciddi bir ambar-
go vardi. Su an dnemli gelismeler
yasaniyor ve iran ile Tiirkiye arasindaki
devletler diizeyinde yapilan ziyaretler ve
atilan ekonomik isbirligi adimlari, yeni
is baglantilari kurmamiza biyuk katki
saglayabilir. iran’'da niifusun yarisina
yakininin Tirkce konusuyor olmasi

da en biyik avantajlarimizdan. 2 giin
boyunca firmalarimizin 1500°den fazla
firma temsilcisi ile ikili is goriismesi
gerceklestirmesi de 6nemli bir so-
nuctur. Sektérlerimizin iran pazarinda
kalict oyuncu olmast icin adimlarimizi
surdirmeye devam edecegiz” dedi.

ATALAY: SEKTORUMUZ
DENEYIM KAZANDI

Bebe ve cocuk konfeksiyonu sekto-
rinln Turkiye'deki Uretim Ussu olan
Bursa'nin, iran pazarinda daha fazla yer
almasi gerektigini belirten BEKSIAD
Baskani Halil Atalay da, “Firmalarimiz
iran’da 6nemli bir deneyim kazandi ve
is baglantilari kurdu. ikili is goriisme-
lerinin iki Ulke arasindaki ticarete daha
biylk katkilar saglayacagina inani-
yorum. Ekonomi Bakanligi'na ve her

zaman bizim yanimizda olan BTSO'ya
cani gonilden tesekkir ediyorum” diye
konustu.

CIN'DEN MAL ALMAK
ISTEMIYORLAR!

iranli tiiccarlar ise, ucuz Cin mallarinin
kalitesinden memnun olmadiklarin
belirtirken, Tirk tekstil Grinlerinden
ovgliyle soz etti. iran’da toptancilik ya-
pan firma temsilcisi Abbas Karimpour,
Turk Grunlerine buyik bir talep oldugu-
nu soyledi. Artik Cin'den mal getirmek
istemediklerini belirten Karimpour, itk
tercihlerinin Turk drinleri oldugunu
vurguladr.

iranli firma temsilcisi Kudret Askeryan
da, 6 yildir Turk firmalarindan Grin
aldigini acikladr. Cin, italya ve Brezilya
gibi ilkelerin de iran pazarinda var
olmak istedigini, fakat Tirkiye'nin
kalitesi ile en cok tercih edilen Ulkeler
arasinda oldugunu kaydeden Askeryan,
Tiirkiye ile iran arasinda ticaretin daha
da gelisecegine inandigini bildirdi.

IRANLI KADINLAR TURK
URUNLERINDEN MEMNUN

Organizasyona katilan firma temsilcisi
Siimeyye Aslaniise, “Turk Urinlerine
iranli kadinlar 6zel ilgi gosteriyor, yeni
modellerini ve tasarimlarini yakindan
takip ediyorlar. iran'da eskiden sadece
belirli Uriinler tercih edilirdi. Simdi

ise bebe ve ¢cocuk konfeksiyonu basta
olmak Uzere tekstil alanindaki bircok
drtin tercih ediliyor” ifadelerini kullandr.

GORUSMELER OLUMLU GECTIi

ikili is gorusmelerine katilan Bursa-
li firma temsilcisi Seref Aras, Iranli

tlccarla ortaklasa glizel isler basa-
racaklarini belirterek, “Gériismeler
cok olumlu gecti. Cok sayida firma
temsilcisiyle goriserek, trinlerimizi
tanitma imkani yakaladik. iran, Bursa
icin onemli bir pazar. Bu organizasyon
sektorimiz icin énemli bir baslangi¢
oldu. BTSO'ya is diinyasina sundugu
katkilardan dolayi tesekkir ederim”
dedi.
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Iran Bursa icgin

firsatlarla dolu S AN
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BTSO tekstil ve bebe cocuk konfeksiyonu sektorii temsilcilerini agirlayan iran
Tirk Ticaret Merkezi Genel Miidiirii Mehmet Ali Erkan, Iran'da i¢ piyasanin Cin
mallanndan kendini cekmeye basladigim belirterek, “iran’da ‘iyi mal Tiirkiye'den

alimr’ algis1 hakim. Bu algwy firsata cevirmeliyiz” dedi.

> BTSO 6nciliginde Ekonomi Ba-
kanligr destekleriyle gerceklestirilen
bebe ve cocuk konfeksiyonu ile tekstil
sektoriine yonelik Uluslararasi Re-
kabetciligi Gelistirme (UR-GE) projesi
kapsaminda Bursali firmalar, iran
pazarl konusunda onemli bir tecribe
kazandi. Bursa is diinyasi temsilcileri,
2 giin siiren ve 1500'(in {izerinde iran
is dinyasi temsilcisinin katildigi ikili

is gdrismelerinin yani sira, temmuz
ayinda acilisi gerceklestirilen iran Tiirk
Ticaret Merkezi'ni ziyaret etti. BTSO
Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi
ismail Kus'un liderligindeki heyet, iran
Turk Ticaret Merkezi Genel Miduri
Mehmet Ali Erkan tarafindan agirlandi.

“TURK SIRKETLERI
YEREL OYUNCU KiMLIGi
KAZANIYOR”

Ticaret merkezlerinin, Tirkiye'nin 2023
ihracat stratejisi hedefleri dogrultusun-
da sirketlerin diinyaya acilmasini sag-
ladigi belirten BTSO Baskan Yardimcisi
ismail Kus, Ekonomi Bakanligi'nin
ihracat noktasinda sundugu destek-
lerin firmalarin diinyaya acilmasi icin
firsat oldugunu soyledi. ismail Kus,
“Bir Ulkede ciddi bir aktér olmak icin o
pazarda mutlaka yerel oyuncu kimligi

kazanmaliyiz. Bu merkezlerle firma-
larimiz hedef pazarlarda yerlesik bir
dizene sahip oluyor. BTSO olarak New
York'ta Empire States binasina yakin
bir konumda hayata gecirdigimiz Turk
Ticaret Merkezimiz de firmalarimiza
biylk imkanlar sagliyor. Bakanligimi-
zin maddi destekleriyle firmalarimiz,
Manhattan'da posta kutusu maliyetine
showroom sahibi oldu” dedi.

4 FARKLI SEKTOR, 57 FIRMA

Tirk Ticaret Merkezi'ndeki isyerlerini
ziyaret eden Bursa heyetine bilgiler
aktaran iran Tiirk Ticaret Merkezi
Genel Midiird Mehmet Ali Erkan da, yil
boyu urinlerin sergilendigi ve 70 firma
kapasitesi bulunan merkezde su an 57
firmanin faaliyet gosterdigini acikladi.
Erkan, merkezde hazirgiyim, tekstil,
kimya ve mobilya sektoriine yonelik
firmalarin faaliyette oldugu bilgisini
verdi.

“TURKIYE’Yi ®RNEK
ALIYORLAR”

iran'in gectigimiz yil yeniden ulusla-
rarasi piyasa ile entegrasyon sirecine
girdigini ifade eden Erkan, BM Nikleer
Anlasmasi cercevesinde BM tarafindan
uygulanan yaptirimlar kalktiktan sonra
belli alanlarda ekonomide yabanci
firmalarin tlkeye gelmeye basladigini
kaydetti. iran’in bircok iiriinii yapabildi-
gini ifade eden Erkan, "Ulkenin ihtiyaci
olanlari yiizde 70°e kadar yapabiliyor-
lar. Ancak ylizde 30'unu yatirimlarla
yapmasi gerekiyor. Sinirdasimiz olan
tlkeye biitlin sektorlerde yatirim
imkani mevcut. imalat sanayi acisindan
yeterli degiller ve bu alanda gelismek

istiyorlar. Bu yonde de gerek AB ile en-
tegrasyonu gerek ylzyillardir bir arada
yasamasi nedeniyle Turkiye'yi kendine
ornek tlke secmis durumdalar” dedi.

Ulkede konfeksiyon sektdri icin kota
uygulandigini da aciklayan Erkan, trin
satan firmanin 2 yil icinde ytizde 20
Uretimini burada yapma zorunlulugu
kostugunu hatirlatt. Bu durumun
Turkiye acisindan énemli avantajlar ba-
rindirdigini ekleyen Mehmet Ali Erkan,
sunlari soyledi:

“Avrupa firmalarinin burada bir an
ewvel Uretime ge¢cmeleri mimkiin
degil. Biz, Turk firmalarinin burada
fason olarak Uretim yaptirip, gerisi ile
de iran pazarina girebilecegimizi dii-
sindyorum. Hazirgiyim firmalarimizin
ardindan tekstil firmalarinin da dretim
icin Iran pazarina girecegi anlamina
geliyor. Bu potansiyeli kullanmamiz
gerekiyor. Ote yandan, i¢ piyasanin Cin
mallarindan kendini cekmeye basladig
da bir gercek. iran’da lyi mal Tiirki-
ye'den alinir” algisi var. Ulkede yiizde
35'i Azeri olmak Uzere yiizde 55 Tirkce
konusan bir niifus var. Dizilerden Turk-
ce 6grenen cok insan var. Firsatlar
degerlendirmemiz lazim.”
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. Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi'min Moskova'da
;160 kisilik heyetle gerceklestirdigi ikili is
*  goérugmeleri, Turkiye ile Rusya arasindaki
ticarette yeni bir donemin de kapilanm araladh.

2 Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi'nin memnun ayriliyor. Gecmiste Rusya ile lerini ifade eden ismail Kus, “Mosko-
Uluslararasi Rekabeti Destekleme yasanan sorunlarin ardindan ticari ilis- va'da bakan yardimcisi ile ticaret ve
(UR-GE] projesi ile KOSGEB destekli kilerimizde ciddi bir kan kaybiyasamis-  sanayi odasi yetkililerinin katiimiyla
Kiresel Fuar Acentesi kapsaminda tik. Bursa is diinyasi olarak diizenle- onemli bir gorisme gerceklestirdik.

Atacagimiz ortak adimlar
ve dlizenleyecegimiz ozel
organizasyonlarla tica-
rette yeni bir dsnemin de
kapilarini aralamis olduk.
Bu tur etkinliklerle birlik-
te ekonomik iliskilerimizi
en Ust noktaya tasiyaca-
gimiza inaniyorum” diye
konustu.

YENI iSBIRLIGI
OLANAKLARI
DEGERLENDIRILDI

BEKSIAD Yénetim Kuru-
lu Baskani Halil Atalay
da, Rusya ziyaretiyle ilgili
olarak sunlari soyledi:
“Rusya hem sektorimiiz
hem de llkemizicin en
oénemli pazarlarin basin-
da geliyor. Her ne kadar

dizenledigi Turkiye
- Rusya Ev Tekstili,
Kumas, Bebe ve Co-
cuk Modasi Gunleri’
Rusya’'nin baskenti
Moskova'da yogun
bir katiimla gercek-
lesti. Bugiine kadarki
en genis yurtdisi

ikili is gortismeleri
organizasyonu olarak
kayitlara gecen prog-
ramda, Bursa'dan

75 firma actiklar
stantlarla trinlerini
sergileme firsati bul-
du. Rus firmalarinin
da blyuk ilgi gosterdi-
gi etkinlikte, ylzlerce
is goriismesi yapild!.

“RUSYA ILE

TICARETIMiZ

ARTACAK” son yillarda yasanan bazi
olumsuz gelismelerden

UR-GE ve Kiresel Fuar Acentesi digimiz organizasyonlarla iliskilerimizi 6turd iki Ulke arasindaki ticaret azalsa

projeleri kapsaminda en genis katiimli 1 milyar dolar olarak hedefledigimiz da, atilan son adimlarla iliskilerin eski

etkinlige imza attiklarini belirten BTSO seviyelere tasimak istiyoruz” dedi. glinlere gelecegine, hatta daha iyi

Baskan Yardimaisi ismail Kus, “Kati- Tekstil ile birlikte farkli sektorlerin de seviyelere ulasacagina inaniyoruz. Bu

limcr arkadaslarimiz da buradan gayet Rusya'daki ticaretini artirmak istedik- ziyaret ile de is potansiyellerini ve yeni



isbirligi olanaklarini degerlendirme
firsati bulduk. Yuzyillara varan kultir
ve tarihi paylasimlarimizi, gelecekte
ekonomik alanda ¢ok daha ileri sevi-
yelere tasimak istiyoruz”
ifadelerini kullandi.

DOGRUDAN
IHRACAT ICIN
BUYUK FIRSAT

Organizasyon kapsaminda
stant acan AKM Tekstil
firmasinin sahibi Ahmet
Mustafa Isikcan, Rusya
pazarinda daha etkin bir
konuma gelmek iste-
diklerini belirterek, “Cok
verimli gérismeler ger-
ceklestirdik. Oniimiizdeki
sirecte bu tir etkinliklerin
devam etmesini bekliyoruz” dedi.

Kardelye Bebe Firmasi sahibi Ayse
Akgul de, “Daha once Rusya'ya araci
firmalarla ihracatimiz olmustu. Bu tir
etkinlikler kapsaminda artik dogrudan

a BB
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ihracat yapma firsatina sahibiz. Bu kap-
samda yapilan ¢alismalar icin BTSO'ya
ve Ekonomi Bakanligimiza tesekkir
ederiz” ifadelerini kullandi.

| | E

Ticaret ve Sanayi Odasi yetkililerinin de
bulundugu bir heyetle BTSO Baskan
Yardimaisi ismail Kus ve BTSO Meclis
tyeleriyle ikili is gorismelerinin ger-
o  ceklestirildigi World Trade
- Center’da bir araya geldi.
* " Bursais diinyasini vizyo-
- nundan dolayi kutlayan
A Karisalova, “Burada cok
efektif bir proje yapildi. Bu
tur etkinliklerin daha fazla
tekrarlanmasi gereki-
yor. Turkiye ile Rusya,
iki Ulke dost ve partner
tlke. Bursa sirketlerinin
Rusya'ya gelmesinde, Rus
firmalarinin da Bursa'ya
“ gelmesinde daha fazla

RUSYA'DAN BURSA'YA
ISBIRLIGI TEKLIFI
Ote yandan, Moskova Bolgesi inovasyon

ve Tasarim Bakan Yardimcisi Nadez-
hda Karisalova, aralarinda Moskova

—— caba gostermeliyiz” dedi.

Karisalova, Moskova Ticaret Odasi'nin
BTSO ile isbirligi yapmak istedigini de
belirterek, Bursa is diinyasi ile ticari
ortakliklar icin biylk caba sarfedecek-
lerini kaydetti.

55
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haber « Bebek giyim ihracati

Bebek giyim
ihracati ylkseliste

Hazir giyimin alt sektorlerinden olan bebek ve cocuk giyim sektorii,
uluslararas: piyasada gevre, saglik, kalite gibi konulardaki iddiah

2> Tekstil ve hazir giyim sektord, gayri
safi yurtici hasila, sanayi tretimindeki
pay, ihracat, ekonomiye sagladigi net
doviz girdisi, istihdam ve yatirim gibi
makroekonomik buyuklikler acisindan
Tirkiye'nin en 6nemli sektorlerinden-
dir. Turkiye bebek ve cocuk hazir giyim
sektori de, net ihracatci niteliginde
olan bir sektdr olmasinin yaninda ciddi
bir istihdam potansiyeli de barindir-
maktadir. Tlrkiye'nin tekstil ve hazir
giyim sektorindeki geleneksel sanayi
ve ihracat basarisi, bu sektore de
yansimis durumdadir. Dinya standart-
larinda Uretim yapma yetenegi olan
sektorin, etkili tanitim, pazarlama ve
pazara giris faaliyetleri ile birlikte, su

andaki ihracat miktarinin cok daha
Uzerinde bir ihracat basarisi elde ede-
bilecegi degerlendirilmektedir.

Cocuklar ve yetiskinler tarafindan kul-
lanilan bircok hazir giyim Grdnd, ayni

detayli GTIP altinda siniflandirildig icin,

cocuklar icin olan hazir giyim Urlnleri
ile yetiskinler icin Uretilmis hazir giyim
Urtinlerinin dis ticaret verileri ayristiri-
lamamaktadir. Dolayisiyla Turkiye'nin
bir bitiin olarak bebek ve cocuk hazir
giyim sektori ihracati, sadece bebek
hazir giyim ihracatindan en az birkac
kat daha fazla olup, net olarak hesap-
lanamamaktadir.

URETIMIN MERKEZi BURSA

Bebek giyim sektory, tGlkemizde
ozellikle son 20 yilda gelisme kaydeden
bir sektor konumundadir. Sektordeki
firmalardan bazilarinin hem yetiskinler
hem de bebek ve cocuklaricin Uretim
yaptigi, bazilarinin ise yalnizca bebek
giyimi Uzerinde uzmanlastigr goril-
mektedir. Ureticilerin biiyiik bir boli-
mii Bursa, istanbul, Denizli ve izmir'de
olup, bebek ve ¢cocuk giyiminde basi
ceken il Bursa'dir. Ayni zamanda Ulke-
miz, dinyanin énemli pamuk Uretici-
lerinden birisidir. Bu cercevede bebek
giyim ticaretinin temelini olusturan
pamuktan orme ve orilmemis bebek
esyalari ve aksesuarlari Uretiminde do-

Diinya Bebek Giyim ihracati (1000 $)

ihracatgi Ulkeler 2014 2015 2016 15-16 Degisim 2016 Pay
Dunya Toplam 10.179.623 8.736.557 9.621.994 10,13% 100,00%
1 Cin 3.467.310 3.229.964 2.948.813 -8,70% 30,65%
2 Banglades veri yoktur 284.567 1166.198 309,81% 12,12%
3 Hindistan 1.006.426 945.527 1.092.376 15,53% 11,35%
4 Vietnam 256.225 237912 350135 4717% 3,64%
5 Kambogya 274.327 256.165 282.566 10,31% 2,94%
6 Fransa 315.397 272.464 270.199 -0,83% 2,81%
7 Tarkiye 220.801 231122 269.553 16,63% 2,80%
8 ispanya 240143 239.474 269.350 12,48% 2,80%
9 Endonezya 242984 264.070 248.508 -5,89% 2,58%
10 Sri Lanka 187.880 206.225 242.294 17,49% 2,52%




Tirkiye Bebek Hazir Giyim ihracati (1000 $)

ithalatgi Ulkeler 2014 2015 2016 15-16 Degisim 2016 Pay

Dunya Toplam 220.801 231122 269.553 16,63% 100,00%
1 ispanya 28.018 28.418 32.806 15,44% 1217%
2 Almanya 29.208 25.584 30.521 19,30% 11,32%
3 Irak 19.200 31.924 28.904 -9,46% 10,72%
4 Birlesik Krallik 21.498 20.844 20.644 -0,96% 7,66%
5 fran 1.846 1.656 18.790 1034,66% 6,97%
6 Fransa 12.626 7772 10118 30,19% 3,75%
7 Ukrayna 2.927 6.249 9.502 52,06% 3,53%
8 Kirgizistan 6.893 6.339 8179 29,03% 3,03%
9 Hollanda 7.875 6.879 7.835 13,90% 2,91%
10 Libya 6.144 11100 7731 -30,35% 2,87%

gal rekabet avantajina sahiptir. Sektor
esnek Uretim yapisiyla degisen talep
ve ihtiyaclara siratle cevap verebilen
kapasiteye sahiptir. Turkiye bebek
hazir giyim sektori insan sagligina
zarar vermeyen malzeme ve Uretim
sureclerine hakimdir ve bu dzelligi ile
bazi rakiplerine gore on plana ¢ikmak-
tadir. Dinya bebek hazir giyim trinleri
ihracat istatistiklerine gdre, toplam
ihracat 2016 yili itibariyla 9 milyar 621
milyon dolardir. Sektorde en fazla
ihracat yapan ilk tg Ulke sirasiyla Cin,
Banglades ve Hindistan'dir. Tirki-

ye, diinya bebek hazir giyim ihracati
yapan Ulkeler arasinda 7. sirada yer
alan, sektorde guclu ve iddiali bir tlke
konumundadir. Son i¢ yillk donemde
dlnya ihracatinda bir miktar daral-

ma yasanmasina ragmen ihracatini
istikrarli sekilde arttirmayi basarmistir.
Ulkemiz 2016 sonu itibariyla sektordeki
ihracatini 270 milyon diizeyine yiikselt-
mistir. 2017 yili verileri kesinlestiginde
Fransa'nin bir basamak geriye diserek
6. siradaki yerini Tirkiye'ye birakacagi
beklenmektedir.

Dinya bebek hazir giyim Urinleri itha-
lat istatistiklerine gore, toplam ithalat
2016 sonu itibariyla 9 milyar 858 milyon
dolardir. Sektorde en fazla ithalat
yapan ilk Uc Ulke sirasiyla Amerika

Tirkiye Bebek Hazir Giyim ihracati (1000 $)

2014 2015 2016

Urtn Kodu Uriin ismi

Birlesik Devletleri, Birlesik Krallik ve
Fransa olmustur. Ayrica bebek hazir
giyim Urinlerinde diinyanin en fazla
ithalat yapan ilk 10 Ulkesine bakildi-
ginda, bunlardan é’sinin Avrupa’da yer
aldigi ve Suudi Arabistan ile birlikte
toplam 7 Ulkenin Turkiye'nin 3-4 sa-
atlik ucus stresi cemberinde ve yakin
cografyasinda yer aldigi gorilmektedir.

Tdrkiye'nin bebek hazir giyim ihracati
2016 sonu itibariyla 269,5 milyon dolar
olmustur. Turkiye'nin sektorde en fazla
ihracat gerceklestirdigi ilk tc¢ Ulke sira-
siyla Ispanya, Almanya ve Irak olurken,
son U¢ yillik ddnemde toplam ihracatin
istikrarli sekilde artis kaydettigi gorl-
mektedir. Avrupa pazarina gerceklesti-
rilen ihracatta 2015 yilinda bir duraksa-
ma izlenirken, 2016 yilinda rakamlarin
yukseldigi gortlmektedir. Diger yandan

Ukrayna ve iran pazarlarinda énemli
dizeylerde pazara giris basarisi elde
edildigi dikkati cekmektedir.

Ulkemizin bebek hazir giyim ithalati
ise 2016 sonu itibariyla 65 milyon dolar
olmustur. Tirkiye bu sektdrde yaklasik
olarak 205 milyon dolar dis ticaret
fazlasi vermekte ve net ihracatci konu-
mundadir. Buna ek olarak, tlkemizin
bebek hazir giyim ithalati 2016 yiinda
%6 disis kaydetmistir. Bu sektorde
en fazla ithalat yaptigimiz ilk tc tlke
sirasiyla Banglades, Cin ve Hindistan
olmustur. Cin'den yapilan ithalat %34
azalis kaydederken, Banglades'ten ya-
pilan ithalat %12,5 oraninda artmistir.

Tirkiye'nin 2016'da gerceklestirmis
oldugu bebek hazir giyim ihracati
incelendiginde, en fazla ihracat yapilan
Urtin grubunun 611120 kodlu “pamuk-
tan giyim esyalar” oldugu gorilmek-
tedir. Bu Urtin grubunda bir 6nceki yila
gore %22,5 artis kaydedilmis olup, bu
Urtin grubu toplam ihracatin %56 gibi
blyuk bir bolimuni teskil etmekte-
dir. ikinci sirada yer alan triin grubu
620920 kodlu pamuktan giyim esyasi
ve aksesuarlardir. Bu trlin grubunda
2016 yilinda 58 milyon dolar ihracat
gerceklestirilmis olup, bir dnceki yila
gore %24,5 artis kaydedilmistir.

15-16 Degisim 2016 Pay

Urtin Kodu | Bebek Hazir Giyim

220.801 231122

269.554

16,63% 100,00%

Bebek Icin Giyim
611120 Esyasi; Pamuktan

124.555

124106 152141

22,59% 56,44%

Bebek Icin Giyim
Esyasi ve Aksesuar;

620920 Pamuktan

46.890

46.585 57.996

24,50% 21,52%

Bebek icin Giyim
Esyasi ve Aksesuar;
Dokunabilir Diger

620990 Maddeden

18.405 31.901 26.451

-17,08% 9,81%

Bebek Icin Diger

Giyim, Aksesuari;
Dokunabilir Diger
611190 Maddeden

1.045 9.728 12.801

31,59% 4,75%

Bebek Icin Giyim
611130 Esyasl; Sentetik Liften

10.459 10.584 10.705

114% 3.97%

Bebek Icin Giyim
Esyasi ve Aksesuar;

620930 Sentetik Liften

9.447 8.218 9.460

15,11% 3,51%
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Fasonculuk
areticiyi gelistiriyor

Bircok lilkenin ekonomik kalkinmasinda biiyiik rol oynayan fasonculuk, artik Tiirkiye'de de
uretimin en 6nemli aktorlerinden biri oldu. Bursa'dan biiyiik konfeksiyon markalanna fason
uretim yapan imalatcilar, kurumsal sirketlerle calismanin kendilerini gelistirdigini soyliiyor.

Fasonculuk ekonomide yillar-
ca olumsuz bir kavram olarak
algilandi. Ancak, fasonculugun
ekonominin gelismesinde 6nem-
li bir enstriiman oldugu olgusu
Tiirkiye'de de yerlesmeye basladi.
Tiirkiye'de fason iiretim, ihracata
dayali kalkinma modelinin benim-
sendigi 1980’den sonra basladi.
Yine ayni donemde fason iiretimde
onciiliigii tekstil ve konfeksiyon
sektorleri aldi. Tekstil ve konfek-
siyon sektoriiniin gayri safi milli
hasila icindeki payi yiizde 8 olarak
tahmin ediliyor. Bu hesaplamaya
gore, sektorde yaklasik 32 milyar
dolarlik iiretim, 20 milyar dolar-
Lk da ihracat yapiliyor. Tekstil ve
konfeksiyon ihracatgilarinin yiizde
50’sinin yabanci markalara iiretim
yaptigi diisiiniiliiyor. Bu da sek-
torde fason iiretimin yaklasik 10
milyar dolar diizeyinde oldugunu
gosteriyor.

Bursa’da da tekstil ve konfeksi-
yonda fasonculuk gozde bir sektor
haline geldi. Uretimin fazla konu-
sulmayan bu yiiziinde, dzellikle
son yillarda Bursa’dan onemli ulu-
sal firmalara fason iliretim yapan
sirketler, bu isin geldigi noktayi
anlatti...

> Taner Merden / Baby Center

TECRUBELERI BiZE YOL
GOSTERIYOR

Baby Center Genel Muduri Taner
Merden, kurumsal blyiik sirketlere 7
yildan beri dénem dénem fason Uretim
yaptiklarini belirterek, “Kurumsal fir-
malara yaptigimiz tretim bazen ylzde
30'lar bulabiliyor. Fakat genelde yiizde
50'nin Uzerinde kendi markamiza
tretim yapiyoruz” dedi.

Bu markalarin isin diinya capinda
nasil yapilacagini bildiklerini kaydeden
Merden, “Isin en basi olan AR-GE'den
baslayarak Uriiniin paketlenmesine
kadar kismini cok iyi organize etmisler.

Bu tecriibeyi edinmenin yolunun da bu
tur firmalarla calismaktan gectigini
dislnerek, o firmalarla isbirligine gir-
dik ve onlarin etiketiyle Uriin yapmaya
basladik. Bu sirketlerle calismanin

en biylk avantaji; diinyada bu is tam
manasiyla profesyonel olarak nasil
yapiliyor, bunu gozlemleyebiliyorsu-
nuz. En blylik dezavantaj ise karlilik.
Fakat buglin baktigimizda cocukla-
rimizin egitimi icin hepimiz ¢ok ciddi
paralar harciyoruz. Sirketlerimizin de
her zaman egitime ihtiyaci oldugu-

nu dusitintyorum. Sonucta iyi seyler
yapmak istiyorsak ki daha iyisi her
zaman olacaktir, buna ulasmanin yolu
da egitime dnem vermekten geciyor”
diye konustu.

Merden, soyle devam etti: "“Bu donem-
de sirketlerimiz karliliktan uzak, belki
maliyetine bile isler yapmak zorunda
kalacak, ancak bu firmalarin bize,
calisanlarimiza kattiklari bence ¢ok
daha degerli. Firma olarak bugiine
kadar her zaman en lyisini yapmak

icin mucadele ettik ama en lyisi sizin
bildiginiz kadar oluyor. Fakat bu isi
kurumsal olarak yapan firmalarin
tecribeleri size gosteriyor ki aslinda en
iyisi sizin distindiginiz gibi degil, cok
daha fazla kriter var. Bunu 6grenmenin
yolu da bu markalarla calismaktan



geciyor. Bugun kriterlerini cok daha st
noktaya ¢ikarmis firmalarla ¢alismak
tzere planlar yapiyoruz. Dinyaca Unld
markalar bunlar icerisinde yer aliyor.
Markamizla yaptigimiz Gretimimizin
haricinde; egitimimizi, bilgi ve tecribe-
mizi daha ylksege ¢ikaracak sirketlerle
calismayi hedefliyoruz.”

> Miimin Hacihiiseyin / Mesutto

Sizi BUYUTUP GELISTIRIYORLAR

Mesutto Genel Midurd Mimin Ha-
cihiiseyin, 2,5 yildir biylik markalara
etiketli Uretim yaptiklarini belirterek,
“Su anda kapasitemizin yizde 50-60
oraninda bu sirketlere Uretimimiz var.
Yizde 40 dolayinda da kendi marka-
mizla koleksiyonlarimizi sattigimiz bir
pazar var. Bu markalarla calismanin en
blyik artisi, sizleri blyUtip gelistirme-
leri. Fakat biytirken planlamayi dogru
kurgulamak lazim” dedi.

Turkiye'deki blylk markalarin vergi
rejiminden dolayi trlnleri daha cazip
hale Urettirmek icin artik yerli Ureticiye
thtiya¢ duyduklarini kaydeden Haci-
hiseyin, “Bugtn yerli Gretici Cin ya da
Banglades'teki Uretimden daha cazip
hale gelmeye basladi. Bebe cocuk kon-
feksiyonunda da Uretim merkezi Bursa
oldugu icin, bu markalar Bursa'yi tercih
ediyor. Bu markalarla calismanin en
blylk artisi, 6ncelikle firmaniza ceki-
dizen veriyorlar. Tabii onlarin da global
olabilmeleriicin tim Uretim sireclerini
dogru ayarlamalari onemli. Bunun

icin de dogru Ureticilerle calismalar
gerekiyor. Dogal olarak, dogru Ureti-
cinin diinyadaki tanimi neyse; dogru
kumaslar, dogru dikis teknikleri, test
degerliyle Uretim yapmak gibi bircok
seyi diinya standartlarinda yapmaniz
lazim. Bu markalarla calismanin tim
bu konularda bize ¢ok biytik artisi oldu,
ciddi egitim destegi aldik. Eksi yoni ise,

bunlar cok biyik ve agresif sirketler.
Bugln riizgarin yonu bizden yana esse
de bir yil sonra vergi politikasi ya da
farkl bir Gretici agi kurduklarinda biz-
den vazgecebilirler. Handikap bu. Fakat
biz kendimizi bu seviyeye tasidigimizda
ve dogru Uretici konumuna ulastigi-
mizda, kendi markamizla da pazarda
rahatlikla yer bulabiliriz. Ve biz isin
olumsuz taraflarindan daha cok olumlu
yonlerine bakiyoruz” diye konustu.

Bu firmalarla ¢alisabilmek icin Gretimi
dogru planlamanin yaninda finansmani
da dogru planlamak gerektigini acik-
layan Hacihlseyin, “Finansmaninizin
guclu olmasi da dnemli. Bizim ol¢egi-
mizdeki firmalar icin ¢ok hizli pozisyon
actyorlar ve bir anda hizli bir ciro artisi
saglayabiliyorsunuz. Sirket olarak son
lc¢ yilda ylizde 100 oraninda buytduk.
Fakat artik blyimeye degil daha karli
islere odaklanmaya yoneldik. Uretim-
de, mal aliminda karliigi yakalamanin
pesindeyiz. Verimlilige oynuyoruz” diye
konustu.

-

> Serkan Cetintas / Bebekevi

KURUMSALLASMA YOLUNDA
BIiZE KATKI SAGLADI

Bebekevi Genel Midurl Serkan Cetin-
tas, 1,5 yildir ulusal markalara fason
uretim yaptiklarini bildirerek, “Calisti-
gimiz firma kurumsal oldugu icin bitiin
imalat altyapisini, planlamayi oturtmus
durumda. Bu da bize blyiik avantaj
sagliyor. Glvenli Urdn icin cok ciddi
testler istiyor. Is giivenligi ile ilgili tim
standartlari 3 ay icinde tamamladik.
Bizi bir Ust seviyeye cikardi. Karliligin
haricide planlama ve sirketin gelecegi
acisindan bu sirketlerle calismak biyik
avantaj” dedi.

Firma ile calismaya baslamaya kadar
gecen sirecin zorlu oldugunu anlatan
Cetintas, “Uymayan urinleri almiyor.
Bu bizim icin avantaj ama sirec zorlu
geciyor. Bizim alt tedarikcilerimizde

bu sistem oturmamis olabiliyor. Biz de
buna uygun firmalari bulmaya c¢alisiyo-
ruz ve terminler uzayabiliyor. Ustelik alt
tedarikciler de buna direniyor. Uriindi
zamaninda yetistiremezseniz ciddi
yaptirimlar var, planlamay iyi yapa-
mazsaniz zarar edebilirsiniz. Donemsel
urdnler yakalandigi zaman bu firmalar-
la calismanin iyi karlari var. AR-GE'ye
yonelik trlnler daha cok kazandiriyor.
Bu markaya Uriintinlzd, her seyiyle
kendinize Uretim yapiyor gibi yapiyor-
sunuz. Ureticiler bir kismini buna ayi-
rirlarsa nakit donglsu saglayabilirler.
Bu tarz firmalarla calisarak kendimizi
gelistirmek istiyoruz. Uretim planlama-
s, kalite ve kurumsalliga gotiiren bir
sistemi var. Bu da ihracat acisindan cok
onemli. Sirketler, imalat yapan ayri bir
ekip kurarak bu isi yuritebilir ve ciddi
karlar elde edebilirler” diye konustu.

> Mehmet Bayezit/ Miniworld

DAHA PROFESYONEL
BAKIYORLAR

Miniworld Genel Midiri Mehmet Ba-
yezit, daha once 1,5-2 ay kadar ulusal
bir markaya fason uretim yaptiklarini,
fakat su anda bu alanda ¢alismadik-
larini belirterek, “Bu yonde ¢alismak
icin dnce 6 ay kadar bir 6n hazirligimiz
sirdud. Hem bizde hem de alt fason-
culara cesitli denetimler yaptilar.
istediklerini temin ettik. Odemelerle
ilgili sikinti da yasamadik. is konusunda
bize katki saglayan bir siirecti. Kalite
yede tutuyorlar. Bize kalite konusunda
yol cizdiler. Bizden daha profesyonel
bakiyorlar” dedi.

Bayezit, firmanin kendileriyle calismaya
devam etmek istediklerini vurgulaya-
rak, “Devamini, tekrarini istediler. Para
da kazandiriyorlar. ilk basta sunduklari
sartlar guizel geliyor ama sonra bazi
sorunlar cikabiliyor. Detaylar geldikce
de kéar azalmaya basliyor. Sonucu bizi
cok mutlu etmedi. Kendi markamizla
biylime hedefimiz oldugu icin onlarla
calismayi biraktik™ diye konustu.
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Ceyrek asirdir nakis isliyor

Naktas Nakis, Bursa'nin itk nakis
firmalarindan. 1993 yiinda 5 ortakli
olarak kurulan sirketin Yonetim Kurulu
Baskani olan 68 yasindaki Mehmet
Yildirim, sektorin Bursa'daki duayen-
lerinden. 26 yasinda Simerbank'ta
arastirma-gelistirme mihendisi olarak
is yasamina baslayan Yildirm, Ca-
nakkale suni deri fabrikasinda da 8 yil
calistiktan sonra, kendi isini yapmaya
karar verip 1993 yilinda Naktas Nakis'i
kurmus.

Gulbebe'nin sahibi Mustafa Giirses'in
de destegiyle bir makine alarak nakis-
ciliga ona urln yaparak basladiklarini
kaydeden Yildirim, “Kiicik sermayele-
rin kolay is yapamadigi bir donemde 5

kilicigun bir buylk sermaye olustura-
cagini dislnerek, yeni bir sektore adim

g 0

atalim diyerek Naktas't kurduk. Zaman
icinde sirketimiz geliserek buyidu

ve buglnlere geldi. Ben su anda 68
yasindayim. Ama hala calismayi cok se-
viyorum. Yaptigim bir Griind insanlarin

begenmesi bana hayat veriyor. Bugtin
10 kisilik kadromuzla sabah 8.30, ak-
sam 18.30 calisiyoruz. Dénem donem
is yogunluguna bagli olarak disaridan
fason destek de aliyoruz” dedi.

Bebe cocuk konfeksiyon sektoriine is
yaparken, bir misterilerinin perdeye
yonelik tek renkli bir Grin calismalarini
istemeleri Uzerine perde sektoriine

de girdiklerini belirten Yildirim, soyle
devam etti:

“Ginesligin etegine isleme yaparak
Istanbul Sultanhamam piyasasina da
is yapmaya basladik. Bu sektdre daha



ucuz birim fiyatlarla calisilmasina rag-
men o dénem bize cok bereketli geldi.
1993'te bir makinemiz varken sonraki
yil 3 makineye, 95'te de 6 makineye
ciktik. Sektorin birkag firmasindan
biri olduk. Fakat zaman icinde bizim
gunesligin etegine yaptigimiz figird
herkes yapmaya basladi. Bu sefer de

fiyatlar dustu ve farkli arayislara girdik.

Ve ev tekstilinde perde sektoriinde ca-
lismalarimiza devam ettik. Ayni dénem
pullu perdeler nakista ilgi gormeye
baslamisti. Ona yonelmemiz gerek-
tigini distntyorduk fakat elimizdeki

makineler bunun Gretimine uygun
degildi ve bir aparati olmadigindan
dolayi is gormuyordu. Bunun Uzerine

yaptigim arastirmalarda Giney Kore'de

bir firmanin bu tarz bir Urldn yaptigini
6grendim. O sirada yeni bir makine
almanin bedeli 40 bin dolarken, bunu
her makine icin 600 dolar ile toplamda
da 9000 bin dolara cozimledik. Bu
sekilde calismalarla yillar gecti. Su an

bu makinelere kordon aparati takilarak

kordoneli hayal til Urlnleri yapiyoruz.

Diz olan makinelerimiz, bu aparatlarin

takilmasiyla yeniden bir katma deger
olusturdu. Su anda kordoneli Uriinler
iyi gidiyor. Su anda da bebe ¢ocuk
hazir giyimciler kendi trinlerini
bizim yaptigimiz bu dokunuslarla
susliyorlar. Ve gelinen noktada
ev tekstilinden ¢ocuk sektori-

ne dogru bir yonelisimiz s6z
konusu. Umuyorum ki sek-
tordeki tim arkadaslari-
miz bizim bu yaptigimiz
drlnlerle daha hizli
tanisirlar ve katma a9

degerli, glizel Uriin-
lerin yapilmasina
biz de destek veririz.

Konfeksiyon triinlerine

yaptigimiz bu dokunuslarin o trlnle-
rin begenisini ve albenisini artirdigina
inaniyoruz. Kendimizi bu sektordin bir
parcasi olarak gormekten mutluluk
duyuyoruz.”

Mehmet Yildirim, hedeflerinin na-

kis agirligi olan Uriinleri gelistirmek
oldugunu vurgulayarak, “Bu anlamda
tamamen makineye nakis agirtikli
islemleri koymak suretiyle baska dis
girdilere fazla ihtiyac olmamak kaydiyla
bir calismanin icindeyiz. Yani katma de-
geri sadece nakis olan Urtinlere agirlik
vermek. Meslegimizin en yogun ve aktif

oldugu bir donemi yakaladigimiza ina-
niyorum. Bu durumun gelecekte farkli
iplikler ve renkli calismalarla gelisece-
gini disnldyorum” diye konustu.

Surekli yeni ve farkli seyler yapma
pesinde oldugunu dile getiren Yildirim,
sunlari anlattr:

“Bu 6zellik insani daha basarili hedefle-

re goturdyor.

¥ &
W13

Nakiscilikta desen bilginizin cok iyi
olmasi lazim. Onceleri disariya desen
yaptirarak calisiyorduk. Bir glin bu
deseni yapmayi 6grenecegim dedim,
yasim 58. O giine kadar bilgisayarin
tusuna basmis degilim. Ve desenci bir
arkadasimizdan sabah 8 ile 10 saatleri
arasinda ders almaya basladim. Ve 15
glinde desen programini 6grendim.
Nasil ki bir arabada siiriicti cok onem-
liyse, bizde de deseni bilmek bu isin en
onemli noktalarindan.”

Universite mezunu 2 cocugunun farkl
alanlarda calistigini bildiren Yildirim,
“Eger bu isi layikiyla yapacak, elini tasin
altina koyacak bir genc bulsam, ona bir
evlat gibi isin gelecegini anlatabilirim.
Fakat su anda boyle bir kimse yok. Ben
bu isi ne kadar gotiirebilirsem o
kadar gidecek. Gicimin
yettigince ekonomiye son
@ ana kadar katki koymaya
@ devam etmek istiyorum.
Bunu da bizi Universitede
okutmus, bugtinlere getir-
mis Ulkeme, devletime bir

’ borc olarak goridyorum”
F{‘% seklinde konustu.
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Calisma hayatinin
ayrilmaz parcgasi:
Arabuluculuk

Arabuluculuk, hukuk uyusmazliklarinda Arabuluculuk Kanunu'nun
yurirlige girmesiile alternatif bir uyusmazlik ¢6zim yolu olarak
tulkemizde uygulanmaya baslanmistir. Arabuluculuk, sistematik
teknikler uygulayarak gorismek ve miizakerelerde bulunmak
amaciyla taraflari bir araya getiren, onlarin birbirlerini
anlamalarini ve bu suretle ¢cozimlerini kendilerinin Gretmesini
saglamak icin aralarinda iletisim siirecinin kurulmasini
gerceklestiren, uzmanlik egitimi almis tarafsiz ve bagimsiz
dclinct bir kisinin katilimiyla ve ihtiyari olarak yiritilen
uyusmazlik ¢ozim yontemi olarak tanimlanmaktadir.

=
Z
% .
y - Ulkemizde yarginin her gecen giin artan is yiiki nedeniyle,
//// oldukca uzun siiren yargisal stire¢ de nazara alindiginda, tlkemizin
//// boyle alternatif bir ¢6zlime ihtiyaci oldugu da bir gercektir. Bu

nedenle, arabuluculuk kurumunun Glkemize kazandirilmasi son derece
yerinde olmustur. Nitekim arabuluculuk kurumu, is Mahkemeleri Kanunu
ile getirilen yeniliklerle is hayati icin alternatif bir ¢cozim yontemi olmanin
Gtesine gecmis ve is hayatini ilgilendiren bazi alanlarda zorunlu hale gelmistir. Yeni
Is Mahkemeleri Kanunu'nda calisan ve isveren iliskilerini etkileyen cok nemli
degisiklikler bulunmaktadir. Bu degisikliklerin bundan sonra is hayatini etkilemesi ve
sekillendirmesi kacinilmaz bir durumdur.

ARABULUCULUK ARTIK BiR DAVA SARTI

Av. Esra AKOZEK

Ister bireysel is sézlesmesine ister toplu is sozlesmesine dayansin isci ve isveren
arasindaki alacak, tazminat ve ise iade davalarinda arabulucuya basvurulmasi

dava sarti oldu. Arabuluculuk stireci sonunda taraflar anlasamazsa, anlasmaya
varilamadigina iliskin son arabuluculuk tutanagi dava dilekcesine eklenmek suretiyle
dava acilabilir. Bu tutanak dava dilekcesi ile birlikte mahkemeye sunulmazsa,
mahkeme tutanagi sunmak icin bir hafta kesin siire verir. Tutanak mahkemeye
sunulmazsa, dava usulden reddedilir. Arabulucuya hic basvurmadan dava acilirsa,
mahkeme dava sarti yoklugu sebebiyle davayi reddeder.

Is kazasi ve meslek hastaligindan kaynaklanan maddi ve manevi tazminat davalarinda
ve bunlarla ilgili ricu davalarinda ise arabulucuya gitme zorunlulugu yoktur.

SGK’YA BASVURU ZORUNLULUGU VAR

Bu aslinda yeni bir dizenleme degil. Daha dnceden getirilen bu zorunluluk yeni yasa
ile de korunmus durumda. Hizmet tespit davasi haric olmak Uzere, SGK kurumuna
karsi dava acmadan once SGK'ya basvuru yapma zorunlulugu var.

Kidem tazminati, ihbar tazminati, yillik izin tcreti, kotl niyet tazminati ve esit
davranma ilkesine aykiriliktan kaynaklanan tazminat alacaklarinda zamanasimi siresi

artik 5 yildir. Yasa ile yapilan degisiklikten once bu alacaklar icin zamanasimi siiresi 10
yildi.

iSE iADE DAVASINDA SURE DEGISIKLIKLERINE DiKKAT!

Artik, ise iade davasi agmadan 6nce arabulucuya basvurmanin zorunlu oldugunu
aciklamistik. Arabuluculuk faaliyeti sonunda anlasmaya varilamamasi halinde, isci
son tutanagin dizenlendigi tarihten itibaren iki hafta icinde is mahkemesinde dava
acmak zorundadir. Bu stireyi gecirdikten sonra dava acilmasi durumunda dava, hak
diUstrlcl sirenin gegmis olmasi sebebiyle reddedilecektir.

Kisaca 0zetlemek gerekirse; arabuluculuk kurumunun tlkemize kazandirilmis
olmasi son derece giizel bir gelismedir. Uyusmazliklarin arabuluculuk yolu ile
céziimlenmesinin pek ¢ok faydasi bulunmaktadir. Oncelikle, arabuluculuk siireci
yargisal slirecten ¢ok daha kisa stirmektedir. Yine yargisal stirecten cok daha az
masrafli ve az maliyetlidir. Arabuluculukta anlasmanin icerigini uyusmazlik yasayan
taraflar serbestce kararlastirabilmektedir. Yargisal siirecte bir kazanan bir kaybeden
olmaktadir. Ancak arabuluculukta “kazan-kazan” kurali gecerlidir. Arabuluculukta
ihtilaf karsilikli mizakere edilmek suretiyle coziimlendiginden, her iki taraf yasanan
ihtilafla ilgili olarak hissettiklerini acikca ifade edebilmekte ve ihtilafin giderilmesi
icin ¢ozUm yollari 6nerebilmektedir. Dolayist ile siire¢ sonunda her iki taraf da
kazanmaktadir.
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Sertifikalarini yaptigimiz bagzi ¢ocuk¢u firmalarin bagzi markalar::

Akkon, Badi Junior, Nanica, Moon&Star, Roly Poly, Papsin, Baby Muz,
Wonder Kids, LiaLea, Kagsmino, Minno Kids, P erlina, Herdal, G.B.K. Negis,

Geng Bahar, Doctor Junior,
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FC Fantasy, Kemal Pafi,

Incossi, Baynas, Muzo Kids, Tofino, Sa-Ni,
Marions, Funny Baby, Onurcan, Puledro,
Musti Kids, SJW, Divonette, LayLay, lyici,
Blueland, Ayz Kids, brmbermini, Aziz Bebe
LryLoryma, Aksanlar Baby, Soobe, Wizzy,
Vip Bonis, MiniMidi, Bobix, Lemon-Bebesin,
Oztas, Pitiki, Coccoland, Tomuycuk, Mialora,
Haknur, Pufidik, Overdo, Pitiki, Lilitop,
KTS Baby, Verscon, EBS See You, Silversun,
Walenti Kids Club, Pamina Kids, Caramel,
Melani&Mettini, Baby Doll, Cegisa, Babexi,
Beggi ceremony, Enimon, Tuffy, Lorynda,
Tugi, Emins, KBG, Tiny Tot, Varol Kids,
Mini Forte, Matilda, LKS interlooks, Altinlar.

Norma tarafindan verilen sertifikalar
Tiirkiye Ekonomi Bakanlig: tarafindan %50 tesvik kapsamindadar.

Hizmetlerimiz:

@ CE Belgesi @ISO 9001 @ISO 14001 < ISO 22000 @ OHSAS 18001

@ Avrasya Giimriik Birligi EAC @ Rusya Federasyonu Gost-R @ Ukrayna Urk-SEPRO

Belgelendirme, Denetim, Gozetim, Egitim

T —
Norma Standart Egitim Gozetim Denetim Belgelendirme ve Dis Tic. Ltd. Sti.
Genel Miidiir: Sabri AKTEN
Adres: Kemalpaga Mahallesi, Gengtiirk Caddesi, No: 27/4, 34134, Laleli, Fatih, istanbul, Tiirkiye
Tel/Faks: 0090-212-519-09-41/42, Gsm: 0090-532-336-48-28; Web: www.dsmcertificate.com

E-mail: sabriakten@gmail.com; info@dsmcertificate.com; sabri@dsmcertificate.com;
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‘Cin bizi
taklit ediyor’

Kamburlar Tekstil sahibi Ali Kambur, Kazakistan
ziyaretinde Cinli baz1 sirketlerin Bursa'min
markalarinm1 kopyaladigin1 gordiugunii belirterek,
“Bu durum Turk tiriinlerinin kalite ve tasarimlanyla
kendini artik kabul ettirdigini gosteriyor. Demek ki
biz Cinlilere gore cok 6ndeyiz"” dedi.

> Kamburlar Tekstil, 17 yildir
sektdrde dnemli bir oyuncu ola-
rak faaliyet gosteriyor. Yenidogan
grubundan 16 yasa kadar zengin
bir Urln cesidine sahip olan
sirket, Uretiminin ytzde 70'ini
ihrac ediyor. Sirket sahibi Ali
Kambur, sektdrde iyi bir noktaya
geldiklerine inandiklarini ifade
ederek, “Basari, stiphesiz kaliteli
ve uygun fiyata Uriinler yapmakla
mimkdn. Ama bunun yaninda
glven ve iliskiler de cok 6nemli.
Her iki konuda da iyi oldugumuza
inaniyoruz. Fakat kesinlikle cok
blylk bir sirket olalim, farkli
lokasyonlarda, tlkelerde de su-
beleselim, hem satis hem de ciro
olarak kapasitemizi artiralim gibi
bir amacimiz yok. Bulundugumuz
konumdan memnunuz” diye
konustu. Ali Kambur, sirketini ve
sektory anlatti...

Oncelikle sizi taniyabilir miyiz,
kimdir Ali Kambur?

Yunanistan Gimiilcine dogumlu-
yum. 1978 yilinda Tirkiye'ye go¢
ederek Bursa'ya yerlestim. 1980°li
yillarda nakis makineleri ile hem
nakis hem konfeksiyon isine adim
attik. iki overlok, iki de diiz dikis
makinesiyle bu ise basladik. Bu
durum 2000 yilina kadar boyle

gitti ama islerimiz de artti tabii.
2000°den itibaren Gretimin yani
sira toptan satisa da gectik.

Kamburlar'in kurulusu ve
bugiinlere gelis hikayesi
hakkinda neler soylersiniz?

Kamburlar Tekstil'i 2000 yilinda
kurduk. Su an 33 calisanimiz var.
Visne Caddesi, bebe-cocuk giyim
sektortinde bu kadar gelismeden
once Cumhuriyet Caddesi'nde
yerimiz vardi. Zaman icerisinde
de 2000 metrekarelik bugiinki
magazamiza geldik. Su an toptan
satis ile yolumuza devam ediyo-
ruz. Uretimi azaltarak daha cok
toptana yoneldik.

YUZDE 70 iHRACATA
CALISIYORUZ

Nasil bir iiriin grubuna
sahipsiniz?

Bugiin sifir yas, yani yenidogan
grubundan 16 yasa kadar zengin
bir Griin cesitliligimiz var. Tulum-
dan emzirme 6nligine, esofman
takimlarindan monta kadar 3 ila
4 bin cesit arasi GrinUmiiz var.
Uriinlerimizin ylizde 70'i yurtdi-
sina, ylizde 30'u da i¢ piyasada
degerlendiriliyor. Yurtdisi satis-
larimiz hem dogrudan ihracat



olarak hem de dolayli yoldan yapilmak-
ta. Ortalama 400°Un Uzerinde firmadan
drtn aliyoruz.

Yurtdisi satislarinizin dagilimi nasil?

Bugiin sadece bizde degil sektorin
geneline baktigimizda yurtdisi satis-
larda Arap cografyasinin bir agirtigi
var. Suudi Arabistan, Kuzey irak, Libya,
Fas gibi Ulkeler basi cekiyor. Rusya ve
Ukrayna'nin her ne kadar eski canlilig
olmasa da bu Ulkelere de satislar
devam ediyor. Zaman zaman Sloven-
ya, Romanya ve Polonya’dan gelen
musterilerimiz oluyor. Buglin Yuna-
nistan da iyi bir pazar haline gelmeye
basladi. Ayni sekilde Turki
Cumbhuriyetlere, israil,
Sirbistan, Bosna Hersek
ve Hirvatistana da trin

gonderiyoruz. ¥ o !
; 1 st :
BULUNDUGUMUZ | ;’I:’ g
KONUMDAN j' Mgy
MEMNUNUZ -5 :

Sirket olarak biiyiime
ya da giindeminizde

var mi?

dan memnunuz.

Son gelismeler isiginda bebe-co-
cuk giyim sektoriinii degerlendirir
misiniz?

Bebe ve cocuk giyimin son yillardaki
hizli blylmesi ve gelismesinde, gerek
Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi tarafin-
dan hayata gecirilen projeler gerekse
de dernegimiz BEKSIAD'In girisimle-
rinin biyuk etkisi oldu. Bursa'daki bu
sektorin varligi ve Visne Caddesi'nin
tanitimina yonelik ozellikle yurtdisin-
da cok 6nemli calismalar yapildi. Bu
durumun yansimalarini, son yillarda
bélgemize gelen yabanci alicilarin

yeni bir yatirim plani . m‘;;
- iR

Kamburlar Tekstil'in
hedefi cok buyuk bir
sirket olmak degil. lyi
bir noktaya geldigi-
mize inaniyoruz ve bu
noktayl koruyarak, her s
yil da belli seviyede
biytyerek ilerlemek istiyoruz.
Bugiin sektérimuzde ticarette basari;
kaliteli ve uygun fiyata Urtnler yap-
makla mimkin. Ama bunun yaninda
glven ve iliskiler de cok onemli. Her
iki konuda da iyi oldugumuza inani-
yoruz. Bunlarin hepsinde iyi olsaniz

da isine hakim ve yetenekli insanlari
da blinyenizde tutmaniz lazim. Bu
duruma da ¢ok 6nem veriyoruz. Fakat
kesinlikle cok blyik bir sirket olalim,
farkli lokasyonlarda, Ulkelerde de
subeleselim, hem satis hem de ciro
olarak kapasitemizi katlayalim gibi bir
amacimiz yok. Bulundugumuz konum-

ilgisinden ve
yaptigimiz cirolardan gorebiliyoruz.

Soyle bir 6rnek de vermek istiyorum:
Gectigimiz aylarda Kazakistan'daki

bir misterimizi ziyaret ettik. Ve orada
sunu gorduim: Cinli bazi sirketler, Bur-
sa'nin onde gelen ve marka olmus baz
firmalarimizin trinlerini birebir kopya-
lamis. Etiketinden posetine, Uzerindeki
Turkce ifadelere kadar birebir aynisini
yapmislar. Bu durum haksiz rekabet
acisindan son derece koti ama bir
yandan da Turk drinlerinin kalite

ve tasarimlariyla kendini artik kabul

ettirdigini ve taklit edildigi gercegini de
gosteriyor. Demek ki biz Cinlilere gore
cok ondeyiz. Bu da glizel bir sey.

Sektoriin dnemli ve ¢oziime kavus-
masini istediginiz sikintilari nelerdir?

Bugln yabanci alicilarin bélgemize
bakisi cok iyi, ama bizim en dnemli
eksigimiz konaklama. Gelen misteri-
lerimize bizler yardimci oluyoruz, fakat
pek cogu giinibirlik gelip alisverisini
yapip tekrar istanbul'a doniiyor. Tabii
ki Istanbul'da da devam eden tica-
retlerivar, fakat onlari burada daha
fazla tutabilmemiz lazim. Bunun icin
de bolgeye bir otel yatirimi cok isabetli
olabilir. Bunun yaninda, ciddi bir ticari
potansiyele sahip olan bu bélge-
nin daha prestijli hale gelebil-
mesi icin temizliginden trafigine

-} kadaryapilabilecek cok sey var.

Cevredeki baglanti yollarinin bir
an once acilmasi gerekiyor. Ayni
zamanda, caddenin imajini bozan
farkli is kollarindan firmalar da
var bu bolgede. Belki bu konuda
da bir calisma yapilabilir.

KALITE, GUVENLIK VE
HIJYEN COK ONEMLI

Tiiketicilerin satin alma egilim-
lerinin degistigi bir donemdeyiz.
Ozellikle ¢ocuk kiyafetlerinde
kalite ve hijyen cok 6nemli hale
geldi. Sizin bu noktadaki kriterle-
riniz neler?

Biling dizeyinin ylikselmesi anne ve

babalari, cocuklarini daha saglikl
biyltme istegi ile daha fazla secicilige
yoneltiyor. Tabii ki buradaki basak-
torler kalite, glivenlik ve hijyen. Biz de
sirket olarak calistigimiz firmalarin
gerekli kaliteyi saglamis olmalarina
ve sertifikalarina bakiyoruz. Ayrica
konfeksiyonda dikis ve kaliplar da
cok dnemli. Kalitenin yani sira cocuk
sagligi goz oniine alindiginda, Urdinler-
de kesinlikle hicbir sekilde kanserojen
madde olmamasi biiyik dnem tasiyor.
Uretici arkadaslarimizla siirekli bu
konularda goristiyor, gerekli dnlem-
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leri almalarini sagliyoruz. Fakat bizi
sektorde en fazla zorlayan konular
kalite ya da saglikli Griinler degil, fiyat
politikalari. Her trlnun bir maliyeti
vardir ve siz Uriine ortalama yizde
15-20 kar koyarak satarsiniz. Sektorde
bazi kisiler, firmalar ise fiyatlar disik
tutuyor. Merdivenalti Ureticilerle de
haksiz bir rekabet yasaniyor. Dovizdeki
artis ya da iscilik maliyetleriyle sizin
girdileriniz yikselirken, bu firmalar

en az zararla etkilenince, sizin onlarla
yarisma sartlariniz mimkin olmuyor.

Jeopolitik riskler ve yiikselen
ddviz kurunun son dénemde sa-
tislariniza olumsuz bir yansimasi
oldu mu? Bu durum sizi etkiledi
mi?

Tabii ki etkiliyor. Ozellikle dévizdeki
dalgalanmalar ve artisla birlikte
gelen zamlar oluyor. Girdi mali-
yetlerinin ylkselmesi bizi dogru-
dan etkiliyor. Daha 6nce 3 dolar
dedigimiz bir Uriine, dolardaki
artisla birlikte 3,10 dediginizde,

bu durum karsinizdaki musteriyi
rahatsiz ediyor. Bununla birlikte,
hikimetin aldigi ekonomik tedbirler
ve tesvikler hem bizde hem de diger
sektorlerde iyimser bir hava estirmek-
te. Gerek Uretici gerek toptanci gerekse
ithalatci firmalarin dnlerini biraz daha
iyi gorebilmelerini sagliyor.

Firsatlari nerede goriiyorsunuz? Bu
donemde hangi farkli pazarlar 6ne
¢ikmaya basladi?

Tabii ki en buyik firsat is yapmayi bildi-
gimiz Ulkelerdedir. Rusya'da isler daha
da acilacaktir. Afrika 6nemli bir pazar
ama su ana kadar tam olarak kesfe-
demedik. Ve Afrika Ulkeleri bir degere
sahip. Bir sekilde bu pazara da ulas-

mak, oradaki musterilerle tanisarak
hem isbirliklerini hem de ticareti artirici
hamleler yapmamiz gerekiyor. Elbette
burada yine en buyik sorumluluk BTSO
ve BEKSIAD'a diistiyor. Onlarin bu
Ulkelere yapacag! ticari geziler ve B2B
programlart ile bu mimkin. Her ne
kadar Afrika su an icin yavas bir pazar
olsa da ve bekledigimiz buytk is hac-
mine sahip bulunmasa da gelecekte en
fazla 6ne ¢ikacak bolgelerin basinda
geliyor. Hem bizim sektorimiz hem de
digeris kollari acisindan.

Kisa zaman dnce BTSO koordinasyo-
nunda bir iran faaliyeti yapildi. Uzun
yillar devam eden ambargonun ardin-
dan diinyaya entegre olmaya baslayan
iran da bilytik bir tlke ve cok nemli bir
pazar. EGer bu llkede daha fazla soz
sahibi olabilirsek ki bu da fuarlara katil-

maktan, is gérismelerinden, kendimizi
daha fazla tanitmaktan geciyor, Iran ile
de lyi bir ticaret yakalayabiliriz.

Sirketinizin satis ve karlilik olarak
2017 performansi nasil? 2018’e nasil
bakiyorsunuz?

Kamburlar Tekstil olarak 2017'de

gecen yila gore yizde 20'lik bir blytime
yakaladik. 2018'de de eger finansal
riskler, dovizdeki dalgalanmalar ve je-
opolitik sorunlar ¢ok fazla yasanmazsa
yine boyle bir bliyime yakalayabiliriz.
Aksi takdirde diisUs yasayabiliriz.

INTERNETTEN SATISLARDA DA
iYi NOKTADAYIZ

Son donemde sektdrde internet

satislarinda da ciddi bir biiyiime goze

carpiyor. Firma olarak siz bu alana
nasil bakiyorsunuz?

Firma olarak bizim de internetten
satislarimiz var ve bu alanda iyi bir
noktaya geldik. Ozellikle son iki
yildir bu konuya daha fazla 6nem
veriyoruz ve bugin satislarimizin
ylizde 22'si internet tzerinden
yapiliyor. Bahama Adalari'na bile
iriin génderdik. Ontimizdeki
dénemde bu konunun Uzerinde
daha fazla durmayi ve yiizde 22'lik
orani daha yiiksege cikarmayi
hedefliyoruz.

Eklemek istedikleriniz neler?

Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi
ile BEKSIAD'in calismalarindan cok
memnunuz. Hem sektord hem de
Visne Caddesi'ni yurtdisinda daha fazla
tanitmak adina yapilabilecek calisma-
lara daha da agirlik verilebilir. Bu yonde
ne gorev duslyorsa biz de haziriz.
Bununla birlikte, bu bélgede Uretici ve
toptancilar olarak bizler bir biitinin
parcalariyiz. Sektorimizin daha ileri
gitmesi icin iki tarafa da gorev dusuyor.
Ve iki taraf da bu konuda elinden geleni
yapmakta. Bugiin artik karli is yapmak
degil, kaliteli is yapmak 6nemli hale
geldi ve bizler bu kaliteyi birlikte daha
yiiksege taslyacagiz.
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Bebe cocuk giyim sektoriinde kaliteyi
seckin modelleriyle tiketicilere ulas-
tirmayi hedefleyen Kitikate-Merkez
Bebek, organik driinler konsepti-

ne sahip itk magazasini Korupark
AVM'de actl. Kitikate Genel Mudurd
Taner Merden, tiketici beklentilerini
gozlemlemek icin uzun siredir bir
satis yeri arayisinda olduklarini ve
yaptiklari arastirmalar sonunda Ko-
rupark’ta karar kildiklarini belirterek,
“Korupark ta bir magazanin bosaldi-
gini duyduk ve basvuru yaptik. Tabii
baska yerde magazamiz olmadigi i¢in
once bize olumsuz yaklasildi. Fakat
israrci davrandik, AVM yoneticile-
riyle yaptigimiz birkac toplantidan
sonra onlara tretim merkezimizi ve
drldnlerimizi gosterdik. Ve ikna ettik.
Gerekli dekorasyon yapildiktan sonra
da magazamiz faaliyete basladi” dedi.

Bu yatirimda ticari bir kaygiyla hare-
ket etmediklerini, en biytk hedefleri-
nin musteri beklentilerini alarak yap-
tiklari isi daha ileri seviyelere tasimak
oldugunu kaydeden Merden, “Yeni
dogan gruplarinin bitin ihtiyaclarinin
karsilandigi bir magaza oldu. Magaza-
nin organik konsepti ise, bizim acimiz-
dan guvenilir bebek Uriinleri tretme
projesidir. Biz organik drlin grubunu
tercih ettik ve bu Urin grubuyla ilgili
de diinyanin tanidigi ve kabul ettigi bir
sertifika kurulusu olan Gots sirketi ile
calisiyoruz. Uriinlerimizi satan maga-
zalarda, bu Urln grubunu digerlerin-
den ayiranlarin daha iyi ciro yaptik-

Bursa bebe cocuk giyim sektériiniin taninms

markalanndan Kitikate, organik uiriinler konseptli ilk
magazasinm Korupark AVMde ach.

larini ve daha duizenli calistiklarini

fark ettik. Bu algly! gordikten sonra
kendimiz de bir magaza acmaya karar
verdik. Bugiin diinyanin her yerinde
markalari, ya Unll caddelerde ya da
AVM'lerde gorirsiniz. Bizim icin en
dogru adresin Korupark olacagina
karar verdik” diye konustu.

ORGANIK URUN KONSEPTI
KENDI DiZAYNIMIZ

Taner Merden, magazanin gelecegini
ya da farkli yerlerde de subelesmeyle
ilgili durumu zamanin gosterecegini
dile getirerek soyle devam etti:

“Tabii ki her Ureticinin hayalinde
kendi magazasini, magazalarini acip,
yonetmek istemesi vardir. Bir anda
yizlerce magaza acamazsiniz. Birikim
ve tecriibe icin bir yerden baslamak
gerekiyor. Fakat buradaki oncelikli
amacimiz; once misterinin beklen-
tilerini gozlemleyip, Urinlerle ilgili
varsa sikayetlerini revize edip daha
iyi bir hale gelebilmek adina orasi
bizim icin iyi bir mutfak olacak diye
dustntyoruz. Organik Urldn konsepti
de tamamen kendi dizaynimiz. Firma
icerisinde tasar-
lanmis bir magaza
dekorasyonu, hayal
guicinln ve tecri-
benin birlesimi. Su
ana kadar aldigimiz
duyumlar da ¢ok
iyi. Bundan sonrasi
tamamen zaman
icerisinde yapacakla-
rimiza bagl.

Magazamiz metrekare olarak kicik
olmasina ragmen yaklasik 500 bin TL
civarinda bir yatirim yaptik. Ve maga-
zaciigin ciddi bir yatirim gerektirdigini
ve ayri bir kulvar olarak ele alinmasi
gerektigini anladik. Tabii ki su an bir
magazay! yonetmek cok blyiik efor
gerektirmiyor ama is magazalasmaya
giderse kadrolasmayi olgunlastirmak
ve profesyonelce olusturmak lazim.
Yine de kisa vadede boyle bir planimiz
yok.”

E-ticaret konusunda da ciddi bir calis-
ma icinde olduklarini anlatan Merden,
“Web sitemizin daha da profesyonel-
lesmesi adina su an Uc¢ personelimiz
altyapr calismalari yapiyor. Daha
onceleri web istemiz olsun yeter diye
bakiyorduk ama onun da c¢ok farkl
altyapi calismalari, yazilim gerektirdigi
ve stirekli o yazilimin glincellenerek
desteklenmesi gerektigini bu stirec
icerisinde égrendik. interneti, sosyal
medyayi da dahil ettigimizde ticaret
sektorinde onimuzdeki donemin
énemli hareketlerinden biri olacagin
distintyorum” ifadelerini kullandi.
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Rusya’dan tekstil
urunlerine siki denetim

Rusya Tiiketici Haklan Denetim Servisi Rospotrebnadzor, yasal
olmayan yollarla gumriikten gecirilen mallan tespit etmek icin
sila denetim yaparken, sirketler uriinlerin sertifikalanmasi ve
dizgiin etiketlenmesine dikkat etmeleri konusunda uyanhyor.

etiketlerinde detayli bilgilerin
olmamasi, sirket bilgilerinin
eksik olmasi yer aliyor.

10 BIN YANLIS ETIKETLI
KURK TOPLANDI

Rusya ile Turkiye ara-
sinda yasanan kriz
doneminde Turk
Urtinlerine yasaklar

getirilmis, ozellikle
gida sektoriindeki yasak
zamanla asilmisti.

Rusya, gidanin yani sira

tlkeye giren tekstil

drlnleri Uzerinde de
blyik denetim uygu-
luyor. Rusya Tiketici

Haklari Denetim Servisi

Rospotrebnadzor, yasal

olmayan yollarla

gumrikten gecirilen
mallari tespit etmek
icin siki denetim yapi-
yor. Rospotrebnadzor,

Putin’in 8 Eylul 2017'de

yayinladigi talimat

dogrultusunda her
hafta en az 1000 satis
noktasini denetliyor.

Denetimlerde, 2017 Aralik ay
icinde 60 isyerinden toplam
degeri 500 milyon ruble

olan yaklasik 10 bin yanlis
etiketlenmis kirk toplandi.
Kurgan sehrinde Rospotreb-
nadzor uzmanlari yaklasik
100 satis noktasini kontrol
etti ve yanlis belgeleri olan
urlnlere el konuldu.

221 iISYERI HAKKINDA
SORUSTURMA

Lipetskaya bolgesinde sahte
yollarla Uriin getirdikleri icin
221 isyeri hakkinda sorus-
turma baslatildi ve 67'si para
cezasina carptirildi.

Denetimler Rusya'nin
bitiin bdlgelerinde ya-
piliyor. Yetkililer, Turk
dreticileri Griinlerin
sertifikalanmasi ve
dizglin etiketlenme-
sine dikkat etmeleri
konusunda uyariyor. En
sik gordlen hatalarin;
drunlerin sertifika-
lanmamasi, drin

Laboratuvarlara gonderi-
len cocuk Urinleri testten
gecmedigi icin higroskopik
olarak uygun degil sonucu
verildi. Testten gecemeyen
cocuk drlnlerine el konuldu.

Moskova'da biiyiik AVM'ler-
de yanlis etiketlenmis
kirkler toplandi.
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kitap + Ibn Battuta Seyehatnamesi

1325 yilinda, 22 yasinda iken hac mak-
sadiyla memleketinden ayrilan,
Avrupa hari¢ neredeyse
=, eskidinyanin tamamini
' gezen Ibn Battuta, Marko
Polo ile birlikte Ortacag’in
en blyuk iki seyyahindan
biridir. ibn Battuta, ceyrek
ylzyil siiren bu gezilerde
gordugu Ulkelerin ileri
. gelenlerini, adetlerini,
torelerini, yasayis-
larini, yediklerini,
ictiklerini, hilklim-
darlarin micade-
le ve savaslarini,
dini makamlari,
dini kuruluslari
bitin incelikle-
riyle 6grenmeye
calismis ve bunlari
anlatmistir.

Battuta'nin eseri
Seyahatname;
yeme, icme, giyim,
aletler ve adetlerle
ilgili etnoloji ve
folklor malzeme-
sinden baska, islam
aleminin iktisadi
hayatini ve sanatini
inceleyenlericin bir
hazine degerindedir.
Eser o zamanki

IBN BATTUTA
SEYEHATNAMESI

Islam diinyasinin etnik vaziyeti hakkin-
da da bilgi vermektedir. Devrin biyuk
seyhleri, velileri yaninda; Snnilik, Siilik
ve subeleri hakkinda fikir edinmek de
mimkinddr.

Eserde Anadolu'nun o glinki
durumu hakkinda ayrintili .
bilgiler de vardir ve -

intilaflari,
Umur
Bey'e
karsi du-
zenlenen
Hacli saldirisi,
Germiyanogul-
lari’'na karsi duyulan
glvensizlik, Eretna
Devleti'nin refah seviyesi, Si-
nop'un stratejik degeri, Erzurum
ve Erzincan’da birbirleriyle carpisan
Turkmen kabileleri, ilhanlilar'in Anado-
lu siyaseti, Cobanogullari vb. hakkinda
birinci el kaynaklardandir.

beyliklerin ic ) fﬁ%%

Anadolu, 11. yuzyildan itibaren Selcuklu
Turklerinin gozlerini batiya cevirmesiyle
tedrici olarak Tirklesmeye baslamis ve
12. ytzyilin ortalarindan itibaren énemtli
6lciide Turklesmistir. Takip eden 13.
ylzyilin sonlarinda ise bazi yéresel nok-
talar disinda Anadolu artik Tlrklesme-
sini tamamlayarak tiim yonleriyle bir
Tirk vatani olma vasfini kazanmistir.

N B

Donemin Bati kaynaklarinin 12. yizyilin
ortalarina kadar Anadolu icin “Ro-
mania” adini kullanirken, bu tarihten
itibaren “Turcia” tabirini kullanmalar,
Anadolu'nun Batililar tarafindan da
Turk yurdu olarak kabul edildigini gos-
teren acik bir delildir. Onun seyahat-
namesi, tam bir Anadolu Tark kalttr
hazinesi niteligini tasimaktadir.

ANADOLU VE TURKLER
HAKKINDAKI
TESPIiTLERI

ibn Battuta'nin
14.ylzylzyildaki
Anadolu’yu anlat-
tig1 seyahatname-
sinde su tespitleri 6ne
cikmaktadir:

- ibn Battuta Anadolu‘ya, “Tiirk tilke-
si” ve bu Ulkenin insanlarina “Turkler,
Turkmenler” demektedir.

- Anadolu’da her yerde insanlarin
Turkce konustugunu gérmustar.
Tirkce bilmeyen gezgin, insanlarla

bir terctiman araciligi ile anlasmistir.
Tirkce o donemde Yunus Emre, Siley-
man Celebi, Kaygusuz Abdal, Gilsehri,
Nesimi, Asik Pasa gibi sairleri ile buylk
bir edebiyat dilidir.

- Ibn Battuta Anadolu'ya, “Diinyanin en

guzel memleketidir. Tanri glzelliklerini
Gteki Ulkelere ayri ayri dagitirken, bu-



rada hepsini bir araya getirmistir.
Burada diinyanin en giizel insanla-
r1, en temiz kiyafetli halki yasar ve
en nefis yemekler pisirilir. Tanrinin
yarattiklari icinde en sefkatli olan-
lar bunlardir” demektedir.

- Ibn Battuta, bize o devirdeki Tiirk
kadinlarinin yasayisini, dis goru-
nisiinl de anlatmaktadir. Onlarin
giyim kusamlari, toplum icindeki
rolleriyle ilgili onemli bilgiler
vermektedir. “Bu Ulkede kadinlar
erkeklerden kacmazlar. Yola cika-
cagimiz zaman kadinlar akraba ve
hane halkindaymiscasina bizimle
vedalasirlar, bu ayriliktan dolay
Uzuntulerini gozyaslarini doke-
rek belirtirler” diyerek kadinlarin
toplumdaki yasayisa katkilarini
ovmektedir.

- Unlu gezgin Anadolu’da her yerde
ahiler tarafindan karsilanir. Onlarin
tekkelerinde yer, icer ve konaklar.
Ahiler hakkinda onemli bilgiler
veren Battuta, “Ahiler, Anadolu'ya
yerlesmis Turkmenlerin yasadik-
lari her yerde sehir ve koylerde
bulunmaktadir. Dinyanin hicbir
yerinde bunlarin es ve érneklerine
rastlamak mimkin degildir” diye-
rek Ahilerin yiiksek ahlak ozellikle-

rini belirtmektedir.

- ibn Battuta, medrese ve blyik
camilerde yiiksek seviyede ders
okutan bilginlere, 6gretmenlere
hikidmdar ve halk tarafindan
biytk deger verildigini, onlara im-
kanlar saglandigini anlatmaktadir.

- Ibn Battuta, Tiirklerin misafirper-
verliginden ve misafirlere goster-
dikleri sevgiden ovglyle bahset-
mektedir. Anadolu'daki Turkleri
yakindan taniyan gezgin; “Turklerin
cihat ve gaza ehliyigitler” oldugunu
soylemektedir.

- Bursa'da Osmanli Beyligini ziya-
ret eden ibn Batuta, Sultan Orhan
hakkinda, "Bu hikimdar Anado-
lu'da Tdrkmen padisahlarin en
ulusu oldugu kadar, toprak, asker
ve varlik bakimindan da onlarin en
Ustlnudur” diyerek ileri bir gorusle

gormdastur.

1304'de Tanca'da (Fas) dogmus
olan Ibn Battuta, Misir, Suriye,
Arap Yarimadasi, Irak, iran, Dogu
Afrika, Anadolu, Kuzey Tirk illeri,
Orta Asya, Hindistan, Cin, Endilus
ve Sudan gibi llkeleri icine alan
geziler yapmistir.

istihdam

> Hasret kaldigimiz sey, ticarette dirustlik,
Durustlik kaybolunca, tliccarlik olur bir yik.
Kimsede sevk kalmiyor, yeni isler yapmaya,
Yaptigini severek tliccarlara satmaya.

Niye boyle duyarsiz benim Aziz Milletim,
Durustlikle yogrulmus benim bu Milliyetim.
Osmanli ticcarlari olmus idi muteber,
Stantlarda gorevli, simdi bize girme der.
Niye biz boyle olduk, onlar hep AR-GE yapti,

Bizimkiler arakladi aynini gelip cakti.

Sen kopyala yapistir, katma bir sey kendinden,

Bereket mi bulursun yaptigindan simdi sen.
Emek vermedigin sey, emanettir bilesin,

Bu kervan boyle gitmez sen de artik goresin.
Haydil.. Silkelen artik hele bir don kendine,
Sendeki o glizellik, gegsin Urettigine.

0 da giizel gorinsin alip da saticya,

Sende giizel Kubbe yap, bu Nadide catiya.
Bu ¢atinin altinda riziklansin insanlar,
Atana, ahfadina sevap katsin dualar.
Yaptiginda duristlik, sattiginda kalite,
Helalinden kazanip bereket bulsun site.
Alttakine comert davran, Ustten inayet gelsin,

Sen insanlari sev ki, Allah da seni sevsin.

Sevgi-saygl, safa bulsun, sevinsin umum Ummet,

Hep birlikte olalim, Dirust Biytk Bir Devlet.
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tanitim « Oylat Magarasl

Oylat Magarasi
bir doga harikasi

Saglhik merkezleriyle yemyesil ormanlar icinde insanlara huzur, saghk ve
mutluluk veren Oylat, sifali sulannmin yaninda son yillarda ziyaretci akimina
ugrayan magarasiyla da yerli ve yabanc turistlerin ilgi odaginda.

Kimisi devasa sarkit ve dikitlerle kapli,
kimisi de masmavi sularla dolu ma-
garalar, ylzyillar stiren olusumlarinin
ardindan ortaya ¢ikan muhtesem go-
rinimleri etkileyici, gizemli ve blydld
bir atmosfer sunuyor, kendine hayran
birakiyor. Dinyanin dort bir yanindaki
bu dogal olusumlar, olanca cazibeleri
ile seyahat tutkunlarinin yani sira fo-
tograf meraklilarinin da gozdesi. Oylat
Magarasi da; koftesi, mo-

bilyasi ve Oylat
~ Kap-

licalartile Gnlu ineg'dl'Un, en onemli
degerlerinden biri.

inegbl'e 24, Oylat Kaplicalarina 3 km
mesafede bulunan Oylat Magarasi, Oy-
lat Kanyonu'nun sonunda yer aliyor ve
Turkiye'nin en biyuk ikinci magarasi.
Sarkit, dikit ve situnlariyla bir doga ha-
rikasi olan magaranin gecmisi, yapilan
arastirmalara gére 3 milyon yil geriye
kadar gidiyor. Depremler sonrasinda
sularin asindirmasiyla olusan ve birbi-
rine bagli iki kattan olusan magaranin
toplam uzunlugu 750, yiksekligi ise 93

metre. Genel olarak menderesli bir ya-
piya sahip olan Oylat Magaras, giristen
blylk cokiintl salonuna kadar olan
boldm ve dar galerilerden olusmustur.
Birbirinden farkli gelisim ve meteo-
rolojik 6zelliklere sahip bolimlerden
olusan magarada yarasa ve kelebekler
basta olmak zere zengin bir canli
toplulugu yasamaktadir. Magarada
salonlari ve katlari birbirine baglayan
dar galeri ve gecitlerde hissedilir bir
riizgar vardir.



ASTIM,

BRONSIT VE NEFES
DARLIGINA iYi GELiIYOR...

Turistik acidan oldukca biytik bir

dneme sahip olan magaranin en 6nem-

li 6zelligi ise astim, bronsit ve nefes
darligr gibi rahatsizliklara iyi gelmesi.
Bu sebeple insanlar tarafindan biyiik
ilgi goren magaranin ziyaretci sayisi
her yil artiyor. Dogaseverlerin de biyuk
ilgi gosterdigi magara, dénem donem
yarismalarda proje konusu, 6devlerde
arastirma konusu oluyor. Magara icine
yapilan yollar ve isiklandirmalarla,
magaranin her tarafindan
duyulan mizik

yayini da, ziyaretcilere keyifli ve
mistik bir yolculuk hissi veriyor.

Unli magarasinin yani sira gerek dogal

guzellikleri, gerek sifali sulari gerekse
tabiat zenginlikleriyle hem saglik turiz-
minde hem de doga turizminde kendini
one cikartan ve adeta cennetten bir
parca olarak nitelendirebilen Oylat, son
yillarda turistlerin en fazla ziyaret ettigi
adreslerin basinda geliyor.
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Macaristan, 93 bin km2'lik ytizolcu-
miine ve yaklasik 10 milyonluk nifusa
sahip bir Orta Avrupa Ulkesidir. 1989
yilinda sosyalist sistemden parlamen-
ter demokrasiye gecis yapan tlke, ayni
zamanda liberal ekonomik modeli be-
nimsemistir. Son 20 yil iceri-
sinde NATO,
OECD ve
Dinya Ban-
kasi gibi pek
cok Batili
ekonomik ve
siyasi orga-
nizasyona
dahil olan
Macaristan,
sadece cografi olarak degil, ekono-
mik ve siyasi bakimdan da bir Avrupa
tlkesidir (Cogu zaman sanildiginin
aksine bir Balkan ulkesi degildir). 2004
yiindan bu yana AB uyesidir (dola-
yisiyla, Macaristan pazarina giriste
Gumriik Birligi mevzuati gecerlidir). Dis
ticaretinde AB Ulkeleri dnemli bir yer
tutmakta, ithalatinin cok biytk kismini
Birlik Uyesi Ulkelerden gerceklestir-
mektedir. ithalatin kalan kismi komsu
tlkelerden, Rusya'dan ve Uzakdogu
tlkelerinden saglanmaktadir.

Macaristan ihracat
odakh bayimesini
surduruyor

koridorlanyla Avrupa'da lojistik 6neme sahip
olan Macaristan, ihracat odakh bityiimesini
stirdiiriiyor. Ulkenin 2017-2020 aras1 y1lda
ortalama %2,4 biiyiiyecegi tahmin ediliyor.

NUFUS VE YERALTI KAYNAKLARI

Macaristan’in toplam nifusu 9,8 milyon
kisidir. Nufusun %66'si sehirlerde ve
%17'si baskent Budapeste'de yasa-
maktadir. Nufusun yaslara gore dagili-
mi, %15-15yas alti ve %21-60 yas Uzeri
ile tipik Avrupa ortalamasini yansitmak-
tadir. Ulkedeki en biiyiik etnik grup 189
bin 984 kisi ile Roman azinliktir. Komsu
tlkelerde 2.4 milyon

Macar asilli insan

yasamaktadir.

Ulke hammadde
ve enerji kaynak-
lart bakimindan
fakirdir. Madenle-
rinin en énemlisi
Vertes daglarindan
c¢ikarilan boksittir.
Romanya sinirinda
onemli dlcude tabi
gaz, Balaton Golu'niin batisinda da pet-
rol cikarilmaktadir. Nispeten az miktar-
da manganez ve uranyum yataklari da
vardir. Macaristan sicak su kaynaklari
bakimindan oldukc¢a zengin olup, ozel-
likle Budapeste ve Budin, diinyanin en
glizel kaplicalarina sahiptir.

GENEL EKONOMIK DURUM

1989°da parlamenter demokrasi rejimi-
ne gecen Macaristan, bu tarihten sonra
merkezi planlamaya dayali ekonomiden
serbest piyasa ekonomisine gecis ama-
ciyla kapsamli bir ekonomik donisiim
sireci baslatmistir. 2004 yilinda AB’ye
tam Uye olan llke yabanci yatirimcila-
rin ilgi odagi olmus, dogrudan sermaye
yatirimlari ve likidite girisleri
ile bolge
' tlkelerine
gore daha
hizli bir eko-
nomik basari
yakalamistir.
Stand-by
Anlasmasinin
onaylan-
digi Kasim
2008'den bu
yana Macar
ekonomisi, finansal surddrulebilirlik
ile ekonomik istikrarin temini yoniinde
onemli gelismeler kaydetmistir. Bu
cercevede, son yillarda uygulanan
mali programlar sayesinde finansal
surdurdlebilirlik ile ekonomik istikra-
rin temini yoninde 6nemli gelismeler



kaydetmistir. Bu kapsamda bir taraftan
kamu harcamalari azaltilarak seffaf bir
hale getirilirken, bir taraftan da finansal
sektorde bankacilik faaliyetleri takibe
alinmis ve piyasalari gliclendirmeye
yonelik bankacilik diizenlemelerinin
cercevesi olusturulmustur. Ulke eko-
nomisi 2014 yilinda %3,7, 2015'te %3 ve
2016 yiinda %2 blylime kaydetmistir.
2017-2020 yillari arasinda yillik orta-
lama biylimenin %?2.4 olacagi tahmin
edilmektedir.

SEKTORLERIN EKONOMIYE
ETKisi

2016 temel makroekono-
mik verilerine bakildigin-
da; tilke GSYIH'si 1256
milyar dolar olmustur.
GSYiH'nin kompozisyo-
nu incelendiginde, en
blyuk katkiyr daha ¢ok
ihra¢ pazarlarina tretim
yapan imalat sektoru
saglamaktadir. 2016
yiinda enflasyon orani
%0,4, issizlik ise orani
%4,8 olarak gercek-
lesmistir. 2016 yilinda
tarimin GSYiH daki payi
%3,6, sanayinin %31,8ve &
hizmetlerin %64,6 olarak
gerceklesmistir.

Macaristan’in i¢c pazari
nispeten kiicUktir. Bu-
nunla beraber llke ekonomisi blytiklik
bakimindan halen bolge Ulkeleri ara-
sinda Polonya ve Cek Cumhuriyeti'nden
sonra bdlgede 3. sirada yer almaktadir.
Macaristan Avrupa'ya ticaret ve yabanci
yatirim yolu ile siki sekilde baglanmis
onemli sektorleriile bélgedeki en acik
ekonomiye sahip tlkedir. Mal ihracati-
nin dortte Ucl AB'ye yapilmaktadir. AB
tlkelerinin giicld talebi tlke ekonomisi
Uzerinde net etkiye sahiptir.

YABANCI YATIRIMLAR

ihracat ve yabanci yatirim odakli biiyii-
me politikalarini benimsemis olan Ma-
caristan icin Ulkeye dogrudan yabanci
sermaye yatirimlarinin ¢ekilmesi biylk
o6nem tasimaktadir. Macaristan AB

Uyesi olduktan sonra yatirim tesviklerini
AB normlarina uygun hale getirmek
zorunda kalmis, bu kapsamda bir¢ok
dogrudan destek, vergi ve off-shore
destekleri yirirlikten kaldiritmistir.
Macaristan AB miktesebatina uygun
yeni tesvik yontemlerini uygulamaya
sokarak Ulkeye sermaye akisini devam
ettirmeye calismaktadir. Macaristan'da
goreceli ucuz olan nitelikli isgtictnin,
yabanci firmalarin telekominikasyon
merkezleri, teknoloji merkezleri ve
AR-GE alanlarinda bu tilkede yatirim
yapma kararlarinda onemli bir itici

glc olmaya devam edecegi
tahmin edilmektedir.

DIS TICARET

Macaristan’in dis ticareti
2016 yiinda %3 oraninda art-
mistir. Bu dénemde ihracati %2 artisla

81 milyon
Yiizélctimii (km?): 93.030

GSYH (Milyon $):132034 (IMF2017)
Kisi bagina GSYIH: 13.460 S (IMF 2017)
Biiytime (%): 3,2 (IMF2017)

Kaynak: Ekonomi Bakanligi

102 milyar dolara, ithalati ise %4 artisla
94 milyar dolar olup, Macaristan dis
ticareti 8 milyar dolar fazla vermistir.
Macaristan’in 2016 yilinda dis ticaret
hacmiise 196 milyar dolar olmustur.
Turkiye ile Macaristan arasindaki dis
ticarete bakildiginda ise, 2016 yilinda
Tirkiye'ye 1 milyar 692 milyon dolarlik
ihracat yapan Macaristan’in, ayni yil
Ulkemizden ithalati ise 854 milyon
dolar diizeyinde gerceklesmistir. ilk
baslarda dengeli bir seyir izleyen iki
ulke arasindaki ticaret, dzellikle 2004
yilindan sonra Ulkemiz aleyhine her
sene artan oranlarda acik verir
hale gelmistir.

iSADAMLARININ PAZARDA
DIKKAT ETMESiI GEREKEN
HUSUSLAR

Macaristan’'daki is gelenekleri
Bati Avrupa ile benzer 6zellik-
ler tasimaktadir. is hayatinda
resmi kiyafet tercih edilmekte-
dir. Macarlar is baglantilarinda
sahsi iliskilerin gelistirilmesine
6nem vermektedir. Is gorus-
melerinin 6gle
yemekleri,
resepsiyon-
lar ve aksam
yemeklerinde
yapilmasi da
yaygindir. Ma-
carlar kendile-
rini tanitirken
soyadlarini
once kullan-
maktadirlar.
Bu durum
Macarca kartvizitlerde de gecerli iken,
ingilizce kartvizitlerde bilinen kulla-
nim vardir. Macar isadamlari yabanci
ortaklarinin Macarca basit selamlasma
gibi kelimeleri 6grenme cabalarini
takdir etmektedir. Macar isadamlari
Noel tatili zamaninda degeri 10 dolari
gecmeyen kiclk hediye alisverisinde
bulunabilmektedir. Tim randevulara,
ddemelere, mal teslimatlarina ve diger
zamanlama ile ilgili konulara dikkat
etmek gerekmektedir.
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Banglades, 147 bin 570 kilomet-
rekarelik alanive 161 milyon-
luk ntfusu ile diinyada niifus
yogunlugunun en yiiksek
oldugu dlkelerden biridir.
Niifus buytkligu
acisindan diinyada
sekizinci sirada olan
Banglades, sahip
oldugu genc ve
dinamik isgici
ile emek yogun
sektorlerde reka-
betci bir Ulkedir.
Son 10 yilda yillik
%6’nin Uzerinde
blylme oran-
larini yakalayan
Banglades'in
emek yogun
sektorlerin
gelismesiile
bir ekonomik
ve sosyal
do-

nlsim slrecinden gectigini séylemek
mimkdndir. Birlesmis Miletler Ticaret
ve Kalkinma Konferansi (UNCTAD])
tarafindan yayinlanan 2016 En Az
Gelismis Ulkeler Raporunda’, Bangla-
des’in 2024 yilinda En Az Gelismis Ulke
statisiinden ‘Diger Gelismekte Olan
Ulkeler statiistine gececegi 6ngdriil-
mektedir.

Banglades'te enflasyon, kamu bor¢
stoku, bitce dengesi ve doviz kuru gibi
temel makroekonomik parametrelerin
de son yillarda stabil seyrettigi goril-

Banglades hazirgiyimde
Asya’nin uretim UGssi

Oniimiizdeki yillarda gelismekte olan iilkeler statiisiine gecmesi 6ngoériilen Banglades,
ozellikle hazirgiyim alanindaki ihracati ve sahip oldugu dinamik ve gen¢ nufusu ile
rekabetci bir lilke olarak one cikiyor.

mektedir. 2015 Ekim ayinda yayinlanan
'2013 Isglici Anketi sonuglarina gore
de ilkede isglctine katilim orani %57,1
olup, issizlik orani ise %4,3 olarak
tahmin edilmektedir.

Banglades'te vergi gelirlerinin GSYH'ya
oraninin ¢ok distik olmasi, kamunun
altyapt harcamalarinin distik olma-

sI, 0zel sektor yatirimlarinin enerji,
ulastirma ve arazi basta olmak Uzere
altyapi eksikligi, Ulkenin kalkinmasinin
oniindeki baslica engeller olarak goril-
mektedir. Ayrica, geri dénmeyen kredi
oranlarinin yuksekligi, kurumsal yéne-
tim eksikligi ve uluslararasi muhasebe,
denetim ve raporlama uygulamalarinin
eksikligi, bankacilik sektorinin islev-
selligini sinirlamaktadir. Diger yandan,
Dakka ve Chittagong basta olmak
Uzere Ulkedeki uygun arazi yetersizligi,
yabanci yatirimlarin 6niinde 6nemli bir
engel olarak karsimiza ¢cikmaktadir.

NUFUS VE isGUCU YAPISI

Niifusun 2018 yiinda 169,2 milyona,
2030°da ise 220 milyona ulasmasi



beklenmektedir. Ulke niifusunun %901
Musliman, %9 u Hindu, %1'i Budist ve
Hiristiyan'dir. Ontimiizdeki dénemde
Banglades'in calisma yasindaki niifu-
sunun pek ¢ok tlkedeki durumun aksi-
ne artis gosterecedi tahmin ediliyor.

EKONOMIK PERFORMANS

Banglades ekonomisi 20 yildan fazla
bir stire icerisinde yardima bagimli bir
ekonomiden ticarete bagiml bir eko-
nomiye dénidsmdistir. Ancak orta gelir
dizeyinde bir Ulke olabilmesi icin ge-
rekli gorilen yatirim odakli biylimeye
gecebilmesi heniiz basarilamamistir.
Hazirgiyim
sektori ve
isci gelirleri &
ekonominin

en dinamik
oldugu alan-
lardir. Kisi
basina ortala-
ma gelir yillik
cari fiyatlarla
1.300 dolar,
satinalma glicu
paritesine gore
ise 3.600 dolar
seviyelerindedir.
Uzmanlar, GS-
YiH'nin diizenli
olarak yilik %7
oraninda buyu-
mesinin Ulkedeki

yoksullugu 6nemli oranda dustrebile-
cegini belirtmektedirler. Son yillarda,
toplam yatirimin %75’inin insaat
sektordy ile ilgili oldugu ve 6zel sektorin
bu yatirimlarin 2/3'Uni gerceklestirdigi
gorulmektedir.

L | . (1 ¥
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Ulkenin dnceligi ihracat odakli sana-
yileri tesvik ederek, yurtdisi yabanci
sermaye ¢cekmeye vermesi gerektigi
uzmanlarca belirtilmektedir. Ayrica,
yabanci sermayenin cekilebilmesi icin
birokratik engellerin azaltilmasi ve
zarar eden kamu sirketlerinin satilmasi
da onemlidir.

DIS TICARET

Banglades resmi istatistikleri en
son 2011 yiinda yayimlanmis olup,
Trademap'in tahmini verilerine gore
2015 yiinda Ulkenin dis ticaret hacmi,
bir dnceki yila seviyesini tekrar ederek
75,6 milyar ABD Dolari olmustur. 2015
yilinda ihracat bir nceki yila gore %3,7
oraninda artarak 35,9 milyar ABD
Dolari olarak gerceklesmistir. Ayni
donemdeki ithalat ise bir dnceki yilin
ayni dénemine gore %2,3 oraninda aza-
larak 39,8 milyar ABD Dolari olmustur.
2014te ciddi bir

artis yasanan dis ticaret acigi,
2015 yiinda %36,3 oraninda gerileyerek
3,9 milyar dolar olmustur. Banglades
temel Uriinlerde ithalata bagimulig
nedeniyle ticaret acigi problemiyle karsi

Niifus: 169,2 milyon
Yiizolctimii (km?): 147.570

GSYH (Milyon $): 218991 (IMF 2016)
Kisi bagina GSYiH: 1356 $ (IMF 2016)
Bilytime (%): 6,8 (IMF2016)

Kaynak: Ekonomi Bakanligi

karslyadir. Ayrica, Glkenin en dnemli
ihracat sektori olan hazirgiyim sektori
iplik ithalatina bagimli durumdadir.
Yurtdisinda calisan iscilerin gelirleri
cari acigin azaltilmasinda énemli bir rol
oynamaktadir.

GUMRUK VERGILERI

Banglades'in ekonomi politikasinda
gumrik vergilerinin biyik dnemi
bulunmaktadir. Her ne kadar gimrik
vergilerinde onemli dususler gercek-
lestirilmis olsa da, devlet gelirlerinde
gumrik vergilerinin biytk
pay! olmasi nedeniyle
halen vergilerin yiksek
oranli oldugu sdylenebilir.
Ulkedeki vergileri diizen-
leyen kurum Ulusal Gelir
Kurulu (National Board
of Revenue)'dur. ithalat
rejimiya da gimrik
tarifeleri asiri derecede
korumaci bir yapida
degildir. ithal Grinler
icin gimrik vergileri
“Oile %25" arasinda
degismektedir.

TURKIYE iLE
TiCARET

2016 yilinda iki lke
arasinda gerceklesen
ticaret hacmi yaklasik 1,2 milyar dolar
olup, bir nceki yila gére ciddi bir degi-
sim gorulmemistir. Turkiye'nin Bang-
lades’e yonelik ihracati incelendiginde,
2009 yiindan beri ihracatimiz 100
milyon dolarin Gzerindedir. 2012 yilinda
ilk defa 200 milyon dolarin tzerine ¢i-
kan ihracatimiz 2013 ve 2014 yillarinda
disis egilimine girmistir. 2015 yilinda
ihracat %34,6 oraninda artarak yeniden
200 milyon dolar diizeyine yiikselmis-
tir. 2016 yilinda da artis egilimi devam
etmis ve ulkeye ihracatimiz %32,7
oraninda artarak 264 milyon olmustur.
2016 yili itibariyla Banglades'ten ithalat
ise bir dnceki yila gore %13,1'lik disus-
le 881 milyon dolar olmustur.
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Bursa Yardimlasma Dernegi

40 yildir Fakir ve Muhtaclara Yardim Dernegi adiyla Bursalilara
hizmet eden dernegimiz, 2017 yilindan itibaren yoluna kisa adi
BURYAD olan Bursa Yardimlasma Dernegi ismiyle devam

etmektedir.

Dernegimizin temel amaci sorumlu oldugumuz sehirde
sosyal baris ve sosyal dengenin tesis ve idamesine katkida
bulunmaktir.

Bu misyonunu yerine getirirken basvurdugu yollar ve
faaliyetlerden dzetle ve 6rneklemeyle bahsedecek olursak
ortaya cikacak basliklar sunlardir: Gida, Nakit, Yakacak,
Egitim, Giyecek, Temizlik, Kurban, Bisiklet Yardimi, Psikolojik
Egitimler ve Piknik Etkinligi.
Dernegimize miracaat eden/edilen ihtiyac sahipleri,
gonullulerden olusan arastirma kurulunca kayit Uzerinde
(Kaymakamlik, Belediye, Muhtarlik, Tapu idaresi, diger sosyal
.............................. yardimlasma dernekleri vs.) ve yerinde (bakkal, komsular ve
bizzat evlerinde) arastirilarak rapor diizenlenir. Bu rapor Tahkikat
Komisyonumuzca gorisulerek karara baglanir. Dernek olarak genelde alt
tabakayi olusturan ailelere yardim etmekteyiz. Esi tarafindan cocuklariyla terk
edilmis kadinlar, calisamayacak derecede yasli kimsesiz ciftler, genc olsalar da fel¢
vb. saglik sebepleriyle calisani olmayan aileler genel portfdylimuizi olusturmaktadir.

Yardim karari verilen aileye her ay dizenli gida yardimi (gida mihendislerince
belirlenen) adreslerinde imza karsiligi teslim edilmektedir. Kis aylarinda da yakacak
yardimi yapilmaktadir. Ailenin egitim gdren tim bireylerine kirtasiye ve basarili
bireylerine de burs katkisi saglanmaktadir.

Dernegimiz blinyesindeki giyim magazasina randevu sistemiyle davet edilen

aile bireyleri, hi¢ kullanilmamis kiyafetlerden istediklerini alabilmektedirler.
Ozellikle kiicliklerin yeni kiyafet ve ayakkabi sevingleri bizlere sonsuz mutluluk
yasatmaktadir. Yilda iki defa bol miktarda yapilan temizlik malzemesi yardimlariyla
da saglikli bir yasam amaclanmaktadir.

Osman ARICI / BURYAD Baskani

Kurban bayraminda kampanyadaki etler, et ve kavurma olarak hijyenik sartlarda
ailelerimize dagitilmaktadir. Diger zamanlarda da dernegimize bagislanan adak,
sukur ve akika kurbanlarinin etleri de ailelerimize hizlica ulastirilmaktadir.

Ailelerimizde psikolojik destege ihtiyaci olan bireylere de dizenli egitimler uzman
ellerce verilmektedir.Cocuklugumuzda hepimizin hayalini kurdugu bisikletler,
cocuklara hediye edilerek onlarin mutlu olmalari saglanmaktadir.

Bununla birlikte, yaz mevsiminde tim ailelerimiz piknik etkinligine gotirilerek
tanisma ve kaynasma saglanmaktadir. Bu etkinlikte cocuklara yonelik hazirlanan
oyun ve yarismalarla, verilen hediyelerin olusturdugu mutluluk tablosu gorilmeye
degerdir.

Dernegimiz faaliyetlerini gerceklestirirken basta kamu kurumlari olmak tzere diger
sosyal yardimlasma dernekleri ile ve STK'larla sirekli irtibat halinde calismaktadir.

Sadece 3 adet maasli calisani bulunmasina ragmen ortalama 500 aileye stirekli ve
periyodik yardimda bulunma becerisinin altinda “Gonullilik” esasi yatmaktadir.
Sosyal adaletin gerceklesmesinde kendisinde gérev sorumlulugu hisseden

“gonullilerimiz”, dernegimizin asil ylkini omuzlamaktadir.

Tudm faaliyetlerimizi gerceklestirirken dengeli ve alcakgonullu olarak hareket
etmekteyiz. Yardim edilen her bireyi kendi ailemizin ferdi olarak gormekte,
kendimize begenmeyip almadigimiz hicbir seyi ailelerimize de yardim olarak
vermemekteyiz. TUm bagislarimiz gibi yardimlarimizi da makbuz karsiligi
yapmaktayiz.

Basarimizin yegéne sirri bagiscilarimizin “gliven” ve destegidir. Mikafatimiz ise
yardim alanlarin mutluluklart.

Her birey insan onuruna yakisir sekilde yasami hak etmektedir.

Yardimlasmak giizeldir.
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Bibaby yeni
pazarlarila buylyecek

> Bursa'da 1980 yilin-
dan bu yana faaliyetle-
rini siirdiren Akdem
Group, 2012 yilinda
kurdugu Bibaby mar-
kaslyla 0-3 yas bebek
giyimi ile anne ve
bebek yardimci driin-
leri alaninda hizmet
veriyor. Bibaby'nin
drlnleri arasinda
hastane cikisi, bady,
battaniye, takimlar,
corap, alt agma ve

ceyizin her cesidi
bulunuyor. 2 bin 500
metrekare Uzerindeki
5 katli yerinde uretim
yapan firmanin 115
calisani bulunu-

yor. Uriinlerinin
ylizde 50'sinii¢
piyasaya, ylzde 50'sini
de yurtdisina satan
Bibaby, 18 llkeye ih-
racat gerceklestiriyor.
Aylik 100 bin adetlik
uretim kapasitesine

sahip olan Bibaby'nin
hedefi, yeni pazarlarla
ihracatini artirmak.
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Bircan Tekstil’den

BIRCAN TEKSTIL gevreCI uretim

2 Ulusal ve uluslararasi standartlari

esas alarak; musteri ve calisan

memnuniyeti odakli, dlcme

ve karisimli kumas imalati
yapiyor. Ecotex standart-

larina uygun tretim

sagligina zararli

yapan sirket, insan

e

A,
e i i

|
%1

(
T

@ olmayan, doga
dostu hammaddeler kulla-
niyor. Bircan Tekstil, dogal
kaynaklarin korunmasi ve
enerji tasarrufunun gercek-
lestirilmesi, calisanlarinin cevre
konusunda bilin¢lendirilmesi ve
egitilmesi, cevreye olan etkilerin mini-
mum dizeyde tutulmasi, ulusal mevzuat

ve uluslararasi

standartlara gore cevreyi koruma ile ilgili
yukumlilidklerin yerine getirilmesine
blylk onem veriyor. AR-GE'ye biiyiik
énem veren firma, bu dogrultuda degisim
ve yenilikcilik hedefiyle hizmet veriyor.
Bircan Tekstil'in gelecek hedefi, kalite
c¢itasini daha yiksege cikararak ihracat
odakli calismak.

ve iyilestirme mekaniz-
malarini kullanarak
sirekli egitimle gelismeyi
destekleyen yiiksek
kaliteli hizmet sunmak
ve calisanlar tarafindan
benimsenmesini sagla-
mak Uzere kurulan Bircan

Tekstil, uzun yillardir dinamik
ve tecribeli ekibiyle cocuk giyimi icin
pamuk, polyester, naylon, keten, viskon
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Can Burak Tekstil’de hedef dogrudan ihracat

> Mustafa Karaman tara-
findan 1990 yilinda toptan
kumas ticaretiile kurulan
Can Burak Tekstil, 2000°li
yillardan bu yana bebe-co-
cuk konfeksiyon sektorine
kumas satisi yapiyor. 2. kusak
Burak Kahraman'in 4 yildir
isin basinda oldugu firma,
2006 yiindan bu yana 1500
metrekarelik 5 katli binasinda
faaliyetlerine devam ediyor.
Fason yaptirdigi islerle birlikte
100 kisiye yakin istihdam sag-
layan Can Burak Tekstil, kendi

tirmeyi hedefliyor.
Sirket, bebe-cocuk
konfeksiyon sektoru-
ne yonelik olarak
her sezon basinda
birbirinden &zel kre-
asyonlar hazirliyor.
Misterilerinin ylzde
90’1 Visne Caddesi'n-
de yer alan firma,
astardan, brode ve
glptre kadar zengin
bir Griin cesitliligine
sahip. Can Burak
Tekstil, hem dokuma

e
L L LR M

bl )

blinyesinde Uretime baslayarak hem de 6rme grup- ‘*q‘
dogrudan ihracat gercekles- larinda is yapiyor. >
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=1 We continue
R | working for our

=ty sector

My precious colleagues,

> We carried out the general assembly of our association on
22 December. | and my friends were put into power for two years
with your courtesy. | thank all of you once again. We take on this task

as Bursa lovers; we will keep doing our part to the end in order to carry
the flag of BEKSIAD with the responsibility of this mission.

Qur precious members,

The biggest gain we got from BEKSIAD, the voice of our sector, for 15 years
is the ability to act in unity. Our biggest goal is to carry forward our sector
with new projects with the same unity. We will do our best to reach our goal,
just like our friends who were in charge before us, we shall be aware of our
responsibility. | give my thanks to all previous chairmen, Board of Directors,
and all my friends that took part in commissions. | wish the new term brings
prosperity to our sector and our association.

When we look at the present situation of our sector and association, we are
aware that we need to work a lot more. Our route shall be: producing value
for our sector and Bursa, lay the foundation of the projects we will leave for
the future, just like it was in the previous terms.

Omer YILDIZ / Chairman of BEKSIAD Association

Precious readers,

As you know, baby and child apparel sector is one of the largest contributing
industry branches to the employment in our country with its labor-intensive
production structure. We started production 25-30 years ago in little
workshops; today, we are in a position to create our own brands and market
them to all of the corners of the world. Our association was founded about
15 years ago with a few founding members; now we are an important power
with our members up to 230, the association continues being the voice of our
sector.

Clustering works and Junio Show Expo we carried out in the last period with
the leadership of Bursa Chamber of Trade and Industry contributed a lot to
the recognition of our sector in the world. In the globalizing world, our Visne
Commercial Zone proceeds to become a fashion and trend center in baby and
child apparel.

Our sector will continue its successful works in 2018 and after.

Regards...




Junioshow
reached'its'goal

The Second of Junioshow Expo, organized with
the cooperation of Bursa Chamber of Trade and
Industry, and TUYAP Bursa Fuarcilik, and the
support of BEKSIAD, drew a lot of attention and
strengthened the sector.

BURSA ULUSLARARAS: *

BEBE, COCUX )
HAZIR GiYIiM =

> The heart of the baby and child ap-
parel of Turkey beat in Bursa for four
days the last July. Junioshow Expo,
which was visited by 11.335 business
professional from 47 countries, stren-
gthened the exporter identity of the
sector. Foreign buyers from Russia,
Iran, Middle-East countries, Ukraine,
African countries and Turkic republics
inspected fall - winter creations of
Bursa companies. Foreign companies
were especially impressed with the hi-
gh-quality products of Bursa; they gave
orders for Bursa brand products.

WE BRING IN NEW EXPORTERS

Bursa Chamber of Trade and Industry
Vice Chairman ismail Kus expressed
that Bursa companies got the chan-

ce to present their value-added and
design-focused products to world mar-
kets, he said: “The products produced
by our companies that make high-qua-

COCUK imlvg!:cmm FUARI

junioshow.com./_§,

lity products in world standards, clothe

the children of the world. The effort of

our companies, which attained another

vision with the expos, makes Bursa a
center for fashion and design. Now,
Bursa companies set the fashion.”

ALL COMPANIES ARE SATISFIED
WITH THE EXPO

BEKSIAD Chairman Halil Atalay also

stated that Junioshow Expo increased
the competitiveness and exporter
identity of companies, he said: “Our fall
and winter creations made their debut.
We got positive feedback from foreign
buyers. All of our companies left the
expo satisfied. Our companies already
await the expo organization of 2018
January.”
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Bursa baby and child clothing sector businessmen invade Iranian market. Represen-
tatives of the sector want to be in the financial activities of the country more.

130 businessmen representatives of
baby and child apparel and textile se-
ctor went to Tehran Within TR Ministry
of Economy International Competition
Development (UR-GE] projects and
made new commercial connections.

Companies from Bursa conducted
business discussions with more than
1500 Iranian business world represen-
tatives over the course of 2 days.

Bursa committee went to Tehran,

the capital city of Iran with a special
plane from Bursa Yenisehir Airport;
they got together with Iranian sector
representatives. About 70 companies
introduced their new creations in B2B
meetings, Iranian merchants and
UR-GE member producers from Bursa
made new business connections.
Iranian sector representatives showed

great interest in Bursa business world.
Companies from Bursa got together
with businessmen from various cities,
especially Tehran. Iranian business-
men arrived early to join the meetings;
they got information regarding the
new creations and designs of Bursa
companies all day long.

Bursa Chamber of Trade and Industry
Deputy Chairman ismail Kus stated
that Iranian market is a big opportunity
for Bursa business world representa-
tives; he said that in 2016 150 million
dollars of export was made from Bursa
to Iran, and there are 660 companies
from Bursa that trade with Iran.

Bursa is the production base of Turkey
in baby and child apparel. BEKSIAD
Chairman Halil Atalay stated that
Bursa should take more part in Iranian
market, he said: “Our companies
gained an important experience and
made business connections in Iran. |
believe bilateral discussions will make
big contributions to the commerce
between the two countries.”

Abbas Karimpour, the representative
of a wholesale company in Iran, said
that there is a big demand for Turkish
products. Karimpour stated that they
no longer want to receive goods from
Chine, he emphasized that their first
choice is Turkish products.



> Turkey - Russia Home Textiles,
Fabrics, Baby and Children Fashion
Days’ took place in Moscow with broad
participation. The program is recorded
as the widest foreign bilateral business
discussion organization up to date,

75 companies from Bursa found the
opportunity to showcase their products
with their booths. Russian companies
also took a large interest in the event,
hundreds of discussions took place.

BTSO Vice President ismail Kus said:
“We suffered a lot in our commercial
relationships with Russia in the past.
We want to carry our relations forward
with the organizations we make; our
goalis 1 billion dollars. With mutual
steps and special organizations, we
opened the doors for a new era in
trade.”

NEW COOPERATION
OPPORTUNITIES WERE
EVALUATED

BEKSIAD Chairman of the Executive
Board Halil Atalay said: “Russia is the
leading market both for our sector,
and our country. Though the trade
between the two countries decreased
because of some adverse events in the
last years, we believe it will return to

. Bilateral business discussions realized with a
., committee of 160 people in Moscow by Bursa
- Chamber of Commerce and Industry (BTSO)
opened the doors of a new era in the trade

between Turkey and Russia.

its former self, even get beyond it with
the latest steps. Here, we found the
opportunity to evaluate new business
and cooperation potentials.”

On the other hand, Moscow Region
Innovation and Design Deputy Minister
Nadezhda Karisalova got together with
Bursa business world representatives
in a committee including Moscow
Chamber of Commerce and Industry
representatives. Karisalova said:
“Turkey and Russia are two friend and
partner countries. We need to strive to
bring Bursa companies to Russia, and
Russian companies to Bursa.”
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Praise from foreigners
for Junioshow and Bursa

> Close to 1000 foreign business world
representatives from 43 countries
participated in Junioshow Expo. In the
procurement committee organizations,
foreign business world representatives

> Tattiana Pavlova

made important business connec-
tions with Bursa baby-child apparel
companies. Buyers that came from

all over the world; primarily Russia,
Iran, Irag, Ukraine, Algeria, England,
France, Poland, and Turkic Republics,
they inspected the fall-winter creations
of Bursa companies and gave their first
orders.

Tattiana Pavlova attended the Juni-
oshow from Russia; she stated that
she was impressed with the Bursa
products. Pavlova came to Bursa for
the first time; she said that the product

quality and design variety of the Bursa
were only present in few countries.
Pavlova stated that she would definitely
attend Junioshow Expo in 2018 Janu-
ary, she said: “Bursa products are both
high-quality and have vibrant colors. It
is impossible not to be impressed with
this quality.”

) N
L )

2 Lidiya Ausheva

Lidiya Ausheva came from Kazakhstan.
She stated that she had been coming
for four years and she attended Juni-
oshow Expo every year, she ad: "You
cannot help liking Bursa products.
Every year, companies prepare more
and more beautiful models and desig-
ns. We bought products from different
countries: however, the quality of the
products from Turkey, especially Bursa
is really different. We gave our orders,

HIDS NECESSITIES FRIR

JUBH L 33 gler npms Jell
dagy duyag JUEBY pilely mfly

and we return to our country satisfied.”

> Hamed Akbar Sahranavrad

Dubai businessmen Hamed Akbar
Sahranavrad stated that he prefer-
red Bursa products for three years,
he said: “Previously, were importing
products from Asian countries. We did
not know that Bursa products could be
of this quality. The hospitality of Bursa
residents is also really nice. From
now on, | won't only come here for
trade, next year | also want to visit this
country as a tourist.”
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iran’a-ve'TuUran’a
Seyahat

Yazar:

Siileyman Uludag
Yayinevi:

Dergah Yayinlari

2Tlrkistan, Kafkasya, iran

ve Balkanlar... Oteden beri
halklarini, Glkelerini, tarihlerini,
geleneklerini, sosyal ve dini
yasantilarini merak ettigim yer-
lerdi buralar. 1991 yilindan bas-
layarak iran‘a, Tiirkmenistan'a,
Ozbekistan'a, Kazakistan'a
ikiser, Kirgiztan'a, Tataristan’a,
Osetya'ya, Kabardin-Balkara
ve Arnavutluk’a birer, Azerbaycan’a
Uc, Glrcistan'a birkac kere seyahat ettim. Maksadim, bu
Ulkeleri, tlke halklarini ve 6zellikle de buralardaki Misliman-
larin yasama tarzlarini yakindan gormek ve hallerini anlamaya
calismakti.

Abum
Rabum

Yazar:
Iskender Pala
Yayinevi:

Kapi Yayinlar

> Dinyanin en eski medeniyet-
lerine ev sahipli§i yapan Orta-
dogu... insanligin besigi ve Hz.
ibrahim’in ayak izlerini tasiyan
yurtlar... Hz. ibrahim'in mirasi
pesindeki evlatlarinin amansiz
mucadelesi... Ortadogu'da yal-
nizca fikirler, inanislar, canlar
degil, tarih de bir katliamin
pencesinde. Oynanan oyuna
insanligin gecmisiyle hesap-
lasmasi deniyor ama hakikatte
gelecegini belirleme potansi-
yeline sahip. iskender Pala’nin
her zamanki yetkin kaleminden
nefes nefese bir polisiye...

Basari ilkeleri

Yazar:
Jack Canfield, Janet Switzer

Cevirmen:
Duygu Giinkut

Yayinevi:

Kuraldisi Yayinlari | ot bt e e gasaR At

JACK CANFIELD

BASARI
_ILKELER]

> "Basari klasigi” olarak
nitelendirilen bu kitap bugiine
kadar 30 ayri dilde, 108

farkli Ulkede yayinlanarak

yiz binlerce kisinin basariya
ulasmasinda rol oynadi. Yeni
bolimler eklenerek genis-

letilen ve gdzden gecirilen

bu yeni 10. yil baskisi hayatin
neresinde ve hangi alaninda

olursa olsun basarili olmak
isteyen herkese yol gosteriyor.
Jack Canfield'in ayaklari yere
basan ve gliven veren tarzi, akici ve
acik anlatiminin yani sira etkileyici 6rnekler, ilginc anekdotlar,
bilgece afirmasyonlar ile zenginlestirdigi bu kapsamli ve bilgi
dolu kitap keyifle okunacak bir basari rehberidir.

L T

e

i

Yazar:
Dan Brown

Cevirmen: |
Petek Demir Incek
Yayinevi:

Altin Kitaplar

Geng adam, aniden U¢ biylk
dinin temsilcilerine dondu.
“Sasirtici bulacaginizi tahmin
ettigim bilimsel bir bulusum
sebebiyle bugiin buradayim.
insanlik deneyimimizin en
temel iki sorusuna cevap
bulma Gmidi ile yillardir pesin-
den kosuyordum. Bu bilginin
tim inananlari derinden
etkileyecegine inaniyorum.”
Piskopos, haham ve ulema
birbirlerine baktilar. Piskopos,
“ilging bir girizgah Bay Kirsch.
Bize gosterecekleriniz diinya dinlerinin
temelini sarsacakmis gibi konusuyorsunuz,” dedi. Gen¢ adam
kutsal metinlerin saklandigi bu eski mahzende etrafina bakti.
Temellerini sarsmayacak, yikacak, diye distndd.
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Soguk ve
riazgarl hava
yuz felci
yapabilir!

Kis aylarninda soguk ve riizgarh
havaya bagh olarak sikhiginda
artis gozlenen sorunlardan biri
de yliz felci...

D Yiizdeki kaslarin cogunu kontrol eden
sinirlerin fonksiyonunu yitirmesine bagli
olarak ortaya cikan bu durum, genellikle
kalici etki yaratmadan yaklasik 2-3 hafta
icinde kendiliginden kayboluyor. Ancak
sikintilarin kisa sirede ortadan kalkmasi
icin medikal tedaviye ihtiya¢ duyulabi-
liyor. Uzmanlar, yas ve cinsiyet ayrimi
gozetmeden herkesin basina gelebilecek
bu sorunun ortaya cikmasinda hava
sartlarinin tetikleyici oldugunu belirtiyor.
Bununla birlikte hastalarin cogunda
kesin nedeni bilinmeyin yiz felcine, kulak

4

iltihaplar, timarler, bazi virisler ve sinir
yaralanmalarinin da etken olabildigi
biliniyor. Sorunun olusumunu énlemek
icin korunmak son derece dnem tasiyor.
Bu nedenle, soguk ve riizgarli giinlerde

atki ve sapka giymek, otomobil kullanir-
ken camlari kapali tutmak, islak sacla
disari clkmamak alinabilecek onlemler
arasinda yer aliyor.

franh bilim insanlannmin
arastirmasina gore D vitamini,
uyku bozukluklarninda da ise
yarayabilir ve uyku diizenini
saglayabilir.

2> Konuyla ilgili yayimlanan calisma-

da Iranli arastirmacilar, 20 ile 50 yas
arasinda uyku bozukluguna sahip 89
kisiyi degerlendirdi. iki gruba ayrilan
katiimcilardan bir kismi plasebo olurken,
diger bir kisma glinde 3 6ginle birlikte D
vitamini takviyesi verildi. Deneyden énce

ve sonra katilimcilara uyku dizenleri,
beslenme sekilleri, glinese ne kadar

maruz kaldiklari ve diger saglik durum-
lari soruldu.

D VITAMINI TAKVIYESi ONEMLI

Elde edilen verileri farkli yontemlerle
analiz eden bilim insanlari, calisma sonu-
cunda D vitamini takviyesi alan bireylerin
uyku diizenlerinin plasebo grubuna

gore cok daha iyi oldugunu gérdu. Uyku
bozuklugu olan bireylerde tedavi olarak

D vitamini kullanilabilecegini ifade eden
arastirmacilar, alinan D vitaminin bir
miktar tuzla birlikte tiketilmesini tavsiye
etti.

Teknoloji hayati kolaylastiriyor ama
sagligi bozuyor!

Isimizi cabuk halletmek, daha ¢ok ve detayh bilgiye daha ¢cabuk ulasmak icin teknolojiyi, interneti
kullanmak cok avantajh, ancak bu faaliyetimiz bizi sosyal hayattan kopartiyorsa iste burada problem
bashyor demektir.

> Teknoloji bagimuliginin en belirgin
belirtisi kisinin ailesi, cevresi ile iliskisini
kopartacak derecede bilgisayar, tablet ya
da cep telefonu ile ilgilenmesidir. Bu ilgi
makul siireyi astiginda ailesi ve cevresin-
dekilerle yaratacagt iliski problemlerinin
yani sira, kisinin kendinde bas, boyun, sirt
agrilari, goz kurulugu, karpal tinel send-
romu, durus bozuklugu gelisir. Bunlarin

yani sira kisi bilgisayarin basindan kalkip
sofrada yemek yemenin yerine sagliksiz
atistirmaliklar tiketmeyi tercih eder.
Eriskinde durumun farkina varip énlem
almak daha kolay olabilir. Cocuklar ise
sosyal ve psikolojik acidan gelisim icinde
olduklariicin bu durum daha da 6nem
kazanir ve bu kisitlamayi yapmak ebevey-
nlere diser.
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Japon bilim
insanlari
kendini
onarabilen
cam gelistirildi

Esnaf e-ticaretle
dinyaya acillacak

Gumriik ve Ticaret Bakanh@n, esnafin, e-ticaret yoluyla ihracat
yapmasi icin calisma baslatti. Esnaf, PTT'nin elektronik
ticaret sitesinde kendisine aynlacak alanla, yoresel uirtinlerini
diinyaya satacak.

bulunan ePTTAVM (zerinden farkli
kentlere de acilacak.

> Bakanlik ile PTT AS tarafindan
imzalanacak protokolle, esnafin
elektronik ihracat yapmasi sagla-
nacak. Ocak ayr icinde imzalanmasi
planlanan protokol kapsaminda,

PTT nin elektronik ticaret platformu
“ePTTAVM"de esnaf icin alan acila-
cak. Sitede, esnafa 6zel magazalar
ve yoresel Urtin bolimleri olacak.
PTT, esnafa 6zel komisyon ve indirim
oranlari belirleyecek. Esnaf Griinleri
icin satis, pazarlama ve reklam kam-
panyalari da diizenlenecek. Boylece
tlkenin herhangi bir sehrindeki
esnaf, 1,5 milyondan fazla tyesi

Tokyo Universitesi'nde arastirmalar
yapan bilim insanlan, kinklan

ve catlaklan kendiliginden tamir
edebilme yetenegine sahip bir cam
gelistirdiklerini aciklad.

Hollanda, Kuzey Denizi’nde
razgar ciftligi adasi yapacak

Hollanda, Kuzey Denizi'nin Dogger Bank bolgesinde insa
edecegi dev bir riizgar ciftligi adasiyla cok gelismis bir
elektrik santral merkezi kurmayr amachyor.

> Tokyo Universitesi'ndeki bir ekip tarafin-
dan gerceklestirilen arastirmanin bulgulari
Science tarafindan yayinlandi. Kendini
tamir edebilen cam, “polieter-tiotire” adini
taslyan ¢ok hafif bir polimerden uretildi.
S0z konusu materyal, elle bastirildiginda
ylksek sicaklikliga ihtiyac duymadan

125 km acikta bulunan Dogger
Bank bolgesinin riizgar potansiyeli
yiiksek ve yeterli siglikta oldugu
belirtiliyor. Hollanda ulusal elektrik

> The Guardian gazetesinde yer
alan haberde yeni insa edilecek
riizgar ciftliginin mevcut riizgar
ciftliklerinden kat kat daha buylk
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olacagi belirtiliyor. Kuzey Denizi'ne
insa edilecek yapay bir ada Uzerinde
Uretilecek elektrik uzun mesafe
kablolarla ingiltere ve Hollanda'ya,
muhtemelen ileri tarihlerde de
Belcika, Almanya ve Danimarka’ya
transfer edilebilecek. insa edilecek
ada icin East Yorkshire kiyisindan

sebekesi sirketi TenneT projenin en
blyik destekleyicisi ve hazirladigi bir
calismada bu yeni riizgar ciftliginin
geleneksel riizgar ciftlikleri ve ulus-
lararasi elektrik kablolarina nazaran
milyarlarca Euro tasarruf saglayabi-

lecegini aktariyor.

catlaklari onariyor.

Bu teknolojinin telefon ekranlarinda ve

diger hassas cihazlarda kullanilabilecegini

belirten arastirmacilar, bunun stirdiri-
lebilirlik hedeflerine ulasma konusunda
ciddi bir katki saglayabilecegini ifade etti.

Audi’den calisanlarina dis iskelet

Audi, gelistirdigi 6zel ekipman sayesinde calisanlannin sirt ve iskelet agnsina son vermeye hazirlanmyor. Bu
ekipman aym zamanda ¢ahsanlann fiziksel eforunu azaltirken verimliligini de artinyor.

> Audi, isyerinde sirt agrisi so-
rununu bir dis iskelet yardimiy-
la cozmeyi hedefliyor. Audi'nin
ergonomi destek ekipman,
agir malzemelerin kaldirilip
tasinmasini kolaylastirirken,
sirt kaslarindaki zorlanmayi da
azaltacak. Vicuda takilan ve
agirlik kaldirmay kolaylastiran
cihaz yaklasik 3 kg agirliginda.
Dis iskelette Ust govde, bel

ve uyluga baglanan metal
cerceveler, taslyici bir yapiyla
birlestiriliyor. Dis iskeleti
takmak icin, isci 6nce dona-
nimi bir kazak gibi basindan
gecirip, kayislarla uyluklarina
baglamasi gerekiyor. Ardindan,
agirligr dagitmaya yarayan iki
adet el blyiukliginde levha,
uyluklarin Gzerine yerlestiri-
liyor.
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tops & t-shirt since 1931

www.algivkids.com
algiyl@algiykid=s.com

Tel: 0224 363 61 84
Fax: 0224 362 12 06
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| BEKSIAD UYE LISTES|

Telefon + 90 224 Faks +90 224 Web sitesi E-mail
AGUCUK BEBE 364 63 44 364 63 44 www.agucukbaby.com agucukbaby@gmail.com
ADAPTE TEKSTIL 36306 43 Www.minimiss.com.tr minimissbebe@gmail.com
AKBEYAZ TEKSTIL KONF. 3603001 3603003 www.akbeyaztekstil.com akbeyaz@akbeyaztekstil.com
AKDEM TEKSTIL 36470 90 36480 10 www.akdemtekstil.com tuncay.akdemir@hotmail.com
AKIRA BEBE 366 05 26 366 05 26 www.akirabebe.com info@akirabebe.com.tr
AKKON TEKSTIL 363 87 63-64 3638765 www.akkonbaby.com admaksoy@gmail.com
AKM TEKSTIL 3649596 3649798 www.akmtekstil.com bilgi@akmtekstil.com
AKSU BEBE 3619752 www.aksubebe.com info@aksubebe.com
ALBATEK KON. TEKS. 364 07 32-33 36407 39 www.albetek.com.r yucelbaalbatek@babykids.com
AL-GIY KONFEKSIYON 363 6184 3621206 algiy@algiykids.com
ALI-KAN TEKSTIL 366 59 78 366 8134 ali-kan.textil@hotmail.com
ANNA CARINO 36478 45 36478 46 www.annacarino.com ayse@annacarino.com
AN DIZAYN AKSESUAR 360 02 30 360 02 40 www.andizayn.com gamze.dikenci@andizayn.com
ARGUL TEKS. 3643142 3642529 www.argultekstil.com.tr info@argultekstil.com.tr
ARILAR FANTAZI KUMAS 3615738 3618629 bursaarilar@hotmail.com
ASELBE TEKSTIL 3610838 3610737 www.aselbe.com info@cassiope.com
ASILGUG TEKS. KONF. 36377 45 3637790 www.asilguc.com info@asilguc.com
ATC TEKSTIL 3650005 3650005 www.atctekstil.com ismail@atctekstil.com
ATILIM BASKI 3638595 3637396 atilimbaski1992@hotmail.com
AVCI TEKS. - ESTELLA BABY 360 7122 www.estellababy.com info@estellababy.com
AYAZMALI TEKSTIL 360 68 38 www.ayazmalitekstil.com info@ayazmalitekstil.com
AYDINLAR TEKSTIL 3640585 364 05 84 www.aydinlarbebe.com info@aydinlarbebe.com
AYDOGDULAR NAKIS IPLIK KON. TEKS. 360 07 84 36007 94 wwwaycitykids.com.tr ay-dogdular@hotmail.com
AYFi BABY 360 04 07 364 28 33 www.ayfibaby.com info@ayfibaby.com
AY-GUL BEBE 362 96 07 362 96 07 aygulbebe@hotmail.com
AYSEN TEKSTIL MOBILYA 3612623 362 62 46 www.aysenbebe.com info@aysenbebe.com
AYTURK TEKSTIL 36009 57 36009 58 www.ayturktekstil.com sedat@ayturktekstil.com
BABYMOL www.babymol.com.tr info@babymol.com.r
BABYROSE - GULBEBE TEKS. KONF. 3634242 3634243 www.gulbebe.com qulbebe@qulbebe.com
BABYZ 3600078 www.babyz.com.tr info@babyz.com
BAHADIRKON KONFEKSIYON 36300 55 36388 34 www.bahadirkon.com.tr bahadir@bahadirkon.com.tr
BALMAN TEKSTIL 3626229 www.balman.com.tr hakan@balman.com.tr
BALGUNES - BABEXI 360 16 35 3601038 www.babexi.com babexi@hotmail.com
BASEREN TEKSTIL 36124 64 3642675 www.basaren.net info@basaren.net
BAYB DOLL DIS TICARET 3642100 36412 60 www.baybdoll.com.tr otmanemre@yahoo.com
BEBE MANIA 2153755 2153755 www.gikakids.com fersn@hotmail. com
BEBEKEVI 36350 00 3625521 www.bebekevi.com.tr info@bebekevi.com.ir
BEBELINNA 3630531 www.bebelinna.com info@bebelinna.com
BEBESSI 36106 60 364 78 37 www.bebessi.com.tr bebessi@bebessi.com.tr
BEBETTO 3717173 3717107 www.bebetto.com.tr info@bebetto.com
BEBEZADE www.bebezade.com.tr burak_heper@hotmail.com
BEBITOF BABY 36410 92 36410 92 www.bebitofbaby.com bebitofbaby@hotmail.com
BEBUS KiDS 3611797 3619184 www.bebuskids.com info@bebuskids.com
BELEMIR TEKSTIL 3622096 3622097 hayrielverir@hotmail.com
BENIZ KIDS 363 64 80 www.beniztoptanbebe.com info@beniztoptanbebe.com
BERMU AMBALAJ 362 24 87 www.bermuambalaj.com.tr musa@bermuambalaj.com.tr
BEYZADE BEBE 3645118 3645118 i.ismailoglu@hotmail.com
BFK KUMAS 362 63 80 3626380 www.bfktekstil.com info@bfktekstil.com
Bi BABY - AKDEM MAGAZACILIK 36470 90 222 44 68 www.bibaby.com.tr turgay.a@akdemgroup.com
BIRCAN TEKSTIL 364 4058 www.bircantekstil.com info@bircantekstil.com
BiRIZ BABY 360 95 48 363 28 45 wwwbirizbebe.com.tr info@birizbebe.com.tr
BOMBEY BEBE - ARIF BEBE KONFEKSIYON 366 2311 366 2311 www.bombeybaby.com info@bombeybaby.com




Firma Telefon + 90 224 Faks +90 224 Web sitesi E-mail
BOMBILI - BEKON KONF. NAKIS. 363 22 58-59 36322 60 www.bombili.com.tr serifyilmazbombili@gmail.com
BONJOUR TURIZM 2334433 2334433 www.bonjourtour.com bonjour@bonjourtour.com
BURSA ASKI 3648292 3648292
BURSA BEBE 36420 21 364 20 22 www.bursabebekgiyim.com yunusdogru@hotmail.com
BUUDE BABY 3649159 364 53 53 www.buude.com koseburako@gmail.com
BUSRA BEBE 3649112 3649113 www.busrabebe.com info@busrabebe.com
CAN BURAK TEKSTIL 36087 87 36087 87 canburaktekstil@hotmail.com
CANOZ 36388 69 36388 69 www.canozbebe.com okt_cambaz@hotmail.com
CANTOY 364 86 86-96 3649090 www.cantoybebe.com cantoy@cantoybebe.com
CANWIN 360 55 66 360 55 66 Www.canwin.com.tr canwinkids@gmail.com
CARAMELL 364 50 50 364 1400 www.caramell.com.tr info@caramell.com.tr
CAYMAZ PLASTIK 36118 47 3611847 www.caymazplastik.com caymazplastik@hotmail.com
CEKE TEKSTIL 364 90 60-61 36128 86 www.ceketeks.com ceke@ceketeks.com
CEMCO KiDS 364 80 58 364 80 58 www.cemcokids.com info@cicilikids.com
CEMIi BEBE 364 48 21 www.cemikids.com cemi@cemikids.com
cicciM 3615860 3615860 www.ciccimbaby.com ciccimbaby@gmail.com
CiCIX BABY 36083 00 360 63 33 www.cicixbaby.com.r info@cicixbaby.com
COPPA KIiDS 3611186 www.coppatekstil.com coppatekstil@hotmail.com
CREMIX KIDS COLLECTION 3603733 26259 32 cremix@hotmail.com
CAGKON BEBE KONFEKSIYON 36311 11 362 44 b6 cagkonbebe@hotmail.com
CETIN KUMAS 224 34 41 www.cetinkids.com info@cetinkids.com
CINAR APRE KUMASCILIK 2647200 www.cinardenim.com cihatdeveci@cinardenim.com
CUNGUR BEBE 909 11 60 www.wogibaby.com nazim@wogibaby.com
DECO SPORT - KA$iFOGLU TEKS. KONFEKSIYON 36759 99 3679313 www.decosport.net kasif_kasifoglu@hotmail.com
DEMEKA TEKSTIL 3601013 ercanhaciogullari@hotmail.com
DIVONETTE - K.YILDIZ TEKSTIL 3616815 3616816 www.divonette.com info@divonette.com
DMB TEKSTIL 253 63 03 254 8129 www.dmbtekstil.com dmbtekstil@hotmail.com
DOGRU BEBE 360 06 84 36006 85 Www.necixs.com muhasebe@necixs.com
DOMAKIN - DIKELLER TEKS. KONF. 2717128 254 28 44 www.dikeller.com.tr info@dikeller.com.tr
DURUCAN BEBE 36289 68 36289 68 www.durucanbebe.com info@durucanbebe.com
DUNDARLAR KON. 2250505 22534 55 www.dundarlarkonfeksiyon.com | info@dundarlarkonfeksiyon.com
EFE TEKSTIL 3614282 3618681 efetekstil-16@hotmail.com
EKONOMI KUYUMCULUK 363 4007 363 4007 ekonomikuyumculuk2@hotmail.com
ELAYZA - CEVAL TEKSTIL 3617071 36203 09 www.cevval.com.tr omerfarukcevik@gmail.com
ERAY KIDS 363 50 54 363 50 54 eray_acar57@hotmail.com
ERIS BEBE 2249787 www.erisbebe.com b.e.y.0009@hotmail.com
ESERIM KiDS 3611521 36115 21 wwweserimkids.com seytex@hotmail.com
ESLEMIX BABY 364 91 42 3619148 www.eslemix.com eslemixbaby@hotmail.com
FAVO KiDS 362 1140 3621170 www.favo.com.tr avukatmustafasavas@gmail.com
GAMZELIM KiDS 36417 64 364 36 80 www.gamzelimkids.com.tr akin_alan@hotmail.com
GAYE BEBE 246 4429 2461580 www.gayebebe.com asni_82@hotmail.com
GULER CEYizZ 3625580 3623579 www.gulerbebecix.com info@qulerbebecix.com
GULERYUZ KONFEKSIYON MALZEMELERI 3601976 36110 24 www.guleryuzmalzeme.com bilgi@guleryuzmalzeme.com
GULHAN TEKSTIL (FINGER) 3600207 fingerkids@gmail.com
GULMAT OFSET 3683386 366 52 53 www.gulmat.com servet@gulmat.com
GUVEN MAKINA 363 1591 363 2167 www.guventekstilmakina.com quven@quventekstilmakine.com
GUVENIR BEBE 362 89 88 36289 49 www.guvenirbebe.com quvenirbebe@hotmail.com
HAKINO LAZER 364 47 32 hakinolazer@gmail.com
HAKNUR WEAR SPORT 3608018 3603118 www.haknurbebe.com.tr mustafa80_budak@hotmail.com
HAMBOYA KUMASCILIK 362 23 38-41 3602303 www.hamboya.com.tr bursa@hamboya.com.tr
HARUN TEKSTIL (STARLET) 3641057 3641057
HATIPOGLU KONFEKSIYON - BABY SPORT 369 19 90 369 19 90 www.babysportcom.ir mefmet_g316@hotmail.com
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Firma Telefon + 90 224 Faks +90 224 Web sitesi E-mail
HIBAS TEKSTIL - APOLENA 26120 55 www.apolena.com hibastexx@gmail.com
ISIK BEBE KON FEKSIYON 363 74 54 363 74 54 www.bupperkids.com info@bupperkids.com
ILKAY IPLIK MAKINE 360 43 44 364 4402 erkanak75@qgmail.com
IMKO TEKSTIL 3628260 3620483 www.imkotekstil.com imko@imkotekstil.com
JOJOMAMA 36039 49 36039 89 WWW,jojomama.com.tr info@jojomama.com.tr
KAHRAMAN TEKSTIL 364 65 40 364 6539 www.kahramanaksesuar.com info@kahramanaksesuar.com
KAMBURLAR TEKSTIL 364 66 66 3611178 www.kamtexbaby.com info@kamburlar.com
KANGAROO - ETEMOGLU BEBE KONF. 36089 07 36089 07 mesut.ahmet@hotmail.com
KAPALI CARSI KUYUMCULUK 36156 36 36156 36 se-se-su55@hotmail.com
KARDELYA BEBE 21553 41 www kardelyababy.com.tr kardelya@kardelya.com.tr
KARGO63 632 63 64 632 63 08 kargo63.com export@kargo63.com
KASAR ETIKET 3627116 36406 82 www kasaretiket.com kasarteks@hotmail.com
KELES TEKSTIL 36390 10 363 90 22 www.kelestekstil.com kamilaltuntas34@gmail.com
KIRTEKS TEKSTIL 3640159 3640158
KUMRU BEBE 3610041 36022 00 ozak1986@hotmail.com
KURSUN AMBALAJ 21162 66 2116299 www kursunambalaj.com.tr muhsin@kursunambalaj.com.tr
KURTOGLU (WiZZY) TEKSTIL 3631258 364 47 93 WWWWiZzy.com.tr info@wizzy.com.tr
KUS TEKSTIL 36137 69-70 3612615 www kustekstil.com info@kustekstil.com
KUZIM BEBE 3613338 3613735 www kuzimkids.com kuzimbebe@hotmail.com
LAY LAY BEBE (FAYi TEKSTIL) 360 04 48 360 04 49 www.laylay.com.tr info@laylay.com.tr
LEMON - BEBESIN 254 03 57 2539398 www.bebesin.com bebesinbursa@gmail.com
LILAX - A.H ATALAY TEKS.KONF. 3629191 3626973 www.atalaytekstil.com h.atalay1964@hotmail.com
LILITOP BABY COLLECTION 3648217 36407 67 lilitop26@hotmail.com
LOVETTI - MAVERA TEKSTIL 3637389 3637389 www.lovetti.com.tr info@lovetti.com.tr
MALKOC BEBE 3616102 2202376 www.malkocbebe.com info@malkocbebe.com
MASGO TEKSTIL 360 63 22 WWW.Masgo.com.tr qulsahozbay@masgo.com.tr
MAYS GRUP BEBE 367 14 44 www.boppa.com.tr maysgrup@hotmail.com
MCBABY - SENHAN TEKS. 441 64 41 mcbaby.com.tr handan@mchaby.com.tr
MELCAN KiDS 342 00 59 342 00 59 www.melcankids.com melcan_kids@hotmail.com
MERKEZ BEBEK GERECLERI 36436 16 36436 26 www.merkezbebek.com yukselennihat@hotmail.com
MERVE BEBE (TIMMY TiLi) 3610888 3610889 www.timmytilly.com sedatm@gmail.com
MESUTTO BEBE 362 21 24 362 21 24 WWW.mesutto.com.tr m.hacihuseyin@gmail.com
MINI BARAY BEBE 363 4277 364 60 41 www.minibaray.com baraybaby@hotmail.com
MINI DUNYA TEKS.KONF. 3512040 3512050 www.miniworld.com smhayteks@hotmail.com
MINIA - TEFEKKUR TESKTIL 3632200 3632202 www.minia.comtr minia tr@hotmail.com
MINICAN AYAKKABI 3640592 www.minican.com.tr info@minican.com.tr
MiNIMiDi BEBE 363 42 53 363 42 55 www.minimidi.com.tr info@minimid.com.tr
MiNIPA (POPOLIN) TEKSTIL 364 44 20 bektasmucahit@gmail.com
MINISi BABY 3628658 3627993 www minisibaby.com
MINNQS - YTL TEKSTIL 3643283 3643285 www.ytiteksti.com haruntriko@hotmail.com
MIRAY TEKSTIL 21146 16 21146 16 mirdy_16tekstil@hotmail.com
MISI MiSI BABY 21556 57 21556 57 fuat_batisoy@hotmail.com
MIiSS ELITE KiDS 36402 72 36402 72 rimykids@hotmail com
MiSS PALLONE BEBE 362 78 88 2563538 www.misspallone.com misspallone@gmail.com
MISS TUFFY 3642160 3643116 www.misstuffy.com info@misstufy.com
MISSA DENIZ (SEALY BEBE) 3610796 sealykids@hotmail.com
MODA GRANDE KiDS 36188 66 3618854 www.modagrandekids.com info@modagrandekids.com
MODAX NAKIS KONFEKSIYON 36492 24 3649228 modax@windowslive.com
MONNAROSA 362 66 61 362 66 94 WWW.Monnarosa.com info@monnarosa.com
MST ESILA KIDS 364 22 41 36422 41 wwwesilakids.com info@mstesila.com
MUTLUCLAR TEKS. 364 6158 364 6137 www.mutluclar.com.tr mutluclar@mutluclar.com.tr
MUTTI BEBE 3656202 364 6200 www.muttikids.com info@muttikids.com
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NANIK BEBE 3637912 3637913 www.ekremuslu.com info@nanikbebe.com
NASUFLU TEKSTIL www.nasuflutekstil.com
NESS BEBE 3611827 364 42 92 www.pumpidokids.com info@pumpidokids.com
NOY NOY BABY COLLECTION 3611827 364 84 32 www.noynoybaby.com noynoy-16@hotmail.com
NURHAS BEBE 3648237 3648237 nurhasbebe@hotmail.com
OKYANUS AKSESUAR 3601670 3601174 www.okyanusdugme.com okyanusak@hotmail.com
ORYEDA BEBE 366 95 42 366 13 54 www.oryedakids.com oryeda@hotmail.com
OVERDO KiDS 364 43 54 364 64 88 www.overdokids.com overdokids@hotmail.com
0zGUL BEBE 36032 14 36151 44 www.ozqulbebe.com ozlem016quler@gmail.com
0ZIMAMOGLU TEKS. KONF. 36024 10-11 36147 58 www.ozimamoglu.com imamoglu@ozimamoglu.com
0ZNUR BEBE 3630951 3630951 www.oznurbaby.com info@oznurbaby.com
OZTURKLER TEKSTIL 364 64 82 364 64 82 www.ozturklertekstil. com desen@orturklertekstil.com
PAFIM 364 00 27 36400 28 www.pafim.com pafim@pafim.com
PAKEL BEBE 360 26 94 360 26 94 pakelbebe@hotmail.com
PATSAN 364 14 74 364 54 96 www.patsancollection.com 0zqur.cura@patsancollection.com
PAYAS TOPTAN 363 16 36 363 20 36 Www.payastoptan.com yunus-payas@hotmail.com
PENGIM BEBE 36250 21 36250 21 pengim@hotmail.com
RAIN BEBE COCUK GERECLERI 363 60 02 www.rainbebe.net rainbebe 16@hotmail.com
RAMEL TEKSTIL 363 56 41 363 56 41 www.ramel.com.r mserifer@hotmail.com
RISA KIDS SERAMIS 36032 33 www.risakids.com ridvancagman@hotmail.com
SANI TEKSTIL 36479 79 364 77 33 wwwsanikids.com sani@sanikids.com
SEBAT TEKSTIL 36286 82 36384 22 www.mnkkids.com mnk@mnkkids.com
SELDING TEKSTIL (BiZiZ0) 360 00 36 36287 27 www.bizizo.com info@bizizo.com
SERBEST TEKSTIL (PONPON BABY) 27328 31 27328 31 www.ponponbaby.com info@serbesttekstil.net
SERKON BABY 3617519 364 38 46 www.serkonbaby.com info@serkonbaby.com
SERMINO 360 67 60 364 24 95 sermibursa@hotmail.com
SERVET TEKSTIL 250 78 89 250 78 89 melodibebe@hotmail.com
SEVDE GIYIM KONF. 363 48 08 363 48 08 www.sevnurbaby.com.tr info@sevnurbaby.com.tr
STILTEKS 36018 38 360 18 38 wwwstilteks.com.tr recep@stilteks.com.tr
STORY BABY 2231190 2226179 www.storybaby.com.tr info@storybaby.com.tr
$EHRiSTAN KUMAS 362 93 93 3622213 eyyupsokucu@gmail.com
SEREF FERMUAR 3633285 3633427 wwwsereffermuar.com seref@sereffermuar.com
SNS ARAS BEBE 36019 65 364 2492 www.arasbaby.com info@arasbaby.com
TAFYY BEBE 36168 58 www.tafyy.com tafyybaby@hotmail.com
TiIASIS BEBE 3642217 3642217 wwwtiasis.com info@tiasis.com
TIMI KIDS 3627232 3627232 www.timikids.com timikids@hotmail.com
TIMO (ZEYNOVA TEKSTIL) 36013 33 360 23 33 www.timo.com.tr mruzunboy@gmail.com
TINY MINY 362 6296 362 6296 www.byminos.com byminos@gmail.com
TiVIDO BEBE KONFEKSIYON 36200 65 36200 65 tividobebe@hotmail.com
TOFIGO KIDS 362 64 25 362 64 45 tofigokids@hotmail.com
TRAKYALILAR KUMASCILIK 3643800 3647273 www.trakyalilarkumas.com info@trakyalilarkumas.com
VAROL BABY 3626292 362 83 88 www.my-babycollection.com melyesilcicek@hotmail.com
VAROL KiDS 36255 60 362 18 03 www.varolkids.com varolkids@hotmail.com
VERSCON BABY 3422297 34104 44 WWW.Verscon.com.r fabrika@verscon.com.ir
VIA GIRLS 3638035 3638092 mbk_bektas@hotmail.com
VISNE BEBE 3612157 3606012 www.visnebebek.com visnebaby@hotmail.com.tr
YILDIZ ETIKET TEKS. KONF. 36489 30 364 89 32 www.yildizetiket.com grafik@yildizetiket.com
YITASLAR TEKSTIL 353 02 06-07 35302 08 wwwyitaslar.com cemhayirli@yitaslar.com
YUVAM BEBE 362 70 60 360 15 20 www.yuvambaby.com info@yuvambaby.com
ZAFER BEBE GERECLERI 364 44 66 364 44 68 www.babycoll.com.tr zafer@babycool.com.tr
ZTS TEKSTIL 3620135 342 5532 www.ztsplastik.com.tr ztsplastik@hotmail.com
ZUFF BABY 3620139 3639785 www.babyzuff.com.tr babyzuff@babyzuff.com.tr
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Gilbebe Tekstil Konfeksiyon San. ve Tic Ltd. Sti.
Yunusemre Mh. Yakup Sk. No:6 Yildirim Bursa

+90 (224) 363 4242
+90 (532) 336 7984
www.gulbebe.com
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